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Το εξωτερικό εμπόριο είναι ο πλούτος του βασιλέως, η τιμή του βασιλείου, η ευγενής αποστολή των εμπόρων, η συντήρησή μας και η απασχόληση των πτωχών, η βελτίωση των γαιών μας, η σχολή των ναυτικών μας, το νεύρο του πολέμου μας, ο τρόμος των εχθρών μας.

Thomas Mun (1571 – 1641), Διευθυντής της East India Company 
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ΤΟ ΔΙΕΘΝΕΣ ΕΜΠΟΡΙΟ

1. Εμπόριο. Έννοια και Διακρίσεις

Εμπόριο καλείται η ανθρώπινη δραστηριότητα στην οποία διακρίνουμε τα εξής χαρακτηριστικά:

· Πρώτον, αγορά και πώληση αγαθών. Μόνον η αγορά ή μόνον η πώληση δεν είναι εμπόριο. Απαιτείται πάντα αγορά και πώληση. 

· Δεύτερον, τα αγαθά που αγοράζονται και πωλούνται δεν πρέπει να διαφέρουν. Για παράδειγμα, το ύφασμα που αγοράζεται, μετατρέπεται σε παντελόνι, φόρεμα, παλτό κοκ και τέλος πωλείται δεν είναι εμπόριο. Είναι μεταποίηση, βιομηχανία. Ωστόσο, όταν μιλάμε γενικά για εμπόριο, στην έννοια του εμπορίου περιλαμβάνεται και η βιομηχανία. 

· Τρίτον, η αγοραπωλησία αγαθών πρέπει να γίνεται συστηματικά (κατ’ επάγγελμα) με σκοπό την πραγματοποίηση κέρδους. Για παράδειγμα η αγορά ενός σπιτιού και η μεταπώλησή του μία, δύο ή τρεις φορές στη ζωή μας δεν είναι εμπόριο. Αν όμως, το επάγγελμά μας είναι η αγοραπωλησία σπιτιών τότε αυτό είναι εμπόριο.

1.1. Η κυριότερη διάκριση του Εμπορίου

Μπορούν να γίνουν πολλές διακρίσεις για το εμπόριο, όπως χονδρικό – λιανικό, θαλάσσιο – χερσαίο κοκ. Η σημαντικότερη διάκριση όμως είναι αυτή σε εσωτερικό, εξωτερικό και διαμετακομιστικό εμπόριο. 

Εσωτερικό καλείται το εμπόριο που διεξάγεται μέσα σ’ ένα κράτος. 

Η αγορά τροφίμων, ενδυμάτων, μηχανημάτων, κοσμημάτων, βιβλίων κοκ από ένα μέρος της χώρας και η πώλησή τους στο ίδιο ή σε άλλο μέρος της χώρας αφορούν το εσωτερικό εμπόριο.

Εξωτερικό καλείται το εμπόριο που διεξάγεται μεταξύ μιας χώρας και μιας άλλης χώρας. 

Για παράδειγμα, η πώληση γερμανικών προϊόντων στην Ελλάδα ή ελληνικών προϊόντων στις ΗΠΑ αφορούν το εξωτερικό εμπόριο της Ελλάδας με τη Γερμανία και τις ΗΠΑ αντίστοιχα. 

Το εξωτερικό εμπόριο με τη σειρά του διακρίνεται σε εισαγωγικό κι εξαγωγικό, ανάλογα με το που γίνεται η αγορά και η πώληση των εμπορευμάτων. 
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· Το εισαγωγικό εμπόριο αγοράζει εμπορεύματα από μία ξένη χώρα, τα εισάγει και τα πουλάει στη χώρα. 

Οι εισαγωγές αγαθών αυξάνουν το επίπεδο ευημερίας του λαού μιας χώρας, χάρη στην κατανάλωση αγαθών που δεν παράγονται σ’ αυτήν και ταυτόχρονα βοηθούν στην πρόοδο της εγχώριας βιομηχανίας.
Αν δεν γινόντουσαν εισαγωγές, πολλά προϊόντα, όπως αυτοκίνητα, δίκυκλα κοκ θα ήταν άγνωστα στη χώρα μας. 

Ενώ, επειδή δεν θα υπήρχαν μηχανήματα υψηλής τεχνολογίας, τα όποια προϊόντα παρήγαγε η Ελλάδα θα ήταν πρώτον κατώτερης ποιότητας και δεύτερον αυξημένου κόστους εξαιτίας του χρόνου που θα απαιτείτο να κατασκευασθούν.
Παράδειγμα παρόμοιου κράτους υπήρξε μέχρι το 1991 η γειτονική μας Αλβανία, της οποίας το εισαγωγικό εμπόριο ήταν πολύ περιορισμένο. 
Από την άλλη μεριά όμως τα εισαγόμενα αγαθά, επειδή αγοράζονται στο εξωτερικό πληρώνονται σε ξένο νόμισμα, με αποτέλεσμα η χώρα που εισάγει αυτά τα αγαθά να εξάγει ξένο νόμισμα δηλ. συνάλλαγμα. 
Το συνάλλαγμα θεωρείται πολύτιμο σε όλα τα κράτη του κόσμου, γιατί, όπως θα δούμε παρακάτω, τα συναλλαγματικά αποθέματα ενός κράτους θεωρούνται ο πλούτος της χώρας. Έτσι, το κράτος που αποφασίζει να κάνει εισαγωγές, στην ουσία επιλέγει να μειώσει τον πλούτο του. 
Αυτή η «μείωση» μπορεί να είναι πρόσκαιρη και να χρησιμεύσει ως αφετηρία οικονομικής ανάπτυξης ή μπορεί να είναι μόνιμη και να σηματοδοτήσει μακροχρόνια οικονομικά προβλήματα. Ποιο από τα δύο θα είναι εξαρτάται από το είδος των προϊόντων που εισάγονται. 
Αν οι εισαγωγές αφορούν κυρίως προϊόντα που προορίζονται για κατανάλωση (ποτά, κοσμήματα κοκ), τότε θ’ αυξηθεί βέβαια η ευχαρίστηση του πληθυσμού, όμως μεγάλα οικονομικά προβλήματα περιμένουν τη χώρα. 
Αν όμως οι εισαγωγές αφορούν κυρίως προϊόντα που προορίζονται για τη βελτίωση της παραγωγικής δυναμικότητας της χώρας (μηχανήματα, τεχνογνωσία κοκ), τότε μακροχρόνια ο πλούτος της χώρας θα αυξηθεί. 
· Το εξαγωγικό εμπόριο αγοράζει εμπορεύματα της χώρας, τα εξάγει και τα πουλάει σε μία ξένη χώρα. 
Επειδή τα εξαγωγικά προϊόντα πωλούνται στις ξένες χώρες, η χώρα – εξαγωγέας εισπράττει το τίμημά τους σε ξένο νόμισμα. Έτσι, με τις εξαγωγές αυξάνονται τα συναλλαγματικά αποθέματα μιας χώρας δηλ. ο πλούτος της. Αυτό όμως είναι το λιγότερο. 

Το σημαντικότερο πλεονέκτημα των εξαγωγών είναι η πλήρης αξιοποίηση των παραγωγικών δυνατοτήτων μιας χώρας κι έτσι η οικονομική της ανάπτυξη. 

Όλες οι χώρες του κόσμου εξαιτίας διαφορετικής γεωγραφικής θέσης, κλιματολογικών συνθηκών και επιπέδου οικονομικής ανάπτυξης δεν έχουν ούτε τις ίδιες δυνατότητες, ούτε τις ίδιες πλουτοπαραγωγικές πηγές. 

Άλλες χώρες παράγουν κυρίως γεωργικά προϊόντα, άλλες κυρίως βιομηχανικά προϊόντα, άλλες κυρίως πρώτες ύλες κοκ. Ακόμη, σε ορισμένες περιπτώσεις, οι ποσότητες παραγωγής είναι τόσο μεγάλες, ώστε υπερκαλύπτουν πολλαπλάσια τις ανάγκες της χώρας. 

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΙΡΑΚ : Ο προικισμένος φτωχός

Το Ιράκ, χάρη στη γεωγραφική του θέση, έχει τη δυνατότητα άντλησης μεγάλων ποσοτήτων αργού πετρελαίου. Το πετρέλαιο είναι μία σημαντική πρώτη ύλη, που έχουν ανάγκη όλα τα κράτη και η οποία υπάρχει μόνο σε ορισμένες περιοχές του πλανήτη. 

Το γεγονός αυτό, από μόνο του, θα μπορούσε να οδηγήσει το Ιράκ σ΄ ένα πολύ υψηλό επίπεδο ευημερίας, όπως άλλωστε συμβαίνει στο γειτονικό Κουβέιτ. 

Ωστόσο, μετά τον πόλεμο του Κόλπου το 1991, η Διεθνής Κοινότητα, με παρότρυνση των ΗΠΑ, απαγόρευσε στα κράτη να συναλλάσσονται με το Ιράκ.

Έτσι, η χώρα, αν και διαθέτει σε αφθονία μία από τις πλέον πολύτιμες πρώτες ύλες στον πλανήτη, επειδή δεν μπορεί να την εξάγει, αντιμετωπίζει οξυμένα οικονομικά προβλήματα και μεγάλες ελλείψεις σε τρόφιμα και φαρμακευτικό υλικό. 

Με τις εξαγωγές, ένα κράτος διοχετεύει τις επιπλέον ποσότητες των προϊόντων που παράγει στα άλλα κράτη κι έτσι έχει τη δυνατότητα από τη μία να εισάγει προϊόντα που δεν παράγει κι από την άλλη να αξιοποιήσει τις παραγωγικές δυνατότητές του επιτυγχάνοντας ένα υψηλό επίπεδο οικονομικής ανάπτυξης.

Διαμετακομιστικό (transito) καλείται το εμπόριο όταν η χώρα χρησιμοποιείται ως κέντρο διέλευσης των εμπορευμάτων κι όχι ως τόπος αγοράς και κατανάλωσης των αγαθών. Δηλ. τα εμπορεύματα εισάγονται στη χώρα, όχι με σκοπό να πωληθούν σ’ αυτήν, αλλά να εξαχθούν σε μία άλλη, τρίτη χώρα. 
1.2. Διεθνές Εμπόριο

Διεθνές ή Παγκόσμιο Εμπόριο καλείται το σύνολο του εξωτερικού εμπορίου όλων των χωρών του κόσμου σε μία χρονική περίοδο (συνήθως ένα έτος) και διακρίνεται σε εμπόριο αγαθών κι εμπόριο υπηρεσιών. 

Διεθνές Εμπόριο Αγαθών 1998

Δις $
Εξαγωγές
Εισαγωγές
Σύνολο


Αξία
Θέση
Αξία
Θέση
Αξία
Θέση

Παγκόσμιες 
5.375,00 

5.562,00

10.937,00


ΗΠΑ
682,98 
1
944,59
1
1.627,56
1

……….
…..
…..
…..
…..
…..
…..

Βέλγιο-Λουξεμβούργο
171,70
11
158,84
10
330,55
10

……….
…..
…..
…..
…..
…..
…..

Κίνα
183,76 
9
140,17
11
323,92
11

……….
…..
…..
…..
…..
…..
…..

Ρωσία
56,21 
22
44,72
26
100,93
24

……….
…..
…..
…..
…..
…..
…..

Τουρκία
26,14
36
46,40
24
72,54
32

……….
…..
…..
…..
…..
…..
…..

Ελλάδα
9,71 
49
23,47
42
33,18
43

Πηγή: Παγκόσμιος Οργανισμός Εμπορίου, http://www.wto.org
Συχνά αναφέρεται ότι ο λόγος ύπαρξης του Διεθνούς Εμπορίου είναι η έλλειψη αυτάρκειας των κρατών, οπότε αναγκαστικά κάθε κράτος αναπτύσσει τις εμπορικές σχέσεις του με τα άλλα κράτη, ώστε να προμηθευτεί εκείνα τα αγαθά που δεν μπορεί να παράγει. 

Πράγματι, αυτός ήταν ο αρχικός λόγος που αναπτύχθηκε το Διεθνές Εμπόριο και σε μεγάλο βαθμό ισχύει μέχρι σήμερα. 

Αυτός όμως, ο λόγος δεν εξηγεί πολλά «παράξενα» γεγονότα που συμβαίνουν στο Διεθνές Εμπόριο:

· Γιατί μία χώρα που παράγει αυτοκίνητα σε ικανό αριθμό να καλύψουν την εγχώρια ζήτηση (Γερμανία, ΗΠΑ κοκ) εισάγει αυτοκίνητα από το εξωτερικό; 

· Γιατί η Διεθνής Κοινότητα απαγόρευσε, από το 1991 και μετά, τις εξαγωγές πετρελαίου του Ιράκ, όταν οι αναπτυγμένες βιομηχανικά χώρες έχουν τόσο ανάγκη το πετρέλαιο; 

· Γιατί μία χώρα καταστρέφει μέρος των δικών της αγροτικών καλλιεργειών (πχ. Ελλάδα) κι έτσι αναγκάζεται να εισάγει τα αντίστοιχα προϊόντα από το εξωτερικό; 

Η απάντηση σ’ όλες τις παραπάνω ερωτήσεις πρέπει ν’ αναζητηθεί σε μία και μόνο έννοια. Στην έννοια της ισχύος (σελ.141). 

Μεταξύ αναγκών και ισχύος υπάρχει μία αμφίδρομη σχέση. Οι ανάγκες επηρεάζονται από την ισχύ και η ισχύς από τις ανάγκες. 

Όσο πιο ισχυρό είναι ένα κράτος, τόσο πιο εύκολα ικανοποιεί τις ανάγκες του κι όσο περισσότερο ένα κράτος ικανοποιεί τις ανάγκες του, τόσο πιο ισχυρό γίνεται. 

Ακριβώς αυτή η ισχύς είναι που αλλοιώνει το χαρακτήρα του Διεθνούς Εμπορίου. Έτσι: 

· Μία χώρα που παράγει αυτοκίνητα δεν μπορεί ν’ απαγορεύσει την εισαγωγή αυτοκινήτων, γιατί θα υποστεί αντίμετρα στις δικές της εξαγωγές από τις άλλες χώρες. 

· Η απαγόρευση εξαγωγών πετρελαίου επεβλήθη στο Ιράκ, επειδή πρώτον οι ΗΠΑ είχαν την ισχύ να την επιβάλλουν και το Ιράκ δεν είχε την ισχύ να την αποτρέψει. Δεύτερον, οι υπόλοιπες πετρελαιοπαραγωγές χώρες επιθυμούσαν να μην μειωθεί η τιμή του πετρελαίου, γεγονός που θα συνέβαινε αν αυξανόταν η προσφορά αργού πετρελαίου.

· Η Ελλάδα αναπροσαρμόζει την αγροτική παραγωγή της στα πλαίσια ενός ευρύτερου ευρωπαϊκού καταμερισμού εργασιών, επειδή θεωρεί ότι στα πλαίσια της Ευρωπαϊκής Ένωσης αυξάνεται η οικονομική ισχύς της. 

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΙΣΧΥΣ: Η καθημερινότητα των εμπορικών σχέσεων

Σε καθημερινό επίπεδο μεταξύ των κρατών διεξάγεται μια οξύτατη σύγκρουση εμπορικών συμφερόντων,  η οποία δεν έχει καμία σχέση με συνεργαζόμενα κράτη για την αμοιβαία ικανοποίηση των αναγκών τους.

Στις 22 Απριλίου 1999, μετά από μία δεκαετή διαμάχη μεταξύ Ε.Ε. και ΗΠΑ, η Ε.Ε. αποφάσισε ν’ απαγορεύσει τις εισαγωγές ορμονούχου βοδινού κρέατος από τις ΗΠΑ, ως ύποπτου για καρκινογενέσεις και μάλιστα σε παιδιά. 

Ημερομηνία έναρξης της απαγόρευσης ορίσθηκε η 15η Ιουνίου 1999. 

Στις 13 Μαΐου 1999, οι ΗΠΑ ζήτησαν παράταση της παραπάνω ημερομηνίας, διαφορετικά θα επέβαλλαν δασμούς στις εισαγωγές των ευρωπαϊκών προϊόντων κατά 100%. 

Ωστόσο η Ε.Ε. δεν ενέδωσε σ’ αυτόν τον εκβιασμό και προσέφυγε στον Παγκόσμιο Οργανισμό Εμπορίου. 

Όμως, λίγες ημέρες μετά, στις αρχές Ιουνίου 1999, στα κοτόπουλα που προέρχονταν από το Βέλγιο εντοπίσθηκε το δηλητήριο διοξίνη. 

Βεβαίως, αυτό που ακολούθησε ήταν η απόσυρση όλων εκείνων των βελγικών προϊόντων που υπήρχε πιθανότητα να περιείχαν το συγκεκριμένο δηλητήριο. 

Όπως σε κάθε πόλεμο, έτσι και στον εμπορικό, αυτός που κερδίζει είναι αυτός που εκμεταλλεύεται τις ευκαιρίες και τα λάθη του αντιπάλου. 

Ο πόλεμος αφορούσε τα γενετικά μεταλλαγμένα προϊόντα και το ορμονούχο κρέας, τα οποία η Ε.Ε. θεωρούσε ως επιβλαβή για την ανθρώπινη υγεία, ενώ οι ΗΠΑ τα θεωρούσαν ως απολύτως ασφαλή για τις «εταιρίες τους» (Monsanto, Tyson Foods κοκ). Αντίθετα, θεωρούσαν ως επιβλαβή, πάλι για τις εταιρίες τους, τα βιολογικά προϊόντα που προωθούσε η Ε.Ε. 

Έτσι, λοιπόν, η ευκαιρία, που έδωσαν στις ΗΠΑ, τα βελγικά κοτόπουλα ήταν ιδανική. Οι ΗΠΑ επέβαλαν αύξηση δασμών στις ευρωπαϊκές εισαγωγές ύψους 202 εκατ. δολαρίων και ταυτόχρονα απείλησαν να κηρύξουν απαγόρευση εισαγωγών σ’ ένα πολύ μεγάλο αριθμό ευρωπαϊκών προϊόντων (όχι μόνο βελγικών). 

Όμως, ο καιρός έχει γυρίσματα. Λίγες ημέρες μετά, τον ίδιο μήνα, στην ίδια χώρα, το Βέλγιο, εμφανίσθηκαν συμπτώματα δηλητηρίασης σε παιδιά που οφείλονταν στην Coca-Cola (USA-Cola). 

Η μία χώρα μετά την άλλη άρχισε να αποσύρει από την αγορά όλα τα προϊόντα της εν λόγω εταιρίας, βρίσκοντας ευκαιρία να περιορίσει τη δράση της, η οποία είχε βάλει σκοπό να εξαγοράσει όλες τις εταιρίες αναψυκτικών στην Ευρώπη (Orangina, Cadbury-Schweppes, 3E κοκ). 

Όπως σε κάθε πόλεμο, έτσι και στον εμπορικό, όταν τα πλήγματα είναι μεγάλα και για τους δύο αντιπάλους (ταυτόχρονα υπήρχε και ο πόλεμος της μπανάνας, βλέπε σελ. 161), η ανακωχή φαντάζει ως η ιδανική λύση μέχρι οι αντίπαλοι ν’ ανακτήσουν τις δυνάμεις τους και να συνεχίσουν.

Έτσι, στις 14 Ιουνίου 1999, μία μέρα πριν την εφαρμογή της απαγόρευσης, η Ε.Ε. ανέστειλε την απαγόρευση εισαγωγής ορμονούχου βοδινού κρέατος από τις ΗΠΑ για τις 15 Δεκεμβρίου 1999, ενώ οι ΗΠΑ συμφώνησαν να επιβάλλουν αυστηρούς υγειονομικούς ελέγχους σε όλο το εύρος των εξαγωγών τους προς την Ευρώπη.

Ταυτόχρονα αποφασίσθηκε να μεταβούν δύο ομάδες εκπροσώπων της Ε.Ε. στις ΗΠΑ για να εξετάσουν τις ελεγκτικές μεθόδους που εφαρμόζουν οι αμερικανικές αρχές κι αν δεν διαπιστώσουν προβλήματα να υποχωρήσουν στο θέμα της επιβολής ελέγχων στις αμερικανικές εξαγωγές. 

Αξίζει να σημειωθεί ότι οι ΗΠΑ διαθέτουν τον ισχυρότερο κλάδο βιοτεχνολογίας στον κόσμο. Ο παγκόσμιος τζίρος του κλάδου των τροφίμων ανήλθε το 1998 περίπου σε 1 τρις δολάρια και συνήθως οι όμιλοι εταιριών που ασχολούνται με τη βιοτεχνολογία, ασχολούνται και με την παραγωγή φαρμάκων για τον καρκίνο. 

2. Οι κυριότερες θεωρίες του Διεθνούς Εμπορίου 

Αν και σήμερα θεωρούμε ως αυτονόητο το γεγονός ότι οι χώρες κερδίζουν από το εμπόριο, ωστόσο ερωτήματα, όπως «κερδίζει μία χώρα από το εμπόριο κι αν ναι, γιατί;» ή «τι πρέπει να κάνει μία χώρα για να κερδίζει από το εμπόριο;» απασχόλησαν κι απασχολούν έντονα όλες τις οικονομικές σχολές σκέψης στις ανεπτυγμένες δυτικοευρωπαϊκές χώρες εδώ και 200 χρόνια περίπου. 

Όλες οι θεωρίες που αναπτύχθηκαν μέχρι σήμερα μπορούν να ταξινομηθούν σε τρεις κατηγορίες, ανάλογα με το περιεχόμενο που δίνει η κάθε θεωρία στην έννοια του Έθνους (ακόμα κι αν δεν αναφέρεται σ’ αυτήν). Αξίζει να σημειωθεί ότι όλες οι σχολές ταυτίζουν το έθνος με τη χώρα που έχει συγκεκριμένη γεωγραφική περιφέρεια. Έτσι διακρίνουμε: 

1. Το «Έθνος – Επιχείρηση». Το Έθνος θεωρείται ως επιχείρηση, που η ευημερία της εξαρτάται από το αν έχει ή όχι κέρδη από το εξωτερικό εμπόριο δηλ. αν τα έσοδά της (εξαγωγές) είναι περισσότερα από τα έξοδά της (εισαγωγές). Ενώ, ως πλούτος θεωρούνται μόνον τα πολύτιμα μέταλλα, χρυσός κι άργυρος δηλ. το κέρδος νοείται μόνον ως συσσώρευση χρυσού και αργύρου. 

Προκειμένου το έθνος – επιχείρηση να πετύχει κέρδη από το εμπόριο χρησιμοποιεί τον προστατευτισμό (απαγορεύει ή υπερφορολογεί τις εισαγωγές) και την κρατική παρέμβαση. 

Το σύστημα αυτό, με διάφορες παραλλαγές, εφαρμόσθηκε περίπου για τέσσερις αιώνες (15ο – 19ο) σχεδόν σ’ όλα τα εμπορικά κράτη της Ευρώπης. 

Ως αποτέλεσμα είχε την αποικιοκρατία, την καταστροφή μεγάλων μη ευρωπαϊκών πολιτισμών και την χωρίς προηγούμενο εκμετάλλευση των μη χριστιανικών λαών τους. 

Βεβαίως τα αρνητικά αποτελέσματα αυτού του συστήματος δεν τα υπέστησαν μόνον οι άλλοι λαοί. Οι πόλεμοι ήταν στοιχείο της εμπορικής πολιτικής των κρατών. 

Μεταξύ 1494 και 1559 γινόταν στην Ευρώπη ένας πόλεμος σχεδόν κάθε χρόνο. Ο 17ος αιώνας κύλησε μόνον με επτά (7) χρόνια ειρήνη. Ενώ από τα 159 χρόνια μεταξύ 1656 και 1815, η Αγγλία είχε πόλεμο τα 84. 

Επειδή χάρη σ’ αυτό το σύστημα οι έμποροι ασκούσαν μεγάλη επιρροή στο κράτος, γι’ αυτό οι αντίπαλοι του συστήματος, του έδωσαν το όνομα εμποροκρατία ή εμποροκρατισμός ή μερκαντιλισμός
.

2. Το «Έθνος – Μάζα». Το Έθνος θεωρείται ως μια μάζα ατόμων που η ευημερία τους αυξάνεται, εφόσον αυξάνεται η διαθέσιμη ποσότητα των αγαθών κι υπηρεσιών. Για να γίνει όμως αυτό απαιτείται το κάθε κράτος να παράγει μόνον συγκεκριμένα αγαθά κι υπηρεσίες και μόνον αυτά (διεθνής εξειδίκευση). 

Για να υπάρξει διεθνής εξειδίκευση απαιτείται η ύπαρξη συνθηκών Ελευθέρου Εμπορίου, έτσι ώστε μία χώρα να σταματήσει την παραγωγή αγαθών κι υπηρεσιών που δεν είναι κερδοφόρα και να στραφεί προς άλλη κερδοφόρα κατεύθυνση.

Οι θεωρίες που ανήκουν σ’ αυτήν την κατηγορία διατυπώθηκαν από τους Κλασσικούς Οικονομολόγους (Adam Smith, David Ricardo κα) και τις κυριότερες θα εξετάσουμε παρακάτω, λαμβάνοντας υπόψη ότι, στην εποχή μας, η αρχή του Ελεύθερου Εμπορίου, με ελάχιστες αποκλίσεις, τείνει να επικρατήσει σε παγκόσμια κλίμακα. 

3. Το «Έθνος – Ομάδα». Το Έθνος είναι ένα σύνολο ατόμων που έχουν κοινά συμφέροντα, τα οποία όμως είναι διαφορετικά από εκείνα των άλλων εθνών. Το Ελεύθερο Εμπόριο συμφέρει μόνον στις οικονομικά ανεπτυγμένες χώρες, επειδή μέσω αυτού κυριαρχούν στις υπόλοιπες. 

Οι οικονομικά αδύναμες χώρες πρέπει απαραίτητα να προστατεύσουν τη «νηπιακή» βιομηχανία τους και να διαφυλάξουν την οικονομική τους ανεξαρτησία. Αυτό μπορούν να το κατορθώσουν μ’ ένα σύνολο τελωνειακών περιορισμών, που ελέγχουν και παρεμποδίζουν τις εισαγωγές ξένων προϊόντων. 

Το σύστημα αυτό ονομάσθηκε προστατευτισμός και οι κυριότεροι εκπρόσωποι αυτής της κατηγορίας θεωριών ήταν ο A. Hamilton και F. List (18ος και 19ος αιώνας).

Ο προστατευτισμός, αν κι επικρίθηκε κι επικρίνεται έντονα για τα μεγάλα προβλήματα που δημιουργεί στην οικονομία
, αν κι επιδιώχθηκε κι επιδιώκεται ο περιορισμός του, ωστόσο αποτελεί «καταφύγιο» των κρατών σε περιόδους κρίσεων κι ένα ισχυρό διαπραγματευτικό μέσο στη σύγχρονη πραγματικότητα, ιδιαίτερα από οικονομικά ισχυρές χώρες, όπως οι ΗΠΑ, η Ε.Ε. και η Ιαπωνία. 

2.1. Adam Smith και το απόλυτο πλεονέκτημα του εμπορίου

Το οικονομικό δόγμα που επικρατούσε την εποχή τόσο του Adam Smith, όσο και του David Ricardo (18ος αιώνας) ήταν ο εμποροκρατισμός ή μερκαντιλισμός. 

Οι ασφυκτικοί περιορισμοί που έθετε αυτό το σύστημα στην οικονομική και κατ’ επέκταση την κοινωνική ζωή των ανθρώπων αποτέλεσαν και το έναυσμα για να διατυπώσουν τις θεωρίες τους. 

Σύμφωνα με τον μερκαντιλισμό για να είναι πλούσια μία χώρα έπρεπε να συσσωρεύει πολύτιμα μέταλλα και ειδικά χρυσό. 

Επειδή όμως οι άνθρωποι μπορεί να προτιμούσαν κάποια άλλα πράγματα περισσότερο από τον χρυσό κι έτσι ν’ αντάλλασσαν τα πολύτιμα μέταλλα για να ικανοποιήσουν τις ατομικές τους ανάγκες και τις προσωπικές τους επιθυμίες, γι’ αυτό υπήρχε αυστηρός έλεγχος του κράτους στο εξωτερικό εμπόριο. 

Κι ενώ από τη μία οι εξαγωγές ενθαρρύνονταν, μόνον όταν απέφεραν χρυσό, από την άλλη οι εισαγωγές αγαθών αποθαρρύνονταν ως σπατάλη. Έτσι περιοριζόταν όχι μόνον το εξωτερικό, αλλά και το εσωτερικό εμπόριο. 

Οι δύο κλασσικοί θεωρητικοί, επηρεασμένοι από τον Διαφωτισμό, έχοντας ως αντικείμενο μελέτης τους τον άνθρωπο και ειδικά τον καταναλωτή υποστήριζαν ότι:  

Ο άνθρωπος εργάζεται και παράγει για να καταναλώσει. Οτιδήποτε μπορούσε ν’ αυξήσει την κατανάλωση έπρεπε να κρίνεται θετικά. 
Επειδή λοιπόν βασικός παράγοντας αύξησης της κατανάλωσης ήταν το εμπόριο, γι’ αυτό ο Adam Smith έπρεπε ν’ αποδείξει ότι το εμπόριο κάνει καλό στη χώρα δηλ. η χώρα κερδίζει απ’ αυτό.

Για το σκοπό αυτό, διατύπωσε την έννοια του απόλυτου πλεονεκτήματος, η οποία ερμηνεύεται ως εξής: 

Όταν το κόστος παραγωγής ενός προϊόντος σε μία χώρα είναι μικρότερο από αυτό του ίδιου προϊόντος σε μία άλλη χώρα, τότε θεωρούμε ότι η πρώτη χώρα έχει απόλυτο πλεονέκτημα στην παραγωγή αυτού του προϊόντος έναντι της άλλης χώρας (δηλ. η πρώτη χώρα παράγει το ίδιο προϊόν φθηνότερα). 

Ας υποθέσουμε ότι δύο χώρες (Χ, Ψ)  παράγουν και καταναλώνουν μόνον δύο προϊόντα (Α, Β), τα ίδια και στις δύο χώρες. 

Τότε, η χώρα Χ έχει απόλυτο πλεονέκτημα στο προϊόν Α έναντι της χώρας Ψ, αν: 

Κόστος προϊόντος Α χώρας Χ  <  Κόστος προϊόντος Α χώρας Ψ

Η θεωρία που ανέπτυξε ο Adam Smith, στο βιβλίο του «Έρευνα για τη Φύση και τα Αίτια του Πλούτου των Εθνών», το οποίο εκδόθηκε το 1776, σε γενικές γραμμές έλεγε:  

Το εμπόριο βελτιώνει την ευημερία όλων των συναλλασσομένων χωρών, όταν διεξάγεται με βάση το απόλυτο πλεονέκτημα.  Έτσι, κάθε χώρα πρέπει να ειδικευθεί στην παραγωγή εκείνων των προϊόντων τα οποία παράγει φθηνότερα απ’ ότι οι άλλες χώρες. 

Το σκεπτικό που βρίσκεται πίσω από τη θεωρία του Adam Smith είναι ότι όσο λιγότερο στοιχίζει η παραγωγή ενός προϊόντος σε μία χώρα, τόσο περισσότερες μονάδες παράγει. Αυτές τις επιπλέον μονάδες του προϊόντος μπορεί ν’ ανταλλάξει μ’ ένα άλλο προϊόν, η παραγωγή του οποίου της στοιχίζει περισσότερο.

Για την καλύτερη κατανόηση της θεωρίας του Adam Smith αναφέρεται το παρακάτω παράδειγμα: 

Ώρες Εργασίας για την παραγωγή ενός κιλού προϊόντος

Χώρα
Ελαιόλαδο
Μπανάνες

Ελλάδα
5
10

Βραζιλία
8
4

Ας υποθέσουμε ότι για να παραχθεί ένα κιλό ελαιόλαδο στην Ελλάδα απαιτούνται 5 ώρες εργασίας, ενώ στη Βραζιλία 8 ώρες. Αντίθετα, για να παραχθεί ένα κιλό μπανάνες απαιτούνται στην Ελλάδα 10 ώρες εργασίας και στη Βραζιλία 4 ώρες, ενώ ταυτόχρονα και οι δύο χώρες έχουν ανάγκη να καταναλώσουν από ένα κιλό και από τα δύο προϊόντα.

Σύμφωνα με τα παραπάνω δεδομένα, κατά τον Adam Smith:

· Η Ελλάδα έχει απόλυτο πλεονέκτημα στην παραγωγή ελαιολάδου, επειδή «ξοδεύει» 5 ώρες εργασίας για την παραγωγή ενός κιλού, έναντι 8 ωρών που χρειάζεται η Βραζιλία

· Η Βραζιλία έχει απόλυτο πλεονέκτημα στην παραγωγή μπανάνας, επειδή «ξοδεύει» 4 ώρες εργασίας για την παραγωγή ενός κιλού, έναντι 10 ωρών που χρειάζεται η Ελλάδα.

Επομένως, αν η κάθε χώρα αφοσιωθεί στην παραγωγή του προϊόντος, στο οποίο έχει απόλυτο πλεονέκτημα, μπορεί να χρησιμοποιήσει τις επιπλέον ώρες που «περισσεύουν» από την παραγωγή του άλλου προϊόντος και να παράγει περισσότερες μονάδες από το πρώτο προϊόν. 

Από την ανταλλαγή αυτών των επιπλέον μονάδων θα προκύψει σημαντικό κέρδος και για τις δύο χώρες. 

Στο παραπάνω παράδειγμα το όφελος για τις δύο χώρες προκύπτει ως εξής:

Η κάθε χώρα, στις ίδιες ώρες εργασίας (15 για την Ελλάδα και 12 για την Βραζιλία), έχει τρεις επιλογές παραγωγής δηλ. μπορεί να παράγει τρεις διαφορετικούς συνδυασμούς προϊόντων:

Επιλογές Παραγωγής για κάθε χώρα

Χώρα
Α Επιλογή
Β Επιλογή
Γ Επιλογή

Ελλάδα
1 κιλό λάδι & 

1 κιλό μπανάνες
0 κιλά λάδι &

1,5 κιλά μπανάνες
3 κιλά λάδι &

0 κιλά μπανάνες


15=(1x 5)+(1x10)
15=(0x5)+(1,5x10)
15=(3x5)+(0x10)

Βραζιλία
1 κιλό λάδι &

1 κιλό μπανάνες
1,5 κιλά λάδι &

0 κιλά μπανάνες
0 κιλά λάδι &

3 κιλά μπανάνες


12=(1x8)+(1x4)
12=(1,5x8)+(0x4)
12=(0x8)+(3x4)

Αν οι δύο χώρες δεν έχουν εμπορικές συναλλαγές μεταξύ τους, τότε είναι αναγκασμένες ν’ ακολουθήσουν την επιλογή Α. Δηλ. να παράγουν και να καταναλώσουν από ένα κιλό λάδι και ένα κιλό μπανάνας η κάθε μία. 

Αν οι δύο χώρες ακολουθήσουν τη δεύτερη επιλογή, όπου η Ελλάδα παράγει μόνο μπανάνες και η Βραζιλία μόνον ελαιόλαδο, καμιά από τις δύο χώρες δεν μπορεί να καλύψει τις ανάγκες της. Το πλεόνασμα στην κάθε χώρα είναι μισό κιλό, οπότε ακόμα κι αν οι δύο χώρες συνάψουν εμπορικές σχέσεις δεν έχουν τη δυνατότητα να καλύψουν τις ανάγκες τους.

Αν οι δύο χώρες επιλέξουν την τρίτη λύση, όπου η κάθε μία εξειδικεύεται στο αγαθό, όπου έχει απόλυτο πλεονέκτημα και προχωρήσουν σε εμπορικές ανταλλαγές ένα προς ένα (1:1) δηλ. ένα κιλό λάδι για ένα κιλό μπανάνες, τότε υπάρχουν οι εξής περιπτώσεις:

1. Οι δύο χώρες ν’ ανταλλάξουν μόνον ένα κιλό, ώστε για να καλύψουν τις ανάγκες τους, οπότε μετά την ανταλλαγή η κάθε χώρα θα έχει:

Ωφέλεια κάθε χώρας από το Διεθνές Εμπόριο σε Ώρες Εργασίας

Χώρα
Ελαιόλαδο
Μπανάνες
Ώρες Εργασίας
Ωφέλεια

Ελλάδα
2
1
(2x5)+(1x10)=20
20 – 15 = 5

Βραζιλία
1
2
(1x8)+(2x4)=16
16 – 12 = 4

2. Οι δύο χώρες ν’ ανταλλάξουν όλο το πλεόνασμα, οπότε μετά την ανταλλαγή η κάθε χώρα θα έχει:

Ωφέλεια κάθε χώρας από το Διεθνές Εμπόριο σε Ώρες Εργασίας

Χώρα
Ελαιόλαδο
Μπανάνες
Ώρες Εργασίας
Ωφέλεια

Ελλάδα
1
2
(1x5)+(2x10)=25
25 – 15 = 10

Βραζιλία
2
1
(2x8)+(1x4)=20
20 – 12 = 8

Σ’ οποιαδήποτε περίπτωση και οι δύο χώρες, όχι μόνον καλύπτουν τις ανάγκες τους, αλλά βγαίνουν και κερδισμένες, έχοντας στην κατοχή τους προϊόντα, τα οποία για να παράγουν χρειάζονταν περισσότερες ώρες εργασίας απ’ αυτές που εργάσθηκαν πραγματικά. 

Ωστόσο είναι προφανές, ότι οι δύο χώρες θα προτιμήσουν τη δεύτερη περίπτωση δηλ. ν’ ανταλλάξουν όλο το πλεόνασμα, επειδή χάρη στο απόλυτο πλεονέκτημα η κάθε χώρα εξοικονομεί περισσότερες ώρες εργασίας. 

Το προϊόν που στη μία χώρα στοιχίζει φθηνά, στην άλλη στοιχίζει ακριβά. Άρα η κάθε χώρα όσο περισσότερα φθηνά, γι’ αυτήν, προϊόντα ανταλλάσσει με ακριβά, τόσο περισσότερο κερδίζει. 

2.2. David Ricardo και το συγκριτικό πλεονέκτημα 

Είναι προφανές ότι αν μία χώρα παράγει ένα προϊόν με μικρότερο κόστος από μία άλλη και η άλλη παράγει ένα άλλο προϊόν φθηνότερα από την πρώτη και οι δύο χώρες μπορούν να κερδίσουν από το εμπόριο. 

Τι γίνεται όμως στην περίπτωση που μία χώρα διαθέτει απόλυτο πλεονέκτημα έναντι μίας άλλης χώρας σ’ όλους τους κλάδους παραγωγής; Δηλ. τι γίνεται όταν μία χώρα παράγει όλα τα προϊόντα της φθηνότερα από μία άλλη χώρα; Το εμπόριο συνεχίζει να είναι ωφέλιμο και για τις δύο χώρες;

Στα παραπάνω ερωτήματα ο David Ricardo απάντησε θετικά χρησιμοποιώντας, ως εργαλείο, το συγκριτικό πλεονέκτημα μιας χώρας στην παραγωγή ενός προϊόντος.  

Η έννοια του συγκριτικού πλεονεκτήματος γίνεται κατανοητή με το παρακάτω παράδειγμα:  

Δύο άτομα, κάθε μήνα, διαθέτουν ένα ορισμένο ποσό χρημάτων, διαφορετικό ο κάθε ένας, για την αγορά του ίδιου προϊόντος πχ. περιοδικά (θεωρούμε όλα τα περιοδικά ίδια). 

Ο Γιώργος δίνει 4.000 δρχ. κι επιλέγει ν’ αγοράσει περιοδικά των 1.000 δρχ. κι ο Νίκος δίνει 10.000 δρχ. κι επιλέγει ν’ αγοράσει περιοδικά των 2.000 δρχ.

Έτσι, ο Γιώργος για κάθε περιοδικό δίνει το 25% (=1.000/4.000) των χρημάτων του, ενώ ο Νίκος για κάθε περιοδικό δίνει το 20% (=2.000/10.000) των χρημάτων του.

Συγκριτικό Πλεονέκτημα

Δρχ.
Περιοδικά των
Μηνιαίο Συνολικό

Κόστος Αγοράς
Επιβάρυνση από

κάθε περιοδικό

Γιώργος
1.000
4.000
25% (=1.000/4.000)

Νίκος
2.000
10.000
20% (=2.000/10.000)

Σ’ αυτήν την περίπτωση λέμε ότι ο Νίκος έχει συγκριτικό πλεονέκτημα στα περιοδικά έναντι του Γιώργου, επειδή για ν’ αγοράσει ένα περιοδικό χρειάζεται να διαθέσει μικρότερο ποσοστό από τα χρήματά του. 

Δηλ. ο Νίκος, αν και πληρώνει τα διπλάσια χρήματα από τον Γιώργο για ένα περιοδικό (2.000 δρχ. έναντι 1.000 δρχ.), ωστόσο σ’ αυτόν το περιοδικό αντιπροσωπεύει μικρότερη επιβάρυνση απ’ ότι στον Γιώργο. 

Όπως γίνεται φανερό, η παραπάνω αντίθεση (διπλάσιο κόστος, αλλά μικρότερη επιβάρυνση) οφείλεται στο διαφορετικό μηνιαίο συνολικό κόστος αγοράς περιοδικών του κάθε ενός. Αν και οι δύο διέθεταν το ίδιο ποσό χρημάτων, προφανώς, η επιβάρυνση θα ήταν μεγαλύτερη για τον Νίκο.  

Έτσι, η έννοια του συγκριτικού πλεονεκτήματος ερμηνεύεται ως εξής: 

Όταν το ποσοστό του κόστους παραγωγής ενός προϊόντος στο συνολικό κόστος παραγωγής μιας χώρας είναι μικρότερο απ’ αυτό του ίδιου προϊόντος σε μία άλλη χώρα, τότε θεωρούμε ότι η πρώτη χώρα έχει συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή αυτού προϊόντος έναντι της άλλης χώρας.

Ας υποθέσουμε ότι δύο χώρες (Χ, Ψ)  παράγουν και καταναλώνουν μόνον τα ίδια δύο προϊόντα (Α, Β). Τότε: 

Συνολικό κόστος χώρας Χ = Κόστος προϊόντος Α + Κόστος προϊόντος Β 

Συνολικό κόστος χώρας Ψ = Κόστος προϊόντος Α + Κόστος προϊόντος Β

Οπότε, η χώρα Χ έχει συγκριτικό πλεονέκτημα στο προϊόν Α έναντι της χώρας Ψ, αν:  
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Τόσο στο απόλυτο, όσο και στο συγκριτικό πλεονέκτημα συγκρίνουμε το κόστος του ίδιου προϊόντος. Η διαφορά έγκειται, ότι στο απόλυτο πλεονέκτημα δεν λαμβάνουμε υπόψη το συνολικό κόστος της χώρας, ενώ στο συγκριτικό πλεονέκτημα το λαμβάνουμε.

Η βασική ιδέα της θεωρίας που ανέπτυξε ο David Ricardo, στο βιβλίο του «Πολιτική Οικονομία και Φορολογία», το οποίο εκδόθηκε το 1817, σε γενικές γραμμές έλεγε ότι: 

Δύο χώρες ωφελούνται από το εμπόριο μεταξύ τους, εφόσον η μία χώρα έχει συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή ενός προϊόντος και η άλλη συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή ενός άλλου προϊόντος, ανεξάρτητα αν μία από τις δύο χώρες έχει απόλυτο πλεονέκτημα και στα δύο προϊόντα. Έτσι, κριτήριο για την ειδίκευση μιας χώρας δεν είναι το απόλυτο, αλλά το συγκριτικό πλεονέκτημα.  

Το παράδειγμα που αναφέρει ο ίδιος ο Ricardo για να υποστηρίξει την παραπάνω θέση του, αφορά τη Μ. Βρετανία και την Πορτογαλία, οι οποίες στην εποχή του είχαν εμπορικές συναλλαγές και παρήγαγαν δύο κοινά προϊόντα, ύφασμα και κρασί. 

Ώρες Εργασίας για την παραγωγή μιας μονάδας  προϊόντος

Χώρα
Κρασί 
Ύφασμα
Συνολικό Κόστος

Μ. Βρετανία
120
100
220

Πορτογαλία
80
90
170

Σύμφωνα με τα παραπάνω δεδομένα, η Πορτογαλία παράγει φθηνότερα και τα δύο προϊόντα (κρασί 80 έναντι 120 ωρών, ύφασμα 90 έναντι 100 ωρών) δηλ. έχει απόλυτο πλεονέκτημα τόσο στο κρασί, όσο και στο ύφασμα. 

Ωστόσο, «εξισώνοντας» (στα εκατό) το συνολικό κόστος των δύο χωρών, δηλ. θεωρώντας ότι οι δύο χώρες «εργάζονται» τις ίδιες ώρες εργασίας, ώστε η σύγκριση να γίνει σε κοινή βάση, τα δεδομένα αλλάζουν: 

Συμμετοχή του κόστους παραγωγής στο συνολικό κόστος της χώρας 

Χώρα
Κρασί
Ύφασμα
Συνολικό Κόστος

Μ. Βρετανία
54,5
45,5
100,0


(120 / 220) x 100
(100 / 220) x 100
(220 / 220) x 100

Πορτογαλία
47,1
52,9
100,0


(80 / 170) x 100
(90 / 170) x 100
(170 / 170) x 100

Σύμφωνα με τα παραπάνω δεδομένα, κατά τον David Ricardo:

· Η Μ. Βρετανία έχει συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή υφάσματος, επειδή για την παραγωγή μιας μονάδας (πχ. 1 μέτρο) «ξοδεύει» το 45,5% των συνολικών ωρών εργασίας έναντι 52,9% που χρειάζεται η Πορτογαλία

· Η Πορτογαλία έχει συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή κρασιού, επειδή για την παραγωγή μιας μονάδας (πχ. 1 κιλού, 1 φιάλης) «ξοδεύει» το 47,1% των συνολικών ωρών εργασίας έναντι 54,5% που χρειάζεται η Μ. Βρετανία. 

Επομένως, αν η κάθε χώρα αφοσιωθεί στην παραγωγή του προϊόντος, στο οποίο έχει συγκριτικό πλεονέκτημα, μπορεί θυσιάζοντας λιγότερες μονάδες του άλλου προϊόντος να παράγει περισσότερες μονάδες από το πρώτο προϊόν. 

Από την ανταλλαγή των επιπλέον μονάδων θα προκύψει σημαντικό κέρδος και για τις δύο χώρες. Στο παραπάνω παράδειγμα το όφελος για τις δύο χώρες προκύπτει ως εξής:

Η κάθε χώρα, στις ίδιες ώρες εργασίας (220 για τη Μ. Βρετανία και 170 για την Πορτογαλία), έχει τις τρεις επιλογές παραγωγής δηλ. μπορεί να παράγει τρεις διαφορετικούς συνδυασμούς προϊόντων.

Επιλογές Παραγωγής για κάθε χώρα

Χώρα
Α Επιλογή
Β Επιλογή
Γ Επιλογή

Μ. Βρετανία
1 μον. κρασί & 

1 μον. ύφασμα
1,83 μον. κρασί &

0 μον. ύφασμα
 0 μον. κρασί &

2,2 μον. ύφασμα


220=(1x120)+(1x100)
220=(1,83x120)+(0x100)
220=(0x120)+(2,2x100)

Πορτογαλία
1 μον. κρασί & 

1 μον. ύφασμα
 0 μον. κρασί &

1,89 μον. ύφασμα
2,13 μον. κρασί &

0 μον. ύφασμα


170=(1x80)+(1x90)
170=(0x80)+(1,89x90)
220=(2,13x80)+(0x90)

Αν το Διεθνές Εμπόριο διεξάγεται σύμφωνα με το απόλυτο πλεονέκτημα, είναι προφανές ότι στη Μ. Βρετανία συμφέρει να έχει εμπορικές συναλλαγές με την Πορτογαλία, επειδή θα εισάγει το κρασί και το ύφασμα σε μικρότερο κόστος απ’ ότι το παράγει. Αυτό όμως δεν συμφέρει την Πορτογαλία, επειδή όλα τα προϊόντα της Μ. Βρετανίας είναι ακριβότερα από τα δικά της. 

Έτσι, οι δύο χώρες δεν θα έχουν εμπορικές συναλλαγές μεταξύ τους, οπότε είναι αναγκασμένες ν’ ακολουθήσουν την πρώτη επιλογή.

Αν οι δύο χώρες ακολουθήσουν τη δεύτερη επιλογή, όπου η Μ. Βρετανία παράγει μόνον κρασί και η Πορτογαλία μόνον ύφασμα, καμιά από τις δύο χώρες δεν μπορεί να καλύψει τις ανάγκες της. 

Το πλεόνασμα στην κάθε χώρα είναι μικρότερο της μονάδας (0,83 και 0,89), οπότε ακόμα κι αν οι δύο χώρες συνάψουν εμπορικές σχέσεις δεν έχουν τη δυνατότητα να καλύψουν τις ανάγκες τους. 

Αν οι δύο χώρες επιλέξουν την τρίτη λύση, όπου η κάθε μία εξειδικεύεται στο αγαθό, που έχει συγκριτικό πλεονέκτημα παρατηρούμε ότι:

· η Μ. Βρετανία θυσιάζοντας μία μονάδα κρασιού αποκτά 1,2 μονάδες υφάσματος επιπλέον δηλ. αυξάνει το απόθεμα προϊόντων της κατά 0,2 μονάδες,

· η Πορτογαλία θυσιάζοντας μία μονάδα υφάσματος αποκτά 1,13 μονάδες κρασιού επιπλέον δηλ. αυξάνει το απόθεμα προϊόντων της κατά 0,13 μονάδες.

Αυτές οι αυξήσεις των αποθεμάτων δεν θα είχαν κάποια σημασία αν δεν υπήρχε το εμπόριο μεταξύ αυτών των χωρών. 

Έτσι υποθέτοντας, ότι οι δύο χώρες προχωρούν σε εμπορικές ανταλλαγές ένα προς ένα (1:1) δηλ. μία μονάδα κρασιού για μία μονάδα υφάσματος, τότε υπάρχουν οι εξής περιπτώσεις:

1. Οι δύο χώρες ν’ ανταλλάξουν μόνον μία μονάδα, ώστε για να καλύψουν τις ανάγκες τους, οπότε μετά την ανταλλαγή η κάθε χώρα θα έχει:

Ωφέλεια κάθε χώρας από το Διεθνές Εμπόριο σε Ώρες Εργασίας

Χώρα
Κρασί
Ύφασμα
Ώρες Εργασίας
Ωφέλεια

Μ. Βρετανία
1
1,2
(1x120)+(1,2x100)=240
240 – 220 = 20

Πορτογαλία
1,13
1
(1,13x80)+(1x90)=180
180 – 170 = 10

2. Οι δύο χώρες ν’ ανταλλάξουν όλο το πλεόνασμα, οπότε μετά την ανταλλαγή η κάθε χώρα θα έχει:

Ωφέλεια κάθε χώρας από το Διεθνές Εμπόριο σε Ώρες Εργασίας

Χώρα
Κρασί
Ύφασμα
Ώρες Εργασίας
Ωφέλεια

Μ. Βρετανία
1,13
1,07
(1,13x120)+(1,07x100)=243
243 – 220 = 43

Πορτογαλία
1
1,13
(1x80)+(1,13x90)=182
182 – 170 = 12

Σ’ οποιαδήποτε περίπτωση και οι δύο χώρες, όχι μόνον καλύπτουν τις ανάγκες τους, αλλά βγαίνουν και κερδισμένες, έχοντας στην κατοχή τους προϊόντα, τα οποία για να παράγουν χρειάζονταν περισσότερες ώρες εργασίας απ’ αυτές που εργάσθηκαν πραγματικά. 

Ωστόσο είναι προφανές, ότι οι δύο χώρες θα προτιμήσουν τη δεύτερη περίπτωση δηλ. ν’ ανταλλάξουν όλο το πλεόνασμά τους, επειδή χάρη στο συγκριτικό πλεονέκτημα η κάθε χώρα εξοικονομεί περισσότερες ώρες εργασίας. 

Συνοψίζοντας, το εμπόριο προσφέρει σε κάθε χώρα τη δυνατότητα της ειδίκευσης στα προϊόντα που διαθέτει συγκριτικό πλεονέκτημα και στη συνέχεια της ανταλλαγής αυτών. Έτσι, με μία δεδομένη ποσότητα πόρων, μία χώρα μπορεί να καταναλώσει περισσότερα προϊόντα με το εμπόριο απ’ ότι χωρίς αυτό.

2.3. Heckscher – Ohlin και συντελεστές παραγωγής

Τελικά, η θεωρία του David Ricardo, παρά τις όποιες αμφισβητήσεις διατυπώθηκαν κατά καιρούς, αποτέλεσε το ισχυρότερο και πιο επεξεργασμένο επιχείρημα για τα οφέλη από το Διεθνές Εμπόριο. Ωστόσο, η καθιέρωση του συγκριτικού πλεονεκτήματος ως της αιτίας που οι χώρες ωφελούνται από το εμπόριο δημιούργησε ένα νέο σημαντικό ερώτημα: 

Που οφείλεται η διαφορά στο συγκριτικό κόστος παραγωγής ενός προϊόντος ανάμεσα σε δύο χώρες; Δηλ. γιατί μία χώρα παράγει ένα προϊόν, συγκριτικά, φθηνότερα από μία άλλη χώρα; 

Την απάντηση σ’ αυτό το ερώτημα επιχείρησε να δώσει η θεωρία των Heckscher– Ohlin (HO, Χέκσερ – Ολίν), η οποία διατυπώθηκε αρχικά από τον σουηδό οικονομολόγο Eli Heckscher (1879 – 1952) στο βιβλίο του «Οι επιπτώσεις του εξωτερικού εμπορίου στην κατανομή του εισοδήματος», το οποίο εκδόθηκε το 1919. 

Στη συνέχεια η θεωρία συμπληρώθηκε από τον επίσης σουηδό οικονομολόγο Bertil Ohlin (1899 – 1979, βραβείο Νόμπελ Οικονομίας το 1977) με το βιβλίο του «Διαπεριφερειακό και Διεθνές Εμπόριο», το οποίο εκδόθηκε το 1933. 

Ενώ, στην εδραίωση της, συνέβαλε και ο αμερικάνος οικονομολόγος P. Samuelson (γεννήθηκε το 1915), με τρία άρθρα του τη δεκαετία του 1940. 

Βεβαίως το σημαντικότερο γεγονός που συνδέεται με τη θεωρία HO είναι η αμφισβήτησή της, γνωστή ως το «παράδοξο του Leontief”, από τον ρωσικής καταγωγής αμερικάνο οικονομολόγο W. Leontief (γεννήθηκε το 1906, βραβείο Νόμπελ Οικονομίας το 1973), ο οποίος επιχειρώντας να την επαληθεύσει στατιστικά, ουσιαστικά την απέρριψε. 

Σύμφωνα λοιπόν, με τη θεωρία HO, η διαφορά στο συγκριτικό κόστος παραγωγής μεταξύ δύο χωρών οφείλεται στη διαφορετική ποσότητα συντελεστών παραγωγής που διαθέτει κάθε χώρα (στον διαφορετικό «προικισμό» κάθε χώρας σε εργασία και κεφάλαιο). Έτσι κάθε χώρα έχει συγκριτικό πλεονέκτημα σ’ εκείνα τα προϊόντα, που για να παραχθούν απαιτούν συντελεστές παραγωγής που έχει σε αφθονία, σε σχέση με άλλες χώρες, και που μπορεί, αυτούς τους συντελεστές, να χρησιμοποιήσει με επωφελή τρόπο. Κι αυτά τα προϊόντα εξάγει. Αντίθετα εισάγει εκείνα τα προϊόντα που για να παραχθούν απαιτούν συντελεστές παραγωγής που της λείπουν ή που δεν μπορεί να χρησιμοποιήσει σωστά. 

Ένα άμεσο πόρισμα του θεωρήματος Heckscher – Ohlin, που διατυπώθηκε από τον Samuelson το 1948, είναι ότι ως αποτέλεσμα του Διεθνούς Εμπορίου οι τιμές των συντελεστών παραγωγής εξισώνονται. 

Έτσι, για παράδειγμα, σε μία χώρα με άφθονη κι επομένως φθηνή εργασία  θα παράγονται και θα εξάγονται τα αγαθά, που η παραγωγή τους απαιτεί περισσότερη εργασία. Αυτό θα έχει ως αποτέλεσμα την άνοδο των μισθών σ’ αυτήν τη χώρα μέχρι να φθάσει το επίπεδο μισθών που επικρατεί στις υπόλοιπες χώρες. 

Το 1953, ο Leontief, θέλοντας να επαληθεύσει τη θεωρία Heckscher – Ohlin πραγματοποίησε μία έρευνα στο εξωτερικό εμπόριο των ΗΠΑ, κάνοντας την υπόθεση ότι οι ΗΠΑ έχουν συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή αγαθών που απαιτούν μεγάλη ποσότητα από τον συντελεστή «κεφάλαιο». 

Δηλ. οι ΗΠΑ θα έπρεπε να εξάγουν «προϊόντα κεφαλαίου» και να εισάγουν «προϊόντα εργασίας». 

Ωστόσο, η έρευνά του απέδειξε ακριβώς το αντίθετο. Επειδή, η υπόθεση που έκανε ήταν και η επικρατούσα αντίληψη της εποχής, γι’ αυτό το αποτέλεσμα της έρευνάς του χαρακτηρίσθηκε ως «παράδοξο του Leontief». 

Αν και έγιναν πολλές προσπάθειες για την ερμηνεία του «παράδοξου του Leontief», ωστόσο καμία, ακόμα κι αυτή που έδωσε ο ίδιος ο Leontief, δεν είναι αρκετά ικανοποιητική. Έτσι, αν και δεν έχει απορριφθεί η θεωρία Heckscher – Ohlin,  ωστόσο, μέχρι σήμερα, δεν έχει γίνει δυνατή η εμπειρική επαλήθευσή της.

3. Το Διεθνές Εμπόριο από το τέλος του Β’ Π.Π. μέχρι σήμερα

Το διάστημα του μεσοπολέμου ήταν μία δύσκολη περίοδος για το Διεθνές Εμπόριο. Όπως σε κάθε κρίσιμη περίοδο τα περισσότερα κράτη καταφεύγουν στον προστατευτισμό, έτσι έγινε και τότε. Ιδιαίτερα όμως μετά τις μεγάλες κρίσεις του 1929 στις ΗΠΑ και του 1931 – 1933 στη Δυτική Ευρώπη η κατάσταση για το Διεθνές Εμπόριο επιδεινώθηκε.

Το τέλος του Β’ Παγκοσμίου Πολέμου βρίσκει μία Ευρώπη πλήρως κατεστραμμένη και τις ΗΠΑ ως τη μόνη οικονομική υπερδύναμη, η οποία απειλείται πολιτικά από την ανερχόμενη τότε Σοβιετική Ένωση. 

Οι ΗΠΑ με σκοπό πρώτον τη διείσδυση των αμερικανικών προϊόντων στις ξένες αγορές και δεύτερον τον περιορισμό της σοβιετικής επιρροής στις χώρες της Δυτικής Ευρώπης, σχεδόν, επιβάλλουν το καθεστώς του Ελεύθερου Διεθνούς Εμπορίου, χρησιμοποιώντας ως μέσο υπερεθνικούς θεσμούς και διεθνείς συμφωνίες, όπως: 

· Τη Γενική Συμφωνία Δασμών κι Εμπορίου, γνωστή ως GATT
, με σκοπό τη συνεχή μείωση των δασμών στο Διεθνές Εμπόριο έως την πλήρη απελευθέρωσή του. Το 1995, η GATT έδωσε τη θέση της στον Παγκόσμιο Οργανισμό Εμπορίου. 

· Το Διεθνές Νομισματικό Σύστημα του Bretton Woods (μέχρι το 1973), με σκοπό τον καθορισμό σταθερών συναλλαγματικών ισοτιμιών μεταξύ των εθνικών νομισμάτων, ώστε να διευκολυνθεί η ανάπτυξη του Διεθνούς Εμπορίου και ν’ αποφευχθούν οι νομισματικές κρίσεις. 

· To Διεθνές Νομισματικό Ταμείο και την Παγκόσμια Τράπεζα με σκοπό την προώθηση της οικονομίας της αγοράς και το «άνοιγμα» των οικονομιών όλων των χωρών στην παγκόσμια αγορά. 

· Τις διάφορες μορφές Οικονομικής Ολοκλήρωσης, όπως Ζώνες Ελεύθερου Εμπορίου, Τελωνειακές Ενώσεις κοκ, με σκοπό πρώτον την οικονομική κι εμπορική ανάπτυξη των χωρών κατά περιφέρειες και δεύτερον την σταδιακή και χωρίς αντιδράσεις αποδοχή του συστήματος της οικονομίας της αγοράς. 

Αυτούς τους θεσμούς πρόκειται να εξετάσουμε παρακάτω, λαμβάνοντας υπόψη ότι αυτό που ισχύει σήμερα σε οικονομικό επίπεδο και το οποίο επηρεάζει και θα επηρεάσει σε μεγαλύτερο βαθμό την καθημερινή ζωή μας είναι αποτέλεσμα αυτών των υπερεθνικών θεσμών. 

3.1. Από την GATT στον ΠΟΕ

Η Γενική Συμφωνία Δασμών κι Εμπορίου (GATT) τέθηκε σε ισχύ την 1.1.1948. Από τότε το Διεθνές Εμπόριο σημείωσε μία αλματώδη αύξηση (περισσότερο από είκοσι φορές) φθάνοντας το 1998 στα 11 τρις δολάρια περίπου. 

Από απόψεως κοινωνικής ευημερίας, φαίνεται πως αυτός ο θεσμός του Διεθνούς Εμπορίου απέδωσε βελτιώνοντας το βιοτικό επίπεδο των συναλλασσομένων χωρών, με μία εξαίρεση:

Από το Διεθνές Εμπόριο ωφελήθηκαν οι χώρες που είχαν ήδη κάποιο ανεπτυγμένο πολιτικό και οικονομικό επίπεδο. Οι υπόλοιπες, όχι μόνον δεν ωφελήθηκαν, αλλά μπορούμε να πούμε ότι «χρηματοδότησαν» αυτήν την ευημερία των ανεπτυγμένων χωρών (Αφρική, Ινδική Χερσόνησος, χώρες της Λατινικής Αμερικής). 

3.1.1. Η σύναψη της GATT

Οι ΗΠΑ, αρχικά, επιδίωξαν να επιτύχουν τη φιλελευθεροποίηση του Διεθνούς Εμπορίου μέσω της δημιουργίας ενός Διεθνούς Οργανισμού Εμπορίου (ΔΟΕ, International Trade Organization, ITO) στα πλαίσια του ΟΗΕ. 

Έτσι, μετά από παγκόσμια συνδιάσκεψη που συγκάλεσε ο ΟΗΕ το 1946, υπογράφηκε στην Αβάνα της Κούβας από 56 χώρες στις 24 Μαρτίου 1948, ο «Χάρτης της Αβάνας» για την ίδρυση του ΔΟΕ. 

Ωστόσο κατά τη διάρκεια των διαπραγματεύσεων για την υπογραφή του Χάρτη προέκυψαν ισχυρές διαφωνίες μεταξύ των χωρών
.

Ο ΟΗΕ για να υπερβεί τις παραπάνω διαφωνίες και να επιτύχει την υπογραφή του Χάρτη προχώρησε σε μία σύνθεση των αντιθέσεων, που ήταν αντίθετη με τα αμερικανικά συμφέροντα. 

Έτσι, τον Απρίλιο του 1949, η Γερουσία των ΗΠΑ δεν ενέκρινε τον «Χάρτη της Αβάνας», ο οποίος δεν τέθηκε σε ισχύ και κατά συνέπεια δεν ιδρύθηκε ο ΔΟΕ. 

Οι ΗΠΑ - γνωρίζοντας ότι, εξαιτίας της σοβιετικής επιρροής σε μεγάλο αριθμό κρατών, η ισορροπία στα πλαίσια του ΟΗΕ δεν θα ευνοούσε τα συμφέροντά τους - παράλληλα με τις συνομιλίες για τον ΔΟΕ, οργάνωσαν νέες διαπραγματεύσεις για τη φιλελευθεροποίηση του εμπορίου. 

Έτσι, στις 30 Οκτωβρίου 1947 υπογράφηκε από 23 χώρες στη Γενεύη η Γενική Συμφωνία Δασμών κι Εμπορίου (GATT) και τέθηκε σε ισχύ την 1.1.1948. 

Όπως γίνεται κατανοητό, η GATT – ως περισσότερο συμφέρουσα στις ΗΠΑ – αποτέλεσε και το λόγο απόρριψης του «Χάρτη της Αβάνας» και κατά συνέπεια του ΔΟΕ. 

Βεβαίως, για πολιτικούς λόγους, οι ΗΠΑ έπρεπε να δείξουν ότι σέβονται τον ΟΗΕ. Έτσι,  η GATT δεν ιδρύθηκε ως διεθνής οργανισμός, αλλά εμφανίσθηκε ως προσωρινή συμφωνία για τη μείωση των δασμών, εν αναμονή λειτουργίας του ΔΟΕ. 

Τελικά, η προσπάθεια δημιουργίας ενός διεθνούς οργανισμού εμπορίου, στα πλαίσια του ΟΗΕ, έμελλε να υλοποιηθεί περίπου μισό αιώνα μετά, τέσσερα (4) έτη μετά το τέλος του Ψυχρού Πολέμου (1945 – 1991) και τη διάλυση της ΕΣΣΔ.

Ο οργανισμός αυτός δημιουργήθηκε την 1.1.1995 με την ονομασία Παγκόσμιος Οργανισμός Εμπορίου (σελ. 37). 

3.1.2. Ο τρόπος λειτουργίας της GATT

Αν και η GATT ήταν μία πολυμερής διακυβερνητική εμπορική συμφωνία, ωστόσο, για μισό αιώνα περίπου, λειτούργησε ως ένα άτυπος διεθνής οργανισμός ρυθμίζοντας τους κανόνες του διεθνούς εμπορίου, εποπτεύοντας τα συμβεβλημένα κράτη κι επιλύοντας διαφορές.  

Οι αποφάσεις της Συμφωνίας λαμβάνονταν στη γενική συνέλευση των συμβεβλημένων κρατών, όπου κάθε κράτος είχε μία ψήφο. 

Αν και προβλεπόταν ότι οι αποφάσεις θα λαμβάνονται με απλή ή αυξημένη πλειοψηφία, ανάλογα με τη βαρύτητα της απόφασης, ωστόσο, στην πράξη, επικράτησε η αρχή της συναίνεσης (consensus)
.

Ακόμα προβλεπόταν η προσχώρηση νέων μελών κι η αποχώρηση κάποιου μέλους από τη Συμφωνία. 

Η προσχώρηση γινόταν με αποδοχή της Συμφωνίας από το νέο μέλος ή με απλή δήλωση, αν επρόκειτο για πρώην αποικία, όπου η μητρόπολη εφάρμοζε τη Συμφωνία (de facto μέλος). Η αποχώρηση υλοποιούταν μετά την πάροδο ενός εξαμήνου. 

Έτσι, ενώ η GATT ξεκίνησε το 1948 με 23 συμβαλλόμενα κράτη, τον Απρίλιο του 1994 – λίγους μήνες πριν παραχωρήσει τη θέση της στον ΠΟΕ – αριθμούσε 128 κράτη. Η Ελλάδα έγινε μέλος της GATT την 1 Μαρτίου 1950.

Ως σημαντικότερη αποχώρηση από τη Συμφωνία αναφέρεται αυτή της Κίνας το 1950, η οποία υπήρξε ιδρυτικό μέλος της και η οποία το 1986 υπέβαλλε αίτηση επανόδου (χωρίς να έχει ολοκληρωθεί μέχρι το «τέλος» της GATT, αλλά ούτε, και μέχρι το 1999, να έχει γίνει μέλος του ΠΟΕ). 

Αρχικά, οι διαπραγματεύσεις στα πλαίσια της Συμφωνίας ήταν διμερείς. Δηλ. τα κράτη χωρίζονταν σε δύο ομάδες κατά προϊόν (αγοραστές – πωλητές). Η συμφωνία που προέκυπτε απ’ αυτές τις διαπραγματεύσεις επεκτεινόταν και στα υπόλοιπα κράτη, με βάση τη ρήτρα του «πλέον ευνοουμένου κράτους»
.

Στη συνέχεια, με την αύξηση των θεμάτων και των χωρών, οι διαπραγματεύσεις έγιναν πολυμερείς. Δηλ. τα εμπλεκόμενα κράτη σ’ ένα θέμα ερχόντουσαν σε μεταξύ τους διαπραγματεύσεις, από τις οποίες προέκυπτε μία συμβιβαστική πρόταση. 

Στη συνέχεια, αυτή η πρόταση έκανε τον γύρο όλων των κρατών μελών. Γι’ αυτόν ακριβώς το λόγο (γύρος σ’ όλα τα κράτη), οι διαπραγματεύσεις αυτές χαρακτηρίζονταν ως «Γύροι» (Rounds) κι έπαιρναν το όνομα του προσώπου που τις προκάλεσε ή του τόπου έναρξης των διαπραγματεύσεων. 

3.1.3. Οι Γύροι

Από την ίδρυση της GATT το 1947 μέχρι τη μετατροπή της το 1995 σε Παγκόσμιο Οργανισμό Εμπορίου πραγματοποιήθηκαν επτά (8) γύροι, συμπεριλαμβανομένου και του αρχικού, που οδήγησε στη σύναψη της Συμφωνίας:

1. Geneva Round (1947, στη Γενεύη. Αρχικός γύρος).

2. Annecy Round (1949, στο Annecy της Γαλλίας).

3. Torquay Round (1950 – 51, στο Torquay της Μ. Βρετανίας)

4. Geneva Round (1955 – 56, στη Γενεύη).

5. Dillon Round (1961 – 62, από τον υφυπουργό των ΗΠΑ Douglas Dillon)

6. Kennedy Round (1963 – 67, από τον Πρόεδρο των ΗΠΑ, John Kennedy)

7. Tokyo Round (1973 – 1979, στο Τόκιο)

8. Uruguay Round (1986 – 94, στην Ουρουγουάη)

Στον κάθε γύρο συμμετείχε αυξανόμενος αριθμός κρατών. Θέμα των πρώτων γύρων ήταν η μείωση των δασμών, ενώ από τη δεκαετία του 1980, στους δύο τελευταίους γύρους, οι διαπραγματεύσεις επεκτάθηκαν και στα μη δασμολογικά εμπόδια δηλ. στη σταδιακή απελευθέρωση του εμπορίου. 

3.1.3.1. Geneva Round (1947)

Πρόκειται για τις αρχικές διαπραγματεύσεις που έγιναν στη Γενεύη το 1947 κι οδήγησαν στη σύναψη της Συμφωνίας. Συμμετείχαν 23 χώρες και αποφασίσθηκε οι μείωση των δασμών σε 45.000 προϊόντα, τα οποία αντιπροσώπευαν περίπου το 20% του τότε παγκόσμιου εμπορίου. 

3.1.3.2. Annecy Round (1949)

Πραγματοποιήθηκε το 1949 στο Annecy της Γαλλίας και συμμετείχαν 29 χώρες. Τα αποτελέσματα του γύρου ήταν πρώτον η προσχώρηση ένδεκα νέων μελών και δεύτερον μία μέτρια μείωση στους δασμούς των προϊόντων που εξετάσθηκαν. 

3.1.3.3. Torquay Round (1950 – 51)

Οι διαπραγματεύσεις άρχισαν το 1950 στο Torquay της Μ. Βρετανίας και ολοκληρώθηκαν το επόμενο έτος. Συμμετείχαν 32 χώρες και το αποτέλεσμα ήταν η προσχώρηση της τότε Δυτικής Γερμανίας και η περαιτέρω μείωση δασμών κατά 25% σε 8.700 προϊόντα.

3.1.3.4. Geneva Round (1955 – 56)

Η έναρξη των διαπραγματεύσεων έγινε στη Γενεύη το 1955 και ο γύρος «έκλεισε» τον επόμενο χρόνο. Συμμετείχαν 33 χώρες, οι οποίες κατέληξαν σε μία μέτρια μείωση των δασμών που εξετάσθηκαν. 

3.1.3.5. Dillon Round (1961 – 62)

Η έναρξη του γύρου έγινε στη Γενεύη το 1961 και ολοκληρώθηκε το επόμενο έτος. Συμμετείχαν 39 χώρες και πήρε το όνομά του από τον υφυπουργό των ΗΠΑ Douglas Dillon, ο οποίος προκάλεσε τις διαπραγματεύσεις με θέμα τη μείωση των δασμών κατά 20%. Τελικά, ο γύρος κατέληξε σε αλλαγή των δασμών σε 4.400 προϊόντα.

3.1.3.6. Kennedy Round (1963 – 67)

Οι διαπραγματεύσεις ξεκίνησαν στη Γενεύη το 1963 και ολοκληρώθηκαν τέσσερα (4) έτη μετά, το 1967. Συμμετείχαν 74 χώρες και ο γύρος πήρε το όνομά του από τον Πρόεδρο των ΗΠΑ John Kennedy, ο οποίος τον προκάλεσε με θέμα τη περαιτέρω μείωση των δασμών κατά 50% και την πλήρη κατάργηση αυτών στα προϊόντα που οι ΗΠΑ και η ΕΟΚ έλεγχαν άνω του 80% του παγκοσμίου εμπορίου. 

Κατά τη διάρκεια του γύρου, η ΕΟΚ έθεσε ζήτημα περιορισμού του αριθμού των αμερικανικών προϊόντων (Pics) που προστάτευαν οι ΗΠΑ. 

Τελικά οι διαπραγματεύσεις κατέληξαν σε μείωση των δασμών κατά 50% σε 30.000 προϊόντα εντός μιας πενταετίας και στην υιοθέτηση κώδικα δασμών anti-dumping
.

3.1.3.7. Tokyo Round (1973 – 79)

Το 1971, οι ΗΠΑ παρουσίασαν για πρώτη φορά μετά τον Β’Π.Π. έλλειμμα στο εμπορικό τους ισοζύγιο (εισαγωγές > εξαγωγών). Έτσι, το 1973, μόλις ένα χρόνο μετά την εφαρμογή των μέτρων του προηγουμένου γύρου (Kennedy), οι ΗΠΑ πρότειναν την έναρξη νέων διαπραγματεύσεων με σκοπό νέα μείωση δασμών, ελπίζοντας στην ανατροπή της νεοεμφανισθείσας άσχημης κατάστασης.

Όμως, η κατάσταση για τις ΗΠΑ είχε αλλάξει προς το χειρότερο. Η ΕΟΚ, από 1.1.1973, είχε διευρυνθεί περαιτέρω με την ένταξη τριών νέων μελών (Αγγλία, Δανία, Ιρλανδία) αυξάνοντας ιδιαίτερα την οικονομική της ισχύ, ενώ η Ιαπωνία από τις αρχές της δεκαετίας του 1970 είχε στρέψει όλη τη δραστηριότητά της σ’ ένα προνομιακό κλάδο για τις ΗΠΑ, την ηλεκτρονική. 

Μ’ εξαίρεση ένα – δύο έτη από τότε, το έλλειμμα του εμπορικού ισοζυγίου των ΗΠΑ αυξάνεται συνεχώς. Από 31,4 δις δολάρια το 1980 έφθασε τα 261,6 δις δολάρια το 1998.

Ο νέος γύρος άνοιξε στο Τόκιο το 1973 και συμμετείχαν 99 χώρες που έλεγχαν το 90% του παγκοσμίου εμπορίου. 

Η ΕΟΚ προκειμένου να πιέσει τις ΗΠΑ να μειώσουν την προστασία των αμερικανικών προϊόντων τάχθηκε κατά της μειώσεως των δασμών. 

Οι ΗΠΑ, το 1976 επέβαλλαν ποσόστωση στις εισαγωγές χάλυβα από την ΕΟΚ και η ΕΟΚ αντέδρασε ανακοινώνοντας πρόθεση λήψης αντιμέτρων κατά των αμερικανικών προϊόντων.

Δηλ. η GATT είχε μετατραπεί σε πεδίο έντονης εμπορικής διαμάχης. Από τότε η ένταση της αντιπαράθεσης – που υπήρχε πάντα, αλλά σε μικρότερο βαθμό – βαίνει αυξανόμενη φθάνοντας στις αρχές της δεκαετίας του 1990 σε «σποραδικές συγκρούσεις εμπορικού πολέμου» (βλέπε περιπτώσεις στις σελ. 11 και 161). 

Τελικά μετά από έξη έτη, το 1979, οι διαπραγματεύσεις έκλεισαν με απόφαση για μέση μείωση των δασμών κατά 34% τα επόμενα έξη χρόνια και την υιοθέτηση:

· Έξη (6) κωδίκων (επιδοτήσεις και αντισταθμιστικά μέτρα, τεχνικά εμπόδια στο εμπόριο, προμήθειες του Δημοσίου, τελωνειακές αξίες, διαδικασίες αδειών εισαγωγής, αναθεώρηση του κώδικα anti-dumping).

· Τριών (3) συμφωνιών (βοδινό κρέας, γαλακτοκομικά προϊόντα, πολιτικά αεροπλάνα)

3.1.3.8. Uruguay Round (1986 – 94)

Στις αρχές της δεκαετίας του 1980, η διαμάχη για το διεθνές εμπόριο οξύνθηκε. 

Η κυριότερη αντίθεση αφορούσε τα αγροτικά προϊόντα και την προστασία που παρείχαν τα κράτη σ’ αυτά με την χρησιμοποίηση διάφορων μηχανισμών
. 

Ταυτόχρονα, στη διαμάχη εισήλθαν δύο νέοι πόλοι. Η Ιαπωνία, μ’ ένα ισχυρό προστατευτικό σύστημα της εγχώριας παραγωγής και η ομάδα Cairns, που αποτελούνταν από 15 χώρες
 με ισχυρά συμφέροντα στο εμπόριο των αγροτικών προϊόντων.

Ο νέος γύρος άρχισε στη Punta del Este της Ουρουγουάης το 1986 κι αρχικά συμμετείχαν 103 χώρες. Οι διαπραγματεύσεις κράτησαν περίπου οκτώ (8) χρόνια κι έτσι, όταν ο γύρος ολοκληρώθηκε το 1994, τα κράτη είχαν αυξηθεί σε 128. 

Βεβαίως, ο γύρος δεν αφορούσε μόνον τα αγροτικά προϊόντα, αλλά και θέματα δασμών, μη δασμολογικών εμποδίων στο εμπόριο, το εμπόριο των υπηρεσιών, τα τροπικά προϊόντα, τα πνευματικά δικαιώματα κα. 

Τα αρχικά θέματα ήταν δεκαπέντε, αλλά τελικά συζητήθηκαν σχεδόν όλα τα θέματα που αφορούσαν το εμπόριο.

Η τελική συμφωνία υπογράφηκε στις 15 Απριλίου 1994 στο Μαρακές (Μαρόκο) κι αποτελείται από 60 συμφωνίες, παραρτήματα κι αποφάσεις, συνολικού όγκου 22.500 σελίδων. Οι κυριότερες αποφάσεις που ελήφθησαν αφορούν:

· Μείωση των δασμών των ανεπτυγμένων χωρών κατά το 1/3 περίπου. 

· Επέκταση των κανόνων της GATT και στα αγροτικά προϊόντα. 

· Γενική Συμφωνία για το Εμπόριο Υπηρεσιών (GATS, General Agreement on Trade of Services)

· Συμφωνία για το Εμπόριο  των Δικαιωμάτων Πνευματικής Ιδιοκτησίας (TRIPs, Trade Related aspects for Intellectual Property rights)

· Τη μετατροπή της GATT σε Παγκόσμιο Οργανισμό Εμπορίου, στη δικαιοδοσία του οποίου περνούν όλες οι μέχρι σήμερα Συμφωνίες (GATT, GATS, TRIPs κοκ). 

3.2. Ο Παγκόσμιος Οργανισμός Εμπορίου

Παγκόσμιος Οργανισμός Εμπορίου 

Έδρα
Γενεύη, Ελβετία

Έτος ίδρυσης
1 Ιανουαρίου 1995

Μέλη
132 χώρες (Μάρτιος 1998)

Ιστοσελίδα
http://www.wto.org

Αρμοδιότητες


· Επίβλεψη των συμφωνιών του ΠΟΕ

· Μέρος (forum) εμπορικών διαπραγματεύσεων

· Επίλυση εμπορικών διαφορών μεταξύ των κρατών – μελών 

· Παρακολούθηση των εμπορικών πολιτικών των κρατών – μελών

· Τεχνική βοήθεια κι εκπαίδευση των αναπτυσσομένων χωρών

· Συνεργασία μ’ άλλους διεθνείς οργανισμούς

Η δημιουργία του Παγκόσμιου Οργανισμού Εμπορίου (WTO, World Trade Organization) την 1.1.1995 αποτελεί την μεγαλύτερη αλλαγή στο Διεθνές Εμπόριο από το Β’ Π.Π. μέχρι σήμερα. 

Ο ΠΟΕ είναι ο μόνος διεθνής οργανισμός στα πλαίσια του Οργανισμού Ηνωμένων Εθνών που ασχολείται με τους κανόνες του εμπορίου μεταξύ των κρατών. 

Οι βασικές αρχές του Οργανισμού είναι οι ίδιες μ’ αυτές της GATT, δηλ. ο σκοπός του είναι η περαιτέρω φιλελευθεροποίηση του εμπορίου

3.2.1. Διαφορά GATT – ΠΟΕ

 Η GATT, ενώ, αρχικά, είχε δημιουργηθεί ως προσωρινή συμφωνία ρύθμισης των κανόνων του εμπορίου, εν αναμονή της δημιουργίας του τότε Διεθνούς Οργανισμού Εμπορίου, ωστόσο – επειδή αυτός δεν δημιουργήθηκε ποτέ – με τα χρόνια μετατράπηκε σε de facto (εκ των πραγμάτων) διεθνή οργανισμό. 

Αυτός ο διεθνής οργανισμός είχε έδρα τη Γενεύη και τις εργασίες του υποστήριζε μία Γραμματεία 450 περίπου ατόμων. 

Οι ουσιαστικές όμως, εργασίες της Συμφωνίας διεκπεραιώνονταν από ένα πολύ μεγάλο αριθμό (αρκετές χιλιάδες) ειδικών, διπλωματών, πολιτικών, υπαλλήλων των κρατών μελών, που βρίσκονταν στις αντίστοιχες χώρες.

Έτσι, στην πραγματικότητα υπήρχαν δύο GATTs. 

Μία Συμφωνία δηλ. ένα νομικό κείμενο και ένας άτυπος Διεθνής Οργανισμός με το όνομα GATT, ο οποίος επέβλεπε τη Συμφωνία. 

Η κατάσταση αυτή κράτησε για 47 χρόνια μέχρι το 1994, οπότε τα συμβεβλημένα κράτη αποφάσισαν ότι αυτός ο άτυπος οργανισμός πρέπει να γίνει τυπικός, στα πλαίσια του ΟΗΕ. 

Έτσι καταργήθηκε ο οργανισμός GATT, αλλά συνεχίζει να υπάρχει η συμφωνία GATT. 

Οπότε, όταν λέμε ότι η GATT καταργήθηκε ή μετατράπηκε σε ΠΟΕ, εννοούμε τον άτυπο διεθνή οργανισμό κι όχι τη συμφωνία, που συνεχίζει να ισχύει. 

Οι σημαντικότερες διαφορές μεταξύ GATT και ΠΟΕ, που θα εξετάσουμε, αφορούν τη Συμφωνία, που υπάρχει κι όχι την άτυπη οργάνωση, που δεν υπάρχει:

1. Η Γενική Συμφωνία Δασμών κι Εμπορίου (GATT) ήταν μία διεθνής εμπορική συμφωνία, δηλ. ένα νομικό κείμενο, που περιείχε τους κανόνες με βάση τους οποίους διεξαγόταν το διεθνές εμπόριο. 

Αντίθετα ο ΠΟΕ είναι ένα διεθνής οργανισμός, στα πλαίσια του ΟΗΕ, που ρυθμίζει τους κανόνες του διεθνούς εμπορίου δηλ. «νομοθετεί». 

Οι σημαντικότερες διαφορές GATT – ΠΟΕ

Διαφορά
GATT
ΠΟΕ

Νομική βάση
Διεθνής Συμφωνία
Διεθνής Οργανισμός

Ισχύς 
Προσωρινή
Μόνιμη

Κράτη
Συμβαλλόμενα 
Μέλη

Επικύρωση 
Δεν επικυρώθηκε από τα κοινοβούλια των κρατών
Επικυρώθηκε από τα

κοινοβούλια των μελών

Εφαρμογή
Εμπόριο αγαθών
Εμπόριο αγαθών, υπηρεσιών

& πνευματικών δικαιωμάτων

Διαδικασίες
Χρονοβόρες. Μπορούσαν 

Να μπλοκαρισθούν
Γρήγορες. Δεν είναι δυνατό να μπλοκαρισθούν.

2. Επειδή μετά το τέλος του Β’Π.Π., το διεθνές εμπόριο, στην πλειοψηφία του, αφορούσε το εμπόριο αγαθών, γι’ αυτό και η GATT του 1947 ρύθμιζε αυτό το εμπόριο. 

Όμως, από τότε μέχρι σήμερα, τόσο το εμπόριο υπηρεσιών (μεταφορές, τραπεζικές εργασίες, ασφάλειες, τηλεπικοινωνίες κοκ), όσο και το εμπόριο πνευματικών δικαιωμάτων (ευρεσιτεχνίες, τεχνογνωσία κοκ) παρουσίασαν αλματώδη αύξηση, γι΄ αυτό ο ΠΟΕ ρυθμίζει κι αυτά τα θέματα. 

3. Η Συμφωνία του 1947, εν αναμονή της ίδρυσης του τότε Διεθνούς Οργανισμού Εμπορίου, είχε χαρακτηρισθεί ως προσωρινή, ανεξάρτητα αν ίσχυσε για 47 χρόνια (1948 – 1995). 

Αντίθετα, ο ΠΟΕ και οι επιμέρους συμφωνίες που υπάγονται σ’ αυτόν είναι μόνιμες.

4. Οι εκάστοτε διαπραγματεύσεις τόσο για την τροποποίηση της Συμφωνίας του 1947, όσο και για την επίλυση των διαφορών μεταξύ των συμβεβλημένων κρατών ήταν όχι μόνο χρονοβόρες, αλλά μπορούσαν να μπλοκαρισθούν.

Αντίθετα, ο ΠΟΕ, ως μικρότερο και πιο ευέλικτο όργανο, ρυθμίζει κι επιλύει διαφορές σε σχετικά μικρότερο χρονικό διάστημα και το κυριότερο, οι διαδικασίες του δεν είναι δυνατό να μπλοκαρισθούν. 

5. Η GATT, όπως κάθε συμφωνία, είχε συμβαλλόμενα μέρη. Αντίθετα, ο ΠΟΕ, όπως κάθε οργανισμός, έχει κράτη – μέλη. 

6. Η GATT, αν και διακυβερνητική συμφωνία, δεν είχε ποτέ επικυρωθεί από τα κοινοβούλια των συμβεβλημένων κρατών. 

Αντίθετα, η συμμετοχή στον ΠΟΕ επικυρώθηκε απ’ όλα τα κοινοβούλια των κρατών – μελών. 

3.2.2. Οι βασικές αρχές του ΠΟΕ

Οι βασικές αρχές του Οργανισμού είναι οι ίδιες μ’ αυτές της GATT:  

1. Εμπόριο χωρίς διακρίσεις. Μία χώρα δεν πρέπει να κάνει διακρίσεις μεταξύ των εμπορικών της εταίρων και μεταξύ των προϊόντων κι υπηρεσιών σε δικά της και ξένα.

Η αρχή αυτή είναι γνωστή και ως «ρήτρα του πλέον ευνοουμένου κράτους» και της «εθνικής μεταχείρισης» όλων των αγαθών κι υπηρεσιών. 

Σύμφωνα με τη ρήτρα του πλέον ευνοουμένου κράτους, ένα προνόμιο που αναγνωρίζεται σε κάποιο κράτος, πρέπει ν’ αναγνωρισθεί σ’ όλα τα κράτη – μέλη του Οργανισμού. 

Ενώ, σύμφωνα με την αρχή της «εθνικής μεταχείρισης» μία χώρα πρέπει να μεταχειρίζεται τα εισαγόμενα αγαθά κι υπηρεσίες, όπως τα εγχώρια δηλ. οι ίδιοι φόροι, τα ίδια προνόμια κοκ.

2. Εμπόριο συνεχώς πιο ελεύθερο. Πρέπει να επιδιώκεται συνεχώς, μέσω διαπραγματεύσεων, η άρση κάθε είδους εμποδίου στο εμπόριο.

3. Εμπόριο προβλέψιμο. Οι ξένες εταιρίες, οι επενδυτές και οι διάφορες κυβερνήσεις πρέπει να είναι σίγουρες ότι μία χώρα δεν θα θέσει αυθαίρετα οποιουδήποτε είδους φραγμούς στο εμπόριο. 

4. Εμπόριο ανταγωνιστικό. Πρέπει ν’ αποθαρρύνονται μη ανταγωνιστικές πρακτικές όπως η επιδότηση των εξαγωγών και το dumping προϊόντων (πώληση σε τιμή χαμηλότερη στο εξωτερικό). 

5. Εμπόριο ευεργετικό για τις λιγότερο ανεπτυγμένες χώρες. Στις λιγότερο ανεπτυγμένες χώρες πρέπει να παρέχονται τόσο χρόνος για να προσαρμοσθούν, όσο και προνόμια. 

3.2.3. Οργάνωση και λειτουργία 

Ανώτατο όργανο του Οργανισμού είναι η Υπουργική Συνδιάσκεψη (Ministerial Conference) των κρατών – μελών, η οποία συνεδριάζει τουλάχιστον μία φορά κάθε δύο έτη. 

Όλες οι σημαντικές αποφάσεις λαμβάνονται από τους Υπουργούς των κρατών – μελών σύμφωνα με την αρχή της συναίνεσης (consensus). 

Όπου η συναίνεση δεν είναι δυνατή, τότε προβλέπεται ψηφοφορία με κάθε μέλος να διαθέτει μία ψήφο (η Ε.Ε. διαθέτει τόσες ψήφους όσα τα κράτη – μέλη της). 

Μεταξύ των Υπουργικών Συνδιασκέψεων, ο ΠΟΕ διοικείται από το Γενικό Συμβούλιο (General Council), του οποίου επικεφαλής είναι ο Γενικός Διευθυντής που εκλέγεται από την Υπουργική Συνδιάσκεψη. 

Ανάλογα με τα θέματα που έχει να εξετάσει το Γενικό Συμβούλιο, άλλοτε συνεδριάζει ως Σώμα Επίλυσης Διαφορών (Dispute Settlement Body) για να επιλύσει διαφορές μεταξύ των κρατών – μελών κι άλλοτε ως Σώμα Εποπτείας της Εμπορικής Πολιτικής (Trade Policy Review Body) για ν’ αναλύσει την εμπορική πολιτική των μελών. 

Το Γενικό Συμβούλιο, όταν συνεδριάζει ως Σώμα Επίλυσης Διαφορών επικουρείται από δύο όργανα: 

· Το επταμελές Σώμα Εφέσεων (Appellate Body), με τετραετή θητεία, που διορίζεται από το Σώμα Επίλυσης Διαφορών. 

· Την τριμελή ή πενταμελή ομάδα ειδικών (Dispute Settlement Panel), που διορίζονται κάθε φορά σε συνεννόηση με τα διαφωνούντα κράτη – μέλη. 

Στο Γενικό Συμβούλιο υπάγονται τρία συμβούλια και οκτώ επιτροπές:

· Το Συμβούλιο για το Εμπόριο Αγαθών (GATT Council). Εποπτεύει ένδεκα (11) επιτροπές και δύο (2) ομάδες εργασίας, που ασχολούνται με διάφορα θέματα, όπως γεωργία, τεχνικά εμπόδια, άδειες εισαγωγής κοκ

· Το Συμβούλιο για το Εμπόριο Υπηρεσιών (GATS Council). Εποπτεύει δύο (2) επιτροπές και δύο (2) ομάδες εργασίας, που ασχολούνται με τις τηλεπικοινωνίες, τα χρηματοπιστωτικά, τον κανονισμό της GATS κοκ

· Το Συμβούλιο για το Εμπόριο Πνευματικών Δικαιωμάτων (TRIPs Council).

· Έξη (6) επιτροπές και οκτώ (8) ομάδες εργασίας ασχολούνται με διάφορα θέματα, όπως Εμπόριο & Περιβάλλον, τη διαφάνεια στις κρατικές προμήθειες κοκ

· Δύο επιτροπές ασχολούνται με τις πολυμερείς συμφωνίες, που όμως δεν έχουν υπογραφεί απ’ όλα τα κράτη – μέλη, όπως πολιτικά αεροπλάνα, προμήθειες δημοσίου κοκ

Όλα τα συμβούλια και οι επιτροπές του Οργανισμού αποτελούνται από αντιπροσώπους των κρατών – μελών εκτός από την ομάδα ειδικών επίλυσης διαφορών και τις επιτροπές παρακολούθησης των πολυμερών συμφωνιών. 

Διάγραμμα 1: Η δομή του Παγκόσμιου Οργανισμού Εμπορίου
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4. Αντί ανακεφαλαίωσης

«…. Η σημαντικότερη διάκριση (του εμπορίου) όμως είναι αυτή σε εσωτερικό, εξωτερικό και διαμετακομιστικό εμπόριο….»

«…. Οι εισαγωγές αγαθών αυξάνουν το επίπεδο ευημερίας του λαού μιας χώρας, χάρη στην κατανάλωση αγαθών που δεν παράγονται σ’ αυτήν και ταυτόχρονα βοηθούν στην πρόοδο της εγχώριας βιομηχανίας….»

«…. Το σημαντικότερο πλεονέκτημα των εξαγωγών είναι η πλήρης αξιοποίηση των παραγωγικών δυνατοτήτων μιας χώρας κι έτσι η οικονομική της ανάπτυξη….»

«…. Όσο πιο ισχυρό είναι ένα κράτος, τόσο πιο εύκολα ικανοποιεί τις ανάγκες του κι όσο περισσότερο ένα κράτος ικανοποιεί τις ανάγκες του, τόσο πιο ισχυρό γίνεται….»

«…. Όταν το κόστος παραγωγής ενός προϊόντος σε μία χώρα είναι μικρότερο από αυτό του ίδιου προϊόντος σε μία άλλη χώρα, τότε θεωρούμε ότι η πρώτη χώρα έχει απόλυτο πλεονέκτημα στην παραγωγή αυτού του προϊόντος έναντι της άλλης χώρας….»

«…. Όταν το ποσοστό του κόστους παραγωγής ενός προϊόντος στο συνολικό κόστος παραγωγής μιας χώρας είναι μικρότερο απ’ αυτό του ίδιου προϊόντος σε μία άλλη χώρα, τότε θεωρούμε ότι η πρώτη χώρα έχει συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή αυτού προϊόντος έναντι της άλλης χώρας…..»

«….. Δύο χώρες ωφελούνται από το εμπόριο μεταξύ τους, εφόσον η μία χώρα έχει συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή ενός προϊόντος και η άλλη συγκριτικό πλεονέκτημα στην παραγωγή ενός άλλου προϊόντος, ανεξάρτητα αν μία από τις δύο χώρες έχει απόλυτο πλεονέκτημα και στα δύο προϊόντα. Έτσι, κριτήριο για την ειδίκευση μιας χώρας δεν είναι το απόλυτο, αλλά το συγκριτικό πλεονέκτημα….»

«…. Συνοψίζοντας, το εμπόριο προσφέρει σε κάθε χώρα τη δυνατότητα της ειδίκευσης στα προϊόντα που διαθέτει συγκριτικό πλεονέκτημα και στη συνέχεια της ανταλλαγής αυτών. Έτσι, με μία δεδομένη ποσότητα πόρων, μία χώρα μπορεί να καταναλώσει περισσότερα προϊόντα με το εμπόριο απ’ ότι χωρίς αυτό….»

«…. Σύμφωνα λοιπόν, με τη θεωρία HO, η διαφορά στο συγκριτικό κόστος παραγωγής μεταξύ δύο χωρών οφείλεται στη διαφορετική ποσότητα συντελεστών παραγωγής που διαθέτει κάθε χώρα (στον διαφορετικό «προικισμό» κάθε χώρας σε εργασία και κεφάλαιο). Έτσι κάθε χώρα έχει συγκριτικό πλεονέκτημα σ’ εκείνα τα προϊόντα, που για να παραχθούν απαιτούν συντελεστές παραγωγής που έχει σε αφθονία, σε σχέση με άλλες χώρες, και που μπορεί, αυτούς τους συντελεστές, να χρησιμοποιήσει με επωφελή τρόπο. Κι αυτά τα προϊόντα εξάγει. Αντίθετα εισάγει εκείνα τα προϊόντα που για να παραχθούν απαιτούν συντελεστές παραγωγής που της λείπουν ή που δεν μπορεί να χρησιμοποιήσει σωστά….»

«…. ως αποτέλεσμα του Διεθνούς Εμπορίου οι τιμές των συντελεστών παραγωγής εξισώνονται….» 

«…. Έτσι, στην πραγματικότητα υπήρχαν δύο GATTs.: Μία Συμφωνία δηλ. ένα νομικό κείμενο και ένας άτυπος Διεθνής Οργανισμός με το όνομα GATT, ο οποίος επέβλεπε τη Συμφωνία….»

«…. Έτσι καταργήθηκε ο οργανισμός GATT, αλλά συνεχίζει να υπάρχει η συμφωνία GATT….»

«…. Η δημιουργία του Παγκόσμιου Οργανισμού Εμπορίου (WTO, World Trade Organization) την 1.1.1995 αποτελεί την μεγαλύτερη αλλαγή στο Διεθνές Εμπόριο από το Β’ Π.Π. μέχρι σήμερα….»  

5. Ερωτήσεις 

1. Αγοράζουμε μεγάλες ποσότητες φαρμάκων και τις δωρίζουμε σε φιλανθρωπικές οργανώσεις. Διεξάγουμε εμπόριο; Ναι ή όχι και γιατί;

2. Τι καλείται εσωτερικό και τι εξωτερικό εμπόριο; 

3. Αγοράζουμε βαμβάκι από το Πακιστάν και στη συνέχεια το πουλάμε στην Ουκρανία περνώντας το από τη χώρα μας. Τι είδους εμπόριο διεξάγουμε και γιατί;

4. Οι εισαγωγές ποιών προϊόντων ωφελούν την οικονομία μιας χώρας; 

5. Ποιο είναι σημαντικότερο πλεονέκτημα των εξαγωγών; 

6. Τι καλείται Διεθνές Εμπόριο και ποιες ανάγκες των κρατών ικανοποιεί αυτό;

7. Σε γενικές γραμμές, τι έλεγε ο Adam Smith για το Διεθνές Εμπόριο;

8. Έχετε μια επιχείρηση και παράγεται μόνον ένα προϊόν πχ. άγραφα CD (Compact Disk). Για την παραγωγή του ξοδεύεται συνολικά 10.000.000 δρχ., ενώ το κάθε CD σας στοιχίζει 1.000 δρχ. Η διπλανή σας επιχείρηση παράγει κι αυτή μόνον CD, αλλά ξοδεύει συνολικά 20.000.000 δρχ., ενώ το κάθε CD της στοιχίζει 1.500 δρχ. Χωρίς ν’ αλλάξουν τα παραπάνω δεδομένα, ποια επιχείρηση έχει απόλυτο πλεονέκτημα στην παραγωγή CD και ποια συγκριτικό; Γιατί; 

9. Σε γενικές γραμμές, τι είπε ο David Ricardo για το Διεθνές Εμπόριο;

10. Σύμφωνα με τον David Ricardo, για ποιο λόγο συμφέρει το εμπόριο τις χώρες;

11. Σύμφωνα  με τους Heckscher– Ohlin, γιατί μία χώρα παράγει ένα προϊόν συγκριτικά φθηνότερα από μία άλλη; 

12. Σύμφωνα με τον Samuelson, ποιο το αποτέλεσμα του Διεθνούς Εμπορίου;

13. Ποια μέσα χρησιμοποίησαν οι ΗΠΑ, μετά τον Β’ Π.Π., για να επιβάλλουν το καθεστώς του Ελεύθερου Διεθνούς Εμπορίου;

14. Τι είναι η GATT;

15. Πότε έγινε μέλος της GATT η Ελλάδα; 

16. Πότε αποφασίσθηκε η ίδρυση του Παγκόσμιου Οργανισμού Εμπορίου;

17. Τι είναι ο ΠΟΕ, ποιος ο σκοπός του και ποιο το ανώτατο όργανό του; 

18. Υπάρχει η GATT σήμερα ή καταργήθηκε;

19. Ποιες οι σημαντικότερες διαφορές GATT – ΠΟΕ; 

20. Ποιες οι βασικές αρχές του ΠΟΕ; 

ΤΟ ΔΙΕΘΝΕΣ ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΟ ΣΥΣΤΗΜΑ

6. Το Νομισματικό Σύστημα 

Η δραστηριότητα του εμπορίου εμφανίζεται σχεδόν στην αυγή της ανθρώπινης ιστορίας. Ο άνθρωπος – μη έχοντας τη δυνατότητα να παράγει όλα εκείνα τα αγαθά που έχει ανάγκη για την επιβίωσή του – αναγκάσθηκε να στραφεί στους άλλους ανθρώπους και να παραχωρήσει μέρος των δικών του αγαθών, προκειμένου να πάρει τα αγαθά που χρειαζόταν. 

Δηλ. αρχικά το εμπόριο διεξαγόταν με άμεση ανταλλαγή προϊόντων με προϊόντα:

ΠΡΑΓΜΑ  ΠΡΑΓΜΑ
Αυτός ο τρόπος διεξαγωγής του εμπορίου ονομάσθηκε αντιπραγματισμός κι, όσο απίθανο αν φαίνεται, υπήρχαν ακόμα και στον αιώνα μας φυλές στην Ασία και στην Αφρική που διεξήγαγαν τέτοιου είδους εμπόριο μεταξύ τους. 

Ωστόσο, επειδή ο αντιπραγματισμός παρουσίαζε δυσκολίες, ιδιαίτερα στη μεταφορά των αγαθών (πχ. μεταφορά ζώων), έπρεπε να βρεθεί ένα «πράγμα» το οποίο θα χρησίμευε ως σημείο αναφοράς σ’ όλες τις ανταλλαγές. 

Αυτό το πράγμα δεν ήταν άλλο από το Χρήμα (Νόμισμα). Όλα τα αγαθά «μεταφράσθηκαν» σ’ αυτό κι ανταλλάσσονταν μ’ αυτό. 

ΠΡΑΓΜΑ  ΧΡΗΜΑ    ή     ΠΡΑΓΜΑ – ΧΡΗΜΑ – ΠΡΑΓΜΑ 
Έτσι, δημιουργήθηκε η εγχρήματη οικονομία και το Εμπόριο συνδέθηκε με το Χρήμα σε τέτοιο βαθμό, ώστε μία μεταβολή στο ένα να επηρεάζει το άλλο και αντίστροφα. 

Για να είναι όμως το χρήμα σε θέση να επιτελέσει το ρόλο του δηλ. να χρησιμοποιείται ως μέσο συναλλαγών, έπρεπε να έχει κάποια χαρακτηριστικά. Αυτά τα χαρακτηριστικά ήταν:

1. Το μέγεθός του να είναι μικρό, ώστε να είναι εύκολο στη μεταφορά. 

2. Το υλικό του να είναι σπάνιο, δηλ. πολύτιμο, ώστε οι άνθρωποι να μην στραφούν στην παραγωγή του σε βάρος της παραγωγής των υπολοίπων αγαθών. 

Αν για παράδειγμα ήταν από ξύλο, που υπάρχει σε αφθονία, για ποιο λόγο κάποιος να παράγει διάφορα αγαθά και να μην «κόβει χρήμα»; 

3. Να έχει αξία για τους ανθρώπους. Μόνον όταν οι άνθρωποι δίνουν αξία στο χρήμα, το χρήμα αποκτά την ικανότητα ν’ ανταλλάσσεται με αγαθά. Διαφορετικά είναι απλά ένα «πράγμα» (ένα μεταλλικό κουμπί ή ένα απλό χαρτί). 

Αυτή η ικανότητα του χρήματος ονομάζεται εσωτερική αξία (η αξία που έχει το νόμισμα στο εσωτερικό). Δηλαδή: 

Εσωτερική αξία του χρήματος ονομάζεται η ικανότητά του ν’ ανταλλάσσεται με αγαθά στο εσωτερικό μιας χώρας και μετριέται με την ποσότητα των αγαθών που μπορεί ν’ αγορασθεί από μία ποσότητα χρήματος. 

Στην εποχή μας την εσωτερική αξία του χρήματος τη μετράμε με βάση το «γενικό επίπεδο τιμών» ή αλλιώς τον «τιμάριθμο». 

Όσο πιο υψηλός ο τιμάριθμος, δηλ. όσο πιο υψηλές οι τιμές των αγαθών, τόσο λιγότερα αγαθά αγοράζει η ίδια ποσότητα χρήματος, επομένως τόσο πιο χαμηλή είναι η εσωτερική αξία του χρήματος κι αντίστροφα. 

4. Να έχει αξία και για τους πολίτες των άλλων κρατών. Επειδή το εμπόριο, σχεδόν από την εμφάνισή του, διεξάγεται όχι μόνο μεταξύ των ανθρώπων της ίδιας ομάδας (φυλής, πόλης, κράτους), αλλά και μεταξύ διαφορετικών κοινωνιών, γι’ αυτό το χρήμα πρέπει να έχει αξία και γι’ αυτούς. 

Μόνον τότε το χρήμα μιας κοινωνίας αποκτά την ικανότητα ν’ ανταλλάσσεται με αγαθά μιας άλλης κοινωνίας. Αυτή η ικανότητα ονομάζεται εξωτερική αξία (η αξία που έχει το νόμισμα στο εξωτερικό). 

Επειδή, κάθε κράτος έχει το δικό του χρήμα, στην πραγματικότητα, η ανταλλαγή αγαθών – χρήματος μεταξύ δύο χωρών δεν γίνεται απευθείας, αλλά μεσολαβεί το χρήμα της άλλης χώρας. 

Έτσι, το χρήμα μιας χώρας ανταλλάσσεται με το χρήμα μιας άλλης, το οποίο στη συνέχεια ανταλλάσσεται με αγαθά. 

Για παράδειγμα, για την αγορά ιαπωνικών προϊόντων δίνουμε δραχμές, αγοράζουμε γιέν (νόμισμα Ιαπωνίας) και μ’ αυτά τα γιέν αγοράζουμε τα προϊόντα. Δηλαδή:

Εξωτερική αξία του χρήματος ονομάζεται η ικανότητά του ν’ ανταλλάσσεται με αγαθά στο εξωτερικό μιας χώρας και μετριέται με την ποσότητα του χρήματος που απαιτείται για ν’ αγορασθεί μία μονάδα χρήματος μιας άλλης χώρας (πόσες δραχμές απαιτούνται για την αγορά ενός δολαρίου ή ενός ευρώ ή … ή…)

Στην εποχή μας, το χρήμα μιας άλλης χώρας ονομάζεται συνάλλαγμα και η εξωτερική αξία του χρήματος ονομάζεται συναλλαγματική αξία ή ισοτιμία κι εκφράζεται πάντα σε σχέση με το νόμισμα μιας άλλης χώρας. 

Για παράδειγμα, ας εξετάσουμε τις συναλλαγματικές αξίες της δραχμής σε σχέση με το δολάριο ή αλλιώς τις ισοτιμίες του δολαρίου με τη δραχμή, που ίσχυαν το 1952 και 1953: 

Ισοτιμία δολαρίου - δραχμής


1952
1953

Ένα δολάριο
15 δρχ.
30 δρχ.

Το 1952 η τιμή της δραχμής σε σχέση με το δολάριο ήταν 0,0666 (=1/15) δηλ. χρειαζόμασταν 15 δρχ. για ν’ αγοράσουμε ένα δολάριο. 

Ένα χρόνο μετά, η τιμή της δραχμής σε σχέση με το δολάριο μειώθηκε σε 0,0333 (=1/30) κι έτσι για ν’ αγοράσουμε ένα δολάριο χρειαζόμασταν 30 δρχ., δηλ. 15 δρχ. περισσότερες. 

Σ’ αυτήν την περίπτωση η δραχμή είχε υποτιμηθεί κατά 100% (=(30-15)/15) έναντι του δολαρίου. 

Αν στο παραπάνω παράδειγμα, οι ισοτιμίες ήταν αντίστροφές (το 1952 30 δρχ. και το 1953 15 δρχ.), τότε το 1953 θα χρειαζόμασταν 15 δρχ. λιγότερες για ν’ αγοράσουμε ένα δολάριο, οπότε θα λέγαμε ότι η δραχμή είχε ανατιμηθεί κατά 100% έναντι του δολαρίου. Επομένως:

Υποτίμηση του νομίσματος μιας χώρας καλείται η μείωση της τιμής (εξωτερικής αξίας, συναλλαγματικής αξίας, ισοτιμίας) του νομίσματός της σε σχέση με τα νομίσματα των άλλων χωρών.

Δύο είναι οι κυριότερες συνέπειες της υποτίμησης. Η μία αρνητική κι άλλη θετική:

Η αρνητική συνέπεια της υποτίμησης αφορά τη διόγκωση του εξωτερικού χρέους μιας χώρας. 

Το εξωτερικό χρέος μιας χώρας, συνήθως, είναι σε ξένο νόμισμα δηλ. η χώρα (πχ. η Ελλάδα) χρωστάει δολάρια, μάρκα κοκ. Επομένως για να ξεπληρώσει το χρέος της πρέπει πρώτα ν’ αγοράσει ξένο νόμισμα και στη συνέχεια να το δώσει στους πιστωτές της. 

Με την υποτίμηση όμως, για ν’ αγορασθεί αυτό το συνάλλαγμα απαιτείται μεγαλύτερη ποσότητα χρήματος απ’ ότι πριν την υποτίμηση. 

Στο παραπάνω παράδειγμα ας υποθέσουμε ότι το χρέος της Ελλάδας παρέμενε σταθερό και τα δύο έτη και ήταν πχ. 1.000.000 $. 

Το 1952, η Ελλάδα για να το ξεπληρώσει θα χρειαζόταν 1.000.000 $ x 15 δρχ. = 15.000.000 δρχ. Το 1953 όμως, μετά την υποτίμηση θα χρειαζόταν 1.000.000 $ x 30 δρχ. = 30.000.000 δρχ. 

Δηλ. μετά την υποτίμηση το χρέος της Ελλάδας σε δραχμές διπλασιάσθηκε. 

Η θετική συνέπεια της υποτίμησης αφορά την αύξηση των εξαγωγών της χώρας. Με την υποτίμηση το νόμισμα μιας χώρας γίνεται πιο φθηνό για τις άλλες χώρες. Έτσι οι πολίτες των άλλων χωρών έχουν τη δυνατότητα με την ίδια ποσότητα χρήματος της χώρας τους (πχ. δολαρίων) ν’ αποκτήσουν μεγαλύτερη ποσότητα από το χρήμα της χώρας που έχει υποτιμηθεί (πχ. δραχμές), μ’ αποτέλεσμα να μπορούν ν’ αγοράσουν περισσότερα προϊόντα αυτής της χώρας. 

Δηλ. με την υποτίμηση τα προϊόντα της χώρας γίνονται πιο φθηνά στο εξωτερικό. 

Στο παραπάνω παράδειγμα, ας υποθέσουμε ότι η Ελλάδα εξήγαγε στις ΗΠΑ ελαιόλαδο, σε σταθερή τιμή και για τα δύο έτη, 15 δρχ. το κιλό. 

Το 1952, για τον αμερικάνο καταναλωτή το ελληνικό ελαιόλαδο στοίχιζε ένα (1) δολάριο. Όμως, το 1953, μετά την υποτίμηση (1 δολάριο = 30 δρχ.), το ελληνικό ελαιόλαδο στοίχιζε μισό (½ ) δολάριο γι’ αυτόν. 

Δηλ. το ελαιόλαδο, παρά το γεγονός ότι δεν άλλαξε η τιμή του σε δραχμές (15 δρχ.), φθήνυνε στις ΗΠΑ. 

Κατά συνέπεια, αν οι αμερικάνοι καταναλωτές είχαν να επιλέξουν μεταξύ του ελληνικού ελαιολάδου, που στοίχιζε ½ δολάριο κι ενός άλλου, της ίδιας ποιότητας και ποσότητας, που στοίχιζε 1 δολάριο, θα επέλεγαν το ελληνικό ως πιο φθηνό. 

Ανατίμηση ή υπερτίμηση του νομίσματος μιας χώρας καλείται η αύξηση της τιμής του νομίσματός της σε σχέση με τα νομίσματα των άλλων χωρών. 

Δηλ. η ανατίμηση είναι η αντίθετη διαδικασία της υποτίμησης. Επομένως και οι συνέπειές της είναι ακριβώς οι αντίθετες. 

Θετική συνέπεια της ανατίμησης είναι ο περιορισμός του εξωτερικού χρέους της χώρας και αρνητική ο περιορισμός των εξαγωγών της. 

Τέλος, για να έχουν σημασία όλα τα παραπάνω (εξωτερική αξία, υποτίμηση, ανατίμηση) πρέπει να επιτρέπεται η ανταλλαγή του νομίσματος μιας χώρας με τα νομίσματα των άλλων χωρών δηλ. πρέπει το νόμισμα μιας χώρας να είναι μετατρέψιμο. 

Μετατρέψιμο καλείται το νόμισμα που μπορεί ν’ ανταλλαγεί ελεύθερα με ξένα νομίσματα. 

Νομισματικό Σύστημα μιας χώρας καλείται, απλά, το σύνολο των νόμων, κανόνων κι αποφάσεων που ρυθμίζουν τα θέματα του χρήματος (νομίσματος), όπως είδος, ποσότητα, εσωτερική κι εξωτερική αξία, νομισματική ισορροπία (προσφορά και ζήτηση χρήματος) κοκ. 

Η πολιτική μιας χώρας που ρυθμίζει αυτά τα θέματα, επειδή το σύστημα δεν μένει συνεχώς σταθερό, ονομάζεται Νομισματική Πολιτική, ενώ η περιοχή όπου εφαρμόζεται ένα Νομισματικό Σύστημα ονομάζεται Νομισματική Περιοχή.

Το Διεθνές Νομισματικό Σύστημα ρυθμίζει θέματα που αφορούν τα νομίσματα όλων των χωρών και κυρίως τη συναλλαγματική τους αξία. 

Όπως γίνεται κατανοητό, από τα παραπάνω, η ύπαρξη διεθνούς νομισματικής τάξης, που ρυθμίζει τη σχέση των νομισμάτων μεταξύ τους, αποτελεί απαραίτητη προϋπόθεση για να έχει μία χώρα ένα πλήρες κι ολοκληρωμένο νομισματικό σύστημα (διαφορετικά το νόμισμα μιας χώρας δεν έχει αξία έξω απ’ αυτήν). 

6.1. Από την Αρχαιότητα μέχρι το Χρυσό Κανόνα

Από την αρχαιότητα μέχρι σήμερα κάθε χώρα (κράτος ή πόλη-κράτος) ενδιαφερόταν για τη δημιουργία Νομισματικού Συστήματος για να διευκολύνει κι αναπτύξει τόσο το εσωτερικό, όσο και το εξωτερικό εμπόριο. 

Για παράδειγμα, ο Σόλων στην Αθήνα το 594-593 π.Χ., στα πλαίσια της οικονομικής μεταρρύθμισης, προέβη σε υποτίμηση του νομίσματος (μνα), μειώνοντας το βάρος του από 6 σε 4,36 γραμμάρια (υποτίμηση 27,33%). 

Όμως, τα νομίσματα ήταν πολλά, διαφορετικού μεγέθους και σύνθεσης. Ο κάθε βασιλιάς, νομοθέτης, νικητής ενός πολέμου «έβγαζε» το δικό του νόμισμα χωρίς, πολλές φορές, ν’ αποσύρει τα προηγούμενα νομίσματα, τα οποία είχαν κι αυτά αξία, επειδή ήταν από πολύτιμα μέταλλα. 

Ταυτόχρονα, οι διεθνείς σχέσεις, στις περισσότερες περιπτώσεις, κυμαίνονταν από ψυχρές έως εχθρικές, με συνέπεια να καθίσταται αδύνατη κάποιου είδους συνεννόηση για την ανταλλαξιμότητα των νομισμάτων. 

Έτσι, αν και γνωρίζουμε ότι σε πολλές περιοχές του αρχαίου κόσμου υπήρχαν αυστηρά καθορισμένες νομισματικές περιοχές, ωστόσο, τα διάφορα νομισματικά συστήματα ήταν ελλιπή.  

Όπως ήταν φυσικό, αποτέλεσμα αυτής της κατάστασης ήταν το εσωτερικό εμπόριο ενός κράτους να είναι, ως ένα βαθμό, εγχρήματο, ενώ στο εξωτερικό εμπόριο επικρατούσε ο αντιπραγματισμός. 

Από τη μελέτη της ιστορίας αποδεικνύεται ότι η δημιουργία και ύπαρξη ενός Διεθνούς Νομισματικού Συστήματος είναι στενά συνυφασμένη με την δημιουργία και την ύπαρξη κρατικών υπερδυνάμεων. 

Έτσι, η πρώτη διεθνής νομισματική τάξη, για την οποία έχουμε σαφείς αποδείξεις, εμφανίζεται με την δημιουργία της πρώτης κρατικής υπερδύναμης, της Ρωμαϊκής Αυτοκρατορίας. 

Το Ρωμαϊκό Νομισματικό Σύστημα, αρχικά, βασίσθηκε στο χρυσό νόμισμα του Ιουλίου Καίσαρος και μετέπειτα συνεχίσθηκε από μία άλλη κρατική υπερδύναμη, το χριστιανικό Βυζάντιο με το χρυσό σολδίο (solidus, νόμισμα). 

Παρά το γεγονός ότι αντιμετώπιζε, από τον έβδομο αιώνα, τον ανταγωνισμό του Μουσουλμανικού Δηναρίου, διήρκησε συνολικά περίπου δώδεκα (12) αιώνες και κατέρρευσε τελείως με την καταστροφή της Κωνσταντινούπολης το 1204. 

Οι επόμενοι πέντε αιώνες χαρακτηρίζονται πρώτον από την έλλειψη κάποιας δυτικής υπερδύναμης κι από τον έντονο ανταγωνισμό των τότε μεγάλων δυνάμεων, ο οποίος, πολλές φορές, έφθασε  μέχρι τον πόλεμο. 

Κατά περιόδους, επικρατούσαν διάφορα νομίσματα, ωστόσο δεν είναι δυνατό να γίνει λόγος για Διεθνές Νομισματικό Σύστημα. 

Ταυτόχρονα, η ανάπτυξη των διεθνών συναλλαγών που σημειώθηκε, χάρη στις αποικίες και τη μετέπειτα Βιομηχανική Επανάσταση, έφερε στο προσκήνιο  τα σημαντικά προβλήματα που παρουσίαζε το χρήμα ως πράγμα.

Το κυριότερο πρόβλημα του πράγματος – χρήμα ήταν η διαφορετική σύνθεση των νομισμάτων. 

Το υλικό μπορεί να ήταν πολύτιμο, ήταν όμως διαφορετικό από νόμισμα σε νόμισμα (ορείχαλκος, ήλεκτρο, άργυρος, χρυσός κοκ), με αποτέλεσμα να παρουσιάζονται δυσκολίες στις συναλλαγές, εξαιτίας των μεταβολών στη σχέση των μετάλλων μεταξύ τους. 

Η πρώτη προσπάθεια για αλλαγή στο πράγμα – χρήμα έγινε το 1447, όταν η Γένοβα έθεσε σε εφαρμογή την πληρωμή με χρυσό κι όλες οι εμπορικές πράξεις της γίνονταν εκφρασμένες σε ποσότητες χρυσού. 

Ωστόσο, η σπανιότητα του χρυσού είχε ως αποτέλεσμα τα κράτη να μην ακολουθήσουν παρόμοια πολιτική  μ’ αυτήν της Γένοβας. Για παράδειγμα τα σουηδικά νομίσματα μέχρι και τον 17ο αιώνα ήταν χάλκινα. 

Η πολιτική που επέλεξαν τα περισσότερα κράτη ήταν αυτή του Διμεταλλισμού (γνωστή από την αρχαιότητα, επί βασιλείας Κροίσου 563 – 548 π.Χ.), όπου υπήρχαν δύο νομίσματα. Ένα χρυσό κι ένα αργυρό. 

Για παράδειγμα, η αγγλική στερλίνα ήταν, αρχικά, από άργυρο (pound sterling), ενώ μόλις το 1344 κυκλοφόρησαν στην Αγγλία χρυσά νομίσματα. 

Το δεύτερο πρόβλημα που παρουσίαζε το πράγμα – χρήμα ήταν η μορφή του. 

Το νόμισμα, το χρυσό ή αργυρό νόμισμα, ήταν ευάλωτο στη νοθεία και δημιουργούσε κινδύνους στη μεταφορά του. 

Η δεύτερη προσπάθεια για αλλαγή στο πράγμα – χρήμα έγινε το 1655 από τους χρυσοχόους του Λονδίνου, οι οποίοι δέχονταν καταθέσεις σε χρυσό και χορηγούσαν πιστοποιητικά καταθέσεως, που χρησίμευαν ως μέσο πληρωμών. 

Έτσι, δημιουργήθηκαν τα χαρτονομίσματα, ένας νέος «ενδιάμεσος» στο εμπόριο:

ΠΡΑΓΜΑ  ΧΑΡΤΟΝΟΜΙΣΜΑ ΝΟΜΙΣΜΑ 

Το «επίσημο» όνομα των χαρτονομισμάτων, που φανερώνει και τη φύση τους είναι τραπεζογραμμάτια. Ονομάσθηκαν χαρτονομίσματα επειδή είναι από χαρτί και χρησιμοποιούνται ως νομίσματα. Στην πραγματικότητα, τα χαρτονομίσματα δεν είναι χρήμα. 

Τότε ήταν πιστοποιητικά που βεβαίωναν ότι ο κάτοχός τους είχε κατατεθειμένα στην τράπεζα ίσης αξίας, μ’ αυτήν που ανέγραφε το χαρτονόμισμα, χρυσό ή άργυρο. Έτσι, η μεταβίβαση του χαρτονομίσματος σε κάποιον αντιστοιχούσε με μεταβίβαση του χρυσού ή αργύρου. 

Σήμερα είναι πιστοποιητικό που βεβαιώνει ότι ο κάτοχός του έχει τόση αγοραστική δύναμη (δηλ. μπορεί ν’ αγοράσει αγαθά τόσης αξίας), όση αναγράφει το χαρτονόμισμα. 

Η εισαγωγή του χαρτονομίσματος στην οικονομία, μπορεί να έλυσε προβλήματα, ωστόσο, επειδή «παραβίασε» ένα από τα χαρακτηριστικά του χρήματος (υλικό σε αφθονία δηλ. μη πολύτιμο), δημιούργησε ένα νέο πρόβλημα, που οδήγησε σε αλλεπάλληλες νομισματικές κρίσεις. 

Το χαρτονόμισμα, κατασκευασμένο από χαρτί, έδωσε τη δυνατότητα στα κράτη, προκειμένου να καλύπτουν τις ανάγκες τους να εκδίδουν  απεριόριστη ποσότητα χαρτονομίσματος. 

Αυτό είχε ως αποτέλεσμα η αξία όλων των χαρτονομισμάτων που κυκλοφορούσε σε μία χώρα να είναι μεγαλύτερη από την αξία του χρυσού ή αργύρου που είχε η χώρα. 

Επομένως, όπως κι έγινε στην Αγγλία, ένα χαρτονόμισμα 200 στερλινών, δηλ. που αντιστοιχούσε σε χρυσό 200 στερλινών, επειδή ο χρυσός δεν έφθανε, «αυτόματα» το χαρτονόμισμα είχε μικρότερη αξία πχ. 100 στερλίνες κι ας έγραφε 200. 

Έτσι, ένας έμπορος για να εισπράξει για ένα αγαθό 200 πραγματικές στερλίνες, διπλασίαζε την τιμή του αγαθού (πληθωρισμός). Δηλ. είχαμε άνοδο των τιμών στη χώρα με το νόμισμα να χάνει την εσωτερική του αξία.

Τόσο τα προβλήματα που δημιουργούσε το χαρτονόμισμα, όσο κι αυτά που δημιουργούσε η σπανιότητα του χρυσού δεν επέτρεψαν, παρά τις όποιες προσπάθειες, την υιοθέτηση ενός Διεθνούς Νομισματικού Συστήματος από όλες τις χώρες του κόσμου. 

Τελικά, τη λύση στο πρόβλημα έδωσε η τότε Μεγάλη Δύναμη, η Αγγλία με τη θέσπιση του Χρυσού Κανόνα. 

6.2. Ο Χρυσός Κανόνας (1870 – 1914)

Η Αγγλία αντιμετώπισε την πρώτη της νομισματική κρίση το 1695, ένα χρόνο μετά την επίσημη εισαγωγή του χαρτονομίσματος στην αγγλική αγορά από την ιδιωτική Τράπεζα της Αγγλίας. Την κρίση αυτή υπερέβη με την ανταλλαγή των χαρτονομισμάτων με τίτλους του αγγλικού κράτους. 

Ωστόσο, στις αρχές του 19ου αιώνα, μετά από μία νέα νομισματική κρίση, η υπέρβαση της κρίσης μπορούσε να γίνει μόνον αν επικρατούσε κάποια τάξη στο Νομισματικό Σύστημα της Αγγλίας. 

Έτσι, το 1816, η Αγγλία καταργεί τον διμεταλλισμό και υιοθετεί επίσημα το χρυσό νόμισμα. Το 1821 θέτει σε ισχύ (επαναφέρει) τη μετατρεψιμότητα των χαρτονομισμάτων, μόνον όμως σε χρυσό (μία στερλίνα = 7,32 γραμ. χρυσό). Ενώ, το 1844, με νόμο, η Τράπεζα της Αγγλίας παρέχει εγγύηση για τη μετατρεψιμότητα σε χρυσό, χαρτονομισμάτων ύψους 14 εκατομμυρίων στερλινών. 

[image: image5.wmf]Την Αγγλία ακολούθησε η Γερμανία το 1871 και η Γαλλία το 1878 με συνέπεια, μέχρι το τέλος της δεκαετίας, οι περισσότερες χώρες του κόσμου να συνδέσουν τα νομίσματά τους με τον χρυσό, είτε άμεσα, είτε μέσω άλλων νομισμάτων. 

Για παράδειγμα, η Ελλάδα, το 1836, είχε συνδέσει τη δραχμή με το γαλλικό φράγκο. Έτσι, το 1882, η ισοτιμία δραχμής – φράγκου ήταν: ένα (1) χρυσό φράγκο = 1,09 νέες δραχμές. 

Ο Χρυσός Κανόνας
Μία χώρα εθεωρείτο ότι εφαρμόζει τον Χρυσό Κανόνα, όταν άμεσα ή έμμεσα είχε συνδέσει το νόμισμά της με τον χρυσό και η Κεντρική της Τράπεζα υποχρεωτικά αγόραζε και πουλούσε χρυσό σε σταθερές τιμές του εγχώριου νομίσματος. Ενώ, οι πολίτες της μπορούσαν να εισάγουν κι εξάγουν ελεύθερα χρυσό.

Η περίοδος που ίσχυσε ο Χρυσός Κανόνας αποτέλεσε μία σύντομη, αλλά σημαντική εποχή για την παγκόσμια οικονομία. 

Σύντομη, γιατί διήρκησε περίπου σαράντα χρόνια (1870 – 1914). Σημαντική, γιατί αποτελεί το πρώτο πραγματικά Διεθνές Νομισματικό Σύστημα, χάρη στο οποίο οι ισοτιμίες μεταξύ των ξένων νομισμάτων παρέμεναν σταθερές, με αποτέλεσμα το παγκόσμιο εμπόριο, απαλλαγμένο από τους συναλλαγματικούς κινδύνους, να γνωρίσει μία ιδιαίτερη άνθηση. 

Με την έναρξη του Α’ Π.Π., το 1914, όλα τα εμπόλεμα κράτη – και στη συνέχεια όλες οι χώρες του κόσμου – επιχείρησαν να προστατέψουν τα αποθέματά τους σε χρυσό. Έτσι, ανέστειλαν τη μετατρεψιμότητα των χαρτονομισμάτων τους και μπλόκαραν τις εξαγωγές χρυσού. Η εποχή του Χρυσού Κανόνα είχε παρέλθει ανεπιστρεπτί.

6.3. Η εποχή του μεσοπολέμου (1918 – 1939)

Οι κυβερνήσεις, όχι μόνον εγκατέλειψαν το σύστημα του Χρυσού Κανόνα κατά τη διάρκεια Α’ Π.Π., αλλά προχώρησαν ακόμα παραπέρα. Χρηματοδότησαν μέρος των τεράστιων πολεμικών δαπανών με την έκδοση χρήματος. 

Ωστόσο, δεν περιορίσθηκαν μόνο σ’ αυτό. Μετά το τέλος του πολέμου, χρηματοδότησαν τις δαπάνες αποκατάστασης των ζημιών πάλι με την έκδοση χρήματος. 

Όπως ήταν φυσικό, τόσο μεγάλη ποσότητα χρήματος χωρίς αντίκρισμα οδήγησε σε καλπάζοντα πληθωρισμό (δραματική αύξηση του επιπέδου τιμών). 

Οι ΗΠΑ, η ανερχόμενη τότε δύναμη, επέστρεψε στον Χρυσό Κανόνα το 1919. Ενώ, ο υπερπληθωρισμός που αντιμετώπιζαν αρκετές ευρωπαϊκές χώρες είχε ως αποτέλεσμα ν’ αναπολούν τη χρηματοοικονομική σταθερότητα της εποχής του Χρυσού Κανόνα. 

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

Η ΓΕΡΜΑΝΙΑ ΤΟΥ ΜΕΣΟΠΟΛΕΜΟΥ
Χαρακτηριστικό παράδειγμα υπερπληθωρισμού κατά τη διάρκεια του μεσοπολέμου αποτελεί η ηττημένη Γερμανία, όπου ο δείκτης τιμών (τιμάριθμος) από 262 τον Ιανουάριο του 1919 ανήλθε τον Δεκέμβριο του 1923 σε 126.160.000.000.000 (!!!). Δηλαδή αυξήθηκε κατά 481,5 δις φορές (!!!). 

Η Γερμανία, ως ηττημένη από τον Α’Π.Π., ανέλαβε με τη Συνθήκη των Βερσαλλιών να αποζημιώσει τους Συμμάχους (οι όροι και τα αποτελέσματα αυτής της Συνθήκης, αποτέλεσαν μία από τις βασικές αιτίες της ανόδου του φασισμού στη Γερμανία).

Η γερμανική κυβέρνηση προκειμένου ν’ ανταποκριθεί στο κόστος των αποζημιώσεων – χωρίς να επιβαρύνει το βιοτικό επίπεδο του γερμανικού λαού επιβάλλοντας αυστηρή φορολογία – κατέφυγε στην έκδοση χρήματος. 

Τον Ιανουάριο του 1923, η Γαλλία, με αφορμή μία καθυστέρηση της Γερμανίας στην εκπλήρωση των όρων της Συνθήκης των Βερσαλλιών, έστειλε τα στρατεύματά της στην καρδιά της γερμανικής βιομηχανίας, στην πόλη Ρουρ. 

Η γερμανική κυβέρνηση απάντησε με την έκδοση νέου χρήματος επιδεινώνοντας ακόμα περισσότερο την κατάσταση. Μόνον κατά τη διάρκεια του 1923, ο τιμάριθμος αυξήθηκε κατά 452.998.200 φορές. Αυτό είχε ως αποτέλεσμα, το κοινό ν’ αρνείται να κρατήσει γερμανικό νόμισμα, το οποίο έτσι αχρηστεύθηκε.

Τελικά, ο υπερπληθωρισμός σταμάτησε στο τέλος του 1923, όταν η γερμανική κυβέρνηση προχώρησε σε νομισματική μεταρρύθμιση και στη λήψη ιδιαίτερα αντιλαϊκών μέτρων.

Έτσι, στη Συνδιάσκεψη της Γένοβα το 1922, Βρετανία, Γαλλία, Ιταλία και Ιαπωνία συμφώνησαν να επιδιώξουν την επιστροφή στο Χρυσό Κανόνα. Ωστόσο, επειδή η προσφορά χρυσού μπορούσε ν’ αποδειχθεί ανεπαρκής για τη ζήτηση που θ’ ακολουθούσε (όλες οι χώρες θα ζητούσαν χρυσό για να εκδώσουν χαρτονόμισμα), συμφώνησαν στην καθιέρωση του Χρυσού Συναλλαγματικού Κανόνα. 

Σύμφωνα με τον Χρυσό Συναλλαγματικό Κανόνα, οι μικρότερες χώρες θα μπορούσαν, αντί για χρυσό, να έχουν ως αποθέματα τα νομίσματα κάποιων μεγάλων χωρών, που τα δικά τους αποθέματα θα ήταν αποκλειστικά από χρυσό. 

Το 1925, η Αγγλία επέστρεψε στον Χρυσό Συναλλαγματικό, πια, Κανόνα επαναφέροντας τη μετατρεψιμότητα της στερλίνας κι επιτρέποντας τις εξαγωγές χρυσού.

Μέσα στον επόμενο χρόνο άλλες σαράντα περίπου χώρες ακολούθησαν τις αποφάσεις της Συνδιάσκεψης της Γένοβα υποτιμώντας τα νομίσματά τους (Ιταλία κατά 72%, Γαλλία κατά 80%, Βέλγιο κατά 86%), ώστε να επανέλθουν στις προπολεμικές ισοτιμίες. 

Το πείραμα έδειχνε να πετυχαίνει, και ίσως να πετύχαινε, αν η Βρετανία, πριν επανέλθει στο Χρυσό Κανόνα υποτιμούσε τη στερλίνα. Ωστόσο δεν το έκανε. 

Επειδή όμως το έκαναν οι άλλες χώρες, αυτό σήμαινε ανατίμηση της στερλίνας έναντι των άλλων νομισμάτων. Έτσι, τα βρετανικά προϊόντα ακρίβυναν και η Αγγλία άρχισε ν’ αντιμετωπίζει προβλήματα από το 1928. 

Τα προβλήματα που αντιμετώπιζε η βρετανική οικονομία δημιούργησαν κλίμα αμφιβολίας για τη δυνατότητα της Αγγλίας ν’ ανταποκριθεί στις υποχρεώσεις της. Πολλές χώρες, σύμφωνα με τη Συνδιάσκεψη της Γένοβα, κρατούσαν ως απόθεμα, αντί για χρυσό, στερλίνες. 

Όμως, τα αποθέματα χρυσού της Βρετανίας ήταν περιορισμένα για να καλύψουν μία ενδεχόμενη μαζική μετατροπή των στερλινών σε χρυσό. Έτσι, όταν αυτό έγινε το 1931, η Αγγλία αναγκάσθηκε να εγκαταλείψει τον Χρυσό Κανόνα. 

Η κατάρρευση του Διεθνούς Νομισματικού Συστήματος είχε ως αποτέλεσμα τη δημιουργία εχθρικών μεταξύ τους νομισματικών συμμαχιών (μπλοκ). 

Το κυριότερο απ’ αυτά ήταν το μπλοκ της στερλίνας, που αποτελείτο από τη Βρετανία, τις βρετανικές κτήσεις κι έναν αριθμό κρατών με παραδοσιακά στενές εμπορικές μ’ αυτήν. Υπήρχε ακόμα το άτυπο μπλοκ του δολαρίου, γύρω από τις ΗΠΑ και το χρυσό μπλοκ, γύρω από τη Γαλλία. 

Ενώ, η Γερμανία κι ένας μεγάλος αριθμός κρατών εγκατέλειψαν τη μετατρεψιμότητα των νομισμάτων τους επιδιώκοντας την αυτονομία κι αυτάρκεια των οικονομιών τους. 

Το 1933, οι ΗΠΑ εγκαταλείπουν τον Χρυσό Κανόνα, αλλά επιστρέφουν σ’ αυτόν το 1934 έχοντας ανεβάσει την τιμή του χρυσού από 20,67 σε 35 δολάρια η ουγκιά
.

Μερικές χώρες (Βέλγιο, Γαλλία, Ελβετία, Ιταλία, Ολλανδία) εξακολουθούσαν να τηρούν τον Χρυσό Κανόνα, μέχρι το 1936, οπότε εγκαταλείφθηκε τελείως, όταν Αγγλία, Γαλλία και ΗΠΑ αποφάσισαν η μετατρεψιμότητα των νομισμάτων τους σε χρυσό να γίνεται μόνον μέσω των κεντρικών τραπεζών τους. 

Η δεκαετία του 1930, η δεκαετία της Μεγάλης Ύφεσης, ήταν μία περίοδος ανοικτού οικονομικού πολέμου (έννοια, βλέπε σελ. 170), προοίμιο των στρατιωτικών συγκρούσεων που θ’ ακολουθούσαν το 1939. 

Πολλές χώρες προκειμένου να διαφυλάξουν το απόθεμα χρυσού που είχαν και να πετύχουν στροφή της διεθνούς ζήτησης στα προϊόντα τους προχωρούσαν σε αλλεπάλληλες υποτιμήσεις του νομίσματός τους (φθηνότερα προϊόντα). 

Βεβαίως, την ίδια τακτική ακολουθούσαν κι οι υπόλοιπες χώρες με αποτέλεσμα τα εμπόδια που παρεμβάλλονταν στο διεθνές εμπόριο συνεχώς να κλιμακώνονται (ανταγωνιστική υποτίμηση).

Αποτέλεσμα αυτής της τακτικής ήταν οι χώρες της Λατινικής Αμερικής ν’ αρνηθούν μαζικά την αποπληρωμή των χρεών τους και πολλές χώρες να σταματήσουν τις διεθνείς συναλλαγές τους προκειμένου να προστατέψουν την εσωτερική τους οικονομία. 

Η κατάσταση αυτή συνεχίσθηκε μέχρι το 1939, οπότε και ξέσπασε ο Β’ Π.Π.

6.4. Το σύστημα του Bretton Woods (1944 – 1973)

Πριν ακόμα τελειώσει ο Β’ Π.Π., τον Ιούλιο του 1944, οι εκπρόσωποι 44 συμμαχικών κρατών συνεδρίασαν στο Bretton Woods του New Hampshire των ΗΠΑ, με σκοπό τη δημιουργία ενός μεταπολεμικού Διεθνούς Νομισματικού Συστήματος. 

Από τη διάσκεψη αυτή προέκυψαν, εκτός από το ομώνυμο νομισματικό σύστημα και δύο σημαντικοί υπερεθνικοί θεσμοί:

· Το Διεθνές Νομισματικό Ταμείο (ΔΝΤ, International Monetary Fund, IMF) με αρμοδιότητα, τότε, να επιτηρεί την εφαρμογή του νομισματικού συστήματος που αποφασίσθηκε (αναλυτικά για το ΔΝΤ, βλέπε σελ. 70).

· Τη Διεθνή Τράπεζα για την Ανασυγκρότηση και την Ανάπτυξη ή Παγκόσμια Τράπεζα (ΔΤΑΑ, International Bank for the Reconstruction and the Development, IBRD) με σκοπό αυτόν που δηλώνει ο τίτλος της. 

Το νέο σύστημα που θεμελιώθηκε με τη συμφωνία του Bretton Woods προέβλεπε:

· Σταθερές ισοτιμίες όλων των νομισμάτων έναντι του αμερικανικού δολαρίου  

· Σταθερή τιμή του χρυσού σε δολάρια (35 δολάρια η ουγκιά). 

Οι χώρες – μέλη ήταν υπεύθυνες να διατηρούν σταθερή την ισοτιμία του νομίσματός τους με το αμερικανικό δολάριο, ενώ οι ΗΠΑ ήταν υπεύθυνες να διατηρούν σταθερή την τιμή του δολαρίου έναντι του χρυσού. Ταυτόχρονα, οι ΗΠΑ ήταν υποχρεωμένες να πωλούν στις χώρες – μέλη χρυσό έναντι δολαρίων στην επίσημη τιμή. 

Επρόκειτο δηλ. για τον Χρυσό Συναλλαγματικό Κανόνα με το δολάριο ως βασικό αποθεματικό νόμισμα.

Αν και η ισοτιμία του νομίσματος μιας χώρας έναντι του δολαρίου ήταν σταθερή, ωστόσο μπορούσε ν’ αλλάξει – δηλ. το νόμισμα να ανατιμηθεί ή υποτιμηθεί έναντι του δολαρίου – μετά από σύμφωνη γνώμη του ΔΝΤ. 

Επειδή αυτή η άδεια δινόταν κάτω από εξαιρετικές συνθήκες, γι’ αυτό οι αλλαγές των ισοτιμιών δεν ήταν τόσο συχνές, ενώ η επιτρεπτή διακύμανση ήταν ίση με (1% (το 1958 έγινε ( 0,75). 

[image: image6.wmf]Για παράδειγμα, αρχικά η ισοτιμία δολαρίου – δραχμής ήταν 15 δρχ., το 1953 έγινε 30 δρχ., όπου και παρέμεινε για πολλά χρόνια. Ενώ, οι μεταβολές της μπορούσαν να κυμανθούν ( 0,3 (=1%x30) δρχ. 

Το ΔΝΤ, ως επιτηρητής του συστήματος, άρχισε να λειτουργεί το 1947, οπότε και υποχρέωσε τα μέλη να ορίσουν μία σταθερή ισοτιμία του νομίσματός τους. Ταυτόχρονα κάθε μέλος συνεισέφερε στον Ταμείο ένα ποσό (το μερίδιό του), το οποίο αποτελείτο κατά ¼ από χρυσό και ¾ από το εθνικό του νόμισμα, ώστε αυτό να είναι σε θέση να βοηθήσει όποιο κράτος – μέλος είχε ανάγκη. 

Κάθε μέλος είχε δικαίωμα ν’ αγοράσει («να τραβήξει») προσωρινά από το Ταμείο χρυσό ή άλλα νομίσματα ίσης αξίας με τη δική του συνεισφορά σε χρυσό (Σύνηθες Τραβηκτικό Δικαίωμα). 

Τα μέλη είχαν το δικαίωμα να δανεισθούν από το Ταμείο πρόσθετη ποσότητα χρυσού ή ξένων νομισμάτων (μέχρι το 125% της μερίδας τους) με την προϋπόθεση ότι το Ταμείο θα επόπτευε την μακροοικονομική πολιτική τους (εξάρτηση από το ΔΝΤ). 

Μετά τον καθορισμό των ισοτιμιών, για να αποκατασταθεί η ισορροπία του συστήματος, έπρεπε ν’ ακολουθήσει η μετατρεψιμότητα των νομισμάτων.

Ωστόσο, η Συμφωνία του Bretton Woods, αναγνωρίζοντας τις δυσκολίες που συνεπαγόταν κάτι τέτοιο, απλώς προέτρεπε τα κράτη να το πράξουν και δεν τα υποχρέωνε. 

Έτσι, οι μοναδικές χώρες που αποκατέστησαν άμεσα, το 1945, τη μετατρεψιμότητα των νομισμάτων τους ήταν οι ΗΠΑ και ο Καναδάς. 

Οι οικονομίες των ΗΠΑ και του Καναδά, μη έχοντας υποστεί τις καταστροφές του πολέμου, ενέπνεαν εμπιστοσύνη. Έτσι η μετατρεψιμότητα των νομισμάτων τους συνέφερε τις δύο χώρες, επειδή θα προκαλούσε εισροή κεφαλαίων σ’ αυτές (ασφαλές «καταφύγιο»). 

Αντίθετα, η μετατρεψιμότητα δεν συνέφερε τις ευρωπαϊκές οικονομίες, γιατί θα προκαλούσε φυγή κεφαλαίων. 

Κάτι τέτοιο, επιχείρησε η Βρετανία το 1947 και μετά από μεγάλες απώλειες ξένων διαθεσίμων, ανέστειλε τη μετατρεψιμότητα της στερλίνας. 

Έτσι, οι περισσότερες χώρες της Ευρώπης αποκατέστησαν την μετατρεψιμότητα των νομισμάτων τους (επέτρεψαν την ανταλλαγή τους με ξένα νομίσματα) το 1958 και η Ιαπωνία το 1964, όταν πλέον οι οικονομίες τους είχαν αναπτυχθεί. 

Το αμερικανικό δολάριο χάρη τόσο στη μετατρεψιμότητά του, όσο και στην ειδική θέση που είχε στο σύστημα του Bretton Woods, έγινε το νόμισμα – κλειδί της παγκόσμιας οικονομίας. 

Επειδή τα δολάρια ήταν μετατρέψιμα, το μεγαλύτερο μέρος του Διεθνούς Εμπορίου διεξαγόταν σε δολάρια, γι’ αυτό και η αποτύπωση των εξαγωγών κι εισαγωγών όλων των χωρών γινόταν σε δολάρια (συνήθεια που παραμένει μέχρι σήμερα). 

Ακόμα, τα δολάρια θεωρούνταν απαραίτητα, επειδή μπορούσαν να χρησιμοποιηθούν για την αγορά αγαθών κι υπηρεσιών που παρήγαγαν μόνον οι ΗΠΑ (οι υπόλοιπες οικονομίες ήταν κατεστραμμένες). 

Αυτό είχε ως αποτέλεσμα, οι περισσότερες χώρες ν’ αποδίδονται σ’ έναν «αγώνα δρόμου» για την απόκτηση κι αποθεματοποίηση δολαρίων με σκοπό να χρηματοδοτήσουν την ανόρθωση των οικονομιών τους. 

Έτσι, η περίοδος από τη λήξη του πολέμου μέχρι το 1960, οπότε οι ευρωπαϊκές οικονομίες απέκτησαν ένα ικανοποιητικό επίπεδο ανάπτυξης, χαρακτηρίζεται ως περίοδος «στενότητας δολαρίων». 

Οι ΗΠΑ, αφού έθεσαν το πλαίσιο των νέων διεθνών νομισματικών σχέσεων (Bretton Woods) και των νέων διεθνών εμπορικών σχέσεων (GATT) προχώρησαν στο επόμενο στάδιο. Με κυριότερο μέσο το Σχέδιο Marshall
 επιδίωξαν την ανόρθωση των ευρωπαϊκών οικονομιών, ώστε οι παραπάνω Συμφωνίες ν’ αρχίσουν ν’ αποδίδουν. 

Τελικά μέσα σε μία δεκαετία, η Ευρώπη όχι μόνον πέτυχε την αποκατάσταση της οικονομίας της, αλλά άρχισε να ενισχύεται ιδιαίτερα, με οριακό σημείο το 1957, οπότε υπογράφηκε η Συνθήκη της Ρώμης με την οποία ιδρύθηκε η ΕΟΚ. 

Όμως, για τις ΗΠΑ, από τα μέσα της δεκαετίας του 1950, η κατάσταση είχε αρχίσει ν’ αλλάζει προς το χειρότερο. 

Τα παγκόσμια συναλλαγματικά αποθέματα από 50,3 δις δολάρια στο τέλος του 1950 είχαν αυξηθεί σε 61,2 δις δολάρια στο τέλος του 1960. Όμως, η κατανομή αυτών είχε «γυρίσει» σε βάρος των ΗΠΑ, ενώ το 1959 υπήρξε το έτος που οι συναλλαγές των ΗΠΑ με τις ευρωπαϊκές χώρες μετατράπηκαν σε ελλειμματικές (ζημιογόνες).

Παγκόσμια Συναλλαγματικά Αποθέματα


Σύνολο
ΗΠΑ
Λοιπές Χώρες

(πλην ανατολικών)

Τέλος του 1950
50,3 δις $
24,3 δις $
26 δις $


100%
48,3%
51,7%

Τέλος του 1960
61,2 δις $
19,4 δις $
41,8 δις $


100%
31,7%
68,3%

Παρά την ενίσχυση των ευρωπαϊκών οικονομιών και την αντίδραση της Γαλλίας
 το δολάριο δεν αντιμετώπιζε προβλήματα. Οι περισσότερες χώρες προτιμούσαν να συσσωρεύουν δολάρια, χωρίς να τα μετατρέπουν σε χρυσό. 

Έτσι, το 1965, η αμερικανική κυβέρνηση αποφάσισε την παραπέρα εμπλοκή της στον πόλεμο του Βιετνάμ, γεγονός που αύξησε τις στρατιωτικές δαπάνες της.

Ταυτόχρονα ως αντιστάθμισμα του πολέμου στο Βιετνάμ εξήγγειλε ένα εκτεταμένο πρόγραμμα κοινωνικών μεταρρυθμίσεων (με την επωνυμία «Μεγάλη Κοινωνία»), που αύξησε περαιτέρω το κονδύλι των δημοσίων δαπανών. 

Επειδή, το 1966 ήταν έτος εκλογών για τις ΗΠΑ, αυτές οι δαπάνες δεν χρηματοδοτήθηκαν με αύξηση της φορολογίας, αλλά με, τη συνήθη τακτική των αμερικανικών κυβερνήσεων, την έκδοση χρήματος. 

Αυτή η τακτική της έκδοσης πληθωριστικού χρήματος, ακόμα και για τις τότε ΗΠΑ, δεν ήταν δυνατό να μείνει χωρίς συνέπειες.   

Από τα τέλη του 1967 και μετά, η επιδείνωση της αμερικανικής οικονομίας ήταν πλέον γεγονός. Το αμερικανικό δολάριο έπρεπε να υποτιμηθεί έναντι του χρυσού. 

Ήδη στην αγορά, ιδιώτες κερδοσκόποι είχαν αρχίσει ν’ αγοράζουν μεγάλες ποσότητες χρυσού αναμένοντας την άνοδο της τιμής του σε δολάρια. 

Ωστόσο, η υποτίμηση δεν ήταν εύκολη υπόθεση για τις ΗΠΑ. Κάθε άλλη χώρα δεν είχε παρά ν’ ανακοινώσει την υποτίμηση του νομίσματός της έναντι των άλλων νομισμάτων. 

Όμως, η υποτίμηση του δολαρίου, εξαιτίας της συμφωνίας του Bretton Woods, αντιστοιχούσε με ανατίμηση όλων των άλλων νομισμάτων έναντι του δολαρίου.

Επομένως, κάτι τέτοιο απαιτούσε πολυμερείς διαπραγματεύσεις, λαμβάνοντας υπόψη ότι πολλές χώρες δεν επιθυμούσαν την ανατίμηση των νομισμάτων τους, επειδή αυτό θα προκαλούσε μείωση των εξαγωγών τους δηλ. μείωση των εσόδων τους σε συνάλλαγμα. 

Ακολούθησαν τρία χρόνια προσπαθειών των αμερικανικών κι ευρωπαϊκών κυβερνήσεων για να διατηρηθεί σταθερή η ισοτιμία δολαρίου – χρυσού. Προσπάθειες που απέτυχαν, επειδή δεν λάμβαναν υπόψη την αρνητική για τις ΗΠΑ πραγματικότητα που είχε διαμορφωθεί. 

Έτσι, στις 15 Αυγούστου 1971, οι ΗΠΑ, ουσιαστικά, κατάργησαν μονομερώς το σύστημα του Bretton Woods, αναγγέλλοντας ότι δεν θα πωλούσαν πλέον χρυσό έναντι δολαρίων (άρση της μετατρεψιμότητας). 

Δύο χρόνια αργότερα, στις 19 Μαρτίου του 1973, ήρθε και η τυπική κατάργηση του συστήματος του Bretton Woods, όταν στην αγορά συναλλάγματος καταργήθηκε πλέον ότι απέμεινε από το σύστημα δηλ. οι σταθερές ισοτιμίες μεταξύ των νομισμάτων και του δολαρίου. 

Από τότε μέχρι σήμερα, οι ισοτιμίες των νομισμάτων καθορίζονται κυρίως με τους παρακάτω τρεις τρόπους:

1. Από την προσφορά και τη ζήτηση στην αγορά συναλλάγματος, χωρίς την επέμβαση της αντίστοιχης χώρας (ελεύθερη διακύμανση). Αυτός ο τρόπος επιλέγεται από τις ανεπτυγμένες βιομηχανικά χώρες για τα νομίσματά τους. 

2. Από την προσφορά και τη ζήτηση στην αγορά συναλλάγματος, αλλά με την επέμβαση της αντίστοιχης χώρας. Η χώρα αγοράζει και πουλάει το νόμισμά της, ώστε ν’ αυξήσει ή μειώσει την ισοτιμία του («βρώμικη διακύμανση»).

3. Από τη σύνδεση του νομίσματος μ΄ ένα ισχυρό νόμισμα ή μία ομάδα ισχυρών νομισμάτων. Έτσι, η αύξηση ή η μείωση του ισχυρού νομίσματος συνεπάγεται και την αύξηση ή μείωση αντίστοιχα του συνδεδεμένου νομίσματος. 

Την τακτική αυτή επέλεξε η Ε.Ε. για τα νομίσματα των κρατών – μελών σε σχέση με το Euro.  Από την 1.1.1999 μέχρι την κατάργηση των εθνικών νομισμάτων και την αντικατάστασή τους από το Euro, τα εθνικά νομίσματα είναι «εξαρτημένα» απ’ αυτό, το οποίο κυμαίνεται ελεύθερα.

Στις 1.2.1976, η επίσημη τιμή του χρυσού καταργήθηκε. Το ΔΝΤ επέστρεψε στις χώρες – μέλη του ένα μέρος του χρυσού που κατείχε και το υπόλοιπο το πούλησε για τη δημιουργία κεφαλαίου ενισχύσεως των αναπτυσσομένων χωρών. 

Βέβαια, ο επίλογος του Χρυσού Κανόνα γράφτηκε μισό αιώνα μετά, τον Ιούλιο του 1999, όταν η Τράπεζα της Αγγλίας ανακοίνωσε την πρόθεσή της να πουλήσει το μεγαλύτερο μέρος του αποθέματός της σε χρυσό. 

7. Οι Οικονομικοί Οργανισμοί 

Ενώ, το νομισματικό σύστημα αποτελεί το πλαίσιο λειτουργίας του Διεθνούς Οικονομικού Συστήματος, οι οικονομικοί οργανισμοί, ουσιαστικά, αποτελούν τα εκτελεστικά του όργανα του συστήματος δηλ. τα μέσα που χρησιμοποιεί για να επιβληθεί. 

Μεταπολεμικά, η δημιουργία αυτών των οργανισμών προωθήθηκε κυρίως από τις ΗΠΑ για ν’ αντιμετωπισθεί η αυξανόμενη σοβιετική επιρροή. 

Το σκεπτικό ήταν ότι η εξάπλωση της οικονομίας της αγοράς θα οδηγούσε σε οικονομική ανάπτυξη, η οποία θα συντελούσε στην αναχαίτιση της κομμουνιστικής προπαγάνδας κι έτσι του σοβιετικού κινδύνου. 

Ταυτόχρονα, οι ΗΠΑ, ως ηγεμών αυτού του συστήματος (σελ. 87), εκτός από πολιτικά οφέλη θα είχαν και ιδιαίτερα οικονομικά. 

Πράγματι έτσι έγινε. Όχι βέβαια, για όλες τις χώρες του κόσμου (Λατινική Αμερική, Ασία, Αφρική), αλλά για μία σημαντική ομάδα χωρών (Ευρωπαϊκές, Ιαπωνία), που έκριναν και το τελικό αποτέλεσμα. Ο Ανατολικός Συνασπισμός κατέρρευσε και η Σοβιετική Ένωση διαλύθηκε το 1991. 

Όμως, η οικονομική ανάπτυξη των χωρών της Ε.Ε. και της Ιαπωνίας ανέδειξε δύο νέους ισχυρούς πόλους στο διεθνές περιβάλλον που ενδιαφέρονταν ιδιαίτερα για την πορεία του οικονομικού συστήματος, χάρη στο οποίο αναπτύχθηκαν και στο οποίο κυριαρχούν. 

Έτσι, σήμερα, οι διάφοροι οικονομικοί οργανισμοί υποστηρίζονται, όχι μόνον από τις ΗΠΑ, αλλά και από τις Ευρωπαϊκές χώρες και την Ιαπωνία. 

Ενώ, ταυτόχρονα, κάποιες άλλες χώρες, όπως η Κίνα και η Ρωσία, «βλέποντας» τα θετικά αποτελέσματα του συστήματος στις άλλες χώρες, επιδιώκουν και αυτές ν’ αναδειχθούν σε παράγοντές του. 

Η ουσιαστική διάκριση των οικονομικών οργανισμών είναι σε παγκόσμιους και σε περιφερειακούς. 

Οι παγκόσμιοι οργανισμοί εποπτεύουν και κατευθύνουν το σύστημα ως ολότητα, ενώ οι περιφερειακοί επιδιώκουν την περιφερειακή ανάπτυξη κι ενσωμάτωση των αντίστοιχων χωρών στο σύστημα. 

Παρακάτω θα εξετάσουμε τρεις από τους κυριότερους παγκόσμιους οργανισμούς, κάθε ένας από τους οποίους έχει συγκεκριμένο ρόλο στη διατήρηση κι επέκταση του οικονομικού συστήματος. 

Ενώ, τέλος θα εξετάσουμε το σημαντικότερο υπερεθνικό όργανο του σπουδαιότερου περιφερειακού σχηματισμού, την Ευρωπαϊκή Κεντρική Τράπεζα.  

7.1. Διεθνές Νομισματικό Ταμείο

Το ΔΝΤ ιδρύθηκε από τη διάσκεψη του Bretton Woods (σελ. 62) τον Ιούλιο του 1944 κι άρχισε τις εργασίες του τον Μάιο του 1946 με έδρα την Ουάσιγκτον των ΗΠΑ. Τα μέλη του το 1946 ανέρχονταν σε 39 χώρες, ενώ το 1999 σε 182.

Αρχικά καθήκον του ήταν η επιτήρηση των ισοτιμιών του Νομισματικού Συστήματος του  Bretton Woods. Με την κατάρρευση του συστήματος το 1973, αντί να διαλυθεί ο σκοπός του άλλαξε. Σήμερα, καθήκον του είναι:

· Η εποπτεία των διεθνών νομισματικών σχέσεων, ώστε να εξασφαλίζεται η απρόσκοπτη μετατρεψιμότητα των εθνικών νομισμάτων

· Η παροχή δανείων στα κράτη – μέλη που αντιμετωπίζουν πρόβλημα πληρωμών και μόνον (όχι άλλα προβλήματα).

· Η συμβουλευτική και τεχνική υποστήριξη σε πολιτικές προσαρμογής των χωρών στο παγκόσμιο οικονομικό σύστημα.

Η συμμετοχή στο Ταμείο είναι ελεύθερη, αρκεί η υποψήφια χώρα να συμφωνεί στα δικαιώματα και τις υποχρεώσεις που απορρέουν από το καταστατικό του Ταμείου. Τρεις είναι οι βασικές υποχρεώσεις κάθε μέλους:

· Να πληροφορεί τα υπόλοιπα μέλη για τον τρόπο με τον οποίο προσδιορίζει την ισοτιμία του νομίσματός τους σε σχέση με το νόμισμα των υπολοίπων χωρών. 

· Ν’ αποφεύγει τους περιορισμούς στην μετατρεψιμότητα του νομίσματός του.

· Να υιοθετεί πολιτικές που οδηγούν στην οικονομική ανάπτυξη τόσο στη δική του, όσο και των υπολοίπων μελών. 

Θεωρητικά, το Ταμείο δεν διαθέτει μέσα για να εξαναγκάσει ένα μέλος στην τήρηση των παραπάνω υποχρεώσεων, ιδιαίτερα της τρίτης, που αφορά την οικονομική και νομισματική πολιτική της χώρας – μέλους. Όμως, λαμβάνοντας υπόψη ότι:

· οι χώρες που καταφεύγουν στον δανεισμό από το Ταμείο αντιμετωπίζουν έντονο πρόβλημα έλλειψης κεφαλαίων (ουσιαστικά είναι χρεοκοπημένες, δεν έχουν να πληρώσουν)

· το δάνειο χορηγείται στα πλαίσια ενός προγράμματος εξυγίανσης της οικονομίας της χώρας. Βεβαίως, το πρόγραμμα έχει καταρτισθεί από τη χώρα, αλλά για τη χορήγηση του δανείου απαιτείται η έγκριση του προγράμματος από το Διοικητικό Συμβούλιο του Ταμείου 

· το δάνειο χορηγείται σε δόσεις εντός τριών ετών, εξασφαλίζοντας έτσι την τήρηση του προγράμματος εξυγίανσης που έχει εγκριθεί από το ΔΣ.

το Ταμείο, ουσιαστικά, χαράσσει και υλοποιεί τη νομισματική και οικονομική πολιτική του μέλους, χωρίς αυτό να έχει οποιαδήποτε δυνατότητα ουσιαστικής διαφωνίας. 

Μία χώρα έχει, βεβαίως, τη δυνατότητα ν’ αποχωρήσει από το Ταμείο, όπως έκαναν στο παρελθόν η Κούβα, η τότε Τσεχοσλοβακία (σήμερα Τσεχία και Σλοβακία), η Ινδονησία και η Πολωνία. Όμως, όλες, με εξαίρεση την Κούβα, επανήλθαν. 

7.1.1. Κεφάλαιο

Κάθε μέλος με την είσοδό του είναι υποχρεωμένο να εισφέρει ένα ποσό χρημάτων στο Ταμείο, ως ένα είδος κατάθεσης, που καλείται αναλογική συνδρομή (quota subscription), επειδή είναι ανάλογη με την οικονομική του δύναμη. 

Το ΔΝΤ, μετά από οικονομική ανάλυση, καθορίζει τη συνδρομή κάθε μέλους. Οι συνδρομές των μελών αναθεωρούνται κάθε πέντε χρόνια και μπορεί ν’ αυξηθούν ή μειωθούν ανάλογα με την πορεία της οικονομίας των μελών και τις ανάγκες του Ταμείου (συμπληρωματική εισφορά ή επιστροφή). 

Το 1946, τα τότε 35 μέλη εισέφεραν 7,6 δις δολάρια, ενώ το 1998 το κεφάλαιο του ΔΝΤ από τα 182 μέλη ήταν 193 δις δολάρια. 

Αυτές οι συνδρομές εξυπηρετούν τρεις σκοπούς:

· Αποτελούν το κεφάλαιο που χρησιμοποιεί το ΔΝΤ για να δανείσει τα μέλη του.

· Είναι η βάση υπολογισμού για το ποσό που μπορεί ένα μέλος να δανεισθεί. Γι’ αυτό και συχνά αυτή η συνδρομή καλείται μερίδα ή μερίδιο του μέλους. Όσο μεγαλύτερο το μερίδιό του, τόσο μεγαλύτερο και το ποσό δανεισμού. 

· Καθορίζουν τον αριθμό των ψήφων που διαθέτει ένα μέλος. Όσο πλουσιότερη μία χώρα, τόσο μεγαλύτερη η συνδρομή της. Όσο μεγαλύτερη η συνδρομή της (μερίδιο), τόσο περισσότερες οι ψήφοι της. 

Το μερίδιο των ΗΠΑ, με τη μεγαλύτερη οικονομική δύναμη, αποτελεί περίπου το 18% του κεφαλαίου (περίπου 35 δις δολάρια), ενώ αυτό των Νήσων Παλάου, που εισήλθαν το 1997, είναι το μικρότερο όλων και ανέρχεται σε 3 εκατομμύρια δολάρια. 

Έτσι, ο αριθμός των ψήφων των ΗΠΑ υπερβαίνει τις 265.000 κι αντιπροσωπεύει το 18% του συνόλου, ενώ τα Νησιά Παλάου έχουν 272 ψήφους ή ποσοστό 0,002%. 

7.1.2. Οργάνωση 

Ανώτατο όργανο του Ταμείου είναι η ετήσια γενική συνέλευση των μελών του, που καλείται Κυβερνητικό Συμβούλιο (Board of Governors). 

Στη γενική συνέλευση μετέχει κάθε χώρα μ’ έναν τακτικό κι έναν αναπληρωματικό αντιπρόσωπο, που συνήθως είναι οι Υπουργοί Οικονομικών και οι Διοικητές των Κεντρικών Τραπεζών των μελών. 

Ενδιάμεσα των γενικών συνελεύσεων το ΔΝΤ διοικείται από το 24μελές Διοικητικό Συμβούλιο (Executive Board), που συνεδριάζει τρεις φορές την εβδομάδα και εποπτεύει την εφαρμογή των πολιτικών που αποφάσισε το Κυβερνητικό Συμβούλιο.

Όλες οι χώρες – μέλη δεν αντιπροσωπεύονται απευθείας στο ΔΣ. Το 1999, οκτώ μέλη του ΔΣ αντιπροσώπευαν τις χώρες: Βρετανία, Γαλλία, Γερμανία, ΗΠΑ, Ιαπωνία, Κίνα, Ρωσία και Σαουδική Αραβία, ενώ τα υπόλοιπα 16 μέλη αντιπροσώπευαν τις υπόλοιπες χώρες, χωρισμένες κατά ομάδες. 

Οι αποφάσεις του ΔΣ επιδιώκεται να λαμβάνονται σύμφωνα με την αρχή της συναίνεσης. 

Το προσωπικό του ΔΝΤ αποτελείται από 2.600 άτομα (οικονομολόγοι, στατιστικοί, ερευνητές, συγγραφείς κοκ) από 122 χώρες, τα οποία είναι διεθνείς δημόσιοι υπάλληλοι και δεν αντιπροσωπεύουν τις χώρες τους. 

Τα γραφεία του Ταμείου είναι στην Ουάσιγκτον, αλλά υπάρχουν και παραρτήματα στο Παρίσι, στη Γενεύη, στο Τόκιο και στη Νέα Υόρκη. 

7.1.3. Ειδικά Τραβηκτικά Δικαιώματα 

Τα Ειδικά Τραβηκτικά Δικαιώματα (ΕΤΔ, Special Drawing Rights, SDRs) θεσπίσθηκαν το 1968 κι αποτελούν ένα νέο τύπο «χρήματος», που δεν κυκλοφορεί στην αγορά, αλλά χρησιμοποιείται μόνον στα πλαίσια του ΔΝΤ για τις πληρωμές μεταξύ των κρατών (νέο μέσο διεθνών πληρωμών).

Ο λόγος που αποφασίσθηκε η έκδοση των ΕΤΔ ήταν ο φόβος της επανάληψης των προβλημάτων που εμφανίσθηκαν το 1930. 

Τότε, η έλλειψη εμπιστοσύνης στην βρετανική οικονομία είχε ως αποτέλεσμα οι κεντρικές τράπεζες να ζητήσουν μαζικά τη μετατροπή των στερλινών σε χρυσό. Όμως, τα αποθέματα χρυσού της Βρετανίας δεν έφθαναν για να «εξαργυρώσουν» τις ποσότητες του νομίσματός της, το χρήμα έχασε την αξία του  και η παγκόσμια οικονομία εισήλθε σε κατάσταση ύφεσης.  

Έτσι, λοιπόν η παγκόσμια οικονομία είχε ανάγκη ενός αποθεματικού μέσου, το οποίο μην εξαρτάται από μία χώρα, όπως το δολάριο και ταυτόχρονα να βρίσκεται σε αφθονία, όχι όπως ο χρυσός. Τη λύση στο πρόβλημα έδωσαν τα ΕΤΔ. 

Όταν μία χώρα ζητά τη συνδρομή του ΔΝΤ, τότε δέχεται ΕΤΔ, τα οποία χρησιμοποιεί για να πληρώσει τις πιστώτριες χώρες της. Έτσι, μειώνονται τα δικά της αποθέματα (στο ΔΝΤ) σε ΕΤΔ κι αυξάνονται αυτά των πιστωτριών χωρών.

Ότι ισχύει για το «γνωστό» μας χρήμα ισχύει και για τα ΕΤΔ. Η αξία τους προσδιορίζεται, πλέον, με βάση τις τιμές των νομισμάτων πέντε χωρών (Βρετανία, Γαλλία, Γερμανία, ΗΠΑ, Ιαπωνία). Το 1998 υπήρχαν 21,4 δις ΕΤΔ αξίας περίπου 29 δις δολαρίων, ενώ στις 24 Αυγούστου του 1998, 1 SDR = 1,32523 $. 

7.2. Παγκόσμια Τράπεζα 

Στην εποχή μας, όταν αναφερόμαστε στην Παγκόσμια Τράπεζα, ουσιαστικά αναφερόμαστε σε μία ομάδα πέντε (5) διεθνών οικονομικών οργανισμών. Έτσι, η επίσημη ονομασία της είναι Ομάδα της Παγκόσμιας Τράπεζας (World Bank Group, WBG). 

Την Ομάδα της Παγκόσμια Τράπεζας αποτελούν οι παρακάτω οργανισμοί: 

1. Η Διεθνής Τράπεζα για την Ανασυγκρότηση κι Ανάπτυξη (ΔΤΑΑ, The International Bank for Reconstruction and Development, IBRD). 

Πρόκειται για τον πρώτο οργανισμό της Παγκόσμιας Τράπεζας που δημιουργήθηκε από τη Διάσκεψη του Bretton Woods, με σκοπό να βοηθήσει στην ανασυγκρότηση κι ανάπτυξη της τότε κατεστραμμένης Ευρώπης και Ιαπωνίας.

Σήμερα έχει ακριβώς τον ίδιο σκοπό, αλλά για τις μεσαίου και χαμηλού εισοδήματος χώρες του κόσμου. Στις χώρες αυτές χορηγεί δάνεια κι αναπτυξιακή βοήθεια. 

Όπως και στο ΔΝΤ, κάθε μέλος της εισφέρει μία αναλογική συνδρομή, το ύψος της οποίας εξαρτάται από την οικονομική του δύναμη και καθορίζει τον αριθμό των ψήφων του. Ωστόσο τα περισσότερα κεφάλαια της, η Τράπεζα τα αντλεί από τη διεθνή αγορά πουλώντας ομολογίες.

2. Η Διεθνής Εταιρία Χρηματοδότησης (ΔΕΤ, The International Finance Corporation, IFC). 

Ιδρύθηκε στις 20 Ιουλίου 1956, ως συνδεδεμένο μέλος της Παγκόσμιας Τράπεζας, με αρχικό κεφάλαιο 100 εκατομμύρια δολάρια. 

Σκοπός της η υποστήριξη των αναπτυσσομένων χωρών για την ανάπτυξη του ιδιωτικού τομέα της οικονομίας τους. Για το λόγο αυτό, με τη βοήθεια κι άλλων επενδυτών, η ΔΕΤ χορηγεί δάνεια και συμμετέχει στην χρηματοδότηση του κεφαλαίου των εμπορικών επιχειρήσεων στις χώρες αυτές. 

3. Η Διεθνής Ένωση Ανάπτυξης (ΔΕΑ, The International Development Association). 

Ιδρύθηκε στις 24 Σεπτεμβρίου 1960, ως συνδεδεμένο μέλος της Παγκόσμιας Τράπεζας, με αρχικό κεφάλαιο από συνδρομές 912 εκατομμυρίων δολαρίων. 

Σκοπός του η χορήγηση άτοκων δανείων στις πιο φτωχές χώρες του κόσμου. Η ΔΕΑ εξαρτάται από τις συνδρομές των πλουσιότερων μελών της για το σχηματισμό του χρηματοδοτικού της κεφαλαίου.

4. Το Διεθνές Κέντρο Διακανονισμού Επενδυτικών Διαφορών (ΔΚΔΕΔ, The International Centre for Settlement of Investment Disputes, ICSID). 

Ιδρύθηκε στις 14 Οκτωβρίου του 1966. Σκοπός του η προώθηση των διεθνών επενδύσεων, μέσω του συμβιβασμού των διαφορών μεταξύ των ξένων επενδυτών και των χωρών, που δέχονται τις επενδύσεις τους. 

5. Η Αντιπροσωπεία Πολυμερούς Εγγύησης των Επενδύσεων (ΑΠΕΕ, The Multilateral Investment Guarantee Agency, MIGA). 

Ιδρύθηκε στις 12 Απριλίου 1988. Σκοπός της η ενθάρρυνση των ξένων επενδύσεων στις αναπτυσσόμενες χώρες. Για το λόγο αυτό παρέχει εγγυήσεις στους ξένους επενδυτές για απώλειες που μπορεί να προκύψουν εξαιτίας μη εμπορικών λόγων. 

Ακόμη παρέχει πρώτον συμβουλευτικές υπηρεσίες στις κυβερνήσεις για να προσελκύσουν ξένες επενδύσεις και δεύτερον πληροφορίες για επενδυτικές ευκαιρίες στις αναπτυσσόμενες χώρες. 

Όπως προκύπτει από τα παραπάνω σκοπός της Ομάδας της Παγκόσμιας Τράπεζας είναι να βοηθήσει τις χώρες ν’ αναπτυχθούν οικονομικά, χορηγώντας πόρους, τεχνογνωσία και προωθώντας τις συνεργασίες τόσο στον ιδιωτικό, όσο και στο δημόσιο τομέα. 

Πρόκειται για το μεγαλύτερο οργανισμό παροχής αναπτυξιακής βοήθειας, που χορηγεί ετήσια δάνεια ύψους περίπου 20 δις δολαρίων. 

Η Παγκόσμια Τράπεζα διοικείται, όπως ακριβώς και το ΔΝΤ. Ανώτατο όργανο της Τράπεζας είναι η ετήσια γενική συνέλευση των κρατών – μελών (Κυβερνητικό Συμβούλιο), που υπερβαίνουν τα 180. Στη ΓΣ κάθε χώρα εκπροσωπείται από έναν αντιπρόσωπο, που συνήθως είναι ο Υπουργός Οικονομικών του μέλους. 

Ενδιάμεσα στις ΓΣ την Τράπεζα διοικεί το 24μελές Διοικητικό Συμβούλιο και ο Πρόεδρος της Τράπεζας. 

Τα πέντε μέλη του ΔΣ εκλέγονται από τους πέντε μεγαλύτερους μετόχους της Τράπεζας, που είναι η Βρετανία, Γαλλία, Γερμανία, ΗΠΑ και Ιαπωνία, ενώ τα υπόλοιπα 19 μέλη εκλέγονται από τις υπόλοιπες χώρες, χωρισμένες κατά ομάδες. Τρεις χώρες, η Κίνα, η Ρωσία και η Σαουδική Αραβία αποτελούν χωριστά η κάθε μία, μία ομάδα, έτσι η σύνθεση του ΔΣ είναι παρόμοια μ’ αυτήν του ΔΝΤ. 

Ο Πρόεδρος της Τράπεζας, παραδοσιακά, προέρχεται από τις ΗΠΑ, τον μεγαλύτερο μέτοχο. 

Όπως γίνεται φανερό, ΔΝΤ και Παγκόσμια Τράπεζα καλύπτουν τις δύο πλευρές του παγκόσμιου οικονομικού συστήματος. Τη νομισματική πλευρά (πληρωμές, ΔΝΤ) και την οικονομική πλευρά (δημοσιονομικά, Παγκόσμια Τράπεζα). Διοικούνται σχεδόν με τον ίδιο τρόπο και από τις ίδιες χώρες, προωθώντας το ίδιο οικονομικό σύστημα, το σύστημα που ισχύει σήμερα, την οικονομία της αγοράς (market economy). 

7.3. Οργανισμός Οικονομικής Συνεργασίας κι Ανάπτυξης

Το 1948, 16 ευρωπαϊκές χώρες, μεταξύ των οποίων και η Ελλάδα, δημιούργησαν τον Οργανισμό Ευρωπαϊκής Οικονομικής Συνεργασίας (ΟΕΕΣ) με έδρα το Παρίσι και κυριότερο σκοπό την κατανομή της αμερικανικής βοήθειας στην Ευρώπη. 

Το 1961, τη θέση του ΟΕΕΣ παίρνει ο Οργανισμός Οικονομικής Συνεργασίας κι Ανάπτυξης (ΟΟΣΑ, Organisation for Economic Co-operation and Development, OECD) με έδρα, πάλι, το Παρίσι. 

Στο νέο οργανισμό συμμετέχουν οι χώρες – μέλη του ΟΕΕΣ, οι ΗΠΑ και ο Καναδάς και σκοπός του είναι ο συντονισμός της οικονομικής και κοινωνικής πολιτικής μεταξύ των κρατών μελών.

Η συμμετοχή στον Οργανισμό είναι ελεύθερη, με την προϋπόθεση ότι η υποψήφια χώρα δέχεται τις αρχές του που είναι:

· Η οικονομία της αγοράς

· Η πολυκομματική δημοκρατία 

· Ο σεβασμός στα ανθρώπινα δικαιώματα. 

Ο Οργανισμός αριθμεί, σήμερα, 29 μέλη που παράγουν τα 2/3 του παγκόσμιου ΑΕΠ.

Κράτη – μέλη του ΟΟΣΑ, 1999

Αυστραλία (1971)
Ιαπωνία (1964)
Νορβηγία (1961)

Αυστρία (1961)
Ιρλανδία (1961)
Ολλανδία (1961)

Βέλγιο (1961)
Ισλανδία (1961)
Ουγγαρία (1996)

Βρετανία (1961)
Ισπανία (1961)
Πολωνία (1996)

Γαλλία (1961)
Ιταλία (1961)
Πορτογαλία (1961)

Γερμανία (1961)
Καναδάς (1961)
Σουηδία (1961)

Δανία (1961)
Κορέα (1996)
Τουρκία (1961)

Ελβετία (1961)
Λουξεμβούργο (1961)
Τσεχία (1995)

Ελλάδα (1961)
Μεξικό (1994)
Φινλανδία (1969)

ΗΠΑ (1961)
Νέα Ζηλανδία (1973)


Πηγή: ΟΟΣΑ, http://www.oecd.org
Επικεφαλής του οργανισμού είναι το Συμβούλιο (Council). Κατά τη διάρκεια το έτους, το Συμβούλιο συνεδριάζει σε τακτική βάση σε επίπεδο Πρεσβευτών, παρέχοντας γενικές οδηγίες για τη λειτουργία του οργανισμού. 

Μία φορά το έτος, το Συμβούλιο συνεδριάζει σε Υπουργικό επίπεδο, αποφασίζοντας τις προτεραιότητες για το επόμενο έτος. Ανάλογα με το θέμα, στις συνεδριάσεις συμμετέχουν οι αντίστοιχοι υπουργοί (εξωτερικών, οικονομικών κοκ). 

Ο οργανισμός αποτελείται από 200 περίπου επιτροπές, ομάδες εργασίας και ομάδες ειδικών, που συνεδριάζουν, ανταλλάσσουν ιδέες κι ελέγχουν την πρόοδο σε διάφορους τομείς της πολιτικής των κρατών – μελών. 

Με τα θέματα αυτών των επιτροπών ασχολούνται περίπου 40.000 αξιωματούχοι των κρατών – μελών. 

Αυτοί λαμβάνουν γνώση για την εργασία των επιτροπών είτε συμμετέχοντας στις συνεδριάσεις, είτε από τη μόνιμη αντιπροσωπεία του κράτους – μέλους στο Παρίσι, είτε μέσω του ηλεκτρονικού δικτύου του οργανισμού. 

Οι συνεδριάσεις των επιτροπών υποστηρίζονται από τη Γραμματεία του ΟΟΣΑ, που αποτελείται από 1.850 άτομα και διοικείται από τον Γενικό Γραμματέα, ο οποίος προεδρεύει και του Συμβουλίου. 

Οι υπάλληλοι του ΟΟΣΑ προέρχονται από τα κράτη – μέλη και υπηρετούν ως διεθνείς δημόσιοι υπάλληλοι. Επίσημες γλώσσες του οργανισμού είναι τα Γαλλικά και τα Αγγλικά. 

7.4. Ευρωπαϊκή Κεντρική Τράπεζα 

Με τη Συνθήκη του Μάαστριχτ, το 1992, τα κράτη – μέλη της τότε Ευρωπαϊκής Κοινότητας αποφάσισαν να προχωρήσουν στην Οικονομική και Νομισματική τους Ένωση (ΟΝΕ, Economic and Monetary Union, EMU). 

Αποτέλεσμα της αποφασισθείσας Νομισματικής Ένωσης είναι η υιοθέτηση κοινού νομίσματος (Ευρώ, Euro) και η ίδρυση της Ευρωπαϊκής Κεντρικής Τράπεζας (ΕΚΤ). 
Αν θεωρήσουμε τις χώρες της Ε.Ε., ως μία χώρα, η ΕΚΤ είναι η κεντρική τράπεζα αυτής της χώρας, όπως η Τράπεζα της Ελλάδος είναι η κεντρική τράπεζα της χώρας μας.

Η ΕΚΤ μαζί με τις κρατικές τράπεζες των χωρών – μελών της Ε.Ε. απαρτίζουν το Ευρωπαϊκό Σύστημα Κεντρικών Τραπεζών (ΕΣΚΤ). Στο ΕΣΚΤ, οι εθνικές κεντρικές τράπεζες λειτουργούν ως υποκαταστήματα της ΕΚΤ.

Όπως ακριβώς, η Τράπεζα της Ελλάδος έχει σε κάθε πρωτεύουσα νομού της χώρας μας, ένα υποκατάστημα, έτσι και η ΕΚΤ έχει σε κάθε πρωτεύουσα κράτους – μέλους ένα υποκατάστημα, την αντίστοιχη εθνική κεντρική τράπεζα. 

Η Κεντρική Τράπεζα, οποιασδήποτε χώρας, είναι υπεύθυνη για τα θέματα που αφορούν το νόμισμα της χώρας (πχ. έκδοση χαρτονομισμάτων, ποσότητα κυκλοφορίας, ισοτιμίες νομίσματος κοκ). 

Δηλ. είναι υπεύθυνη – σε συνεννόηση με το αντίστοιχο Υπουργείο Εθνικής Οικονομίας – για τη νομισματική πολιτική της χώρας. 

Έτσι, η ΕΚΤ, ως κεντρική τράπεζα, είναι υπεύθυνη για θέματα που αφορούν το ενιαίο νόμισμα της Ε.Ε., το Ευρώ, δηλ. είναι υπεύθυνη για τη νομισματική πολιτική της Ε.Ε.

Σκοπός του Ευρωπαϊκού Συστήματος Κεντρικών Τραπεζών είναι η διατήρηση της σταθερότητας των τιμών, ενώ ενεργεί σύμφωνα με την αρχή της οικονομίας της ανοιχτής αγοράς με ελεύθερο ανταγωνισμό. 
Όπως αναφέρθηκε, το ΕΣΚΤ αποτελείται από:

· Την Ευρωπαϊκή Κεντρική Τράπεζα, με έδρα την Φρανκφούρτη και αρχικό κεφάλαιο 5 δις ευρώ, που προέρχεται από τις κεντρικές τράπεζες των κρατών – μελών. 

· Τις κεντρικές τράπεζες των κρατών – μελών, είτε αυτά πληρούν τις προϋποθέσεις συμμετοχής στη ζώνη του ευρώ είτε όχι. 

Οι εθνικές κεντρικές τράπεζες δεν έχουν εξουσία άσκησης αυτόνομης νομισματικής πολιτικής. Ο ρόλος τους περιορίζεται στην εφαρμογή, στην επικράτειά τους, της πολιτικής που αποφασίζει η ΕΚΤ. Μπορούν να εκτελούν κι άλλες λειτουργίες, εκτός εάν το Διοικητικό Συμβούλιο της ΕΚΤ αποφανθεί ότι οι λειτουργίες αυτές παρακωλύουν τους στόχους και τα καθήκοντα του ΕΣΚΤ. 

Το ΕΣΚΤ διοικείται από τα όργανα της ΕΚΤ που είναι: 

· Το Διοικητικό Συμβούλιο, που είναι το ανώτατο όργανο της ΕΚΤ. Σ’ αυτό συμμετέχουν οι διοικητές των εθνικών κεντρικών τραπεζών και τα μέλη της Εκτελεστικής Επιτροπής. 

· Η Εκτελεστική Επιτροπή. Πρόκειται για το όργανο που υλοποιεί τη νομισματική πολιτική που αποφασίζει το ΔΣ. Αποτελείται από έξι (6) μέλη, τεχνοκράτες του χρηματοπιστωτικού τομέα, που διορίζονται μετά από συμφωνία των κυβερνήσεων των κρατών – μελών. 

· Το Γενικό Συμβούλιο. Πρόκειται για ένα όργανο, το οποίο υφίσταται και θα υφίσταται για όσο χρόνο υπάρχουν κράτη - μέλη που δεν πληρούν τις προϋποθέσεις για συμμετοχή τους στη ζώνη του ευρώ. Αποτελείται από τον Πρόεδρο κι Αντιπρόεδρο της Εκτελεστικής Επιτροπής και τους διοικητές των εθνικών κεντρικών τραπεζών.

Όπως προκύπτει από τα παραπάνω η ΕΚΤ αποτελεί ένα υπερεθνικό όργανο αρμόδιο για τη διαμόρφωση της ενιαίας νομισματικής πολιτικής. Δηλ. κάθε κράτος – μέλος παραχώρησε ένα σημαντικό μέρος της εξουσίας του σ’ ένα υπερεθνικό όργανο. 

Μία τέτοιου είδους παραχώρηση, ουσιαστικά, αποτελεί ένα σημαντικό βήμα προς την ομοσπονδιοποίηση των κρατών – μελών της Ε.Ε. 

8. Η Ομάδα των 7 (G7/8)

Στις διεθνείς σχέσεις κυρίαρχο στοιχείο είναι η σύγκρουση συμφερόντων μεταξύ των κρατών. Αποτέλεσμα αυτής της σύγκρουσης είναι τα κράτη ν’ αδυνατούν να δημιουργήσουν τυπικούς διεθνείς οργανισμούς (δηλ. με καταστατικό, μέλη, όργανα, αποφάσεις) με ουσιαστική ισχύ (δηλ. με αποτελεσματικότητα). Οι περισσότερες διεθνείς οργανώσεις ουσιαστικά είναι «ανίκανες». 

Χαρακτηριστικό παράδειγμα τυπικού οργανισμού με μηδαμινή ισχύ είναι ο Οργανισμός Ηνωμένων Εθνών. 

Αντίθετα, υπάρχουν διεθνείς οργανώσεις, που επιτυγχάνουν σημαντικά αποτελέσματα, αλλά είναι άτυπες. Η ισχύς τους οφείλεται στην ταύτιση των συμφερόντων των κρατών που τις δημιουργούν. Ενώ, παραμένουν άτυπες, επειδή τα συμμετέχοντα κράτη δεν θέλουν να δεσμευθούν σε μόνιμη βάση. 

Χαρακτηριστικό παράδειγμα τέτοιας οργάνωσης αποτελεί η ισχυρότερη άτυπη οργάνωση του πλανήτη, η Ομάδα των Επτά (Group 7, G7).

Πρέπει να διευκρινισθεί ότι η Ομάδα των Επτά αποτελεί άτυπη οργάνωση σε επίπεδο αρχηγών κρατών κι όχι ομάδων συμφερόντων πολιτών (lobbies, clubs κοκ). 

Αυτή η διαφορά είναι σημαντική, επειδή όσο ισχυρή κι αν είναι μία άτυπη οργάνωση σε επίπεδο κρατών, πάντα υπόκειται σε δημοσιότητα, η οποία περιορίζει σημαντικά τη δύναμή της.

Στην περίπτωση της Ομάδας των Επτά, η μεγάλη δημοσιότητα στην οποία υπόκειται και οι «μυθολογικές» διαστάσεις που αποδίδονται στη δύναμή της έχουν ως αποτέλεσμα την αύξηση των απαιτήσεων του κοινού απ’ αυτήν. 

Έτσι, η δύναμη της Ομάδας περιορίζεται σημαντικά από τον όγκο των θεμάτων με τα οποία είναι υποχρεωμένη ν’ ασχοληθεί. 

Συνήθως τα θέματα που επιλύονται από τη δράση της Ομάδας των Επτά είναι αυτά τα οποία απασχολούν τις ΗΠΑ και τα οποία καθορίζονται από τις ομάδες συμφερόντων που δρουν στο εσωτερικό των ΗΠΑ. 

8.1. Δημιουργία και λειτουργία 

Το 1975, η διεθνής κατάσταση για τις ΗΠΑ δεν ήταν ευνοϊκή. Η στρατιωτική ήττα στο Βιετνάμ, το εμπάργκο πετρελαίου από τις αραβικές χώρες και η κατάρρευση του συστήματος του Bretton Woods το 1973, η πρώτη πυρηνική δοκιμή από την Ινδία το 1974 και η εξάπλωση του Ευρωκομμουνισμού στις Μεσογειακές χώρες, με προεξέχουσα την Ιταλία, απειλούσαν σοβαρά το μεταπολεμικό δυτικό σύστημα. 

Ταυτόχρονα οι διεθνείς οργανισμοί που θα μπορούσαν να «ισορροπήσουν» το σύστημα είτε ελέγχονταν από εχθρικές προς τις ΗΠΑ δυνάμεις (πχ. ο ΟΗΕ, όπου Κίνα και πρώην ΕΣΣΔ συμμετείχαν στο Συμβούλιο Ασφαλείας), είτε οι σύμμαχοι τους δεν αναλάμβαναν το κόστος διατήρησης του συστήματος ακολουθώντας την τακτική του «ελεύθερου καβαλάρη» (σελ. 88) 

Οι ΗΠΑ διαπιστώνοντας ότι απειλείται η ηγεμονική τους σταθερότητα αποφάσισαν να παρακάμψουν τους υπάρχοντες οργανισμούς και να δημιουργήσουν μία νέα, ευέλικτη κι αποτελεσματική οργάνωση που θα κατηύθυνε τη λειτουργία του παγκόσμιου οικονομικού και πολιτικού συστήματος (Διεθνής Τάξη), μέσω της «συναίνεσης και της αλληλοκατανόησης» του «σκληρού» πυρήνα των χωρών της Δύσης. 

Έτσι, αποφασίσθηκε η δημιουργία της Ομάδας των Επτά (Group 7, G7) μεγαλύτερων βιομηχανικά χωρών της Δύσης.  

Στην πρώτη σύνοδος κορυφής, που πραγματοποιήθηκε το Νοέμβριο του 1975, στο Ραμπουιγιέ της Γαλλίας, συμμετείχαν οι αρχηγοί κρατών έξι (6) χωρών: Βρετανία, Γαλλία, Γερμανία, ΗΠΑ, Ιαπωνία και Ιταλία. Στην επόμενη σύνοδο κορυφής του Πουέρτο Ρίκο, το 1976, στην ομάδα εισήλθε και ο Καναδάς. 

Από τότε μέχρι τη σύνοδο κορυφής στο Ντένβερ των ΗΠΑ, το 1997, ο αριθμός των μελών της Ομάδας δεν άλλαξε. 

Το 1994, επικράτησε η πρακτική, μετά το τέλος κάθε συνόδου κορυφής να πραγματοποιείται μία διάσκεψη μεταξύ της Ομάδας των 7 και της Ρωσίας. Η πρακτική αυτή κράτησε για τρία έτη. Στη σύνοδο κορυφής του Ντένβερ των ΗΠΑ, το 1997, μ’ εξαίρεση τις συνομιλίες για οικονομικά θέματα, συμμετείχε και η Ρωσία. 

Στην επόμενη σύνοδο κορυφής του Μπέρμπιχαμ, το 1998, η Ρωσία έγινε πλήρες μέλος της Ομάδας κι έτσι δημιουργήθηκε η Ομάδα των 8 (Group 8, G8). 

Λαμβάνοντας υπόψη την άσχημη οικονομική κατάσταση της Ρωσίας, η αποδοχή της στην Ομάδα των Επτά έγινε με σκοπό να προωθηθεί η πολιτική και οικονομική ενσωμάτωσή της στο παγκόσμιο σύστημα (πχ. αποκρατικοποιήσεις, είσοδος πρώην ανατολικών χωρών στο ΝΑΤΟ κοκ).

Για τον παραπάνω λόγο, η Ομάδα των Επτά συνέχισε να λειτουργεί παράλληλα μ’ αυτήν των Οκτώ. Έτσι, η Ομάδα αναφέρεται άλλοτε ως G7 κι άλλοτε ως G8 (G7/8). Ουσιαστικά όμως, πρόκειται για την Ομάδα των Επτά. 

Οι σύνοδοι κορυφής του G7/8 έχουν ασχοληθεί μέχρι σήμερα με μία σειρά ζητήματα οικονομικής, κοινωνικής και πολιτικής φύσεως, όπως το Διεθνές Εμπόριο, την ενέργεια, την τρομοκρατία, την ανεργία, την πληροφορική, το περιβάλλον, τα ναρκωτικά, τα ανθρώπινα δικαιώματα, τον έλεγχο των εξοπλισμών σε περιφερειακό επίπεδο κοκ. 

Με σκοπό την καλύτερη διεκπεραίωση των συνόδων κορυφής, οι αντίστοιχοι υπουργοί των χωρών της Ομάδας των 7/8 συναντώνται ad hoc (για συγκεκριμένο σκοπό) για επείγοντα ζητήματα, όπως την οικονομική βοήθεια στη Ρωσία το 1993, την πληροφορική το 1995, το διεθνές έγκλημα το 1997, την ενέργεια το 1998 κοκ

Επικουρικά των παραπάνω υπουργικών διασκέψεων της Ομάδας, οι αρχηγοί κρατών έχουν δημιουργήσει, κατά καιρούς, ομάδες εργασίας και αποστολών για διάφορα θέματα, όπως ομάδα για την πάταξη του οργανωμένου εγκλήματος, ομάδα για το «ξέπλυμα» χρημάτων από ναρκωτικά, ομάδα εργασίας για την πυρηνική ασφάλεια κοκ

Σύνοδοι Κορυφής της Ομάδας των Επτά (G7/8)

Ημερομηνία
Χώρα
Πόλη

15-17 Νοέμβριος 1975
Γαλλία, G6
Ραμπουιγιέ

27-28 Ιούνιος 1976
ΗΠΑ, Πουέρτο Ρίκο
Σαν Χουάν

7-8 Μάιος 1977
Βρετανία
Λονδίνο

16-17 Ιούλιος 1978
Δυτική Γερμανία
Βόννη

28-29 Ιούνιος 1979
Ιαπωνία
Τόκιο

22-23 Ιούνιος 1980
Ιταλία
Βενετία

20-21 Ιούλιος 1981
Καναδάς
Οτάβα

4-6 Ιούνιος 1982
Γαλλία
Βερσαλλίες

28-30 Μάιος 1983
ΗΠΑ, Βιρτζίνια
Γουίλιαμσμπεργκ

7-9 Ιούνιος 1984
Βρετανία
Λονδίνο

2-4 Μάιος 1985
Δυτική Γερμανία
Βόννη

4-6 Μάιος 1986
Ιαπωνία
Τόκιο

8-10 Ιούνιος 1987
Ιταλία
Βενετία

19-21 Ιούνιος 1988
Καναδάς
Τορόντο

14-16 Ιούλιος 1989
Γαλλία
Παρίσι

9-11 Ιούλιος 1990
ΗΠΑ, Τέξας
Χιούστον

15-17 Ιούλιος 1991
Βρετανία
Λονδίνο

6-8 Ιούλιος 1992
Γερμανία
Μόναχο

7-9 Ιούλιος 1993
Ιαπωνία
Τόκιο

8-10 Ιούλιος 1994
Ιταλία
Νάπολη

15-17 Ιούνιος 1995
Καναδάς
Χάλιφαξ

27-29 Ιούνιος 1996
Γαλλία
Λυών

20-22 Ιούνιος 1997
ΗΠΑ
Ντένβερ

15-17 Μάιος 1998
Βρετανία, G8
Μπέρμπιχαμ

18-20 Ιούνιος 1999
Γερμανία, G8
Κελν

21-23 Ιούλιος 2000
Ιαπωνία, G8
Οκινάουα

Πηγή: University of Toronto, G8 Information Centre, http://www.g7.utoronto.ca/
Οι αποφάσεις της Ομάδας, ως άτυπης οργάνωσης, δεν είναι υποχρεωτικές για τα μέλη. Ωστόσο, μεταξύ των μελών, χάρη στις ετήσιες συνόδους κορυφής, αναπτύσσεται «ένα κλίμα συναίνεσης κι αλληλοκατανόησης», που έχει ως αποτέλεσμα τη λήψη κοινών αποφάσεων κι έτσι την, όσο το δυνατό, συμμόρφωσή τους σ’ αυτές
. 

Οι σύνοδοι κορυφής παρέχουν κατευθύνσεις στη διεθνή κοινότητα, θέτουν προτεραιότητες, αναδεικνύουν νέα ζητήματα και καταλύουν, ενισχύουν, αναδιοργανώνουν και καθοδηγούν τους διεθνείς οργανισμούς. 

Λαμβάνοντας υπόψη ότι οι επτά από τις οκτώ χώρες, ουσιαστικά και τυπικά, ελέγχουν όλους τους διεθνείς οικονομικούς οργανισμούς. Ενώ, και οι οκτώ μαζί ελέγχουν πολιτικά όλον τον κόσμο, η Ομάδα των Επτά επιχειρεί να επιβάλλει τη Διεθνή Πολιτική και Οικονομική Τάξη. 

8.2. Απόψεις - Αποφάσεις

Η διατήρηση της σταθερότητας του συστήματος και η επέκταση τους επιχειρείται μέσω των σκοπών της Ομάδας, έτσι όπως προκύπτει από τα θέματα των μέχρι σήμερα συνόδων κορυφής:

· Η προστασία των μελών από εσωτερικούς και εξωτερικούς κινδύνους.

Στην κατηγορία αυτή υπάγεται η απόφαση των υπολοίπων μελών της Ομάδας να μη χρηματοδοτηθεί η Ιταλία, αν επέτρεπε την είσοδο των Ευρωκομμουνιστών στην κυβέρνηση το 1976. 

Επίσης, οι ενέργειες κατά της αεροπειρατείας (πχ. κατά της Λιβύης), της τρομοκρατίας (πχ. εξάρθρωση των Ερυθρών Ταξιαρχιών στην Ιταλία, της Μπάντερ Μάινχοφ  στη Γερμανία και η «αυτοκτονία» των μελών της στα «λευκά» κελιά), των ναρκωτικών (πχ. κατά των κολομβιανών καρτέλ κοκαίνης), της κατοχής ραδιενεργών ουσιών από άτομα, του λαθρεμπορίου όπλων κοκ.

· Ο τερματισμός των περιφερειακών συγκρούσεων, που απειλούν τη σταθερότητα του συστήματος. 

Στην κατηγορία αυτή υπάγονται τα θέματα όπως η επέμβαση στον Περσικό Κόλπο το 1991, στη Βοσνία το 1996, στο Κοσσυφοπέδιο το 1999, η επιδίωξη επίλυσης του Παλαιστινιακού, Βορειοϊρλανδικού και Κυπριακού προβλήματος κοκ. 

· Ο εκδημοκρατισμός των μη δημοκρατικών καθεστώτων. Αξίζει να σημειωθεί ότι παρά το τέλος του Ψυχρού Πολέμου, μόνον το 40% των χωρών του πλανήτη διαθέτουν δημοκρατικά πολιτεύματα (πολυκομματική αστική δημοκρατία). 

Στην κατηγορία αυτή υπάγονται οι ενέργειες για την άρση του ρατσιστικού διαχωρισμού (apartheid) στη Νότιο Αφρική, που τελικά επιτεύχθηκε, οι ενέργειες κατά της Κούβας του Φιντέλ Κάστρο, της Νικαράγουας των Σαντινίστας, του Ιράκ του Σαντάμ Σουχεϊν κοκ

9. Η Οικονομική Αλληλεξάρτηση 

Η αλληλεξάρτηση δεν είναι μία καινούργια κατάσταση για την ανθρωπότητα. Υπήρχε σχεδόν από πάντα. Ωστόσο, ιδιαίτερα μετά τον Β’ Π.Π., χάρη στην οικονομική και τεχνολογική πρόοδο, η αλληλεξάρτηση μεταξύ των κρατών έχει φθάσει σε τόσο υψηλό βαθμό, ώστε ο πλανήτης Γη να θεωρείται ως ένα «παγκόσμιο χωριό». 

Αλληλεξάρτηση καλείται η κατάσταση σύμφωνα με την οποία ένα κράτος επηρεάζεται, θετικά ή αρνητικά, από γεγονότα και ενέργειες ενός άλλου κράτους και ταυτόχρονα με τον ίδιο τρόπο (γεγονότα κι ενέργειες) επηρεάζει αυτό.

Το χαρακτηριστικό της αλληλεξάρτησης είναι ότι, όσο μεγαλύτερη είναι η αλληλεξάρτηση δύο κρατών:

· τόσο πιο ευάλωτο είναι το ένα στις ενέργειες του αλλού.   

· τόσο πιο συμμετρικό είναι το επίπεδο ανάπτυξής τους.

· τόσο μικρότερη είναι η πιθανότητα διακοπής των σχέσεων τους.

Αν και η αλληλεξάρτηση είναι μία «έμφυτη» κατάσταση των ανθρώπινων κοινωνιών, ωστόσο από μόνη της δεν εξασφαλίζει τη σταθερότητα στις σχέσεις των κρατών.

Τα κράτη, αναγνωρίζοντας ως υπέρτατη αρχή μόνον το εθνικό τους συμφέρον, λειτουργούν στο διεθνές σύστημα «εγωιστικά». Η δράση τους δεν γνωρίζει αρχές και κανόνες αμοιβαία σεβαστούς.

Έτσι, δύο κράτη μπορεί να είναι αλληλεξαρτημένα, αλλά οι σχέσεις τους να βρίσκονται σε πολύ άσχημο επίπεδο. 

Παράδειγμα τέτοιου είδους αλληλεξάρτησης αποτελούν οι σχέσεις Ελλάδος – Τουρκίας. Το ένα κράτος επηρεάζεται άμεσα από ενέργειες, ακόμα και γεγονότα της εσωτερικής πολιτικής κατάστασης του άλλου κι όμως οι σχέσεις τους κάθε άλλο παρά καλές μπορούν να θεωρηθούν. Είναι χαρακτηριστικό ότι στη μεταξύ τους διαμάχη το κάθε κράτος επικαλείται το εθνικό του συμφέρον, όπως αυτό το εννοεί. Η Ελλάδα αναφέρεται στο Διεθνές Δίκαιο και η Τουρκία στα ζωτικά της συμφέροντα. 

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΗ ΑΛΛΗΛΕΞΑΡΤΗΣΗ
Χαρακτηριστική περίπτωση για τους ισχυρούς δεσμούς που υπάρχουν μεταξύ των κρατών, ανεξάρτητα από τη γεωγραφική τους απόσταση, αποτελεί το παρακάτω παράδειγμα, όπου μία σειρά φυσικών καταστροφών σε συνδυασμό με την απόφαση ενός κράτους (ίσως κι ενός ατόμου μόνον) λειτούργησε ως η αρχή ενός καταστροφικού «ντόμινο» προκαλώντας έναν πρωτοφανή λοιμό στην Αφρική. 

Το χειμώνα του 1971 – 72 οι παρατεταμένες χαμηλές θερμοκρασίες και οι ισχυροί παγωμένοι άνεμοι στην Ανατολική Ευρώπη κατέστρεψαν το 1/3 της χειμερινής εσοδείας των σιτηρών της Σοβιετικής Ένωσης.  

Όμως, το σοβιετικό κράτος αντί να λάβει μέτρα για ν’ αυξηθεί η παραγωγή σιτηρών την άνοιξη του ίδιου έτους (αύξηση των καλλιεργούμενων εκτάσεων), προτίμησε να πάρει δάνειο 750 εκατομμυρίων δολαρίων από τις ΗΠΑ για ν’ αγοράσει τις ποσότητες δημητριακών που του έλειπαν. 

Αποτέλεσμα της αυξημένης ζήτησης δημητριακών ήταν να διπλασιασθεί η τιμή των σιτηρών στην Βόρειο Αμερική. Αυτό, βεβαίως, προκάλεσε έντονη διαμαρτυρία και λαϊκή δυσαρέσκεια. Όμως οι επιπτώσεις δεν σταμάτησαν εκεί. 

Το ίδιο έτος, παρά το γεγονός ότι είχε περάσει η εποχή των μουσώνων στην Ινδία, καθυστερημένοι μουσώνες κατέστρεψαν τα σιτηρά της Ινδικής Χερσονήσου αυξάνοντας το παγκόσμιο έλλειμμα σιτηρών, με δεδομένο ότι τα όποια πλεονάσματα δημητριακών είχαν ήδη αγορασθεί από την ΕΣΣΔ. Δυστυχώς, το «ντόμινο» των καταστροφών δεν σταμάτησε ούτε εδώ. 

Λίγο αργότερα, ξηρασία χτύπησε την Κίνα και την Αφρική. Κι ενώ η Κίνα αγόραζε τα υπολείμματα δημητριακών που είχαν απομείνει στην αγορά, εκατοντάδες χιλιάδες αφρικανοί αντιμετώπιζαν το φάσμα της πείνας …

Από την ιστορία προκύπτει ότι τα κράτη που συνδέονται με σχέσεις αλληλεξάρτησης μπορούν να ωφεληθούν απ’ αυτήν, μόνο στην περίπτωση που αποδεχθούν κοινούς κανόνες κι αρχές δράσης στις μεταξύ τους σχέσεις. 

Για να γίνει όμως, αυτό πρέπει κάποιο από αυτά (κράτος – ηγεμόνας) ν’ αποκτήσει την ισχύ να επιβάλλει ένα, σεβαστό από τα υπόλοιπα κράτη, πλαίσιο λειτουργίας των μεταξύ τους σχέσεων. 

Τότε, οι διακρατικές σχέσεις αποκτούν σταθερότητα, οι διαμάχες μεταξύ των αλληλεξαρτημένων κρατών αμβλύνονται και τα κράτη λειτουργώντας στο πλαίσιο των κανόνων που τους έχουν επιβληθεί αναπτύσσονται οικονομικά. 

Αυτό το καθεστώς των διεθνών σχέσεων φέρει το όνομα ηγεμονική σταθερότητα. Ενώ, η ωφέλεια που προκύπτει για όλα τα κράτη απ’ αυτό, έχει ως αποτέλεσμα όλες οι χώρες να επιθυμούν την ύπαρξη και διατήρησή του, χωρίς απαραίτητα να επιθυμούν την ανάληψη του ρόλου του κράτους – ηγεμόνα. Αντίθετα, αρκετές φορές, αρνούνται την ανάληψη αυτού του ρόλου, ο οποίος συνεπάγεται ιδιαίτερα αυξημένο κόστος (στρατιωτικό, οικονομικό). 

Έτσι, στο παραπάνω παράδειγμα των σχέσεων Ελλάδος – Τουρκίας, οι διαμάχες θα εκλείψουν και η γειτνίαση θ’ αποβεί προς όφελος των δύο χωρών, μόνο στην περίπτωση που στις διακρατικές τους σχέσεις επιβληθεί το σύστημα της ηγεμονικής σταθερότητας. Επειδή, η Ελλάδα ανήκει σ’ ένα ευρύτερο πλαίσιο ηγεμονικής σταθερότητας (Ε.Ε.), ενώ η Τουρκία όχι, αυτό μπορεί να γίνει: 

Είτε με την ένταξη και της Τουρκίας στην Ε.Ε. (εν μέρει επιδίωξη της Ελλάδος), είτε με την επιβολή της θέλησης της μιας χώρας στην άλλη (περιφερειακή ηγεμονική σταθερότητα, επιδίωξη της Τουρκίας). 

Τόσο η Μ. Βρετανία, πριν τον Α’ Π.Π., όσο και οι ΗΠΑ και η πρώην ΕΣΣΔ μετά τον Β΄Π.Π., επέβαλλαν, χάρη στην ισχύ τους, την κυριαρχία τους στις σφαίρες επιρροής τους, δημιουργώντας έτσι ένα σταθερό σύστημα διακρατικών σχέσεων υπό την ηγεμονία τους. 

Το κράτος – ηγέμονας για να διαχειρισθεί και να σταθεροποιήσει τις σχέσεις αλληλεξάρτησης πρέπει να προμηθεύσει το σύστημα με κεφάλαια, τεχνολογία κι ασφάλεια, διαφορετικά η ηγεσία του δεν υφίσταται.  

Μετά τον Β’ Π.Π., μπορεί οι ΗΠΑ να έθεσαν το πλαίσιο των διεθνών νομισματικών κι εμπορικών σχέσεων (Bretton Woods, Παγκόσμια Τράπεζα, GATT) στο οποίο κυρίαρχο ρόλο είχε το νόμισμα και τα προϊόντα τους, όμως για να λειτουργήσει αυτό το πλαίσιο και ν’ αποβεί προς όφελός τους έπρεπε ν’ αναπτυχθούν και οι χώρες επιρροής τους. 

Έτσι, ο «πακτωλός» της αμερικανικής βοήθειας στην κατεστραμμένη, τότε, Ευρώπη ήταν φυσική συνέπεια του ρόλου που ήθελαν να διαδραματίσουν οι ΗΠΑ στον μεταπολεμικό κόσμο. 

Το ίδιο βέβαια συνέβη και με την πρώην ΕΣΣΔ και τις χώρες της δικής της επιρροής. Έτσι, στον δυτικό στρατιωτικό σχηματισμό του ΝΑΤΟ, αντιστοιχούσε ο ανατολικός του Συμφώνου της Βαρσοβίας, στον δυτικό οικονομικό σχηματισμό της ΕΟΚ, αντιστοιχούσε ο ανατολικός της ΚΟΜΕΚΟΝ, ενώ στα δυτικά πραξικοπήματα (πχ. Ελλάδα, Λατινική Αμερική) αντιστοιχούσαν τα ανατολικά τανκς (πχ. εισβολή στην Ουγγαρία και την Τσεχοσλοβακία). 

Η ουσιαστική αιτία τόσο της αντιπαλότητας των δύο Συνασπισμών, όσο και της χρησιμοποίησης των ίδιων μεθόδων επιβολής κυριαρχίας ήταν η ταύτιση των ρόλων που επιθυμούσαν οι ΗΠΑ και η ΕΣΣΔ για τον εαυτό τους στον μεταπολεμικό κόσμο. Τελικά την έκβαση της σύγκρουσης έκρινε, όχι η στρατιωτική ισχύς, αλλά η οικονομική αλληλεξάρτηση που επέδρασε καταλυτικά στο επίπεδο ανάπτυξης των χωρών – μελών του κάθε Συνασπισμού. 

Όμως, το οικονομικό και στρατιωτικό κόστος που καταβάλλει το κράτος – ηγεμόνας δεν αποτελεί μόνον την αιτία, χάρη στην οποία αποκτά ηγεμονική θέση στο διεθνές σύστημα, αλλά και το λόγο που τελικά τη χάνει. 

Τόσο η Μ. Βρετανία, στις αρχές του 20ου αιώνα, όσο και οι ΗΠΑ και η πρώην ΕΣΣΔ, στα τέλη του 20ου αιώνα, εξαντλήθηκαν απ’ αυτό το κόστος διατήρησης του συστήματος της ηγεμονίας τους. 

Κύρια αιτία της εξάντλησης των κρατών – ηγεμόνων είναι η δυσκολία που αντιμετωπίζουν να πείσουν  τους συμμάχους τους να μοιρασθούν το κόστος διατήρησης τους συστήματος. 

Οι περισσότερες χώρες – υπήκοοι ενός συστήματος ηγεμονικής σταθερότητας προτιμούν το ρόλο του «ελεύθερου καβαλάρη» δηλ. επιδιώκουν ν’ απολαμβάνουν τα οφέλη ενός συστήματος, χωρίς να συνεισφέρουν στο κόστος διατήρησής του κι ακόμα περισσότερο προσαρμόζουν, κάθε φορά, το σύστημα στα μέτρα τους. 

Έτσι, η συνεισφορά τους στη διατήρηση του συστήματος, την οποία επιθυμούν ιδιαιτέρως, περιορίζεται στην ελάχιστη δυνατή.  

Μ’ αυτόν τον τρόπο αναπτύχθηκαν, μετά τον Β’ Π.Π., η Ιαπωνία και οι ευρωπαϊκές χώρες. Απολαμβάνουν τα οφέλη του ελεύθερου εμπορίου για τα προϊόντα τους, περιορίζοντας αυτό στους τομείς που δεν τις συμφέρει, ενώ, ταυτόχρονα, αφήνουν το κόστος της σταθερότητας (κυρίως στρατιωτικό) στις ΗΠΑ. 

Δεν είναι τυχαίο ότι η Ευρωπαϊκή Ένωση, ενώ αποτελεί την παγκόσμια εμπορική υπερδύναμη, αρνείται «πεισματικά» την δημιουργία εκείνων των μηχανισμών που θα την κάνουν και στρατιωτική υπερδύναμη κι αρκείται σε δηλώσεις υποστήριξης και σε στοιχειώδη στρατιωτική παρουσία στις αμερικανικές στρατιωτικές επιχειρήσεις ανά τον κόσμο.  

Ίσως ενσυνείδητα, ίσως όχι (λόγω ασυμφωνίας των κρατών – μελών), η Ε.Ε. δεν επιθυμεί τον ρόλο του ηγεμόνα, όπως οι ΗΠΑ δεν τον επιθυμούσαν στη διάρκεια του μεσοπολέμου. 

Αυτός είναι και ο λόγος που οι ΗΠΑ, στα τέλη του 20ου αιώνα, διατηρούν την πρωτοκαθεδρία του συστήματος, παρά τα έντονα σημεία κόπωσης κι εξάντλησης που εμφανίζουν από το τέλος του Ψυχρού Πολέμου ακόμα. 

Παρακάτω θα εξετάσουμε την εξέλιξη της παγκόσμιας οικονομίας, τις οικονομικές υπερδυνάμεις της εποχής μας (ΗΠΑ, Ε.Ε., Ιαπωνία) και δύο σημαντικούς παράγοντες, που έχουν άμεση σχέση με την οικονομική αλληλεξάρτηση. Το χρέος των αναπτυσσομένων χωρών, ως αποτέλεσμα της οικονομικής αλληλεξάρτησης και το ρόλο των πολυεθνικών εταιριών στην ενίσχυσης αυτής. 

9.1. Η εξέλιξη της παγκόσμιας οικονομίας

Από το τέλος του 15ου αιώνα (ανακάλυψη Αμερικής, περίπλους Αφρικής) μέχρι τις αρχές του 19ου αιώνα, το οικονομικό σύστημα που επικρατούσε ήταν ο μερκαντιλισμός (βλέπε σελ. 2), με συνέπεια ένα διασπασμένο κόσμο σε κράτη εχθρικά διακείμενα μεταξύ τους και με ελάχιστες εμπορικές συναλλαγές. 

Η ιστορία του σύγχρονου οικονομικού συστήματος αρχίζει κατά τη διάρκεια του 19ου αιώνα, όταν η μεγάλη οικονομική και στρατιωτική δύναμη της εποχής, η Μ. Βρετανία, χρησιμοποιεί την δύναμή της για να επιβάλλει τον φιλελευθερισμό. Η βρετανική ηγεμονία κινήθηκε σε δύο άξονες:

· Σε σχέση με τις υπόλοιπες χώρες της Ευρώπης, που είχαν αξιόλογη στρατιωτική δύναμη, από το 1830 και μετά, άρχισε να αίρει όλα τα εμπόδια στις βρετανικές εισαγωγές, ώστε να τις ενθαρρύνει να κάνουν το ίδιο.

· Σε σχέση με τις μη ευρωπαϊκές χώρες, όπως την Αργεντινή, Κίνα, Ταϊλάνδη, Τουρκία χρησιμοποίησε την πολιτική των κανονιοφόρων για να τις αναγκάσει ν’ ανοίξουν την αγορά τους στα βρετανικά προϊόντα. 

Αποτέλεσμα αυτού του ιδιόμορφου «ελεύθερου» εμπορίου ήταν η καταστροφή των οικονομιών των μη ευρωπαϊκών χωρών και η οικονομική τους εξάρτηση από τη Βρετανία. 

Ενώ, οι υπόλοιπες χώρες της Ασίας και της Αφρικής, που δεν ανήκαν στη βρετανική σφαίρα επιρροής, εξαιτίας της κυρίως τεχνολογικής τους υστέρησης (πχ. έλλειψη σύγχρονων για την εποχή όπλων ή φαρμάκων ειδικών για τροπικές ασθένειες) παραδόθηκαν στην Ιαπωνία, στις ΗΠΑ και στις υπόλοιπες ευρωπαϊκές χώρες. 

Η Βρετανική ηγεμονία βοήθησε στην γρήγορη ανάπτυξη όλων των μεγάλων ευρωπαϊκών κρατών της εποχής, αλλά διήρκησε μέχρι τον Α’ Π.Π.

Μέχρι το τέλος του Β΄Π.Π. τη θέση της Βρετανίας στο παγκόσμιο σύστημα δεν πήρε κανένα κράτος, παρά το γεγονός ότι οι ΗΠΑ ήταν, ήδη από τις αρχές του 20ου αιώνα, η μεγαλύτερη βιομηχανική δύναμη. Στη διάρκεια του μεσοπολέμου, οι ΗΠΑ αρνούνταν ν’ αναλάβουν το κόστος να ηγηθούν του παγκόσμιου συστήματος. 

Μάλιστα το 1930, το αμερικανικό Κονγκρέσσο ψήφισε το νόμο Smoot – Hawley  με τον οποίο αυξάνονταν οι δασμοί στις εισαγωγές κατά 50%, γεγονός που αποτέλεσε την αιτία του εμπορικού και στη συνέχεια του οικονομικού πολέμου που ακολούθησε.

Κατά τη διάρκεια της δεκαετίας του 1930, οι ΗΠΑ διέρχονταν τη μεγαλύτερη οικονομική ύφεση της ιστορίας τους. 

Δεν υπήρχε ούτε αρκετή αγοραστική δύναμη να τονώσει τη ζήτηση, ούτε αρκετά κεφάλαια ν’ αυξήσουν την προσφορά. 

Η έναρξη των πολεμικών επιχειρήσεων του Β΄Π.Π. και κατά συνέπεια οι αναγκαστικές κυβερνητικές δαπάνες όχι μόνον έβγαλαν την αμερικανική οικονομία από την ύφεση, αλλά την οδήγησαν σε μία γρήγορη ανάπτυξη με καθεστώς πλήρους απασχόλησης. 

Από τον Β’Π.Π., οι ΗΠΑ αναδείχθηκαν η μοναδική οικονομική και στρατιωτική υπερδύναμη και μάλιστα το μοναδικό κράτος που είχε τα απαραίτητα κεφάλαια για ν’ αναλάβει το κόστος να ηγηθεί του μεταπολεμικού παγκόσμιου συστήματος. 

Λυδία λίθος για ν’ αναλάβουν αυτόν το ρόλο οι ΗΠΑ αποτέλεσε η Συμφωνία της Γιάλτας (χωρισμός του κόσμου σε σφαίρες επιρροής) μεταξύ ΗΠΑ – ΕΣΣΔ – Βρετανίας
 και η έναρξη του Ψυχρού Πολέμου το 1945. 

Έτσι, οι Συμφωνίες του Bretton Woods (σελ. 62) και της GATT (σελ. 29) συμπληρώθηκαν από την αμερικανική βοήθεια ύψους 14 δις δολαρίων σε 16 ευρωπαϊκές χώρες και 2,2 δις δολαρίων στην Ιαπωνία. 

Μέσα σε μία δεκαετία από το τέλος του πολέμου, οι ευρωπαϊκές χώρες ανασυγκροτούνται και το 1957 ιδρύεται η Ευρωπαϊκή Οικονομική Κοινότητα, που μελλοντικά θ’ αποτελέσει μία από τις μεγάλες οικονομικές κι εμπορικές δυνάμεις του παγκόσμιου συστήματος. 

Οι τρεις, περίπου, δεκαετίες, που ακολούθησαν τη λήξη του πολέμου, χαρακτηρίζονται από συναλλαγματική σταθερότητα, περιορισμό των δασμών στο Διεθνές Εμπόριο και μεγάλη βελτίωση του επίπεδου οικονομικής ανάπτυξης των χωρών του Δυτικού Κόσμου. 

Αντίθετα, στις χώρες του Ανατολικού Συνασπισμού, αν και υπήρξε σημαντική βελτίωση στο οικονομικό τομέα κι αποκατάσταση των ζημιών του πολέμου, ωστόσο το βάρος δόθηκε στην σταθεροποίηση του νέου πολιτικού καθεστώτος και στην επέκταση της σοβιετικής κυριαρχίας με πολιτικά μέσα. 

Από πολιτική άποψη, οι δεκαετίες αυτές θα μπορούσαν να χαρακτηρισθούν «απογοητευτικές». 

Η ένταση του Ψυχρού Πολέμου έφθασε σε ιδιαίτερα υψηλά επίπεδα. Ο ανταγωνισμός των εξοπλισμών οξύνθηκε με αποτέλεσμα την ισορροπία του πυρηνικού τρόμου, ενώ τα πραξικοπήματα, οι εισβολές και οι πολιτικές διώξεις και δολοφονίες στα κράτη – υπηκόους βρίσκονταν στο απόγειό τους. 

Παρόλα αυτά οι πολίτες των Δυτικών Χωρών, με εξαίρεση χώρες όπως η Ελλάδα, απολάμβαναν μία σχετική ελευθερία, που δεν απειλούσε άμεσα το σύστημα. 

Το Μάρτιο του 1973, το μεταπολεμικό Διεθνές Νομισματικό Σύστημα του Bretton Woods κατέρρευσε, ενώ μερικούς μήνες μετά, τον Νοέμβριο, ξέσπασε η μεγάλη πετρελαϊκή κρίση. 

Η πετρελαϊκή κρίση ξεκίνησε, όταν ο Οργανισμός Πετρελαιοεξαγωγικών Κρατών (ΟΠΕΚ) και ο Οργανισμός Αραβικών Πετρελαιοεξαγωγικών Κρατών (ΟΑΠΕΚ) επέβαλλαν εμπάργκο πετρελαίου τις ΗΠΑ και την Ολλανδία, γιατί υποστήριξαν το Ισραήλ στον πόλεμο του Γιομ Κιπούρ τον Οκτώβριο του 1973. 

Αποτέλεσμα της κρίσης ήταν, εντός έξη μηνών, ν’ αυξηθεί η τιμή του πετρελαίου από 2,72 $ το βαρέλι σε 12 $ το βαρέλι. 

Το 1975 συνεδριάζει για πρώτη φορά η Ομάδα των Επτά (G7), ενώ τον Ιανουάριο του 1976, το ΔΝΤ αντικαθιστά τον χρυσό με τα Ειδικά Τραβηκτικά Δικαιώματα. 

Το 1980, η τιμή του πετρελαίου διπλασιάζεται, φθάνοντας τα 34 $ το βαρέλι, και δημιουργεί την αιτία της μεγάλης κρίσης στο χρέος των Χωρών του Τρίτου Κόσμου, που θα ξεσπάσει δύο χρόνια αργότερα, το 1982 (σελ. 104). 

Στα μέσα του 1980 σημειώνονται δύο σημαντικές αλλαγές. Πρώτον μειώνεται η τιμή του πετρελαίου σε 20 $ το βαρέλι, η οποία σε πραγματικές τιμές είναι μικρότερη απ’ αυτήν του 1973 και δεύτερον το 1985 είναι η χρονιά που οι ΗΠΑ μετατρέπονται από τον μεγαλύτερο πιστωτή στον μεγαλύτερο χρεώστη. 

Από τις αρχές ακόμα της δεκαετίας του 1980, άρχισαν να γίνονται εμφανή τα σημάδια οικονομικής κόπωσης της Σοβιετικής Ένωσης, η οποία, αν και είχε τα μέσα, ωστόσο λόγω κακοδιαχείρισης δεν μπορούσε ν’ ανταποκριθεί στο «κυνήγι των εξοπλισμών» και ταυτόχρονα στην απαραίτητη οικονομική ανάπτυξη. 

Μία οικονομική μεταρρύθμιση που επιχείρησε, το 1984, ο τελευταίος πρόεδρος της ΕΣΣΔ, Μιχαήλ Γκορμπατσώφ, δεν πέτυχε. Από τα τέλη της δεκαετίας, τα καθεστώτα στις ανατολικές χώρες, το ένα μετά το άλλο, άρχισαν να πέφτουν. 

Το 1991, μετά από ένα αποτυχημένο πραξικόπημα, άλλαξε και το καθεστώς της Σοβιετικής Ένωσης. Η Σοβιετική Ένωση διαλύθηκε και ο Ψυχρός Πόλεμος, που κράτησε περίπου μισό αιώνα, τελείωσε και τυπικά. 

Η τελευταία δεκαετία του 20ου αιώνα χαρακτηρίζεται από δύο έννοιες. Την παγκοσμιοποίηση της οικονομίας και την πολιτική και οικονομική αστάθεια.  

Οι ΗΠΑ, από τις αρχές της δεκαετίας, χάρη στην εξέλιξη, με πραγματικά ιλιγγιώδη ρυθμό, της τεχνολογίας στον τομέα της πληροφορικής γνωρίζουν ένα πρωτοφανή σε βαθμό και συνέχεια ρυθμό ανάπτυξης, παρά το μεγάλο έλλειμμα που εμφανίζουν στο εξωτερικό τους εμπόριο. 

Μία εξέλιξη που οδηγεί, όχι μόνο στην περαιτέρω αυτοματοποίηση της παραγωγής, αλλά και στην ευρεία χρήση του Διαδικτύου (Internet) και τη χρησιμοποίησή του για εμπορικούς σκοπούς. 

Το 1991, στο Μάαστριχτ της Ολλανδίας τα κράτη – μέλη της ΕΟΚ αποφασίζουν τη δημιουργία της Ευρωπαϊκής Ένωσης (μετεξέλιξη της Κοινότητας) και την Οικονομική και Νομισματική Ένωση (ΟΝΕ, κοινό νόμισμα) των χωρών – μελών από το 2001.

Το 1995, η GATT μετατρέπεται σε Παγκόσμιο Οργανισμό Εμπορίου (σελ. 37) κι έτσι δημιουργείται για πρώτη φορά ένας διεθνής οργανισμός, όχι τόσο για να βάλει τάξη στο Διεθνές Εμπόριο, όσο για να άρει και τα τελευταία εναπομείναντα εμπόδια σ’ αυτό.  

Μετά το τέλος του Ψυχρού Πολέμου και την επικράτηση των ΗΠΑ ως της μοναδικής υπερδύναμης στον κόσμο, θ’ ανέμενε κάποιος το παγκόσμιο οικονομικό και πολιτικό σύστημα να χαρακτηρίζεται από σταθερότητα. 

Όμως, αντίθετα, το χαρακτηριστικό του συστήματος στο τέλος του 20ου αιώνα είναι η αστάθεια. 

Σε πολιτικό επίπεδο, η διάλυση των Συνασπισμών είχε ως άμεσο αποτέλεσμα την έκρηξη εθνικιστικών, θρησκευτικών και φυλετικών αναταραχών και την όξυνση της διαμάχης μεταξύ γειτονικών κρατών (πχ. Ελλάδα – Τουρκία, Κίνα – Ταϊβάν) με τις οποίες καμία μεγάλη δύναμη στον κόσμο δεν είναι διατεθειμένο να ασχοληθεί, λαμβάνοντας υπόψη το κόστος που απαιτείται. 

Η Διεθνής Κοινότητα – με παρότρυνση των ΗΠΑ – επενέβη, μόνον το 1991, στον Περσικό Κόλπο για να προστατεύσει τη σταθερότητα του παγκόσμιου οικονομικού συστήματος (πετρέλαιο)
, ενώ η επέμβαση των ΗΠΑ στο Κοσσυφοπέδιο το 1999 ήταν κυρίως αποτέλεσμα «αδράνειας» από την εποχή των Υπερδυνάμεων. 

Στο οικονομικό επίπεδο, η κατάσταση δεν είναι τόσο ρευστή όσο στο πολιτικό, αλλά είναι ιδιαιτέρως εκρηκτική. Την παγκόσμια οικονομία ηγεμονεύουν εκτός από τις ΗΠΑ, η Ιαπωνία και οι χώρες της Ε.Ε.

Το χαρακτηριστικό σ’ αυτήν την περίπτωση είναι ότι η παγκοσμιοποίηση της οικονομίας δεν αποτελεί πια μόνον αίτημα των ΗΠΑ, αλλά και της Ε.Ε., η οποία επιδιώκει την είσοδό της σε νέες αγορές είτε μέσω της άρσης των εμποδίων στο Διεθνές Εμπόριο, είτε μέσω της συνεχούς διεύρυνσής της με νέα κράτη – μέλη. 

Φυσικό επακόλουθο της επεκτατικής πολιτικής των εμπορικών υπερδυνάμεων είναι οι εμπορικές συγκρούσεις, που υπήρχαν βεβαίως στο παρελθόν, αλλά στα τέλη του 20ου αιώνα οξύνθηκαν ιδιαίτερα και καταλήγουν συχνά σε εμπορικό πόλεμο. 

Ενώ, η άρση των περιορισμών στην κίνηση των κεφαλαίων, ως αποτέλεσμα της παγκοσμιοποίησης της οικονομίας, προκαλεί συνεχείς νομισματικές κρίσεις σε διάφορα μέρη του κόσμου (Ασία, Ρωσία, Λατινική Αμερική κοκ), εξαιτίας της έλλειψης ενός νομισματικού συστήματος που θα επέβαλλε σταθερές συναλλαγματικές ισοτιμίες.

Αυτά ακριβώς είναι τα χαρακτηριστικά της τελευταίας δεκαετίας του 20ου αιώνα, που θα μπορούσε να χαρακτηρισθεί ως η δεκαετία της παγκοσμιοποίησης, της πληροφορικής, των εμπορικών πολέμων και των νομισματικών κρίσεων. 

9.2. Οι Οικονομικές Υπερδυνάμεις

Παρά το γεγονός ότι οι ΗΠΑ συνεχίζουν να ηγούνται του παγκόσμιου οικονομικού συστήματος, όσο η παγκοσμιοποίηση της οικονομίας διευρύνεται τόσο μεγαλώνει και η διαφορά που εμφανίζεται μεταξύ της θέσης που κατέχουν οι ΗΠΑ και της οικονομικής τους δύναμης. 

Το γεγονός αυτό οφείλεται βέβαια, στις χώρες της Ευρωπαϊκής Ένωσης και την Ιαπωνία, που η οικονομική τους δύναμη έχει αυξηθεί σε τέτοιο βαθμό, ώστε να έχουν καταφέρει ν’ αποσπάσουν ένα σημαντικό τμήμα της παγκόσμιας αγοράς από τις ΗΠΑ. 

Βεβαίως η επιτυχία αυτών δεν είναι τυχαία. Οφείλεται σε συγκεκριμένα μέτρα που υιοθέτησε κάθε μία στον οικονομικό κι εμπορικό τομέα μετά το τέλος του Β’ Π.Π. 

Αυτοί οι τρεις παράγοντες του διεθνούς οικονομικού συστήματος αναμφισβήτητα αποτελούν, παρά τα όποια πρόσκαιρα προβλήματα που μπορεί ν’ αντιμετωπίζουν, τις οικονομικές υπερδυνάμεις της εποχής μας κι αξίζουν μία ιδιαίτερη ανάλυση, λαμβάνοντας υπόψη ότι η χώρα μας, από την 1.1.1981, αποτελεί μέρος ενός από αυτούς.  

9.2.1. Ηνωμένες Πολιτείες Αμερικής

Οι ΗΠΑ ξεκίνησαν το 1776 ως μία συνομοσπονδία 31 ανεξαρτήτων κρατών. Το 1787, μετατράπηκαν σε χαλαρή ομοσπονδία με την κεντρική κυβέρνηση να έχει περιορισμένες αρμοδιότητες. 

Η κατάσταση αυτή συνεχίσθηκε μέχρι το 1929, οπότε το Χρηματιστήριο της Νέας Υόρκης κατέρρευσε (το Μεγάλο Κράχ) και η αμερικάνικη οικονομία εισήλθε στην εποχή της Μεγάλης Ύφεσης. 

Η άσχημη κατάσταση της οικονομίας οφειλόταν καθαρά στην ανεξέλεγκτη λειτουργία της αγοράς, στην οποία δεν επενέβαινε η αμερικανική κυβέρνηση, με αποτέλεσμα να ευνοούνται φαινόμενα κερδοσκοπίας. 

Με την έναρξη του Β΄Π.Π. και ιδιαίτερα μετά το τέλος του, η αμερικανική πολιτική αλλάζει. Η κυβέρνηση επεμβαίνει ενεργά στην οικονομία προωθώντας την ανάπτυξη της αμερικανικής βιομηχανίας μέσω ενός συστήματος επιδοτήσεων, επιχορηγήσεων και προστασίας. 

Ιδιαίτερα ευνοημένοι κλάδοι αναδεικνύονται αυτοί της γεωργίας και της κλωστοϋφαντουργίας, ενώ άλλοι κλάδοι, όπως η μικροηλεκτρονική και η πληροφορική ευνοούνται με την ανάθεση έργων από τον αμερικανικό στρατό. 

Στο εξωτερικό εμπόριο, οι ΗΠΑ, αμέσως μετά τον πόλεμο, ως η μοναδική χώρα που δεν είχε υποστεί καταστροφές στην οικονομία της, ακολούθησαν την πολιτική του ελεύθερου εμπορίου με την επιδίωξη της σταδιακής μείωσης των δασμών. 

Στη συνέχεια με την ανάπτυξη και των υπολοίπων χωρών η πολιτική τους έγινε διττή. Στους τομείς, όπου τα αμερικανικά προϊόντα εμφανίζουν συγκριτικό πλεονέκτημα (πχ. πληροφορική, βιοτεχνολογία), οι ΗΠΑ προωθούν το ελεύθερο εμπόριο. 

Στους τομείς, όπου οι εγχώριοι κλάδοι απειλούνται από τα εισαγόμενα προϊόντα (πχ. κλωστοϋφαντουργία, σιδηρουργία) εφαρμόζουν τον προστατευτισμό.

Από πολύ νωρίς, από τα τέλη της δεκαετίας του 60, διέγνωσαν τον κλάδο που μπορούσε να δώσει τεράστια ώθηση στην αμερικανική οικονομία κι επένδυσαν (μέσω των στρατιωτικών παραγγελιών) μεγάλα ποσά. 

Αυτός ήταν ο κλάδος της πληροφορικής και πράγματι απέδωσε. Τη δεκαετία του 1990, οι ΗΠΑ κατέχουν δεσπόζουσα θέση στην αγορά της πληροφορικής, δημιουργώντας μία νέα αγορά, την εικονική αγορά (αγορά του Διαδικτύου) κι ένα νέο τύπο εμπορίου, το Ηλεκτρονικό Εμπόριο (καλύτερα το Διαδικτυακό Εμπόριο), το οποίο προωθούν αναμένοντας μακροπρόθεσμα κέρδη. 

9.2.2. Ιαπωνία

Στη δεκαετία του 1950, η Ιαπωνία συγκαταλέγονταν στις χώρες του Τρίτου Κόσμου (τριτοκοσμική). Από τη δεκαετία του 1980, η Ιαπωνία θεωρείται ως μία από τις παγκόσμιες οικονομικές υπερδυνάμεις. 

Αυτή η «μεταμόρφωση» της Ιαπωνίας σε τόσο σύντομο χρονικό διάστημα ήταν αποτέλεσμα της πολιτικής προστατευτισμού που ακολούθησε κι ακολουθεί η χώρα. 

Ωστόσο, πολιτική προστατευτισμού ακολούθησαν κι άλλες χώρες του κόσμου μετά τον Β΄ Π.Π., χωρίς να έχουν τα αποτελέσματα της Ιαπωνίας. 

Η αποδοτικότητα του ιαπωνικού συστήματος οφείλεται στα «ιδιαίτερα» χαρακτηριστικά αυτής της κοινωνίας
. 

Δύο νόμοι του 1949 και του 1950, σχετικά με τον έλεγχο του συναλλάγματος και των ξένων επενδύσεων, περιόριζαν σε μεγάλο βαθμό τόσο τις εισαγωγές, όσο και τις επενδύσεις ξένων κεφαλαίων στην Ιαπωνία. 

Έτσι, ο μοναδικός τρόπος ν’ αποκομίσουν κέρδη οι ξένες εταιρίες από την ιαπωνική αγορά ήταν να πουλήσουν την τεχνογνωσία τους σε ιαπωνικές εταιρίες. 

Μεταξύ 1950 και 1980, οι ιαπωνικές εταιρίες αγόρασαν ή ενοικίασαν τα πνευματικά δικαιώματα περισσοτέρων από 30.000 ευρεσιτεχνιών έναντι 10 δις δολαρίων. 

Όμως, οι ξένες εταιρίες για ν’ αναπτύξουν αυτήν τη τεχνογνωσία – που τελικά πούλησαν ή ενοικίασαν στους Ιάπωνες – ξόδεψαν περίπου ένα τρις δολάρια! 

Οι ιαπωνικές εταιρίες χρησιμοποίησαν αυτήν την τεχνογνωσία για να εκσυγχρονίσουν την τεχνολογία τους και να παράγουν φθηνά προϊόντα, τα οποία, στη συνέχεια, πουλούσαν κάτω του κόστους εκτοπίζοντας έτσι τους ανταγωνιστές τους από την αγορά. 

Επικεφαλής αυτού του συστήματος ήταν και είναι το ιαπωνικό Υπουργείο Οικονομικών και το Υπουργείο Διεθνούς Εμπορίου και Βιομηχανίας. Ενώ, η λειτουργία του συστήματος επιτυγχάνεται μέσω έξη (6) μεγάλων βιομηχανικών συγκροτημάτων
, τα οποία ελέγχουν ένα μεγάλο αριθμό μικρότερων ιαπωνικών εταιριών. 

Έτσι, χάρη στο παραπάνω προστατευτικό σύστημα, ο ετήσιος ρυθμός αύξησης του ιαπωνικού ΑΕΠ μεταξύ 1950 – 73 ανερχόταν σε 10%
 και μεταξύ 1974 – 91 σε 4,5%, όταν ο αντίστοιχος των ΗΠΑ ήταν 2,5% και 2,2%. Ενώ, η συμμετοχή της Ιαπωνίας στο παγκόσμιο ΑΕΠ αυξήθηκε από 3% το 1950 σε 18% το 1991, όταν η αντίστοιχη συμμετοχή των ΗΠΑ μειώθηκε από 35% σε 22%. 

9.2.3. Ευρωπαϊκή Ένωση

Επίσημη δικαιολογία για τη δημιουργία της, τότε, Ευρωπαϊκής Κοινότητας (ΕΚ), μετά τον Β’ Π.Π., ήταν ο φόβος για την αναβίωση των γερμανικών ιμπεριαλιστικών επιδιώξεων, που θα οδηγούσαν στον τρίτο παγκόσμιο πόλεμο. 

Έτσι, αντί ν’ απομονωθεί η Γερμανία, επιλέχθηκε η λύση της Οικονομικής Ολοκλήρωσης (σελ. 119), με προοπτική την Πολιτική Ολοκλήρωση. 

Βεβαίως, τα παραπάνω αποτελούσαν τις σκέψεις, τις επιθυμίες και τους φόβους των ανθρώπων από αυτήν την πλευρά του Ατλαντικού και κυρίως του Jean Monnet και του Robert Schuman που συνέβαλαν ιδιαιτέρως στην Ευρωπαϊκή Ολοκλήρωση (σελ. 128). 

Από την άλλη πλευρά του Ατλαντικού, στις ΗΠΑ, μία ενωμένη Ευρώπη αποτελούσε ένα ανάχωμα, ένα προπύργιο ασφαλείας ενάντια στο σοβιετικό κίνδυνο. 

Έτσι, έγινε δυνατή η δημιουργία της Ευρωπαϊκής Κοινότητας κατά τη περίοδο του Ψυχρού Πολέμου δηλ. της αμερικανικής παντοδυναμίας στις χώρες της Δυτικής Ευρώπης. 

Στον οικονομικό τομέα, όπως και οι υπόλοιπες υπερδυνάμεις, η Ε.Ε. κατέφυγε στον προστατευτισμό προκειμένου ν’ αναπτυχθεί οικονομικά. 

Ωστόσο, η διαφορά της από την Ιαπωνία είναι ότι ενώ προστατεύει τις οικονομίες των κρατών – μελών δεν λειτουργεί ως διευθυντήριο επεμβαίνοντας άμεσα στο επίπεδο των τοπικών βιομηχανιών. 

Ουσιαστικά, λειτουργεί παρόμοια με τις ΗΠΑ ευνοώντας την ανάπτυξη κάποιων συγκεκριμένων κλάδων με τη λήψη προστατευτικών μέτρων και τη χορήγηση επιδοτήσεων κι επιχορηγήσεων. 

Ενώ, το μειονέκτημά της σε σχέση με τις ΗΠΑ, είναι η έλλειψη ευρωπαϊκού στρατού, ο οποίος μέσω των παραγγελιών του, θα βοηθήσει την ανάπτυξη συγκεκριμένων κλάδων. 

Βεβαίως, οι ένοπλες δυνάμεις των κρατών – μελών ακολουθούν μία τέτοια τακτική, αλλά, εξαιτίας των διαφορετικών αναγκών, μόνον στις οικονομικά ισχυρές χώρες της Ένωσης αυτή η τακτική επηρεάζει θετικά την οικονομία
. 

Ωστόσο το κυριότερο μέσο που χρησιμοποιεί η Ε.Ε. για την αύξηση της οικονομικής της ισχύος είναι η πολιτική διεύρυνσης που ακολουθεί. 

Μέσω αυτής υποχρεώνει όλα τα υποψήφια κράτη – μέλη ν’ ανοίξουν τις αγορές τους στα προϊόντα της.

Έτσι, η εξέλιξη της Ε.Ε. σε οικονομική υπερδύναμη οφείλεται κυρίως στο εμπόριο και ιδιαίτερα στο ενδοκοινοτικό. 

Είναι ενδεικτικό ότι το ενδοκοινοτικό εμπόριο της Ε.Ε. αποτελεί τον σημαντικότερο παράγοντα του Διεθνούς Εμπορίου. 

Το 1998, το 25% του Διεθνούς Εμπορίου Αγαθών προερχόταν από το ενδοκοινοτικό εμπόριο της Ε.Ε, 15% από το εμπόριο αυτής με κράτη εκτός της Ένωσης, το 15% από το εξωτερικό εμπόριο των ΗΠΑ και το 6% απ’ αυτό της Ιαπωνίας. 

9.3. Το χρέος των χωρών του Τρίτου Κόσμου

Τελικά, η φιλελεύθερη άποψη ότι το ελεύθερο εμπόριο οδηγεί στην οικονομική ανάπτυξη των χωρών δεν καταρρίφθηκε μόνον από τη περίπτωση της Ιαπωνίας (προστατευτισμός κι ανάπτυξη), αλλά και από την περίπτωση των αναπτυσσομένων χωρών, που το ελεύθερο εμπόριο οδήγησε σε υπερχρέωση τους (ελεύθερο εμπόριο και υπερχρέωση). 

Στην κατηγορία των χωρών του Τρίτου Κόσμου, που γνώρισαν με οδυνηρό τρόπο τα αποτελέσματα του ελεύθερου εμπορίου συγκαταλέγονται κυρίως οι χώρες της Αφρικής, της Ινδικής Χερσονήσου και της Λατινικής Αμερικής (στη Λατινική Αμερική κατατάσσεται και το Μεξικό). 

Βεβαίως, η υπερχρέωσή τους δεν οφείλεται μόνο στο ελεύθερο Διεθνές Εμπόριο, αλλά και σε δύο παράγοντες που επέδρασαν αποφασιστικά προς την κατεύθυνση αυτή. Στο διεθνές τραπεζικό σύστημα και στις κυβερνήσεις αυτών των χωρών.

Αρχικά, στις δεκαετίες του 1950 και 1960, οι χώρες αυτές εμφάνισαν πραγματικά δείγματα οικονομικής ανάπτυξης και αυτό οφειλόταν κυρίως στη βοήθεια που δέχονταν από τις αναπτυγμένες βιομηχανικά χώρες και στις επενδύσεις που έκαναν οι ξένες εταιρίες σ’ αυτές τις χώρες (άμεσες ξένες επενδύσεις). 

Στο σημείο αυτό, πρέπει να επισημανθεί ότι χαρακτηριστικό τόσο της ξένης βοήθειας, όσο και των άμεσων ξένων επενδύσεων είναι ότι η χρησιμοποίησή τους ελέγχεται από το δωρητή ή τον επενδυτή αντίστοιχα, ώστε ν’ αποδώσουν. Έτσι, είναι σίγουρο ότι χρησιμοποιούνται σε παραγωγικά έργα και η χώρα αναπτύσσεται οικονομικά. 

Αντίθετα, τα δάνεια, που παίρνει ένα κράτος, ελέγχονται μόνον από την κυβέρνηση του και συνήθως, στις αναπτυσσόμενες χώρες, χρησιμοποιούνται με πολιτικά κι όχι οικονομικά κριτήρια. Έτσι, όχι μόνον η χώρα δεν αναπτύσσεται, αλλά υπερχρεώνεται κιόλας
. 

Το 1973, ξεσπά η πρώτη πετρελαϊκή κρίση και η τιμή του πετρελαίου πενταπλασιάζεται (από 2,72 $ το βαρέλι σε 12 $) επιφέροντας δύο σημαντικά αποτελέσματα, που έμελλε να επηρεάσουν την τύχη των αναπτυσσομένων χωρών:

1. Οι ανεπτυγμένες βιομηχανικά χώρες του Βορρά αντιμετώπισαν σοβαρή οικονομική κρίση, με αποτέλεσμα να προχωρήσουν σε περιορισμό των δαπανών τους. Έτσι, περιόρισαν τη δανειοδότησή τους από τις εμπορικές τράπεζες.  

2. Οι εμπορικές τράπεζες της Δύσης – όπου οι χώρες του ΟΠΕΚ είχαν τις καταθέσεις τους – βρέθηκαν με τεράστια αποθέματα δολαρίων, τα οποία όμως δεν μπορούσαν να επενδύσουν (σε δάνεια), επειδή οι πελάτες τους, οι χώρες της Δύσης, είχαν περιορίσει τις δαπάνες τους. 

Φυσικό επακόλουθο ήταν οι εμπορικές τράπεζες να στραφούν προς Νότο για να βρουν πελάτες προς δανειοδότηση. 

Μάλιστα η ανάγκη τους για αξιοποίηση των πλεοναζόντων κεφαλαίων ήταν τόσο μεγάλη, ώστε – κατά τη γνώμη αρκετών συγγραφέων – ανέλαβαν συνειδητά τον κίνδυνο να στραφούν προς Νότο, παρά το άσχημο παρελθόν και την ιδιάζουσα κοινωνικοοικονομική κατάσταση αυτών των χωρών. 

Οι αναπτυσσόμενες χώρες και ιδιαίτερα αυτές της Λατινικής Αμερικής είχαν ιδιαίτερα κακό πιστοληπτικό παρελθόν. Τη δεκαετία του 1930 είχαν βρεθεί σε πλήρη αδυναμία να ξεπληρώσουν τα χρέη τους, κυρίως εξαιτίας εκτεταμένης κακοδιαχείρισης. 

Ενώ, η κοινωνικοοικονομική τους κατάσταση δεν ήταν ιδιαιτέρως ελπιδοφόρα. 

Οι περισσότερες απ’ αυτές τις χώρες δεν διέθεταν εθνική αστική τάξη δηλ. μία τάξη η οποία θα φρόντιζε την οικονομική της ευημερία μέσω της οικονομικής ανάπτυξης της χώρας και η οποία θα επανεπένδυε τα κέρδη της σ’ αυτήν. 

Η άρχουσα τάξη αυτών των χωρών επιδίωκε τον πλουτισμό της μέσω του σφετερισμού της εξουσίας και κατέθετε τα κέρδη απ’ αυτόν στις τράπεζες του εξωτερικού. 

Έτσι και τα πολιτικά καθεστώτα αυτών των χωρών δεν θα μπορούσαν να χαρακτηρισθούν ως απόλυτα δημοκρατικά (μερικά απ’ αυτά ήταν στυγνές δικτατορίες πχ. Χιλή). 

Παρόλα αυτά, οι εμπορικές τράπεζες προχώρησαν σε μία χωρίς προηγούμενο δανειοδότηση αυτών των χωρών και μάλιστα με κυμαινόμενα επιτόκια. Έτσι, το 1982, το έτος της κρίσης του χρέους, οι αναπτυσσόμενες χώρες όφειλαν το 50% του χρέους τους στις εμπορικές τράπεζες. 

Φυσικό επακόλουθο της ανεξέλεγκτης δανειοδότησης ήταν η έντονη οικονομική δραστηριότητα σ’ αυτές τις χώρες με εξίσου όμως, έντονα κρούσματα διαφθοράς και διαφυγής κεφαλαίων στο εξωτερικό. 

Σύμφωνα με στοιχεία της Παγκόσμιας Τράπεζας, μόνον από το Μεξικό, μεταξύ 1976 και 1984 διέφυγαν προς το εξωτερικό 54 δις δολάρια! 

Το Χρέος των Αναπτυσσομένων Χωρών, 1973 – 91

Έτος
Χρέος
Αύξηση
Σε Εμπορικές Τράπεζες


Δις $
%
Δις $
%

1973
130,2

31,1
23,9 

1976
228,1
75,2
73,9
32,4

1979
504,7
121,3
208,5
41,3

1982
780,9
54,7
390,1
50,0

1985
953,8
22,1
452,5
47,4

1988
1.161,8
21,8
484,2
41,7

1991
1.284,1
10,5
473,6
36,9

Πηγές: 1. Διεθνές Νομισματικό Ταμείο 2. P. Kenen “Managing the World Economy”, Institute for International Economics, Washington 1994

Έτσι, όταν το 1980 ξέσπασε η δεύτερη πετρελαϊκή κρίση και οι ΗΠΑ προσπάθησαν ν’ αντιμετωπίσουν τη νέα οικονομική ύφεση επήλθε η κρίση του χρέους. 

Οι ΗΠΑ, προκειμένου να μειωθεί ο πληθωρισμός, προχώρησαν σε περιορισμό της ποσότητας του χρήματος, η οποία όμως, με τη σειρά της, προκάλεσε αύξηση των επιτοκίων
. Τα επιτόκια μεταξύ 1979 και 1982 αυξήθηκαν κατά μέσο όρο 15,5%.

Η άνοδος των επιτοκίων είχε ως αποτέλεσμα την αύξηση των υποχρεώσεων των αναπτυσσομένων χωρών σε τέτοιο βαθμό, ώστε αυτές να μην μπορούν ν’ ανταποκριθούν. 

Η τραγική ειρωνεία είναι ότι η κρίση ξεκίνησε από το Μεξικό, μία από τις κυριότερες πετρελαιοεξαγωγικές χώρες κι επομένως ιδιαίτερα ευνοημένη από την άνοδο της τιμής του πετρελαίου. 

Ωστόσο το χρέος της ήταν τόσο μεγάλο – μόνο στην Τράπεζα Αμερικής και στη Citibank χρωστούσε 3 δις δολάρια – ώστε, ακόμα και μετά απ’ αυτήν τη θετική εξέλιξη να μη μπορεί ν’ ανταποκριθεί στις υποχρεώσεις της. 

Από τότε μέχρι σήμερα, το πρόβλημα του χρέους των χωρών του Τρίτου Κόσμου, παρά τα αλλεπάλληλα σχέδια, δεν έχει επιλυθεί, χειροτερεύοντας έτσι την οικονομική θέση αυτών των χωρών. Ήδη πριν το τέλος της δεκαετίας του 1980, το χρέος είχε υπερβεί το 1 τρις δολάρια! 

9.4. Ο ρόλος των πολυεθνικών εταιριών

Αν και συχνά η πολυεθνική εταιρία (Multinational Corporation, MNC) θεωρείται ως μία νέου τύπου αμερικανική εταιρία του σύγχρονου καπιταλιστικού συστήματος, ωστόσο δεν είναι έτσι. 

Στην ιστορία, πολυεθνικές εταιρίες από διάφορες χώρες απαντώνται από τον Μεσαίωνα ακόμα. 

Ιδιαίτερα γνωστές ήταν η αυστριακή Fuggers, που διέθετε εργοστάσια σ’ ολόκληρη την Ευρώπη και διεξήγαγε το γερμανικό εμπόριο και οι βρετανικές East India Company και Hudson Bay Company που αναλάμβαναν την ανακάλυψη, εξερεύνηση και κατάκτηση νέων χωρών (Ινδία, Αφρική), απολαμβάνοντας μονοπωλιακά δικαιώματα εκμετάλλευσής τους. 

Ο πιο απλός ορισμός που μπορούμε να δώσουμε για την πολυεθνική εταιρία είναι:

Πολυεθνική χαρακτηρίζεται η εταιρία που ελέγχει και διοικεί οικονομικές μονάδες (επιχειρήσεις) σε δύο ή περισσότερες χώρες.

Δύο θεωρούνται οι κύριες αιτίες ανάπτυξης των πολυεθνικών επιχειρήσεων:

· Η επιδίωξη της επιχείρησης να εκμεταλλευθεί τα συγκριτικά πλεονεκτήματα μιας άλλης χώρας, όπως φθηνή εργασία, πλουτοπαραγωγικές πηγές, χαμηλή φορολογία κοκ, για ν’ αποκτήσει συγκριτικό πλεονέκτημα στα προϊόντα και τις υπηρεσίες της.  

· Η προσπάθεια της εταιρίας να υπερβεί τα εμπόδια (δασμολογικά και μη), που θέτουν διάφορες χώρες στο Διεθνές Εμπόριο, δημιουργώντας μία τοπική επιχείρηση (θυγατρική) στην άλλη χώρα. 

Οι πολυεθνικές, ιδιαίτερα στις λιγότερο αναπτυγμένες κι αναπτυσσόμενες χώρες, είναι, συνήθως, ιδιαιτέρως ευπρόσδεκτες, επειδή βοηθούν στην οικονομική ανάπτυξη. Αυτό είναι, όχι μόνο το πλεονέκτημα, αλλά και η σημαντικότερη θετική επίδρασή τους στο παγκόσμιο οικονομικό σύστημα: 

· Αξιοποιούν τις πλουτοπαραγωγικές πηγές μιας χώρας, που η ίδια δεν μπορεί ν’ αξιοποιήσει.

· Μεταφέρουν κεφάλαια, προηγμένη τεχνογνωσία και τεχνολογία για να παράγουν τα προϊόντα τους. 

· Ανεβάζουν το επίπεδο του εργατικού δυναμικού εκπαιδεύοντάς το σε νέες μεθόδους και τεχνικές παραγωγής.

· Μειώνουν την ανεργία και αυξάνουν τα δημόσια έσοδα μέσω της φορολογίας (η αύξηση των εσόδων είναι σχετικά μικρή, επειδή συνήθως η φοροαπαλλαγές είναι πολύ μεγάλες). 

Ο μοναδικός τρόπος για μία εταιρία να κατέχει και να διοικεί κάποιες επιχειρήσεις στο εξωτερικό είναι να τις ιδρύσει ή να τις αγοράσει δηλ. να επενδύσει κεφάλαια σε άλλες χώρες. 

Έτσι, η δημιουργία και ύπαρξη των πολυεθνικών είναι άμεσα συνυφασμένη με την έννοια των ξένων επενδύσεων.

Ξένη Επένδυση καλείται η επένδυση που κάνει μία ξένη εταιρία σε μία χώρα. Αν η ξένη εταιρία ιδρύει μία νέα επιχείρηση ή αποκτά τον έλεγχο και τη διοίκηση μιας υπάρχουσας επιχείρησης, τότε πρόκειται για Άμεση Ξένη Επένδυση (ΑΞΕ, Foreign Direct Investment, FDI). 

Αν η ξένη εταιρία αποκτά μόνο μέρος υπάρχουσας επιχείρησης (μετοχές), χωρίς ν’ αποκτά τον έλεγχο και τη διοίκησή της, τότε πρόκειται για Επένδυση Χαρτοφυλακίου (Portfolio Investment). 

Όπως γίνεται κατανοητό, τις πολυεθνικές αφορούν οι Άμεσες Ξένες Επενδύσεις, επειδή μ’ αυτές αποκτούν τον έλεγχο. 

Βεβαίως, όπως και οι υπόλοιπες εταιρίες, προχωρούν κι αυτές σε επενδύσεις χαρτοφυλακίου, αλλά σ’ αυτήν την περίπτωση σκοπός τους είναι η κερδοσκοπία και όχι ο έλεγχος. Έτσι, η μελέτη των πολυεθνικών επιχειρήσεων γίνεται μέσω των Άμεσων Ξένων Επενδύσεων
.

Από τη μελέτη των ΑΞΕ προκύπτει ότι μετά το Β΄Π.Π. αυτές αυξάνονται σταθερά, γεγονός που δικαιολογεί, ως ένα βαθμό, την αντίληψη ότι οι πολυεθνικές αποτελούν εταιρίες του σύγχρονου οικονομικού συστήματος. 

Ενώ, η αύξηση των αμερικανικών ΑΞΕ από 11,8 δις δολάρια το 1950 σε 233,4 δις δολάρια το 1984 δικαιολογεί και την ταύτιση των πολυεθνικών με τις ΗΠΑ. 

Η ύπαρξη των πολυεθνικών σχετίζεται άμεσα με τη φύση του Διεθνούς Εμπορίου, την οποία ουσιαστικά αλλάζει, επειδή διογκώνει εκείνη την πλευρά του, που καλείται Ενδοεπιχειρησιακό Διεθνές Εμπόριο. 

Ενδοεπιχειρησιακό Διεθνές Εμπόριο (ΕΕΔΕ, Intra-Firm International Trade) καλείται η διακίνηση αγαθών κι υπηρεσιών από χώρα σε χώρα (εισαγωγές κι εξαγωγές), αλλά για λογαριασμό εταιριών που ανήκουν στην ίδια πολυεθνική. 

Το ΕΕΔΕ, ουσιαστικά, αποτελεί μία αρνητική δραστηριότητα των πολυεθνικών εταιριών, επειδή:

· Μέσω του ΕΕΔΕ, το εξωτερικό εμπόριο των χωρών μετατρέπεται ουσιαστικά σε εσωτερικό εμπόριο των πολυεθνικών συγκροτημάτων. 

Σύμφωνα με την έκθεση των Ηνωμένων Εθνών για την επίδραση των πολυεθνικών στην παγκόσμια ανάπτυξη, το 1978, οι μισές (50%) από τις εξαγωγές των ΗΠΑ κατευθύνονταν σε αμερικανικές εταιρίες του εξωτερικού, ενώ το 63% των εισαγωγών τους προερχόταν απ’ αυτές και κατευθυνόταν σε συγγενείς εταιρίες.

· Σταδιακά, το ΕΕΔΕ εμφανίζεται ν’ αντικαθιστά το Διεθνές Εμπόριο μεταξύ των χωρών.

Σύμφωνα με το ΔΝΤ, η μέση ετήσια αύξηση των παγκόσμιων ΑΞΕ, μεταξύ 1984 – 89, ανήλθε σε 29%, σχεδόν τρεις φορές περισσότερο απ’ αυτήν του Διεθνούς Εμπορίου. 

Το 1989, οι παγκόσμιες ΑΞΕ ανήλθαν σε 1,5 τρις δολάρια, οι οποίες κατά 81% προέρχονταν από τις τρεις οικονομικές υπερδυνάμεις (ΗΠΑ, Ε.Ε., Ιαπωνία). Το ίδιο έτος, η συμμετοχή αυτών των δυνάμεων στο Διεθνές Εμπόριο ανερχόταν σε 47%. 

Ουσιαστική συνέπεια της παραπάνω δραστηριότητας στο Διεθνές Εμπόριο είναι η πολυεθνικοποίηση της παγκόσμιας οικονομίας.

Με το ΕΕΔΕ, αγοραστής και πωλητής ταυτίζονται στο ίδιο «πρόσωπο». Το γεγονός αυτό δεν επηρεάζει μόνον τις τιμές των αγαθών κι υπηρεσιών (υπέρ και υπό τιμολογήσεις), αλλά ουσιαστικά αλλοιώνει τη δομή της παγκόσμιας οικονομίας. 

Οι ανταγωνιστές εξαγοράζονται ή εκμηδενίζονται και οι όποιοι ανεξάρτητοι προμηθευτές και πελάτες υποχρεώνονται σε αναγκαστικές «συμφωνίες». 

Η έννοια του ανταγωνισμού καταργείται και οι συμφωνίες των κρατών για τη ρύθμιση του Διεθνούς Εμπορίου παρακάμπτονται. Οι μηχανισμοί ελέγχου της οικονομίας τόσο σε εθνικό, όσο και διεθνές επίπεδο επίσης παρακάμπτονται.

Οι πολυεθνικές εταιρίες ανάγονται σε θεμελιώδεις παράγοντες της οικονομικής ζωής των χωρών με τους οποίους οι κυβερνήσεις είναι αναγκασμένες να διαπραγματευθούν. 

Το μοναδικό όπλο πλέον των κυβερνήσεων – εφόσον αποφευχθεί η «διάβρωσή» τους – είναι τα διοικητικά μέτρα, τα οποία έμμεσα καταργούν την ελευθερία της αγοράς (διοικητικοί περιορισμοί, εθνικοποιήσεις). 

Ωστόσο από τις αρχές της δεκαετίας του 1990, ένας νέος παράγοντας εμφανίσθηκε στο διεθνές προσκήνιο, που φαίνεται ν’ αλλάζει τα παραπάνω δεδομένα. 

Ο αριθμός των πολυεθνικών εταιριών αυξήθηκε ιδιαιτέρως. Υπολογίζεται ότι, σήμερα, ο αριθμός των θυγατρικών εταιριών σ’ όλον τον κόσμο υπερβαίνει τις 100.000. 

Φυσική συνέπεια της παραπάνω αύξησης είναι και η όξυνση του ανταγωνισμού μεταξύ των πολυεθνικών εταιριών, με συνέπεια οι απαιτήσεις τους, προκειμένου να εισέλθουν σε μία νέα αγορά, ν’ αμβλύνονται. 

Οι προσφορές τους αυξάνονται και η συμπεριφορά τους απέναντι στο καθεστώς της υποψήφιας χώρας αποδεικνύεται ιδιαιτέρως νομοταγής
. 

Έτσι, πλέον οι κυβερνήσεις των χωρών έχουν αποκτήσει τόσο πολύ μεγάλη διαπραγματευτική ισχύ απέναντι τους, που αν δεν συντρέχουν οι παρακάτω δύο περιπτώσεις, η δράση των πολυεθνικών μπορεί να ενταχθεί στα αναπτυξιακά σχέδια μιας χώρας προς όφελός της. 

Οι καταστάσεις που περιορίζουν τη διαπραγματευτική ισχύ των κυβερνήσεων έναντι των πολυεθνικών είναι: 

· Στη χώρα να επικρατούν συνθήκες πολιτικής αβεβαιότητας, που ενέχουν κινδύνους για την επένδυση (υψηλή φορολογία, αλλαγές νόμων, εθνικοποίηση). 

· Η χώρα να έχει  ιδιαίτερη ανάγκη τα κεφάλαια της πολυεθνικής για ν’ αναπτυχθεί. 

Στην εποχή μας, τέτοιες καταστάσεις αντιμετωπίζουν, κατά πλειοψηφία, οι λιγότερο ανεπτυγμένες χώρες (Less Development Countries, LDCs) και γι’ αυτό εμφανίζουν προβλήματα έλλειψης κεφαλαίων και οικονομικής ανάπτυξης. 

Ενώ, οι ανεπτυγμένες βιομηχανικά χώρες, που διαθέτουν ιδιαίτερα μεγάλη διαπραγματευτική ισχύ απέναντι στις πολυεθνικές, αντιμετωπίζουν οικονομικά προβλήματα κι έτσι δεν αποτελούν «ελκυστικό» στόχο γι’ αυτές. 

Αυτοί, ακριβώς, είναι και οι λόγοι, που από τις αρχές της δεκαετίας του 1990, οι ΑΞΕ εμφανίζουν μία γενική ύφεση.

10. Αντί ανακεφαλαίωσης

«…. Από τη μελέτη της ιστορίας αποδεικνύεται ότι η δημιουργία και ύπαρξη ενός Διεθνούς Νομισματικού Συστήματος είναι στενά συνυφασμένη με την δημιουργία και την ύπαρξη κρατικών υπερδυνάμεων….»

«…. Μία χώρα εθεωρείτο ότι εφαρμόζει τον Χρυσό Κανόνα, όταν άμεσα ή έμμεσα είχε συνδέσει το νόμισμά της με τον χρυσό και η Κεντρική της Τράπεζα υποχρεωτικά αγόραζε και πουλούσε χρυσό σε σταθερές τιμές του εγχώριου νομίσματος. Ενώ, οι πολίτες της μπορούσαν να εισάγουν κι εξάγουν ελεύθερα χρυσό….»

«… Το νέο σύστημα που θεμελιώθηκε με τη συμφωνία του Bretton Woods προέβλεπε (πρώτον)…. Σταθερές ισοτιμίες όλων των νομισμάτων έναντι του αμερικανικού δολαρίου  (δεύτερον)…. Σταθερή τιμή του χρυσού σε δολάρια….. »

«…. Έτσι, στις 15 Αυγούστου 1971, οι ΗΠΑ, ουσιαστικά, κατάργησαν μονομερώς το σύστημα του Bretton Woods, αναγγέλλοντας ότι δεν θα πωλούσαν πλέον χρυσό έναντι δολαρίων (άρση της μετατρεψιμότητας)…… Δύο χρόνια αργότερα, στις 19 Μαρτίου του 1973, ήρθε και η τυπική κατάργηση του συστήματος του Bretton Woods, όταν στην αγορά συναλλάγματος καταργήθηκε πλέον ότι απέμεινε από το σύστημα δηλ. οι σταθερές ισοτιμίες μεταξύ των νομισμάτων και του δολαρίου….»

«…. Το ΔΝΤ ιδρύθηκε από τη διάσκεψη του Bretton Woods τον Ιούλιο του 1944 κι άρχισε τις εργασίες του τον Μάιο του 1946 με έδρα την Ουάσιγκτον των ΗΠΑ. Τα μέλη του το 1946 ανέρχονταν σε 39 χώρες, ενώ το 1999 σε 182….»

«…. Τα Ειδικά Τραβηκτικά Δικαιώματα (ΕΤΔ, Special Drawing Rights, SDRs) θεσπίσθηκαν το 1968 κι αποτελούν ένα νέο τύπο «χρήματος», που δεν κυκλοφορεί στην αγορά, αλλά χρησιμοποιείται μόνον στα πλαίσια του ΔΝΤ για τις πληρωμές μεταξύ των κρατών (νέο μέσο διεθνών πληρωμών)….»

«…. Στην εποχή μας, όταν αναφερόμαστε στην Παγκόσμια Τράπεζα, ουσιαστικά αναφερόμαστε σε μία ομάδα πέντε (5) διεθνών οικονομικών οργανισμών. Έτσι, η επίσημη ονομασία της είναι Ομάδα της Παγκόσμιας Τράπεζας (World Bank Group, WBG)….»

«…. ΔΝΤ και Παγκόσμια Τράπεζα καλύπτουν τις δύο πλευρές του παγκόσμιου οικονομικού συστήματος. Τη νομισματική πλευρά (πληρωμές, ΔΝΤ) και την οικονομική πλευρά (δημοσιονομικά, Παγκόσμια Τράπεζα). Διοικούνται σχεδόν με τον ίδιο τρόπο και από τις ίδιες χώρες, προωθώντας το ίδιο οικονομικό σύστημα, το σύστημα που ισχύει σήμερα, την οικονομία της αγοράς (market economy)….»

«…. Αν θεωρήσουμε τις χώρες της Ε.Ε., ως μία χώρα, η ΕΚΤ είναι η κεντρική τράπεζα αυτής της χώρας, όπως η Τράπεζα της Ελλάδος είναι η κεντρική τράπεζα της χώρας μας….»

«…. Οι εθνικές κεντρικές τράπεζες δεν έχουν εξουσία άσκησης αυτόνομης νομισματικής πολιτικής. Ο ρόλος τους περιορίζεται στην εφαρμογή, στην επικράτειά τους, της πολιτικής που αποφασίζει η ΕΚΤ….»
«…. η ΕΚΤ αποτελεί ένα υπερεθνικό όργανο αρμόδιο για τη διαμόρφωση της ενιαίας νομισματικής πολιτικής. Δηλ. κάθε κράτος – μέλος παραχώρησε ένα σημαντικό μέρος της εξουσίας του σ’ ένα υπερεθνικό όργανο. Μία τέτοιου είδους παραχώρηση, ουσιαστικά, αποτελεί ένα σημαντικό βήμα προς την ομοσπονδιοποίηση των κρατών – μελών της Ε.Ε.»

«…. Συνήθως τα θέματα που επιλύονται από τη δράση της Ομάδας των Επτά είναι αυτά τα οποία απασχολούν τις ΗΠΑ και τα οποία καθορίζονται από τις ομάδες συμφερόντων που δρουν στο εσωτερικό των ΗΠΑ…. »

«…. Λαμβάνοντας υπόψη ότι οι επτά από τις οκτώ χώρες, ουσιαστικά και τυπικά, ελέγχουν όλους τους διεθνείς οικονομικούς οργανισμούς. Ενώ, και οι οκτώ μαζί ελέγχουν πολιτικά όλον τον κόσμο, η Ομάδα των Επτά επιχειρεί να επιβάλλει τη Διεθνή Πολιτική και Οικονομική Τάξη….»

«…. Τα κράτη, αναγνωρίζοντας ως υπέρτατη αρχή μόνον το εθνικό τους συμφέρον, λειτουργούν στο διεθνές σύστημα «εγωιστικά». Η δράση τους δεν γνωρίζει αρχές και κανόνες αμοιβαία σεβαστούς…… Έτσι, δύο κράτη μπορεί να είναι αλληλεξαρτημένα, αλλά οι σχέσεις τους να βρίσκονται σε πολύ άσχημο επίπεδο…..»

«…. Από την ιστορία προκύπτει ότι τα κράτη που συνδέονται με σχέσεις αλληλεξάρτησης μπορούν να ωφεληθούν απ’ αυτήν, μόνο στην περίπτωση που αποδεχθούν κοινούς κανόνες κι αρχές δράσης στις μεταξύ τους σχέσεις….»

«…. Το κράτος – ηγέμονας για να διαχειρισθεί και να σταθεροποιήσει τις σχέσεις αλληλεξάρτησης πρέπει να προμηθεύσει το σύστημα με κεφάλαια, τεχνολογία κι ασφάλεια, διαφορετικά η ηγεσία του δεν υφίσταται….. Όμως, το οικονομικό και στρατιωτικό κόστος που καταβάλλει το κράτος – ηγεμόνας δεν αποτελεί μόνον την αιτία, χάρη στην οποία αποκτά ηγεμονική θέση στο διεθνές σύστημα, αλλά και το λόγο που τελικά τη χάνει….»

«… Από τον Β’Π.Π., οι ΗΠΑ αναδείχθηκαν η μοναδική οικονομική και στρατιωτική υπερδύναμη και μάλιστα το μοναδικό κράτος που είχε τα απαραίτητα κεφάλαια για ν’ αναλάβει το κόστος να ηγηθεί του μεταπολεμικού παγκόσμιου συστήματος….»

«…. Η τελευταία δεκαετία του 20ου αιώνα χαρακτηρίζεται από δύο έννοιες. Την παγκοσμιοποίηση της οικονομίας και την πολιτική και οικονομική αστάθεια….»

«…. Βεβαίως, η υπερχρέωσή τους (των χωρών του Τρίτου Κόμσου) δεν οφείλεται μόνο στο ελεύθερο Διεθνές Εμπόριο, αλλά και σε δύο παράγοντες που επέδρασαν αποφασιστικά προς την κατεύθυνση αυτή. Στο διεθνές τραπεζικό σύστημα και στις κυβερνήσεις αυτών των χωρών….»

«…. Η ύπαρξη των πολυεθνικών σχετίζεται άμεσα με τη φύση του Διεθνούς Εμπορίου, την οποία ουσιαστικά αλλάζει, επειδή διογκώνει εκείνη την πλευρά του, που καλείται Ενδοεπιχειρησιακό Διεθνές Εμπόριο….»

«…. Οι πολυεθνικές εταιρίες ανάγονται σε θεμελιώδεις παράγοντες της οικονομικής ζωής των χωρών με τους οποίους οι κυβερνήσεις είναι αναγκασμένες να διαπραγματευθούν….»

11. Ερωτήσεις

1. Τι είναι υποτίμηση;

2. Πότε ένα νόμισμα είναι μετατρέψιμο;

3. Πότε μία χώρα ακολουθούσε τον Χρυσό Κανόνα;

4. Ποια ήταν η Συμφωνία του Bretton Woods;

5. Πότε και γιατί οι ΗΠΑ αποκατέστησαν τη μετατρεψιμότητα του δολαρίου μετά τον Β΄Π.Π.;

6. Ποια περίοδος και γιατί ονομάσθηκε περίοδος στενότητας δολαρίων; 

7. Κατά τη διάρκεια που ίσχυε το Σύστημα του Bretton Woods μπορούσαν οι ΗΠΑ να υποτιμήσουν το νόμισμά τους; Ναι ή όχι και γιατί; 

8. Πότε κατέρρευσε το Σύστημα του Bretton Woods και γιατί;

9. Πως καθορίζονται οι ισοτιμίες των νομισμάτων σήμερα;

10. Πότε ιδρύθηκε το ΔΝΤ και ποια η αρμοδιότητά του; 

11. Ποια η χρησιμότητα του κεφαλαίου του ΔΝΤ;

12. Τι είναι τα Ειδικά Τραβηκτικά Δικαιώματα;

13. Πόσοι και ποιοι οργανισμοί αποτελούν την Ομάδα της Παγκόσμιας Τράπεζας;

14. Ποιος ο σκοπός της Παγκόσμιας Τράπεζας. 

15. Ποιος ο σκοπός και οι αρχές του ΟΟΣΑ; 

16. Ποιος ο ρόλος της ΕΚΤ στην ΕΕ και ποιος ο σκοπός της; 

17. Τι σχέση έχουν οι εθνικές κεντρικές τράπεζες με την ΕΚΤ;

18. Τι είναι η Ομάδα των Επτά και ποια τα μέλη της;

19. Για ποιο λόγο έγινε δεκτή η Ρωσία στην Ομάδα των Επτά;

20. Ποιος ο ρόλος του G7 στη Διεθνή Πολιτική και Οικονομική Τάξη;

21. Είναι το G7 παντοδύναμο; Ναι ή όχι και γιατί;

22. Τι καλείται αλληλεξάρτηση; 

23. Πότε η αλληλεξάρτηση εξασφαλίζει σταθερότητα στις σχέσεις των κρατών και οδηγεί στην οικονομική ανάπτυξη; Γιατί;

24. Για ποιο λόγο τελικά εξαντλείται το κράτος – ηγεμόνας;

25. Πότε αναγκάσθηκαν οι ΗΠΑ ν’ αναλάβουν το ρόλο του κράτους – ηγεμόνα και γιατί; 

26. Για ποιο λόγο μετά το τέλος του Ψυχρού Πολέμου το παγκόσμιο πολιτικό και οικονομικό σύστημα δεν χαρακτηρίζεται από σταθερότητα;

27. Για ποιους λόγους τελικά υπερχρεώθηκαν οι χώρες του Τρίτου Κόσμου;

28. Τι καλείται πολυεθνική; 

29. Με ποιο τρόπο οι πολυεθνικές αλλοιώνουν τη φύση του Διεθνούς Εμπορίου;

30. Ωφελούν σε κάτι οι πολυεθνικές; 

ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΗ & ΝΟΜΙΣΜΑΤΙΚΗ ΟΛΟΚΛΗΡΩΣΗ

12. Ολοκλήρωση (Integration)

Η συμμετοχή ενός κράτους στο διεθνές οικονομικό σύστημα προϋποθέτει ότι αυτό αποδέχεται τις τρεις παρακάτω βασικές αρχές και ιδιαίτερα την επικρατούσα ερμηνεία τους:

1. Την οικονομία της αγοράς

2. Την πολυκομματική δημοκρατία.

3. Την προστασία των ανθρωπίνων δικαιωμάτων.

Στο σημείο αυτό πρέπει να διευκρινισθεί ότι οι δύο τελευταίες αρχές έχουν κάποια αξία για το παγκόσμιο οικονομικό σύστημα στο βαθμό που επηρεάζουν τη λειτουργία της αγοράς.

Στην εποχή μας, υπάρχουν πολλά κράτη που δεν πληρούν τις παραπάνω αρχές και αντιδρούν αρνητικά, για λόγους εθνικού συμφέροντος, σ’ οποιαδήποτε προσπάθεια άμεσης προσαρμογής τους στους κανόνες της σύγχρονης Διεθνούς Τάξης. Έτσι, η ενσωμάτωσή τους στο σύστημα πρέπει να γίνει σταδιακά.

Προς την κατεύθυνση αυτή βοηθά η αρχή του εθνικού συμφέροντος δηλ. η ίδια αρχή για χάρη της οποίας το εθνικό κράτος αρνείται την ενσωμάτωσή του στο διεθνές περιβάλλον. 

Το κράτος, λειτουργώντας με βάση το εθνικό του συμφέρον, είναι ιδιαιτέρα πρόθυμο να συνεργασθεί μ’ άλλα κράτη, να παραχωρήσει μέρος των εξουσιών του και να απεμπολήσει εθνικές αξίες κι ιδεώδη, αν εκτιμά ότι η συνεργασία είναι οικονομικά συμφέρουσα.  

Έτσι, η αποδοχή των αρχών του σύγχρονου οικονομικού συστήματος από ένα κράτος μπορεί να επιτευχθεί σταδιακά μέσω της συνεργασίας του με άλλα κράτη, που αποδέχονται αυτές τις αρχές. 

Μ’ αυτόν τον τρόπο, τα κράτη που συνεργάζονται και διευρύνουν τη συνεργασία τους σε όλο και περισσότερους τομείς – για χάρη της οικονομικής τους ανάπτυξης – σταδιακά αποκτούν κοινές αρχές κι αξίες και κοινά υπερεθνικά όργανα διακυβέρνησης δηλ. ομογενοποιούνται πολιτικά και οικονομικά.  

Η διαδικασία αυτή καλείται Ολοκλήρωση (Integration)
 και πολλοί θεωρητικοί των διεθνών σχέσεων πιστεύουν ότι το τελικό στάδιο της Ολοκλήρωσης είναι η δημιουργία ενός Υπερεθνικού Ομοσπονδιακού Κράτους (παράδειγμα τέτοιου κράτους αποτελούν οι ΗΠΑ). Σύμφωνα μ’ αυτούς τα στάδια της Ολοκλήρωσης είναι:

· Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών (Free Trade Area)

· Τελωνειακή Ένωση (Customs Union)

· Κοινή Αγορά (Common Market)

· Οικονομική Ένωση (Economic Union)

· Πολιτική Ένωση (Political Union)

Ωστόσο, από την άποψη των διεθνών οικονομικών σχέσεων, το πολιτικό μέρος της Ολοκλήρωσης ενδιαφέρει στο βαθμό που επηρεάζει την Οικονομική Ολοκλήρωση.

Αν οι πολιτικοί θεσμοί ενός κράτους όχι μόνον δεν την εμποδίζουν, αλλά την προωθούν (πχ. Ε.Ε.), τότε το πολιτικό μέρος είναι αδιάφορο, αν όχι τότε απαιτείται και η διαδικασία της πολιτικής ολοκλήρωσης (αλλαγή των πολιτικών θεσμών).

Ένα σημείο που αξίζει να σημειωθεί είναι ότι σχεδόν όλα τα κράτη, μετά το επιτυχημένο «πείραμα» της Ε.Ε., επιδιώκουν μέσω της διαδικασίας Ολοκλήρωσης να υπερβούν τα οικονομικά τους προβλήματα και ν’ αναπτυχθούν. 

Αυτό γίνεται ιδιαίτερα έντονο στις χώρες του Τρίτου Κόσμου, πολλές από τις οποίες συμμετέχουν ταυτόχρονα σε δύο ή περισσότερες περιφερειακές συνεργασίες.

Παρακάτω, θα εξετάσουμε συνοπτικά όλα τα στάδια της Ολοκλήρωσης, εκτός της Πολιτικής Ένωσης, θα αναφέρουμε τους κυριότερους περιφερειακούς σχηματισμούς ολοκλήρωσης και θα περιγράψουμε τη, μέχρι σήμερα, πορεία της Ευρώπης προς την Οικονομική και Νομισματική Ένωση. 

12.1. Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών

Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών (ΖΕΣ, Free Trade Area, FTA) καλείται ένα σύνολο από δύο ή περισσότερα κράτη που έχουν καταργήσει τα δασμολογικά κι άλλα εμπόδια στο εμπόριο μεταξύ τους. Ωστόσο, η κάθε χώρα διατηρεί την εθνική της πολιτική στο εμπόριο με τις τρίτες χώρες, μη μέλη της ΖΕΣ (εθνικό δασμολόγιο με τρίτες χώρες). 

Στην Ευρώπη, μέχρι σήμερα, δημιουργήθηκαν δύο ΖΕΣ:

1. Η πρώτη, που καταργήθηκε με τη λήξη του Ψυχρού Πολέμου και τη διάλυση του Ανατολικού Συνασπισμού, ήταν το Συμβούλιο Αμοιβαίας Οικονομικής Βοήθειας, γνωστό ως ΚΟΜΕΚΟΝ (COuncil for Mutual ECONomic Assistance, COMECON). Ιδρύθηκε το 1949 και το αποτελούσαν οι χώρες: Ανατολική Γερμανία, Βιετνάμ, Βουλγαρία, ΕΣΣΔ, Κούβα, Μογγολία, Ουγγαρία, Πολωνία, Ρουμανία, Τσεχοσλοβακία.

2. Η δεύτερη είναι η Ευρωπαϊκή Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών (ΕΖΕΣ), η οποία σήμερα βρίσκεται σε φθίνουσα πορεία, εξαιτίας της ανάπτυξης της Ε.Ε. (σελ. 133). 

Στον υπόλοιπο κόσμο, οι πιο σημαντικές ΖΕΣ, σήμερα, είναι η Βορειοαμερικανική, η Λατινοαμερικανική (σελ. 134) και αυτή της Νοτιοανατολικής Ασίας (σελ. 137). 
12.2. Τελωνειακή Ένωση

Τελωνειακή Ένωση (ΤΕ, Customs Union) καλείται ένα σύνολο από δύο ή περισσότερα κράτη που έχουν καταργήσει τα δασμολογικά κι άλλα εμπόδια στο εμπόριο μεταξύ τους και ταυτόχρονα ακολουθούν ενιαία εμπορική πολιτική με τις τρίτες χώρες, μη μέλη της Ένωσης. 

Δηλαδή η ΤΕ είναι μία ΖΕΣ με κοινή εξωτερική εμπορική πολιτική (κοινό εξωτερικό δασμολόγιο). 

Η Τελωνειακή Ένωση αποτελεί ένα σημαντικό στάδιο της Ολοκλήρωσης, επειδή ουσιαστικά ομογενοποιεί ένα μέρος της εξωτερικής πολιτικής των εθνικών κρατών. Στην ουσία, το κράτος δεν έχει πλέον τη δυνατότητα δημιουργίας προνομιακών σχέσεων με τρίτα κράτη. 

Με την αποδοχή της Τελωνειακής Ένωσης, οι εξελίξεις για την Οικονομική Ολοκλήρωση έχουν δρομολογηθεί σχεδόν αμετάκλητα. Τα εθνικά κράτη, ακόμα κι αν μπορούν, δεν θέλουν την καθυστέρηση της Ολοκλήρωσης. 

Τα οικονομικά συμφέροντα των κρατών έχουν ταυτισθεί σε τέτοιο βαθμό, ώστε τα κράτη εμφανίζουν αυξημένη πολιτική βούληση στην επιτάχυνση της Ολοκλήρωσης. 

Η Ευρώπη μέχρι σήμερα έχει να παρουσιάσει δυο επιτυχημένες ΤΕ:

1. Η πρώτη, που τελικά εξελίχθηκε σε Οικονομική Ένωση ήταν η Τελωνειακή Ένωση BENELUX. Ιδρύθηκε την 1.1.1948 και εισήλθε στο τελευταίο στάδιο της διαδικασίας Ολοκλήρωσης την 1.11.1960. 

Σ’ αυτήν συμμετείχαν τρία κράτη, τα οποία αποτέλεσαν και ιδρυτικά μέλη όλων των Ευρωπαϊκών Κοινοτήτων (ΕΚΑΧ, ΕΚΑΕ, ΕΚ): το Βέλγιο, η Ολλανδία και το Λουξεμβούργο (BElgium, NEtherlands, LUXembourg).

2. Η δεύτερη, κατά χρονολογική σειρά, ήταν η Ευρωπαϊκή Κοινότητα μεταξύ 1968 – 1993, οπότε πέρασε στο επόμενο στάδιο της Κοινής Αγοράς (αναλυτικά σελ. 128)

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΤΕΛΩΝΕΙΑΚΗ ΕΝΩΣΗ ΤΟΥΡΚΙΑΣ – Ε.Ε.
Το ενδιαφέρον της συμφωνίας τελωνειακής σύνδεσης Τουρκίας – Ε.Ε. δεν έγκειται τόσο στο γεγονός ότι αφορά την Τουρκία, όσο στον τρόπο με τον οποίο τα εθνικά κράτη αναγκάζονται να προσαρμοσθούν στις σύγχρονες συνθήκες, αν επιθυμούν την οικονομική τους ανάπτυξη. 

Διαφορετικά, καθίστανται αντικείμενο εκμετάλλευσης από τους κατά πολύ οικονομικά ισχυρότερους μεγάλους διακρατικούς σχηματισμούς. 

Το πρόβλημα της Τουρκίας με την Ε.Ε. δεν είναι η Ελλάδα, αν και η χώρα μας εκμεταλλεύεται αυτό το πρόβλημα, αλλά η έλλειψη δημοκρατικών διαδικασιών δυτικού τύπου.

Η ιστορία των σχέσεων της Τουρκίας με την μεταπολεμική Ευρώπη ξεκινά το 1959, όταν η Τουρκία καταθέτει αίτηση σύνδεσης με την Κοινότητα. 

Ακολουθούν 37 χρόνια καθυστέρησης που οφείλονταν κυρίως στα δυο στρατιωτικά πραξικοπήματα στην Τουρκία (1960,1980), στην αρνητική στάση της απέναντι στις απαιτήσεις της Ε.Ε. και στον ελληνοτουρκικό ανταγωνισμό.

Έτσι, η τελωνειακή σύνδεση της Τουρκίας με την Ε.Ε. έγινε μόλις την 1.1.1996. 

Το χαρακτηριστικό της Συμφωνίας Τελωνειακής Ένωσης Τουρκίας – Ε.Ε., δεν είναι τόσο οι διατάξεις που περιλαμβάνει, όσο οι διατάξεις που δεν περιλαμβάνει:

· Δεν αναφέρεται συγκεκριμένο χρονοδιάγραμμα λήξης της μεταβατικής περιόδου, μετά την οποία η Τουρκία θα ενταχθεί ως πλήρες μέλος στην Ε.Ε. 

· Θεσπίζεται η ελεύθερη κυκλοφορία των αγαθών, όχι όμως των γεωργικών προϊόντων. Στα γεωργικά προϊόντα, που η Τουρκία έχει ανταγωνιστικό πλεονέκτημα, η Ε.Ε. έχει επάρκεια 100%. Ωστόσο, η Τουρκία είναι υποχρεωμένη να προσαρμόσει την πολιτική της στην γεωργική πολιτική της Ε.Ε. 

· Δεν περιλαμβάνει διατάξεις σχετικές με την ελεύθερη μετακίνηση των Τούρκων πολιτών, τις συνθήκες εργασίας τους, την απασχόληση και τα δικαιώματά τους στις χώρες της Ε.Ε.

Η Συμφωνία ΤΕ ανοίγει μια μεγάλη αγορά στα βιομηχανικά προϊόντα της Ε.Ε., ενώ χρησιμοποιείται η Τουρκία ως γέφυρα για να επεκτείνει η Ε.Ε. τα συμφέροντά της στον ισλαμικό κι ασιατικό κόσμο. 

Ταυτόχρονα όμως, η Ε.Ε. αποφεύγει το μεγαλύτερο πρόβλημα όλων, που έχει με την Τουρκία, τη μετανάστευση. 

Η Τουρκία είναι ένα κράτος με πληθυσμό 65 εκατομμύρια,  που προβλέπεται το 2025 να φθάσει τα 88 εκατομμύρια και με μέσο κατά κεφαλήν εισόδημα το 1998 3.224 δολάρια, έξη φορές μικρότερο από το μέσο ευρωπαϊκό (και τέσσερις φορές από το ελληνικό). Από την άλλη πλευρά, σήμερα, οι Τούρκοι μετανάστες εκπροσωπούν στην Ε.Ε. το 22% των μεταναστών από τρίτες χώρες. 

Έτσι, η είσοδος μιας υπανάπτυκτης και μη δημοκρατικής Τουρκίας στην Ε.Ε. θα σήμαινε «κατακλυσμό» των ανεπτυγμένων ευρωπαϊκών κρατών από πολιτικούς και οικονομικούς μετανάστες. 

Ωστόσο, η Τουρκία τις σχέσεις της με την Ε.Ε. δεν τις «βλέπει» κάτω απ’ αυτό το πρίσμα. 

Το εθνικό της ιδεώδες δεν είναι η οικονομική ανάπτυξη, αλλά ο Μεγαλοϊδεατισμός. Στα πλαίσια αυτού του ιδεώδους «βλέπει» τόσο την Ε.Ε., όσο και την Ελλάδα (γι’ αυτό και η ελληνοτουρκική διένεξη). 

Στόχος της είναι η Μεγάλη Τουρκία που, βεβαίως θ’ ανήκει στην Ευρώπη, αλλά ταυτόχρονα θα ασκεί ηγεμονική επιρροή από τον Καύκασο μέχρι το Αιγαίο και την Νοτιοανατολική Μεσόγειο. 

Έτσι, τις όποιες δυσκολίες αντιμετωπίζει με την Ε.Ε., τις αποδίδει σε πολιτικά κι όχι οικονομικά αίτια (στον ανταγωνισμό με την Ελλάδα, στον αντιτουρκισμό των Γερμανών, στην επιθυμία των χωρών της Ε.Ε. για διαμελισμό της Τουρκίας κοκ).

Όσο η Τουρκία δεν απεμπολεί τον παραπάνω εθνικό της στόχο, η ΤΕ της Τουρκίας με την Ε.Ε. δεν θα είναι απλά ένα μεταβατικό στάδιο πριν από την πλήρη ένταξη της ως ισότιμο μέλος της Ε.Ε.

Θα είναι μια ειδική σχέση, που θα κρατήσει πολλά χρόνια, αφού επιμελώς η Επιτροπή Σύνδεσης δεν αναφέρει συγκεκριμένο χρονοδιάγραμμα λήξης της μεταβατικής περιόδου.

12.3. Κοινή Αγορά

Κοινή ή Ενιαία ή Εσωτερική Αγορά (Common Market) καλείται μία τελωνειακή ένωση κρατών στην οποία ισχύουν επιπλέον οι παρακάτω ελευθερίες: 

· Ελεύθερη κυκλοφορία εμπορευμάτων

· Ελεύθερη κυκλοφορία υπηρεσιών

· Ελεύθερη κυκλοφορία κεφαλαίων

· Ελεύθερη κυκλοφορία προσώπων

Με την ολοκλήρωση αυτού του σταδίου οι αγορές των κρατών – μελών ενοποιούνται σε τέτοιο βαθμό, ώστε να θεωρούνται ως μια ενιαία αγορά δηλ. ως η εσωτερική αγορά μίας μόνο χώρας. Έτσι:

· Το εμπόριο μεταξύ των μελών δεν θεωρείται ως εξωτερικό, αλλά ως εσωτερικό. Σε μια χώρα – μέλος, τα προϊόντα από και προς άλλα μέλη δεν υπόκεινται στις τελωνειακές διαδικασίες, όπως τα εμπορεύματα των τρίτων χωρών, αλλά εισέρχονται κι εξέρχονται ελεύθερα.

· Η μετακίνηση των εργαζομένων από χώρα σε χώρα της Κοινής Αγοράς δεν θεωρείται μετανάστευση, αλλά μετακίνηση. Ο πολίτης ενός μέλους δεν αντιμετωπίζεται από ένα άλλο μέλος ως ξένος υπήκοος, αλλά ως πολίτης του, έχοντας τα ίδια δικαιώματα και υποχρεώσεις (πχ. να διορισθεί στο Δημόσιο ενός άλλου κράτους – μέλους). 

· Τα κεφάλαια (χρήμα) που μετακινούνται μεταξύ των μελών δεν θεωρούνται ως συνάλλαγμα που εξάγεται ή εισάγεται για να υπόκειται σε περιορισμούς. Έτσι, για παράδειγμα, ο πολίτης ενός μέλους έχει τη δυνατότητα να μεταφέρει απεριόριστη ποσότητα του νομίσματος της χώρας του σε μία άλλη χώρα – μέλος. 

Όπως γίνεται κατανοητό, σ’ αυτό το στάδιο το εθνικό κράτος απολύει κάθε δυνατότητα άμυνας και προστασίας της εσωτερικής αγοράς του απέναντι στο διακρατικό σχηματισμό. 

Η αφαίρεση των εξουσιών του εθνικού κράτους είναι τόσο μεγάλη, ώστε η Ευρωπαϊκή Κοινότητα το 1985 για να επιταχύνει την ολοκλήρωση της Κοινής Αγοράς κατήργησε την αρχή της ομοφωνίας στη λήψη των αποφάσεων συνεργασίας (Ενιαία Ευρωπαϊκή Πράξη).  

Ωστόσο, τα πλεονεκτήματα από τη λειτουργία της Κοινής Αγοράς είναι τόσο μεγάλα για όλες τις χώρες – μέλη της, ώστε οι όποιες αντιρρήσεις των εθνικών κυβερνήσεων παρακάμπτονται σχετικά εύκολα, άλλοτε με κάποια παράταση, άλλοτε με κάποια προσωρινή εξαίρεση, άλλοτε με κάποια ανταλλάγματα κοκ 

Στον υπόλοιπο κόσμο, τα ιδιαίτερα οικονομικά προβλήματα που αντιμετωπίζουν τα περισσότερα κράτη (κυρίως του Τρίτου Κόσμου) είχαν ως αποτέλεσμα τη σύσταση  πλήθους ενώσεων με την επωνυμία Κοινή Αγορά ή Κοινότητα. 

Ωστόσο, για τις περισσότερες απ’ αυτές η Κοινή Αγορά αποτελεί όραμα, με δεδομένο ότι δεν έχουν ακόμα επιτύχει πλήρως το πρώτο στάδιο της Ολοκλήρωσης, την ΖΕΣ. 

12.4. Οικονομική και Νομισματική Ένωση

Οικονομική και Νομισματική Ένωση (ΟΝΕ, Economic and Monetary Union, EMU) καλείται μια κοινή αγορά στην οποία τα κράτη – μέλη ακολουθούν κοινή οικονομική και νομισματική πολιτική. 

Εμφανές αποτέλεσμα της ΟΝΕ είναι η εισαγωγή ενός ενιαίου νομίσματος (κέρματα και τραπεζογραμμάτια) σε όλα τα κράτη μέλη και η ταυτόχρονη ή σταδιακή απόσυρση των εθνικών νομισμάτων.  

Όμως, τα αφανή αποτελέσματά της είναι και τα πιο σημαντικά. 

Η άσκηση πλέον τόσο της οικονομικής, όσο και της νομισματικής πολιτικής μετατίθεται από τις εθνικές κυβερνήσεις στα υπερεθνικά όργανα της Ένωσης. 

Οι εθνικές κυβερνήσεις, ουσιαστικά, υποβιβάζονται σε διαχειριστές του οικονομικού συστήματος, την πορεία του οποίου μπορούν να επηρεάσουν ανάλογα με τη φύση των πολιτικών θεσμών της Ένωσης. Δηλ. ανάλογα με τη σύνθεση των υπερεθνικών οργάνων και τη διαδικασία λήψης των αποφάσεων. 

Όμως, τα οφέλη είναι σημαντικά. Η οικονομική ισχύς των κρατών – μελών αυξάνεται πολλαπλασιαστικά, ακόμα κι αν δεν αυξάνεται στον ίδιο βαθμό για όλα. 

Τα οικονομικά ισχυρά κράτη – μέλη έχουν τη δυνατότητα να χρησιμοποιούν την οικονομική ισχύ της Ένωσης για ίδιον όφελος κι έτσι ν’ αυξάνουν περαιτέρω την οικονομική ισχύ τους.  

Ενώ, για τα αδύναμα μέλη της Ένωσης, αυτή λειτουργεί ως «μεταβιβαστής ισχύος». Προσφέρουν πολύ λιγότερη ισχύ στην Ένωση, απ’ ότι λαμβάνουν απ’ αυτήν με αποτέλεσμα τη γρήγορη και μεγάλη οικονομική τους ανάπτυξη. 

13. Η Ευρωπαϊκή Ολοκλήρωση

Η διαδικασία της Ευρωπαϊκής Ολοκλήρωσης αρχίζει το 1950, με την ανακοίνωση της Γαλλίας και της Γερμανίας ότι ενοποιούν τις βιομηχανίες άνθρακα και χάλυβα, προκειμένου να πετύχουν οικονομίες κλίμακας και να μειώσουν την ένταση στις μεταξύ τους σχέσεις. 

Τον επόμενο χρόνο, το 1951, έξι (6) κράτη – Βέλγιο, Γαλλία, Γερμανία, Ιταλία, Λουξεμβούργο, Ολλανδία – ιδρύουν με τη Συνθήκη των Παρισίων την Ευρωπαϊκή Κοινότητα Άνθρακος και Χάλυβος (ΕΚΑΧ), με σκοπό τη δημιουργία μίας Κοινής Αγοράς γι’ αυτά τα αγαθά.  

Τα θέματα πλέον του Άνθρακα και Χάλυβα των έξι παραπάνω κρατών δεν ρυθμίζονται από τις κυβερνήσεις τους, αλλά από τα υπερεθνικά όργανα της ΕΚΑΧ. Αυτά είναι η Ανώτατη Αρχή (αντιστοιχεί στη μετέπειτα Ευρωπαϊκή Επιτροπή), η Κοινή Συνέλευση της ΕΚΑΧ (αντιστοιχεί στο μετέπειτα Ευρωπαϊκό Κοινοβούλιο)  και το Συμβούλιο Υπουργών. 

Το 1952 και το 1953 επιχειρείται αντίστοιχα η δημιουργία της Ευρωπαϊκής Αμυντικής Κοινότητας (ΕΑΚ), που προβλέπει τη δημιουργία ευρωπαϊκού στρατού, και της Ευρωπαϊκής Πολιτικής Κοινότητας (ΕΠΚ), που στοχεύει στην πολιτική ενοποίηση. Και οι δυο προσπάθειες αποτυγχάνουν εξαιτίας της άρνησης της Γαλλικής Εθνοσυνέλευσης να επικυρώσει την ΕΠΚ. 

Το 1954, οι έξι χώρες της ΕΚΑΧ μαζί με τη Βρετανία, τις ΗΠΑ και τον Καναδά ιδρύουν τη Δυτικοευρωπαϊκή Ένωση (ΔΕΕ, Western European Union, WEU), ένα διακυβερνητικό οργανισμό αμυντικής συνεργασίας. 

Στις 25.3.1957, μετά από πρωτοβουλία της BENELUX, τα ίδια έξι κράτη ιδρύουν με τη Συνθήκη της Ρώμης: 

1. Την Ευρωπαϊκή Οικονομική Κοινότητα (ΕΟΚ) με σκοπό τη δημιουργία εντός δώδεκα ετών Τελωνειακής Ένωσης μεταξύ τους και την υιοθέτηση μίας κοινής αγροτικής πολιτικής

2. Την Ευρωπαϊκή Κοινότητα Ατομικής Ενέργειας (ΕΚΑΕ) με σκοπό την ανάπτυξη της βιομηχανίας ατομικής ενέργειας.

Το 1962 θεσμοθετείται η Κοινή Αγροτική Πολιτική (ΚΑΠ, Common Agricultural Policy, CAP) με σκοπό την προστασία κι ανάπτυξη του πρωτογενούς τομέα των κρατών – μελών. 

Η ΚΑΠ θα διαρκέσει τριάντα χρόνια μέχρι ν’ αποφασισθεί η σταδιακή κατάργησή της στις αρχές της δεκαετίας του 1990, θα επιτύχει το σκοπό της, αλλά θα προκαλέσει και μεγάλες τριβές στις σχέσεις της ΕΚ με τις ΗΠΑ. 

Οι τρεις Κοινότητες (ΕΚΑΧ, ΕΟΚ, ΕΚΑΕ), για μια περίπου δεκαετία, λειτουργούν χωριστά, έχοντας η κάθε μία τα δικά της όργανα. 

Το 1965, τα κράτη – μέλη υπογράφουν τη Συνθήκη των Βρυξελλών για τη σύσταση κοινών οργάνων των τριών Κοινοτήτων. 

Η Συνθήκη των Βρυξελλών τίθεται σε ισχύ την 1.7.1967, οπότε οι τρεις Κοινότητες συγχωνεύονται και δημιουργούν την Ευρωπαϊκή Κοινότητα (ΕΚ, European Community, EC) με όργανα την Ευρωπαϊκή Επιτροπή, το Ευρωπαϊκό Συμβούλιο, το Συμβούλιο Υπουργών και το Ευρωπαϊκό Δικαστήριο. 

Στην πραγματικότητα αυτό που έγινε ήταν η συγχώνευση των οργάνων κι όχι καθαυτών των Κοινοτήτων, οι οποίες συνέχισαν και συνεχίζουν μέχρι σήμερα να λειτουργούν χωριστά «κάτω από την ομπρέλα» της Ευρωπαϊκής Κοινότητας. 

Απλά για τα θέματά τους αποφασίζουν τα ίδια όργανα κι όχι διαφορετικά. 

Το 1968, με τη λήξη των προθεσμιών της Συνθήκης της Ρώμης πραγματοποιείται η Τελωνειακή Ένωση των έξι χωρών.

Το 1973, η ΕΚ διευρύνεται με τρία νέα κράτη – μέλη, τη Βρετανία, τη Δανία και την Ιρλανδία. 

Την 1.1.1979 τίθεται σε ισχύ το Ευρωπαϊκό Νομισματικό Σύστημα (ΕΝΣ, European Monetary System, EMS) με σκοπό την επίτευξη σταθερότητας στις ισοτιμίες των νομισμάτων των κρατών – μελών. 

Στα πλαίσια του ΕΝΣ υιοθετείται η Ευρωπαϊκή Νομισματική Μονάδα (European Currency Unit, ECU), που χρησιμοποιήθηκε κυρίως ως μέσο σταθεροποίησης των νομισματικών ισοτιμιών
.  

Τον Ιούνιο του 1979 εκλέγεται για πρώτη φορά με άμεση και καθολική ψηφοφορία το Ευρωπαϊκό Κοινοβούλιο. 

Το 1981, στην ΕΚ προσχωρεί η Ελλάδα και το 1985 οι χώρες της Ιβηρικής Χερσονήσου, Ισπανία και Πορτογαλία (Ευρώπη των Δώδεκα). 

Την 1.1.1987 τίθεται σε ισχύ η Ενιαία Ευρωπαϊκή Πράξη (ΕΕΠ, Single European Act) που αποτελεί σταθμό στη διαδικασία της Ευρωπαϊκής Ολοκλήρωσης. 

Σύμφωνα μ’ αυτήν θεσμοθετείται η οικοδόμηση της Κοινής Αγοράς μέχρι το τέλος του 1992, ενώ καταργείται η αρχή της ομοφωνίας στη λήψη των αποφάσεων συνεργασίας και υιοθετείται η ειδική πλειοψηφία. 

Η ΕΕΠ έγινε ευρύτερα γνωστή ως «Λευκή Βίβλος». Αυτή αποτελούσε το σύνολο των 282 προτάσεων της Ευρωπαϊκής Επιτροπής για την κατάργηση όλων των φυσικών και τεχνικών εμποδίων στη διακίνηση προσώπων, εμπορευμάτων και κεφαλαίων.

Στις 7 Φεβρουαρίου 1992 υπογράφεται η Συνθήκη του Μάαστριχτ (Ολλανδία) ή αλλιώς η Συνθήκη της Ευρωπαϊκής Ένωσης, που αποτελεί τον τρίτο σταθμό στην διαδικασία της Ευρωπαϊκής Ολοκλήρωσης. Σύμφωνα μ’ αυτήν:

· Η Ευρωπαϊκή Οικονομική Κοινότητα (ΕΟΚ) μετονομάζεται σε Ευρωπαϊκή Κοινότητα (ΕΚ). ΕΚ, ΕΚΑΧ και ΕΚΑΕ αποτελούν τον πρώτο «πυλώνα» της Ευρωπαϊκής Ένωσης. 

· Υιοθετείται Κοινή Εξωτερική Πολιτική και Πολιτική Άμυνας (ΚΕΠΠΑ) μεταξύ των κρατών – μελών (δεύτερος «πυλώνας»).

· Προωθείται η συνεργασία των κρατών – μελών στους τομείς Δικαιοσύνης κι Εσωτερικών Υποθέσεων (τρίτος «πυλώνας»). 

· Αποφασίζεται το αργότερο μέχρι το τέλος του 2002 τα κράτη – μέλη να έχουν ολοκληρώσει τη διαδικασία Οικονομικής και Νομισματικής Ένωσης τους (ΟΝΕ). Ταυτόχρονα, η Συνθήκη προβλέπει και τα κριτήρια που πρέπει να ικανοποιούν τα οι οικονομίες των κρατών για να εισέλθουν στην τελευταία φάση της Οικονομικής Ολοκλήρωσης. 

Την 1.1.1993 ολοκληρώνεται το στάδιο της Κοινής Αγοράς της ΕΚ και αρχίζει η λειτουργία της Ενιαίας Εσωτερικής Αγοράς. 

Την 1.11.1993 τίθεται σε ισχύ η Συνθήκη για την Ευρωπαϊκή Ένωση (Μάαστριχτ). Η ΕΚ μετονομάζεται σε Ευρωπαϊκή Ένωση (Ε.Ε.). 

Το 1995, στην Ε.Ε. εισέρχονται τρία νέα μέλη. Η Αυστρία, η Φινλανδία και η Σουηδία.  

Τον Δεκέμβριο του ίδιου έτους, το Ευρωπαϊκό Συμβούλιο αποφασίζει το μελλοντικό ευρωπαϊκό νόμισμα ν’ αποκαλείται «ευρώ» (euro), να τεθεί σε κυκλοφορία από 1.1.2002 παράλληλα με τα εθνικά νομίσματα, τα οποία το αργότερο μέχρι το τέλος του 2002 πρέπει ν’ αποσυρθούν. 

Το 1997 υπογράφεται η Συνθήκη του Άμστερνταμ σημαντικότερη διάταξη της οποίας είναι η κατάργηση των εσωτερικών συνόρων των κρατών – μελών (συμφωνία Schengen). 

Τη Συνθήκη δεν επικυρώνουν η Βρετανία, Ιρλανδία και Δανία που διατηρούν τους ελέγχους στα σύνορα τους. 

Τον Μάιο του 1998, το Ευρωπαϊκό Συμβούλιο σε επίπεδο αρχηγών κρατών:

· Αποφασίζει ποια κράτη – μέλη πληρούν τα κριτήρια που έθεσε η Συνθήκη του Μάαστριχτ για την είσοδό τους στη Ζώνη του Ευρώ δηλ. την υιοθέτηση του ενιαίου νομίσματος. 

Έτσι, στη Ζώνη του Ευρώ συμμετέχουν όλα τα κράτη – μέλη εκτός της Βρετανίας, Δανίας, Σουηδίας και Ελλάδας. Οι τρεις πρώτες χώρες παρόλο που ικανοποιούσαν τα κριτήρια αποφάσισαν να μη συμμετέχουν, ενώ η Ελλάδα δεν ικανοποιούσε αυτά και η περίπτωσή της θα επανεξετασθεί το 2000, πριν την έναρξη κυκλοφορίας του ενιαίου νομίσματος. 

· Διορίζει την πρώτη Εκτελεστική Επιτροπή της Ευρωπαϊκής Κεντρικής Τράπεζας (σελ. 78). 

· Καθορίζει τις σταθερές συναλλαγματικές ισοτιμίες των νομισμάτων της Ζώνης του Ευρώ. 

Την 1.1.1999, οι συναλλαγματικές ισοτιμίες των νομισμάτων της Ζώνης του Ευρώ «κλειδώνονται» αμετάκλητα. Το Ευρώ εισάγεται, σε λογιστική μορφή μέχρι την 1.1.2002.

14. Περιφερειακοί Σχηματισμοί Ολοκλήρωσης 

Ευρωπαϊκή Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών (EFTA)

Ίδρυση: 1960

Μέλη: Ελβετία, Ισλανδία, Λιχτενστάιν, Νορβηγία

Ιστοσελίδα: http://www.efta.int/
Η Ευρωπαϊκή Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών (ΕΖΕΣ, European Free Trade Area/Association, EFTA), ιδρύθηκε το 1960 με πρωτοβουλία της Βρετανίας, ως αντίδραση στην πρωτοβουλία της Γαλλίας και της Γερμανίας να ιδρυθεί η ΕΟΚ το 1957.  

Τα αρχικά μέλη της ήταν επτά (7) ευρωπαϊκές χώρες μη μέλη της ΕΟΚ δηλ. η Αυστρία, η Βρετανία, η Δανία, η Ελβετία, η Νορβηγία, η Πορτογαλία και η Σουηδία. 

Ωστόσο, η καλή πορεία της ΕΟΚ είχε ως αποτέλεσμα τη φθίνουσα πορεία της ΕΖΕΣ. Πολλά κράτη – μέλη της Ζώνης προσχώρησαν σταδιακά στην ΕΟΚ. Έτσι: 

· Το 1970, προσχωρεί στη Ζώνη η Ισλανδία.

· Το 1973 αποχωρούν η Δανία και η Βρετανία και εντάσσονται στην ΕΟΚ.

· Το 1986 προσχωρεί η Φινλανδία και αποχωρεί η Πορτογαλία, που είχε ενταχθεί στην ΕΟΚ τον προηγούμενο χρόνο. 

· Το 1991 προσχωρεί το Λιχτενστάιν

· Το 1995 αποχωρούν η Αυστρία, η Σουηδία και η Φινλανδία και εντάσσονται στην Ε.Ε.

Το 1994, ΕΟΚ και ΕΖΕΣ δημιούργησαν τον Ευρωπαϊκό Οικονομικό Χώρο (ΕΟΧ), ο οποίος ενώ έχει πολλά από τα χαρακτηριστικά της Κοινής Αγοράς, ωστόσο δεν είναι Τελωνειακή Ένωση. 

Βορειοαμερικανική Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών (NAFTA)

Ίδρυση: 1994

Μέλη: ΗΠΑ, Καναδάς, Μεξικό

Ιστοσελίδα: http://www.nafta-sec-alena.org

H Βορειοαμερικανική Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών (North American Free Trade Area/Agreement, NAFTA) ουσιαστικά αποτελεί μετεξέλιξη της ΖΕΣ, που είχαν δημιουργήσει οι ΗΠΑ και ο Καναδάς το 1989, όταν σ’ αυτήν προσχώρησε το 1994 και το Μεξικό. 

Σ’ αντίθεση με την ΕΖΕΣ, η NAFTA αποτελεί μία δυναμική Ζώνη, η οποία ιδρύθηκε με προοπτική μετάβασης στο επόμενο στάδιο ολοκλήρωσης (άρθρο 102, εδάφιο f της Συμφωνίας). 

Επεκτείνεται σε όλους τους τομείς της οικονομικής δραστηριότητας των κρατών – μελών δηλ. στην ελεύθερη πρόσβαση στην αγορά, στους κανόνες που διέπουν το εμπόριο μεταξύ τους, στις υπηρεσίες, στις επενδύσεις και στα πνευματικά δικαιώματα. Ενώ προβλέπει ακόμα και ειδική διαδικασία επίλυσης των διαφορών. 

Σύνδεσμος Λατινοαμερικανικής Ενοποίησης (ALADI)

Ίδρυση: 1960

Μέλη: Αργεντινή, Βενεζουέλα, Βολιβία, Βραζιλία, Εκουαδόρ, Κολομβία, Μεξικό, Ουρουγουάη, Παραγουάη, Περού, Χιλή.

Ιστοσελίδα: http://www.aladi.org 
Ο Σύνδεσμος Λατινοαμερικανικής Ενοποίησης (Asociación Latinoamericana de Integración, ALADI), ουσιαστικά, ιδρύθηκε το 1960 με την επωνυμία Λατινοαμερικανική Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών (ALALC). Το 1980 με τη Συμφωνία του Μοντεβιδέο πήρε τη σημερινή του ονομασία. 

Κοινή Αγορά Κεντρικής Αμερικής (CACM)

Ίδρυση: 1961, 1993

Μέλη: Γουατεμάλα, Ελ Σαλβαδόρ, Κόστα Ρίκα, Ονδούρα, Νικαράγουα.

Πληροφορίες: http://www.imf.org/external/np/sec/decdo/contents.htm

Η Κοινή Αγορά της Κεντρικής Αμερικής (Central American Common Market, CACM) ιδρύθηκε το 1961, όταν τέθηκε σε ισχύ η Συμφωνία Οικονομικής Ολοκλήρωσης μεταξύ Γουατεμάλας, Ελ Σαλβαδόρ, Ονδούρας και Νικαράγουας Το επόμενο έτος στη συμφωνία προσχώρησε και η Κόστα Ρίκα. 

Παρά την επωνυμία της, που αντιπροσωπεύει την προοπτική της συνεργασίας, ουσιαστικά επρόκειτο, αρχικά, για ΖΕΣ με στοιχεία ΤΕ. Μόλις το 1993, υπογράφηκε η νέα συνθήκη για την μετεξέλιξη του σχηματισμού σε Κοινή Αγορά.  

Κοινότητα των Άνδεων (ANCOM)

Ίδρυση: 1969

Μέλη: Βενεζουέλα, Βολιβία, Εκουαδόρ, Κολομβία, Περού

Πληροφορίες: http://www.imf.org/external/np/sec/decdo/contents.htm

Η Κοινότητα των Άνδεων ή Ομάδα των Άνδεων (Andean Community, ANCOM) ιδρύθηκε το 1969 από τη Βενεζουέλα, Βολιβία, Εκουαδόρ, Κολομβία και Περού. Μετεξελίχθηκε σε Κοινή Αγορά την 1.8.1997 με έδρα τη Λίμα του Περού. 

Κοινή Αγορά Νότιας Αμερικής (MERCOSUR)

Ίδρυση: 1991

Μέλη: Αργεντινή, Βραζιλία, Ουρουγουάη, Παραγουάη

Ιστοσελίδα: http://www.americasnet.com/mauritz/mercosur/

Το 1988, η Αργεντινή και η Βραζιλία υπέγραψαν τη Συμφωνία Ενοποίησης, Συνεργασίας κι Ανάπτυξης. 

Η Συμφωνία προέβλεπε τη δημιουργία Κοινής Αγοράς μεταξύ των δυο χωρών σε διάστημα δέκα ετών με τη σταδιακή άρση των δασμολογικών περιορισμών στο εμπόριο και τον συντονισμό των οικονομικών πολιτικών των δύο χωρών.

Μετά την προσχώρηση στην παραπάνω συμφωνία της Ουρουγουάης και της Παραγουάης, το 1991 ιδρύεται η Κοινή Αγορά της Νότιας Αμερικής, γνωστή κυρίως ως MERCOSUR.

Καραϊβική Κοινότητα και Κοινή Αγορά (CARICOM)

Ίδρυση: 1973

Μέλη: Αγία Λουτσία, Άγιος Βικέντιος & Γρεναδίνες, Άγιος Κιτς & Νέβις, Αντίγκουα, Γουιάνα, Γρενάδα, Δομινικανή, Μονσερά, Μπαρμπάντος, Μπαχάμες, Μπελίζ, Σουρινάμ, Τζαμάικα, Τρινιντάντ & Τομπάγκο

Ιστοσελίδα: http://www.caricom.org/
Η Καραϊβική Κοινότητα και Κοινή Αγορά (Caribbean Community and Common Market, CARICOM) ιδρύθηκε το 1973 με σκοπό την οικονομική και νομισματική ολοκλήρωση των νησιών της Καραϊβικής μετά την ανεξαρτησία τους από τους Βρετανούς. 

Κοινή Αγορά Ανατολικής και Νότιας Αφρικής (COMESA)

Ίδρυση: 1993

Μέλη: Αγκόλα, Αίγυπτος, Αιθιοπία, Ερυθραία, Ζάμπια, Ζιμπάμπουε., Ζουαζιλάνδη, Κένυα, Κομόρος, ΛΔ Κονγκό, Μαδαγασκάρη, Μαλάουι, Μαυριτανία, Μπουρούντι, Ναμίμπια, Ουγκάντα, Ρουάντα, Σεϋχέλλες, Σουδάν, Τανζανία, Τζιμπουτί

Πληροφορίες: http://www.imf.org/external/np/sec/decdo/contents.htm

Η Κοινή Αγορά της Ανατολικής και Νότιας Αφρικής (Common Market for Eastern and Southern Africa, COMESA) ιδρύθηκε το 1993 με προοπτική τη δημιουργία Κοινής Αγοράς. Προς το παρόν, κύρια προτεραιότητά της είναι η επίτευξη ΖΕΣ το έτος 2000.

Οικονομική Κοινότητα Κρατών της Δυτικής Αφρικής (ECOWAS)

Ίδρυση: 1975

Μέλη: Ακτή Ελεφαντοστούν, Γκάμπια, Γκάνα, Γουϊνέα, Γουϊνέα – Μπισσάου, Λιβερία, Μαλί, Μαυριτανία, Μπενίν, Μπουργκίνα Φάσο, Νίγηρ, Νιγηρία, Πράσινο Ακρωτήρι, Σενεγάλη, Σιέρρα Λεόνε, Τόγκο

Πληροφορίες: http://www.imf.org/external/np/sec/decdo/contents.htm

Η Οικονομική Κοινότητα Κρατών της Δυτικής Αφρικής (Economic Community of West African States, ECOWAS) ιδρύθηκε το 1975 με προοπτική τη δημιουργία οικονομικής και νομισματικής ένωσης. Άμεσοι στόχοι της Κοινότητας είναι η επίτευξη ΖΕΣ μέχρι το τέλος του 1999 και στη συνέχεια η μετεξέλιξή της σε ΤΕ. 

Οικονομική και Νομισματική Ένωση Δυτικής Αφρικής (UEMOA)

Ίδρυση: 1994

Μέλη: Ακτή Ελεφαντοστούν, Γουινέα – Μπισσάου, Μαλί, Μπενίν, Μπουργκίνα Φάσο, Νίγηρ, Σενεγάλη, Τόγκο.

Πληροφορίες: http://www.imf.org/external/np/sec/decdo/contents.htm

Η Οικονομική και Νομισματική Ένωση Δυτικής Αφρικής (West African Economic and Monetary Union UEMOA) ιδρύθηκε το 1994 με προοπτική τη δημιουργία Κοινής Αγοράς. 

Συμβούλιο Συνεργασίας του Κόλπου (GCC)

Ίδρυση: 1981

Μέλη: Ηνωμένα Αραβικά Εμιράτα, Κατάρ, Κουβέιτ, Μπαχρέιν, Ομάν, Σαουδική Αραβία

Το Συμβούλιο Συνεργασίας του Κόλπου (Gulf Cooperation Council, GCC) ιδρύθηκε το 1981 με σκοπό την συνεργασία και τον συντονισμό των κρατών – μελών σε όλες τις οικονομικές δραστηριότητες για την επίτευξη της οικονομικής και νομισματικής τους ενοποίησης. 

ΖΕΣ Συνδέσμου Κρατών Νοτιοανατολικής Ασίας (AFTA) 

Ίδρυση: 1992

Μέλη: Βιετνάμ, Ινδονησία, Μαλαισία, Μπρουνέι, Σιγκαπούρη, Ταϊλάνδη, Φιλιππίνες

Ιστοσελίδα: http://www.dbe.moc.go.th/mocnews/afta.html

Το 1967, πέντε (5) κράτη δημιούργησαν τον Σύνδεσμο Κρατών Νοτιανατολικής Ασίας (Association of South East Asian Nations, ASEAN) με σκοπό την προώθηση της πολιτικής και οικονομικής συνεργασίας μεταξύ τους. 

Τα κράτη αυτά ήταν η Ινδονησία, η Μαλαισία, η Σιγκαπούρη, η Ταϊλάνδη και οι Φιλιππίνες. Σήμερα ο Σύνδεσμος αριθμεί επτά (7) μέλη, μετά την προσχώρηση του Μπρουνέι το 1984 και του Βιετνάμ το 1995. 

Ωστόσο, μόλις το 1992, εικοσιπέντε χρόνια μετά την ίδρυση του ASEAN, η επιδιωκόμενη συνεργασία άρχισε να υλοποιείται. Τον Ιανουάριο του 1992 ιδρύθηκε η ΖΕΣ του Συνδέσμου Κρατών της Νοτιοανατολικής Ασίας (ASEAN Free Trade Area, AFTA). 

Σύνδεσμος Περιφερειακής Συνεργασίας Νοτίου Ασίας (SAARC)

Ίδρυση: 1985

Μέλη: Ινδία, Μαλβίδες,  Μπαγκλαντές, Μπουτάν, Νεπάλ, Πακιστάν, Σρι Λάνκα. 

Πληροφορίες: http://www.imf.org/external/np/sec/decdo/contents.htm

O Σύνδεσμος Νοτίου Ασίας για την Περιφερειακή Συνεργασία (South Asian Association for Regional Cooperation, SAΑRC) ιδρύθηκε το 1985 για τη συνεργασία των κρατών – μελών του σε συγκεκριμένους τομείς. Το 1993 αποφασίσθηκε η μείωση των δασμών στο μεταξύ τους εμπόριο. Ενώ, το 1997 αποφασίσθηκε η δημιουργία ΖΕΣ μέχρι το έτος 2001. 

15. Αντί ανακεφαλαίωσης

«…. Το κράτος, λειτουργώντας με βάση το εθνικό του συμφέρον, είναι ιδιαιτέρα πρόθυμο να συνεργασθεί μ’ άλλα κράτη, να παραχωρήσει μέρος των εξουσιών του και να απεμπολήσει εθνικές αξίες κι ιδεώδη, αν εκτιμά ότι η συνεργασία είναι οικονομικά συμφέρουσα….»

«…Η Τελωνειακή Ένωση αποτελεί ένα σημαντικό στάδιο της Ολοκλήρωσης, επειδή ουσιαστικά ομογενοποιεί ένα μέρος της εξωτερικής πολιτικής των εθνικών κρατών. Στην ουσία, το κράτος δεν έχει πλέον τη δυνατότητα δημιουργίας προνομιακών σχέσεων με τρίτα κράτη….» 

«…. Η αφαίρεση των εξουσιών του εθνικού κράτους είναι τόσο μεγάλη, ώστε η Ευρωπαϊκή Κοινότητα το 1985 για να επιταχύνει την ολοκλήρωση της Κοινής Αγοράς κατήργησε την αρχή της ομοφωνίας στη λήψη των αποφάσεων συνεργασίας….»

«…. Οι εθνικές κυβερνήσεις, ουσιαστικά, υποβιβάζονται σε διαχειριστές του οικονομικού συστήματος, την πορεία του οποίου μπορούν να επηρεάσουν ανάλογα με τη φύση των πολιτικών θεσμών της Ένωσης…. Όμως, τα οφέλη είναι σημαντικά. Η οικονομική ισχύς των κρατών – μελών αυξάνεται πολλαπλασιαστικά, ακόμα κι αν δεν αυξάνεται στον ίδιο βαθμό για όλα.…»

«…. Η Συνθήκη των Βρυξελλών τίθεται σε ισχύ την 1.7.1967, οπότε οι τρεις Κοινότητες συγχωνεύονται και δημιουργούν την Ευρωπαϊκή Κοινότητα (ΕΚ, European Community, EC)…. »

«…. Το 1968, με τη λήξη των προθεσμιών της Συνθήκης της Ρώμης πραγματοποιείται η Τελωνειακή Ένωση των έξι χωρών….»

«…. Την 1.1.1993 ολοκληρώνεται το στάδιο της Κοινής Αγοράς της ΕΚ και αρχίζει η λειτουργία της Ενιαίας Εσωτερικής Αγοράς…..»

«…. Την 1.1.1999, οι συναλλαγματικές ισοτιμίες των νομισμάτων της Ζώνης του Ευρώ «κλειδώνονται» αμετάκλητα. Το Ευρώ εισάγεται, σε λογιστική μορφή μέχρι την 1.1.2002….»

16. Ερωτήσεις

1. Ποιες οι αρχές του σύγχρονου διεθνούς οικονομικού συστήματος;

2. Τι είναι Ζώνη Ελευθέρων Συναλλαγών;

3. Τι είναι Τελωνειακή Ένωση;

4. Τι είναι Κοινή Αγορά;

5. Τι είναι Οικονομική και Νομισματική Ένωση; 

6. Γιατί απαιτείται σταδιακή ενσωμάτωση του εθνικού κράτους στο διεθνές περιβάλλον; 

7. Πριν το 1992, οι Έλληνες που πήγαιναν στη Βρετανία δεν μπορούσαν να εξάγουν απεριόριστη ποσότητα συναλλάγματος. Γιατί;

8. Με ποιες προϋποθέσεις, μπορεί να λειτουργήσει μια ΟΝΕ, χωρίς πολιτική ένωση;

9. Ποιοι είναι οι τρεις σταθμοί στην ιστορία της Ευρωπαϊκής Ένωσης, μέχρι σήμερα;

10. Το 2003 θα πληρωνόμαστε σε δραχμές; Ναι ή όχι και γιατί;

ΔΙΕΘΝΕΙΣ ΣΧΕΣΕΙΣ & ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΗ ΙΣΧΥΣ

Αν και η έννοια της Ισχύος υπερβαίνει τα όρια του παρόντος μαθήματος, ωστόσο επειδή μία πλευρά της, η Οικονομική Ισχύς, αποτελεί θεμελιώδη παράγοντα των Διεθνών Οικονομικών κι Εμπορικών Σχέσεων, παρακάτω θα εξετάσουμε σε γενικές γραμμές τα βασικά χαρακτηριστικά της Ισχύος και ιδιαίτερα αυτά της Οικονομικής Ισχύος. 

17. Ισχύς

Ισχύς καλείται η ικανότητα ενός κράτους να επιτυγχάνει τους στόχους της εσωτερικής κι εξωτερικής πολιτικής του.

Η ισχύς διακρίνεται σε πολιτικοστρατιωτική, όταν για την επίτευξη αυτών των στόχων χρησιμοποιούνται πολιτικά και στρατιωτικά μέσα και σε οικονομική, όταν χρησιμοποιούνται οικονομικά μέσα. 

Τα κυριότερα χαρακτηριστικά της ισχύος είναι:  

1. Η ικανότητα ενός κράτους να επιτυγχάνει τους στόχους του δεν εξαρτάται από τη φύση του επιδιωκόμενου στόχου, αλλά από καθαυτή την ικανότητά του. 

Η ισχύς είναι με τον ισχυρό. Δεν είναι ούτε με το καλό, ούτε με το κακό, ούτε με το δίκαιο, ούτε με το άδικο. Δεν υπάρχει στόχος δυνατός ή αδύνατος, αλλά κράτος ισχυρό ή ανίσχυρο.  

Στο διεθνές οικονομικό σύστημα, η παραπάνω αρχή φαίνεται ξεκάθαρα. Το σύστημα της οικονομίας της αγοράς που επικρατεί σήμερα είναι επιλογή των ΗΠΑ. Επιβλήθηκε, επειδή οι ΗΠΑ είχαν την ισχύ να το επιβάλλουν. 

Αν από τον Ψυχρό Πόλεμο (1945 – 1991) νικητής έβγαινε η πρώην Σοβιετική Ένωση, το σύστημα που θα επικρατούσε σήμερα θα ήταν αυτό της διευθυνόμενης οικονομίας και όλοι θα ασχολούμασταν μ’ αυτό το σύστημα. 

Ποιο από τα δύο συστήματα είναι καλύτερο ή αν υπάρχει κάποιο τρίτο σύστημα καλύτερο κι από τα δύο, στις Διεθνείς Σχέσεις δεν έχει καμιά σημασία. 

2. Η επίτευξη των στόχων ενός κράτους επιτυγχάνεται με τη χρησιμοποίηση και των δύο μορφών ισχύος (πολιτικοστρατιωτική, οικονομική), οι οποίες λειτουργούν συμπληρωματικά και η μία επιδιώκει την ενίσχυση της άλλης. 

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΕΣΣΔ, ΚΟΥΒΕΪΤ : Η έλλειψη της Ισχύος
Χαρακτηριστικά παραδείγματα για το που οδηγεί η έλλειψη κάποιας από τις μορφές ισχύος αποτελούν η πρώην Σοβιετική Ένωση και το Κουβέιτ. 

· Η πρώην Σοβιετική Ένωση διέθετε την ίδια πολιτικοστρατιωτική ισχύ, αν όχι μεγαλύτερη, απ’ αυτήν των ΗΠΑ. Όμως, το μέγεθος της οικονομικής ισχύος της ήταν κατά πολύ μικρότερο απ’ αυτό τόσο των ΗΠΑ, όσο κι αρκετών ανεπτυγμένων χωρών του τότε Δυτικού Κόσμου. Το αποτέλεσμα το γνωρίζουμε όλοι. Η Σοβιετική Ένωση διαλύθηκε και τη διαδέχθηκε μία Ρωσία, της οποίας η εθνική ανεξαρτησία είναι «ζήτημα μελέτης».

· Αντίθετα, το Κουβέιτ, κράτος με μεγάλη οικονομική δύναμη κι ιδιαίτερα ανεπτυγμένο επίπεδο ευημερίας, χάρη στις πετρελαιοπηγές, διέθετε αρκετά περιορισμένη πολιτικοστρατιωτική ισχύ. Αυτό είχε ως αποτέλεσμα, στις αρχές της δεκαετίας του 1990, το γειτονικό Ιράκ να εισβάλει και να καταλάβει το Κουβέιτ. Το γεγονός ότι στη συνέχεια επενέβη η Διεθνής Κοινότητα κι ακολούθησαν τα γεγονότα του Πολέμου του Κόλπου δεν έχει σχέση με την πολιτικοστρατιωτική ισχύ του Κουβέιτ, αλλά με τα συμφέροντα των ανεπτυγμένων χωρών της Δύσης και κάποιων αραβικών χωρών. Η Διεθνής Κοινότητα δεν επιθυμούσε το Ιράκ πρώτον να ελέγχει την παγκόσμια παραγωγή πετρελαίου και δεύτερον να ηγείται πολιτικά του αραβικού κόσμου. Τελικά, η εθνική ανεξαρτησία του Κουβέιτ είναι ή δεν είναι κι αυτή «ζήτημα μελέτης»;

Μπορεί ένα κράτος στις σχέσεις του με τα άλλα κράτη να μη χρησιμοποιεί ανοικτά τη στρατιωτική ισχύ του όμως, αυτή πάντα υπάρχει στο παρασκήνιο των διεθνών σχέσεων λειτουργώντας αποτρεπτικά σε οποιαδήποτε εκτροπή των διεθνών σχέσεων προς την κατεύθυνση της στρατιωτικής σύγκρουσης. 

Ενώ, άλλες φορές, μπορεί ένα κράτος να επιδεικνύει την πολιτικοστρατιωτική του ισχύ, όμως τελικά είναι και η οικονομική ισχύς που θα επηρεάσει την έκβαση των γεγονότων.

3. Η ταύτιση των συμφερόντων δύο ή περισσοτέρων κρατών πολλαπλασιάζει την ισχύ του κάθε κράτους δηλ. διευκολύνει την επιτυχία των στόχων του κάθε κράτους.

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΤΟΥΡΚΙΑ : Μαθήματα Ισχύος
Το χαρακτηριστικό με την Τουρκία είναι ότι έχει καταφέρει για πολλούς αιώνες, εκμεταλλευόμενη τη γεωγραφική της θέση, να ταυτίζει τα εθνικά της συμφέροντα με τα συμφέροντα της εκάστοτε μεγάλης δύναμης, επιτυγχάνοντας έτσι τη συνεχή κι απόλυτη υποστήριξη σχεδόν σ’ όλες τις ενέργειές της. Συγκεκριμένα:

· Πριν τη Σοβιετική Επανάσταση του 1917 αποτελούσε το εμπόδιο στην κάθοδο της Ρωσίας στη θερμή θάλασσα της Μεσογείου και βεβαίως υποστηριζόταν από τη Μεγ. Βρετανία και τη Γαλλία ακόμα κι όταν χαρακτηριζόταν ως «μεγάλος ασθενής».  

· Με την ίδρυση της Σοβιετικής Ένωσης αποτελούσε το προπύργιο του ελεύθερου κόσμου στο «μαλακό υπογάστριο» της τότε υπερδύναμης. 

· Με τη λήξη του Ψυχρού Πολέμου, οι βάσεις των ΗΠΑ στην ανατολική Τουρκία ελέγχουν την περιοχή του Καυκάσου, τη μεγαλύτερη γνωστή συγκέντρωση αποθεμάτων πετρελαίου μετά τον Περσικό Κόλπο.

18. Οικονομικής Ισχύς

Το σύγχρονο διεθνές περιβάλλον χαρακτηρίζεται από την ύπαρξη κρατών με ιδιαίτερα μεγάλη στρατιωτική ισχύ. Έτσι, η όποια πολεμική σύγκρουση μεταξύ δύο χωρών θα έχει καταστροφικά αποτελέσματα τόσο για τον ηττημένο, όσο και για το νικητή. 

Αρκεί να σημειωθεί ότι κατά τη διάρκεια του Ψυχρού Πολέμου (1945 –1991), η ειρήνη εδραιώθηκε χάρη στην ισορροπία του πυρηνικού τρόμου μεταξύ ΗΠΑ και πρώην ΕΣΣΔ. 

Ενώ, σήμερα πυρηνικά όπλα κατέχουν, όχι μόνον οι ανεπτυγμένες χώρες της Δύσης, αλλά και αναπτυσσόμενα κράτη, όπως το Πακιστάν, η Ινδία, η Ουκρανία κοκ

Το γεγονός αυτό, είχε ως συνέπεια να αποκτήσει βαρύνουσα σημασία η «ειρηνική» πλευρά της ισχύος, η Οικονομική Ισχύς. 

Βεβαίως, και πριν την ανακάλυψη των πυρηνικών όπλων, η οικονομική ισχύς είχε ιδιαίτερη σημασία, με τη διαφορά ότι τότε τα κράτη κατέφευγαν πιο εύκολα στη χρησιμοποίηση της στρατιωτικής ισχύος για την επίλυση των διαφορών τους. Ας μη ξεχνάμε ότι στον αιώνα μας έγιναν δύο Παγκόσμιοι Πόλεμοι.  

Το βασικό χαρακτηριστικό της οικονομικής ισχύος είναι ότι για να αυξηθεί κι επιβληθεί απαιτεί την ανάπτυξη οικονομικών σχέσεων μεταξύ των κρατών δηλ. εξωτερικό εμπόριο. 

Αποτέλεσμα, αλλά και αιτία του διεθνούς εμπορίου είναι οι ανάγκες ενός κράτους τόσο σε αγαθά, όσο και σε πλουτοπαραγωγικούς πόρους να ικανοποιούνται όχι μόνο από το ίδιο, αλλά και από τα υπόλοιπα κράτη μέσω των διεθνών αγορών και των διακρατικών σχέσεων. 

Αξίζει να σημειωθεί ότι υπάρχουν κράτη, που εξαρτώνται τόσο πολύ από το διεθνές εμπόριο, ώστε ένας αποκλεισμός τους από τις διεθνείς αγορές θα μπορούσε να τα οδηγήσει σε οικονομική κατάρρευση μέσα σε λίγους μήνες.

Αυτή η αμοιβαία ικανοποίηση των αναγκών, όπως είναι φυσικό, δημιουργεί σχέσεις οικονομικής αλληλεξάρτησης μεταξύ των κρατών. 

Αυτές τις σχέσεις αξιοποιεί η οικονομική και πολιτική διπλωματία ενός κράτους για να αυξήσει την οικονομική ισχύ του. 

Όταν λέμε οικονομική ισχύ δεν εννοούμε τον πλούτο μιας χώρας, αν και ο πλούτος είναι συστατικό στοιχείο της οικονομικής ισχύος.

Οικονομική ισχύς ενός κράτους, όσον αφορά τις διεθνείς σχέσεις, είναι η ικανότητά του να επιτυγχάνει τους στόχους της εξωτερικής πολιτικής του με τη χρησιμοποίηση οικονομικών μέσων. 

Είναι ένα μέγεθος σχετικό δηλ. πάντα εξετάζεται η οικονομική ισχύς δύο ή περισσοτέρων χωρών και εξαρτάται κυρίως από τα παρακάτω επιμέρους στοιχεία:

1. Το μέγεθος του εξωτερικού εμπορίου.

2. Το ποσοστό που αντιπροσωπεύει το εξωτερικό εμπόριο στο ΑΕΠ.

3. Ο βαθμός διαφοροποίησης των εξαγωγικών προϊόντων.

4. Ο βαθμός διαφοροποίησης των αγορών.

5. Ο βαθμός ελέγχου των αγορών.

6. Τα συναλλαγματικά αποθέματα.

18.1. Το μέγεθος του Εξωτερικού Εμπορίου

Ο κανόνας που ισχύει για το μέγεθος του Εξωτερικού Εμπορίου μιας χώρας είναι:

Όσο μεγαλύτερο είναι το εξωτερικό εμπόριο μιας χώρας, τόσο μεγαλύτερη είναι η ενεργητική (θετική) οικονομική δύναμή της δηλ. η δυνατότητά της να απαιτεί από τις άλλες χώρες. 

Οι κυριότεροι παράγοντες που επηρεάζουν το μέγεθος του εξωτερικού εμπορίου μιας χώρας είναι: 

· Το μέγεθος του πληθυσμού της. Αποτελεί παράγοντα αύξησης του εξωτερικού εμπορίου της χώρας, επειδή επηρεάζει άμεσα τις ανάγκες της χώρας.

Όσο αυξάνει ο πληθυσμός τόσο αυξάνουν και οι ανάγκες μίας χώρας. Ωστόσο, αν δεν συντρέχουν οι δύο επόμενοι παράγοντες, ο ρυθμός αύξησης του εξωτερικού εμπορίου είναι κατά πολύ μικρότερος απ’ αυτόν του πληθυσμού. 

Έτσι, είναι δυνατόν, μία χώρα να έχει περισσότερο πληθυσμό από μία άλλη κι όμως το εξωτερικό της εμπόριο να υπολείπεται σε σχέση μ’ αυτήν. 

Χαρακτηριστικό παράδειγμα αποτελεί η σύγκριση των ΗΠΑ με δύο από τις πολυπληθέστερες χώρες του πλανήτη, την Κίνα και την Ινδία. Το 1998, οι ΗΠΑ είχαν περίπου 274 εκατ. πληθυσμό και το εξωτερικό τους εμπόριο ανήλθε σε 1,6 τρις δολάρια περίπου. Αντίστοιχα η Κίνα είχε 1,3 τρις πληθυσμό με εξωτερικό εμπόριο 324 δις δολάρια, ενώ η Ινδία είχε 982 εκατ. πληθυσμό με 75 δις δολάρια εξωτερικό εμπόριο.

Διάγραμμα 2: Το μερίδιο των χωρών στο Διεθνές Εμπόριο το 1998


[image: image4.wmf]0

5

10

15

20

25

30

35

40

45

Αγαθά

Υπηρεσίες

EE

ΗΠΑ

Ιαπωνία

Καναδάς

Χόνγκ Κόνγκ

Κίνα

140 χώρες


· Ο βαθμός οικονομικής ανάπτυξης της χώρας. Επηρεάζει καθοριστικά το είδος των παραγομένων προϊόντων και παρεχομένων υπηρεσιών και το κόστος τους. 

Όσο αυξάνει ο βαθμός οικονομικής ανάπτυξης, το κράτος, από τη μία, παράγει όλο και πιο εξελιγμένα προϊόντα (προϊόντα υψηλής τεχνολογίας κοκ) κι από την άλλη βελτιώνει τις υποδομές του (συγκοινωνίες, τηλεπικοινωνίες κοκ), που λειτουργούν μειωτικά στο κόστος παραγωγής και μεταφοράς των προϊόντων που παράγει.  

· Ο βαθμός συμμετοχής της χώρας στο παγκόσμιο εμπόριο. Εξαρτάται κυρίως από την πολιτική εμπορίου που ακολουθεί η χώρα (πχ. ελεύθερο εμπόριο έναντι προστατευτισμού), ενώ η επίδρασή του στο βαθμό οικονομικής ανάπτυξης της χώρας είναι ιδιαιτέρως καθοριστική.

Ακόμα και στην περίπτωση που η χώρα δεν διαθέτει ιδιαίτερα σημαντικούς φυσικούς ή άλλους πόρους, το «άνοιγμα» της χώρας στο διεθνές εμπόριο έχει ως αποτέλεσμα την οικονομική πρόοδο, σε έκταση δυσανάλογα μεγάλη σε σχέση με τις δυνατότητές της. 

Χαρακτηριστικό παράδειγμα αυτής της περίπτωσης αποτελεί το πλουσιότερο κράτος, το Λουξεμβούργο με περίπου 270.000 κατοίκους. Μαζί με το Βέλγιο, το 1998, ήταν η 6η μεγαλύτερη εμπορική δύναμη στον κόσμο (BENELUX). 

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΔΙΕΘΝΕΣ ΕΜΠΟΡΙΟ: Οι κυρίαρχοι του παιχνιδιού
Όπως παρατηρούμε στο διάγραμμα στη σελίδα 146, τη μεγαλύτερη θετική οικονομική ισχύ απ’ όλες τις χώρες του κόσμου έχουν οι ΗΠΑ, οι οποίες ελέγχουν περίπου το 15% του παγκόσμιου εμπορίου αγαθών και υπηρεσιών. 

Ωστόσο, ακόμα μεγαλύτερη θετική οικονομική ισχύ από τις ΗΠΑ διαθέτουν οι χώρες – μέλη της Ευρωπαϊκής Ένωσης, οι οποίες – ως σύνολο – ελέγχουν περίπου το 40% του παγκόσμιου εμπορίου αγαθών και υπηρεσιών. 

Αυτός ακριβώς είναι ο λόγος που αυτές οι δύο χώρες (αν η Ε.Ε. θεωρηθεί ως μία χώρα) καθορίζουν, στην εποχή μας, τους κανόνες στο Παγκόσμιο Εμπόριο. 

Αυτοί οι κανόνες, που καθορίζονται μέσα από ένα συνεχές «παιχνίδι» εκβιασμών και πιέσεων, δεν είναι τίποτε άλλο από την άρση όλων των εμποδίων στο Διεθνές Εμπόριο, η οποία διευκολύνει την οικονομική διείσδυση στις άλλες χώρες κι ενισχύει περαιτέρω την ήδη μεγάλη οικονομική ισχύς τους. 

18.2. Το ποσοστό που αντιπροσωπεύει το εξωτερικό εμπόριο στο ΑΕΠ

Θεωρώντας το Ακαθάριστο Εγχώριο Προϊόν ως τον πλούτο που παράγει μία χώρα σ’ ένα έτος, τότε αν το μέγεθος του εξωτερικού εμπορίου της αντιπροσωπεύει μεγάλο μέρος του ΑΕΠ – δηλ. μεγάλο μέρος του πλούτου της προέρχεται από τις συναλλαγές της μ’ άλλες χώρες – τότε σ’ αυτήν την περίπτωση η χώρα είναι ευαίσθητη σε οικονομικές πιέσεις από το εξωτερικό.

Έτσι ο κανόνας που ισχύει, σ’ αυτήν την περίπτωση, είναι:

Όσο μικρότερο ποσοστό του ΑΕΠ αντιπροσωπεύει το εξωτερικό εμπόριο, τόσο μεγαλύτερη είναι η παθητική (αρνητική) οικονομική δύναμη της χώρας δηλ. τόσο μεγαλύτερη είναι η ανεξαρτησία της από τις άλλες χώρες.

Ενεργητική και παθητική ισχύς των χωρών της Ε.Ε. και των ΗΠΑ

1998
Ασκεί πίεση
Αντέχει σε πίεση

Χώρα
Μερίδιο στο 

Διεθνές Εμπόριο
Θέση
Εξωτ. Εμπόριο

ως % του ΑΕΠ
Θέση

Αυστρία
1,19
9
30,7
10

Βέλγιο-Λουξεμβούργο
3,03
6
72,3
14

Γαλλία
5,44
2
20,7
3

Γερμανία
9,27
1
23,6
6

Δανία
0,85
14
26,6
7

Ελλάδα
0,35
12
16,3
1

Ιρλανδία
1,02
10
67,2
13

Ισπανία
2,23
7
22,0
5

Ιταλία
4,18
4
19,5
2

Μ. Βρετανία
5,40
3
21,7
4

Ολλανδία
3,51
5
50,6
12

Πορτογαλία
0,55
11
28,9
8

Σουηδία
1,41
8
33,7
11

Φινλανδία
0,70
13
30,0
9







Εμπόριο εκτός ένωσης
14,78

9,7


ΗΠΑ
15,19

10,2








Ενδοενωσιακό εμπόριο
24,87

20,0


Έτσι μία χώρα μπορεί:

· Από τη μία να έχει μεγάλο μέγεθος εξωτερικού εμπορίου δηλ. να μπορεί ν’ ασκήσει μεγάλη πίεση σ’ άλλες χώρες (μεγάλη ενεργητική οικονομική ισχύ) και 

· Από την άλλη, επειδή ο όγκος των συναλλαγών της με το εξωτερικό αντιπροσωπεύει μεγάλο ποσοστό του ΑΕΠ να είναι ευάλωτη σε οικονομικές πιέσεις, ίσως, από τις ίδιες χώρες στις οποίες ασκεί πίεση (μικρή παθητική οικονομική ισχύ).

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

BENELUX: Τα κράτη - έμποροι
Χαρακτηριστικά παραδείγματα χωρών με μεγάλη ενεργητική ισχύ και μικρή παθητική, όπως παρατηρούμε στον παραπάνω πίνακα, αποτελούν αρκετές χώρες της Ευρωπαϊκής Ένωσης.

Σημαντικότερη περίπτωση είναι αυτή των χωρών BENELUX (Βέλγιο, Ολλανδία, Λουξεμβούργο). 

Το 1998, το μερίδιο της Ολλανδίας στο Διεθνές Εμπόριο αγαθών ανήλθε σε 3,51% (8η χώρα στην παγκόσμια κατάταξη), ενώ από το εξωτερικό της εμπόριο προήλθε περίπου το μισό Ακαθάριστο Εγχώριο Προϊόν της (50,6%). 

Εξίσου σημαντικό ήταν και το μερίδιο του Βελγίου και του Λουξεμβούργου, το οποίο ανήλθε σε 3,03% (10η χώρα στην παγκόσμια κατάταξη), ενώ από το εξωτερικό εμπόριο προήλθαν περίπου τα ¾ του ΑΕΠ τους (72,3%) !!! 

Αντίθετα απ’ ότι τα κράτη BENELUX λειτουργούν οι ΗΠΑ και η Ευρωπαϊκή Ένωση, στο εκτός ένωσης εμπόριο, όπου οι δύο μορφές της οικονομικής ισχύος (ενεργητική & παθητική) δεν εμφανίζουν τόσο μεγάλη απόκλιση (15% με 10% περίπου και για τις δύο χώρες).

18.3. Ο βαθμός διαφοροποίησης των εξαγωγικών προϊόντων.

Ο περιορισμός των εξαγωγικών προϊόντων μιας χώρας σ’ ένα ή σε μερικά, ανεξάρτητα από το μέγεθος της αξίας τους, καθιστά τη χώρα ευάλωτη τόσο στις διακυμάνσεις των τιμών των αγαθών, όσο και των αγοραστών της. 

Χώρες με ένα κύριο εξαγωγικό προϊόν, 1996

Ποσοστό του προϊόντος στις συνολικές εξαγωγές της χώρας

Άνω του 80%
Μεταξύ 60% - 80%
Μεταξύ 40% - 59%

Προϊόντα Γεωργίας & Αλιείας

Γροιλανδία   (θαλασσινά)
Αγία Λουτσία   (μπανάνες)
Άγιος Βικέντιος  (μπανάνες) 

Μαλί   (βαμβάκι)
Αιθιοπία   (καφές)
Ακτή Ελεφαντοστούν   (κακάο)

Νησιά Φερόε   (θαλασσινά)
Γουϊνέα-Μπισσάο  (θαλασσινά)
Καμπότζη   (ξυλεία)

Ρεουνιόν   (θαλασσινά)
Ισλανδία   (θαλασσινά)
Λάος   (ξυλεία)

Ρουάντα   (καφές)
Μαλάουι   (καπνός)
Μαυριτανία   (θαλασσινά)

Σάο Τόμε   (κακάο)
Μαλβίδες   (θαλασσινά)
Μοζαμβίκη   (θαλασσινά)

Σεϋχέλλες   (θαλασσινά)
Μπενίν   (βαμβάκι)
Μπουργκίνα Φάσο   (βαμβάκι)

Τουρκενιστάν   (βαμβάκι)
Μπουρούντι   (καφές)
Σενεγάλη   (θαλασσινά)


Νησιά Σολομώντα   (ξυλεία)
Σομαλία   (μπανάνες)


Ουγκάντα   (καφές)



Ουζμπεκιστάν   (βαμβάκι)



Τατζικιστάν   (βαμβάκι)



Τσάντ   (βαμβάκι)


Πετρέλαιο και προϊόντα πετρελαίου

Αγκόλα
Βενεζουέλα
Αίγυπτος

Αλγερία
Γκαμπόν
Ισημερινή Γουινέα

Ην. Αραβικά Εμιράτα
Νίγηρ
Κονγκό

Ιράκ

Λετονία

Ιράν

Μπαχρέιν

Κατάρ

Νησιά Τέρκς και Καϊκος 

Κουβέιτ

Νορβηγία 

Λιβύη 



Μαρτινίκα 



Μπρουνέι 



Νιγηρία



Ομάν



Σαουδική Αραβία



Συρία 



Υεμένη 



Μέταλλα και μεταλλεύματα


Γκάμπια  (διαμάντια)
Κονγκό  (διαμάντια)


Δημ. Κεντ. Αφρικής (διαμάντια)
Γουινέα   (αλουμίνιο)


Ζάμπια (χαλκός)
ΛΔ Κονγκό (διαμάντια)


Ναούρου  (φωσφορικό άλας)
Λιβερία   (διαμάντια)


Σιέρα Λεόνε  (διαμάντια)
Μαυριτανία(σιδηρομετάλλευμα)

Πηγή: Διεθνές Νομισματικό Ταμείο, http://www.imf.org
Έτσι, ο κανόνας που ισχύει σ’ αυτήν την περίπτωση είναι:

Όσο περισσότερα είναι τα προϊόντα που εξάγει μία χώρα, ανεξάρτητα από το μέγεθος της αξίας τους, τόσο μεγαλύτερη είναι η ανεξαρτησία της χώρας απέναντι στις διακυμάνσεις των τιμών των αγαθών αυτών, αλλά και στις διαθέσεις των αγοραστών της. 

18.4. Ο βαθμός διαφοροποίησης των αγορών.

Αν ένα κράτος έχει τη δυνατότητα ν’ αγοράζει το ίδιο προϊόν από πολλά διαφορετικά κράτη ή να πουλάει τα προϊόντα του σε πολλά διαφορετικά κράτη δηλ. αν έχει εναλλακτικές πηγές προώθησης των εξαγωγών του και τροφοδοσίας των εισαγωγών του, τότε το κράτος αυτό, όπως είναι φυσικό, κάθε άλλο παρά ευάλωτο είναι σε οικονομικές πιέσεις. 
Προσανατολισμός Εξωτερικού Εμπορίου χωρών Ε.Ε., 1997

σε %
Κατεύθυνση Εξαγωγών
Προέλευση Εισαγωγών

Χώρα
Ε.Ε.
ΗΠΑ
Ε.Ε.
ΗΠΑ

Αυστρία
64,7
3,1
70,7
4,5

Βέλγιο
67,2
5,8
75,0
5,0

Γαλλία
61,2
6,0
61,4
9,0

Γερμανία
56,4
9,4
50,0
8,3

Δανία
65,5
4,1
71,6
4,7

Ελλάς
46,7
4,5
65,5
3,9

Ιρλανδία
66,0
6,0
52,0
12,0

Ισπανία
72,1
4,2
65,6
6,6

Ιταλία
53,4
7,8
45,5
4,3

Λουξεμβούργο
84,3
3,5
88,8
5,8

Μ. Βρετανία
53,2
11,4
50,2
13,9

Ολλανδία
80,0
3,0
64,0
8,0

Πορτογαλία
76,0
5,0
72,0
3,0

Σουηδία
63,9
8,0
68,9
8,5

Φινλανδία
56,5
6,7
55,7
7,1

Πηγή: CIA, World Factbook, http://www.cia.gov/cia/publications/factbook/
Αντίθετα, ο προσανατολισμός του εξωτερικού εμπορίου μιας χώρας προς ένα κράτος ή ομάδα κρατών καθιστά τη χώρα ευάλωτη στις απειλές και τις πιέσεις αυτών των κρατών. 
Μάλιστα η αδυναμία αυτή γίνεται ακόμα μεγαλύτερη, στην περίπτωση που ο βαθμός εξάρτησης της χώρας από το διεθνές εμπόριο είναι μεγάλος δηλ. το εξωτερικό της εμπόριο αντιπροσωπεύει μεγάλο ποσοστό στο ΑΕΠ.

Έτσι ο κανόνας στην περίπτωση αυτή είναι:

Όσο περισσότερα είναι τα κράτη με τα οποία συναλλάσσεται μία χώρα, τόσο μεγαλύτερη είναι η ανεξαρτησία της χώρας απ’ αυτά τα κράτη. 

18.5. Ο βαθμός ελέγχου των αγορών

Η άσκηση οικονομικής πίεσης, όσο απλή κι αν φαίνεται για ένα οικονομικά ανεπτυγμένο κράτος πχ. τις ΗΠΑ, ωστόσο δεν είναι. 

Η χώρα – εισβολέας, εφόσον επιθυμεί την άσκηση οικονομικής πίεσης με αξιώσεις, πρέπει, εκ των προτέρων, να προσανατολίσει τόσο την οικονομία, όσο και το εμπόριο  της (εσωτερικό κι εξωτερικό) προς εκείνα τα προϊόντα κι υπηρεσίες, που θα έχουν ως αποτέλεσμα να ελέγχει όσο το δυνατό μεγαλύτερο μέρος της αγοράς των άλλων χωρών. 

Ο κανόνας που ισχύει εδώ είναι:

Τόσο περισσότερο αυξάνει η οικονομική δύναμη μιας χώρας, όσο περισσότερο ο κόσμος έξω από αυτήν είναι εξαρτημένος από τις εξαγωγές και τις εισαγωγές της. 

18.6. Τα συναλλαγματικά αποθέματα.

Μερικοί από τους πιο συνηθισμένους τρόπους άσκησης οικονομικής πίεσης είναι:

· Η χώρα – εισβολέας πουλά μεγάλες ποσότητες από το νόμισμα της χώρας – στόχου, δημιουργώντας τάσεις υποτίμησης του νομίσματος (αυξάνει την ποσότητα του χρήματος). 

Αν η χώρα – στόχος δεν προχωρήσει σε μαζικές αγορές του νομίσματός της, τότε θ’ αναγκασθεί ν’ απαντήσει στην επίθεση μ’ άλλα μέσα τα οποία θα δημιουργήσουν πληθωριστικές πιέσεις στην οικονομία της. 
Στην εποχή μας, τη θέση της χώρας – εισβολέα παίρνουν συνήθως οι διάφοροι κερδοσκόποι στις διεθνείς χρηματαγορές, έχοντας ως στόχο τον πλουτισμό μέσω της «επίθεσης» στα νομίσματα των χωρών (ανεπτυγμένων και μη). 

· Η χώρα – εισβολέας επιβάλλει απαγόρευση στις εισαγωγές από τη χώρα – στόχο. Το πιο συνηθισμένο πρόβλημα που εμφανίζεται σ’ αυτήν την περίπτωση είναι οι εναλλακτικές αγορές για τη χώρα – εισβολέα να είναι πιο ακριβές και για τη χώρα – στόχο πιο φθηνές ή ανύπαρκτες. 

Οπότε η απαγόρευση εισαγωγών σημαίνει για τη χώρα – εισβολέα αύξηση της δαπάνης εισαγωγών και για τη χώρα – στόχο μείωση έως μηδενισμό των εσόδων από εξαγωγές. 

· Η χώρα – εισβολέας επιβάλλει απαγόρευση στις εξαγωγές στη χώρα – στόχο. Το πιο συνηθισμένο πρόβλημα που εμφανίζεται σ’ αυτήν την περίπτωση είναι οι εναλλακτικές αγορές για τη χώρα – εισβολέα να είναι πιο φθηνές ή ανύπαρκτες και για τη χώρα – στόχο πιο ακριβές. 

Οπότε η απαγόρευση εξαγωγών σημαίνει για τη χώρα – εισβολέα μείωση έως μηδενισμό των εσόδων από εξαγωγές και για τη χώρα – στόχο αύξηση της δαπάνης εισαγωγών. 

Όπως γίνεται φανερό, σ’ όλες τις παραπάνω περιπτώσεις τόσο η χώρα – εισβολέας για να πετύχει το στόχο της, όσο και η χώρα – στόχος για να αμυνθεί, χρειάζονται ιδιαίτερα μεγάλες ποσότητες συναλλάγματος. 

Αν το επίπεδο των συναλλαγματικών αποθεμάτων κάποιας από τις δύο χώρες δεν είναι αρκετά υψηλό τότε αυτό θα οδηγήσει ή σε δανεισμό με δυσμενείς όρους ή σε επιπτώσεις στο εισόδημα και την ανεργία.

Μ’ αυτόν τον τρόπο, ο πλούτος μιας χώρας – με την έννοια των συναλλαγματικών αποθεμάτων – επηρεάζει την οικονομική ισχύ της.  Ο κανόνας που ισχύει εδώ είναι:

Όσο μεγαλύτερα είναι τα συναλλαγματικά αποθέματα μιας χώρας, τόσο μεγαλύτερη είναι και η ενεργητική και η παθητική οικονομική ισχύ της. 

18.7. Συμπέρασμα

Στην πραγματικότητα δεν υπάρχει κράτος στον κόσμο που να εκπληρώνει τις παραπάνω βασικές αρχές, εκτός από τις ΗΠΑ που πλησίασαν σ’ αυτές αμέσως μετά τον Β’ Π.Π. Γι’ αυτό ο γενικός κανόνας που ισχύει είναι:

Όσο περισσότερο η οικονομική θέση ενός κράτους πλησιάζει τις παραπάνω βασικές αρχές, τόσο περισσότερο αυτό γίνεται οικονομικά ισχυρό, ενώ όσο περισσότερο απομακρύνεται απ’ αυτές τόσο περισσότερο γίνεται αδύνατο.

Εξαιτίας της παραπάνω αδυναμίας, τα κράτη αναζήτησαν να αυξήσουν την οικονομική τους ισχύ μέσα από μονοπωλιακές και μονοψωνιακές συμφωνίες με άλλα κράτη ή συμμετέχοντας ως μέλη σε οικονομικές και τελωνειακές ενώσεις. 

Όμως ακόμα και στην περίπτωση της οικονομικής ένωσης, το οικονομικό μέγεθος ενός μέλους παίζει ιδιαίτερο ρόλο στην ικανότητά του να εκμεταλλευτεί για ίδιον όφελος την οικονομική ισχύ της ένωσης, η οποία είναι σαφώς πολύ μεγαλύτερη από τη δική του.  

Έτσι, εξηγείται ο μεγάλος αριθμός των οικονομικών και τελωνειακών ενώσεων που δημιουργήθηκαν μετά το τέλος του Β’ Π.Π., όπως επίσης και η προθυμία κάποιων μεγάλων κρατών να στηρίξουν αυτές τις ενώσεις, παρέχοντας οικονομική βοήθεια δισεκατομμυρίων δολαρίων. 

19. Στόχοι και μέσα της οικονομικής ισχύος

Όλοι οι στόχοι που θέτει ένα κράτος κι αφορούν τις σχέσεις του με άλλα κράτη υπάγονται στον τομέα της εξωτερικής πολιτικής. 

Οι επιδιώξεις της εξωτερικής πολιτικής ενός κράτους, ανάλογα με τη φύση τους, μπορούν να διακριθούν σε  - καθαρά ή περισσότερο - πολιτικούς, οικονομικούς και στρατιωτικούς. 

Τα μέσα (πολιτικά, οικονομικά, στρατιωτικά) που χρησιμοποιεί ένα κράτος για την επίτευξη αυτών των στόχων εξαρτώνται από τη σημασία που έχουν αυτοί οι στόχοι για το κράτος. 

Για παράδειγμα, η επιδίωξη της Ελλάδας ν’ αλλάξει το όνομα της Πρώην Γιουγκοσλαβικής Δημοκρατίας της Μακεδονίας, στις αρχές της δεκαετίας του 1990, ήταν ένας καθαρά πολιτικός στόχος, στον οποίο όμως χρησιμοποιήθηκαν και οικονομικά μέσα (απαγόρευση εξαγωγών – εμπάργκο). 

Ενώ, η επιδίωξη της χώρας μας να εισέλθει στην Οικονομική και Νομισματική Ένωση είναι ένας περισσότερο οικονομικός στόχος, στον οποίο όμως χρησιμοποιούνται και πολιτικά μέσα (διαπραγματεύσεις για το ύψος των κριτηρίων εισόδου). 

Αντίστοιχα, κατά τη διάρκεια των αμερικανικών βομβαρδισμών στη Σερβία την άνοιξη του 1999 (κατάσταση πολέμου), οι ΗΠΑ χρησιμοποίησαν και οικονομικά μέσα (οικονομικός πόλεμος, αποκλεισμός της Σερβίας από τις πηγές πρώτων υλών για τη συνέχιση του πολέμου πχ. όπλα, πετρέλαιο, νηοψίες κοκ). 

Επομένως, η οικονομική ισχύς ενός κράτους μπορεί να χρησιμοποιηθεί για την επίτευξη κάθε είδους επιδίωξης. 

Τα οικονομικά μέσα που χρησιμοποιεί ένα κράτος για την επίτευξη των στόχων της εξωτερικής πολιτικής του διακρίνονται σε πέντε γενικές κατηγορίες:

· Οικονομική (βιομηχανική) κατασκοπεία. Επιδιώκεται η απόκτηση οικονομικών, εμπορικών και βιομηχανικών μυστικών τα οποία, στη συνέχεια, χρησιμοποιούνται προς όφελος της χώρας που τα απέκτησε. 

Πρόκειται για ένα από τα ανερχόμενα κι ευρέως διαδεδομένο μέσα, ιδιαίτερα μετά το τέλος του Ψυχρού Πολέμου (1945 – 1991). 

· Οικονομικές κυρώσεις κι ανταμοιβές. Μέσα με τα οποία επιδιώκεται η συμμόρφωση του αντιπάλου σε περίοδο ειρήνης. 

Αν η διαμάχη μεταξύ των χωρών αφορά το εξωτερικό τους εμπόριο και η συχνότητα και το εύρος των κυρώσεων λάβουν μεγάλες διαστάσεις, τότε έχουμε τον λεγόμενο «εμπορικό πόλεμο». 

Εμπορικός πόλεμος καλείται η εμπορική σύγκρουση μεταξύ κρατών, που εκδηλώνεται με ευρείας έκτασης αλλεπάλληλες οικονομικές κυρώσεις κι οι οποίες επιβάλλονται για ν’ αρθούν στη συνέχεια, μόλις τα κράτη συμφωνήσουν σε θέματα που αφορούν τις εμπορικές συναλλαγές τους. 

· Οικονομική διείσδυση. Επιδιώκεται η οικονομική εξάρτηση ενός κράτους μέσω των εμπορικών του συναλλαγών, έτσι ώστε να μετατραπεί σε πολιτικοοικονομικό δορυφόρο για την εξασφάλιση τόσο πολιτικών, όσο κι οικονομικών στόχων (πχ. αγορές και πηγές πρώτων υλών). Στην εποχή μας, το μέσο αυτό αντικαταστάθηκε, σε μεγάλο βαθμό, από τις οικονομικές και τελωνειακές ενώσεις. 

· Οικονομική (ξένη) βοήθεια. Και μ’ αυτό το μέσο επιδιώκεται η οικονομική εξάρτηση ενός κράτους, με τη διαφορά ότι αυτό επιχειρείται με την απευθείας βοήθεια, η οποία συνήθως δεν είναι μόνον οικονομική. Τα αποτελέσματα αυτού του μέσου, αν τηρηθούν κάποιες αρχές, είναι ιδιαιτέρως πιο ευνοϊκά για το κράτος – δωρητή και πολύ πιο δυσμενή για το κράτος – αποδέκτη (αρκετές φορές έχει οδηγήσει σε πλήρη εξάρτηση, πολιτική, οικονομική και στρατιωτική).  

· Οικονομικός πόλεμος. Δεν έχει σχέση με τον εμπορικό πόλεμο. Με τα μέσα αυτής της κατηγορίας επιδιώκεται η απόκτηση πόρων με σκοπό την αύξηση της δυνάμεως, κυρίως στρατιωτικής, ή τη μείωση της δυνάμεως του αντιπάλου. 

Πρόκειται για τα οικονομικά μέσα στην υπηρεσία του πολέμου. Ωστόσο μπορεί να εφαρμοσθούν και σε περίοδο ειρήνης, όταν τα δύο κράτη το μόνο που δεν έχουν κάνει είναι να κηρύξουν τον πόλεμο μεταξύ τους (πχ. ΗΠΑ – Κούβα, Ευρώπη δεκαετία του 1930). 

19.1. Οικονομική κατασκοπεία 

Κατά τη διάρκεια του Ψυχρού Πολέμου, αν και η υποκλοπή οικονομικών και βιομηχανικών μυστικών - ιδιαίτερα αυτών που είχαν σχέση με την υψηλή τεχνολογία και τον κλάδο της πολεμικής βιομηχανίας - μεταξύ ΗΠΑ και πρώην ΕΣΣΔ βρισκόταν σε υψηλά επίπεδα, ωστόσο η οικονομική κατασκοπεία μεταξύ των υπολοίπων κρατών δεν ήταν τόσο διαδεδομένη όσο σήμερα. 

Αυτό οφειλόταν στην ύπαρξη των δύο τότε συνασπισμών, του Ανατολικού και του Δυτικού, γεγονός που επέβαλλε την «ευθυγράμμιση» στα κράτη και δεν επέτρεπε μεγάλη ελευθερία κινήσεων. 

Η διάλυση της ΕΣΣΔ το 1991, η εξαφάνιση του «αντίπαλου δέους» και η επικράτηση της οικονομίας της αγοράς είχε ως αποτέλεσμα την απελευθέρωση του ανταγωνισμού μεταξύ των κρατών. 

Οι ανεπτυγμένες χώρες της Δύσης αφοσιώθηκαν στη διαμόρφωση καλύτερων όρων για την οικονομία και το εμπόριο τους και στη δυνατότητα διείσδυσής τους στις νέες αγορές που ανοίχθηκαν με την κατάρρευση του Ανατολικού Συνασπισμού. 

Αυτό όπως ήταν φυσικό είχε ως συνέπεια την ευρεία διάδοση της οικονομικής κατασκοπείας, η οποία ήδη έχει λάβει μεγάλες διαστάσεις κι αναμένεται να λάβει ακόμα μεγαλύτερες τα επόμενα χρόνια.  

Δύο είναι οι κατευθύνσεις της οικονομικής κατασκοπείας:

· Συλλογή οικονομικών κι εμπορικών πληροφοριών (πχ. τα προβλήματα που αντιμετωπίζει ένα κράτος στον ένα ή τον άλλο τομέα της οικονομίας, οι θέσεις που θα υποστηρίξει σε κάποιες διμερείς ή πολυμερείς διαπραγματεύσεις κοκ), οι οποίες θα βοηθήσουν ένα κράτος στη χάραξη πολιτικής απέναντι σ’ ένα άλλο κράτος. 

· Συλλογή βιομηχανικών πληροφοριών (πχ. οι τεχνικές προδιαγραφές ενός πρωτοποριακού προϊόντος), οι οποίες θα βοηθήσουν τις επιχειρήσεις ενός κράτους ν’ αποκτήσουν ανταγωνιστικό πλεονέκτημα έναντι των ξένων επιχειρήσεων. 

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΟΙΚΟΝΟΜΙΚΗ ΚΑΤΑΣΚΟΠΕΙΑ

Η οικονομική κατασκοπεία αποτελεί, από τη φύση της, εφόσον είναι επιτυχής, ένα μέσο το οποίο δεν δημοσιοποιείται. Έτσι τα όποια παραδείγματα αποτελούν ή φήμες ή αποτυχημένες προσπάθειες:

· Στα τέλη του 1995, πράκτορες της CIA προσπάθησαν να δωροδοκήσουν ένα μέλος του Γαλλικού Κοινοβουλίου, έναν υπάλληλο του γαλλικού Υπουργείου Επικοινωνιών κι έναν τεχνικό της France Telecom. 


Σκοπός τους να πληροφορηθούν τις θέσεις που θα υποστήριζε η Γαλλία στις διαπραγματεύσεις του Παγκόσμιου Οργανισμού Εμπορίου σχετικά με τις τηλεπικοινωνίες. 


Η απόπειρα έγινε γνωστή, γιατί και οι τρεις – στόχοι ειδοποίησαν τις γαλλικές αρχές, οι οποίες και παγίδευσαν τους αμερικάνους πράκτορες.

· Από το 1985 μέχρι το 1992, οπότε και συνελήφθη, ο Ronald Hoffman πούλησε έναντι 750.000 δολαρίων στις ιαπωνικές πολυεθνικές Nissan και  Mitsubishi λογισμικό που είχε αναπτύξει η εταιρία στην οποία εργαζόταν για λογαριασμό του αμερικανικού Υπουργείου Άμυνας. 


Οι ιαπωνικές εταιρίες ήθελα το λογισμικό για να το χρησιμοποιήσουν σε προγράμματα της πολιτικής αεροπορίας. 

19.2. Οικονομικές κυρώσεις κι ανταμοιβές

Η επιτυχία των οικονομικών κυρώσεων κι ανταμοιβών εξαρτάται από δύο παράγοντες:

· Το κράτος - στόχος πρέπει να θεωρεί ότι πραγματικά ωφελείται από τις ανταμοιβές ή βλάπτεται από τις κυρώσεις. 

· Το κράτος - στόχος δεν πρέπει να έχει εναλλακτική επιλογή. Δηλ. στην περίπτωση των κυρώσεων δεν πρέπει να έχει δυνατότητα να ικανοποιήσει τις ανάγκες τους από άλλη πηγή και στην περίπτωση των ανταμοιβών δεν πρέπει να υπάρχει άλλη πηγή ανταμοιβής (τρίτη χώρα - αντίπαλος) ή η ανταμοιβή του αντιπάλου να είναι μεγαλύτερη. 

Η επιλογή της χρησιμοποίησης οικονομικών κυρώσεων κι ανταμοιβών πρέπει να γίνεται με ιδιαίτερη προσοχή.

Η έρευνα 18 περιπτώσεων επιβολής οικονομικών κυρώσεων, μεταξύ 1930 – 1970, έδειξε ότι μόνο σε δύο (2) περιπτώσεις οι οικονομικές κυρώσεις είχαν το επιθυμητό αποτέλεσμα για τα κράτη που τις επέβαλαν. Στις υπόλοιπες τα αποτελέσματα, στην καλύτερη περίπτωση, ήταν μικτά. 

Όπως προέκυψε από την έρευνα, το κράτος-στόχος, αν και υπέφερε στην αρχή εξαιτίας των οικονομικών κυρώσεων, ωστόσο κατάφερε μέσα σε δύο χρόνια να διαφοροποιήσει τόσο τις αγορές, όσο και τις πηγές προμηθειών του και να επαναφέρει τον όγκο του εμπορίου του στα αρχικά επίπεδα. 

Ενώ, όταν ο στόχος αυτών των κυρώσεων ήταν η ανατροπή της κυβέρνησης της χώρας - στόχου, τα αποτελέσματα ήταν αρνητικά. 

Οι άσχημες οικονομικές συνθήκες που δημιούργησαν αυτές οι κυρώσεις στο εσωτερικό της χώρας κινητοποίησαν το λαό υπέρ και όχι κατά της κυβέρνησής του, γιατί υπεύθυνη για τις κακουχίες δεν θεωρήθηκε η κυβέρνηση της χώρας, αλλά η ξένη κυβέρνηση. 

Έτσι η κυβέρνηση - στόχος ενισχυμένη με τη λαϊκή υποστήριξη μπόρεσε πιο αποτελεσματικά να αρνηθεί τις απαιτήσεις του κράτους ή των κρατών που επέβαλαν τις οικονομικές κυρώσεις. 

Οι οικονομικές κυρώσεις κι ανταμοιβές διακρίνονται σε δύο γενικές κατηγορίες:

· Χρηματοοικονομικές. Αφορούν οτιδήποτε έχει σχέση με την κίνηση κεφαλαίων μεταξύ των δύο χωρών, όπως οικονομική βοήθεια, δάνεια, πιστώσεις, συναλλαγματικές διευκολύνσεις, περιουσιακά στοιχεία της μίας χώρας στην άλλη κοκ

· Εμπορικές και τεχνικές. Αφορούν το εμπόριο αγαθών, υπηρεσιών και δικαιωμάτων πνευματικής ιδιοκτησία (τεχνογνωσία) μεταξύ των δύο χωρών. 

Παρακάτω θα εξετάσουμε τις κυριότερες εμπορικές κυρώσεις κι θ’ αναφερθούμε επιγραμματικά στις χρηματοοικονομικές κυρώσεις, με δεδομένο ότι οι τελευταίες μπορούν να εφαρμοσθούν αποτελεσματικά μόνο στα πλαίσια της Διεθνούς Κοινότητας. 

19.2.1. Ταξιδιωτική οδηγία

Πρόκειται για μία από τις νεότερες τεχνικές κυρώσεων (τελευταίας εικοσαετίας), ιδιαίτερα ήπιας μορφής, αλλά αρκετά αποτελεσματική κυρίως σε χώρες που ένα μεγάλο μέρος της οικονομίας τους στηρίζεται στον τουρισμό (μεσογειακές χώρες).

Ουσιαστικά πρόκειται για μία ανακοίνωση, που εκδίδει το κράτος, που επιβάλλει την κύρωση, πριν την έναρξη της τουριστικής περιόδου στο κράτος – στόχο και στην οποία καλεί τους πολίτες του ν’ αποφύγουν τη χώρα – στόχο, επειδή δεν είναι ασφαλής. 

Άμεσο αποτέλεσμα της ταξιδιωτικής οδηγίας είναι η μείωση του τουρισμού και κατά συνέπεια των αντίστοιχων εσόδων. 

Αρχικά χρησιμοποιήθηκε από τις ΗΠΑ εναντίον χωρών που, σύμφωνα με τη γνώμη τους, υπέθαλπαν την τρομοκρατία. Στη συνέχεια όμως, ιδιαίτερα μετά το τέλος του Ψυχρού Πολέμου, η τεχνική αυτή χρησιμοποιείται για την απόκτηση οικονομικών ανταλλαγμάτων από μέρους της χώρας που εκδίδει την ταξιδιωτική οδηγία. 

Τέτοιου είδους ανταλλάγματα είναι η αγορά οπλικών συστημάτων από τη χώρα που επιβάλλει την οδηγία, την κατακύρωση ενός δημόσιου έργου (πχ. αεροδρομίου) σε εταιρία αυτής της χώρας κοκ. 

19.2.2. Δασμοί (Tariffs).

Οι τελωνειακοί δασμοί που επιβάλλονταν σχεδόν σ’ όλα τα εισαγόμενα προϊόντα σε μία χώρα αποτελούσαν, αρχικά, μέτρο για την αύξηση των δημοσίων εσόδων και την προστασία της εγχώριας παραγωγής.

Όμως, τα τελευταία χρόνια, με την παγκοσμιοποίηση της οικονομίας και τη συνεχή απελευθέρωση του Διεθνούς Εμπορίου, οι δασμοί σταμάτησαν να χρησιμοποιούνται ως τέτοιο μέσο. 

Αντίθετα, η χρησιμοποίησή τους ως μέσο άσκησης οικονομικής πίεσης αυξήθηκε κατακόρυφα και ειδικά ως αντίμετρα, που στόχο έχουν το άνοιγμα της αγοράς της χώρας – στόχου στα προϊόντα της χώρας – εισβολέα. 

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

Ο ΠΟΛΕΜΟΣ ΤΗΣ ΜΠΑΝΑΝΑΣ 
Η Chiquita Brands International ή αλλιώς πιο γνωστή μόνον ως Chiquita είναι ο υπ’ αριθμόν ένα παραγωγός μπανάνας στον κόσμο. Eδρεύει στο Σινσινάτι των ΗΠΑ κι εδώ και πολλές δεκαετίες έχει ιδιαίτερα στενές σχέσεις με την κυβέρνηση των ΗΠΑ. 

Κάποτε, τις δεκαετίες του 1950 και 1960, όταν ονομαζόταν United Fruit, με τη βοήθεια των αμερικανικών στρατευμάτων εξασφάλιζε φιλικές προς αυτήν κυβερνήσεις στις χώρες όπου υπήρχαν φυτείες μπανάνας. 

Έτσι, μαζί με την εταιρία, σιγά – σιγά, επικράτησε κι ο όρος «Μπανανία» για να χαρακτηρίσει κράτη σαν τις χώρες της Λατινικής Αμερικής που δέχθηκαν τις «φιλάνθρωπες» υπηρεσίες της. 

Ωστόσο φαίνεται, το 1992, η τότε ΕΟΚ δεν έλαβε υπόψη της τα παραπάνω κι επέβαλλε υψηλούς δασμούς στις εισαγωγές μπανάνας από χώρες της Λατινικής Αμερικής, όπου δραστηριοποιούνταν οι τρεις αμερικανικές εταιρίες Chiquita, Dole & Hawaiian Tropics (Εκουαδόρ, Γουατεμάλα, Ονδούρα, Μεξικό). 

Ο λόγος, βέβαια, αυτών των δασμών ήταν για να ευνοήσει τις εισαγωγές από πρώην ευρωπαϊκές αποικίες της Βορείου Αφρικής, αλλά και της Λατινικής Αμερικής (Τζαμάικα). 

Το γεγονός αυτό όπως ήταν φυσικό προκάλεσε την αντίδραση των αντίστοιχων χωρών και των ΗΠΑ, οι οποίες προσέφυγαν στον Παγκόσμιο Οργανισμό Εμπορίου. 

Η αντίδραση θα σταματούσε εκεί, αν το 1998, ένας τυφώνας, ονόματι «Μιτς», δεν προκαλούσε μεγάλες καταστροφές στις μπανανοφυτείες της Λατινικής Αμερικής και δεν δημιουργούσε προβλήματα εκατοντάδων εκατομμυρίων δολαρίων στην Chiquita.

Δεν γνωρίζουμε αν είναι σύμπτωση ή αν ισχύουν οι φήμες ότι η εν λόγω εταιρία είναι χρηματοδότης του Δημοκρατικού Κόμματος των ΗΠΑ ή αν οι ΗΠΑ «βαρέθηκαν» τις χρονοβόρες διαδικασίες της Ε.Ε., αλλά το 1999 - μερικούς μήνες μετά το μεγάλο οικονομικό πρόβλημα που αντιμετώπισε η εταιρία - οι ΗΠΑ επέβαλλαν σε μία σειρά ευρωπαϊκά προϊόντα αυξημένους δασμούς κατά 100%, που έφθαναν το ύψος των 520 εκατ. δολ.

Το αποτέλεσμα βέβαια - μετά από μία προσφυγή της Ε.Ε. στον ΠΟΕ, που μείωσε τους δασμούς στα 192 εκατ. δολ. -  ήταν η Ε.Ε. ν’ αναλάβει τη δέσμευση να αλλάξει το κοινοτικό καθεστώς εισαγωγής μπανάνας. 

19.2.3. Ποσοστώσεις (Quotas).

Οι ποσοστώσεις, δηλ. ο περιορισμός της ποσότητας των εισαγωγών, αποτελούσαν κι αυτές, αρχικά, μέτρο για την προστασία της εγχώριας παραγωγής. 

Όμως, με τη σταδιακή απελευθέρωση του Διεθνούς Εμπορίου, η χρησιμοποίηση τους ως μέσου προστασίας τείνει να εκλείψει. 

Σήμερα, οι ποσοστώσεις χρησιμοποιούνται, συνήθως, ως μέσο άσκησης οικονομικής πίεσης σε χώρες των οποίων η οικονομία στηρίζεται κυρίως στις εξαγωγές ενός ή μικρού αριθμού προϊόντων 

19.2.4. Απαγόρευση Εισαγωγών ή Μποϋκοτάζ (Boycottage)

Πρόκειται για μέτρο, που χρησιμοποιείται μόνο ως μέσο άσκησης οικονομικής πίεσης κι έχει ως συνέπεια την απαγόρευση εισαγωγών από τη χώρα στην οποία επιβάλλεται. 

Ο εμπορικός αποκλεισμός πραγματοποιείται με τη θέσπιση νόμων για τους ιδιώτες - εισαγωγείς που αν δεν τηρηθούν, τα εισαγόμενα προϊόντα κατάσχονται και οι εισαγωγείς διώκονται ποινικά.

Τα πιο γνωστά μποϋκοτάζ είναι αυτά των ΗΠΑ στην Κούβα και των Αραβικών χωρών στο Ισραήλ. Μάλιστα στην τελευταία περίπτωση το μποϋκοτάζ είναι τόσο αυστηρό, ώστε αν ένα πλοίο «πιάσει» πρώτα λιμάνι στο Ισραήλ, μετά δεν έχει τη δυνατότητα να φορτώσει από κάποια αραβική χώρα.  

19.2.5. Απαγόρευση Εξαγωγών ή Εμπάργκο (Embargo)

Πρόκειται για μέτρο, που χρησιμοποιείται μόνο ως μέσο άσκησης οικονομικής πίεσης κι έχει ως συνέπεια την απαγόρευση εξαγωγών στη χώρα στην οποία επιβάλλεται.

Οι συναλλαγές με τη χώρα-στόχο απαγορεύονται και η παραβίαση αυτής της απαγόρευσης επισύρει ποινικές κυρώσεις.

Η πολιτική της απαγόρευσης των εξαγωγών έχει αποδειχθεί συχνά αναποτελεσματική, γιατί ακόμα κι όταν δεν υπάρχει εναλλακτική αγορά, αυτή δημιουργείται από τα «παράλληλα» κυκλώματα του εμπορίου. 
19.2.6. Χρηματοοικονομικές Κυρώσεις 

Πρόκειται για ευρύτερη κατηγορία κυρώσεων, που σχετίζεται με την κίνηση κεφαλαίων μεταξύ των χωρών. 

Στην κατηγορία αυτή ανήκουν τα δάνεια, οι πιστώσεις, οι συναλλαγματικές διευκολύνσεις, τα περιουσιακά στοιχεία που έχει μία χώρα στο εξωτερικό, η οικονομική βοήθεια κοκ

Το χαρακτηριστικό αυτής της κατηγορίας κυρώσεων είναι ότι εφαρμόζονται αποτελεσματικά μόνο στα πλαίσια της Διεθνούς Κοινότητας. Δηλ. εφόσον η χώρα – στόχος αντιμετωπίζει τη Διεθνή Κοινότητα κι όχι μεμονωμένα μία άλλη χώρα. Διαφορετικά, έχει τη δυνατότητα να υπερβεί αυτές τις κυρώσεις στρεφόμενη προς άλλες χώρες. 

Οι κυριότερες κυρώσεις αυτής της κατηγορίας

· Μείωση, αναστολή ή ακύρωση της οικονομικής βοήθειας

· Μείωση, αναστολή ή ακύρωση των συναλλαγματικών διευκολύνσεων

· Δέσμευση των περιουσιακών στοιχείων, που έχει η χώρα – στόχος στο εξωτερικό. 

· Περιορισμός ή απαγόρευση της μετακίνησης κεφαλαίων από και προς τη χώρα – στόχο. 

19.3. Οικονομική Διείσδυση 

Πολύ πιο αποτελεσματική πολιτική από τις οικονομικές ανταμοιβές και κυρώσεις είναι αυτή της οικονομικής διείσδυσης. Στόχος της η δημιουργία οικονομικών δορυφόρων με προσαρμοσμένη οικονομία στην οικονομία της χώρας - εισβολέα. 

Για να εφαρμοσθεί αυτή η πολιτική πρέπει η χώρα - στόχος να είναι οικονομικά αδύνατη και να διαθέτει τις πηγές εκείνες που χρειάζεται η χώρα - εισβολέας.

Οι τεχνικές που ακολουθούνται σ’ αυτήν την περίπτωση είναι: 

1. Η χώρα - εισβολέας προσφέρει ιδιαίτερα αυξημένες τιμές για τα εξαγωγικά προϊόντα της χώρας – στόχου κι έτσι απορροφά όλες τις εξαγωγές της. Μ’ αυτόν τον τρόπο, η χώρα – εισβολέας επιτυγχάνει:

· η χώρα – στόχος να παράγει μόνον τα αγαθά που αυτή θέλει και 

· να χάσει τις παραδοσιακές της αγορές και να εξαρτηθεί πλήρως απ΄ αυτήν.

2. Η χώρα - εισβολέας πληρώνει τις εισαγωγές από τη χώρα - στόχο με εξαγωγικές πιστώσεις και όχι με μετατρέψιμο συνάλλαγμα ή χρυσό. Μ’ αυτόν τον τρόπο, η χώρα – εισβολέας επιτυγχάνει:

· η χώρα - στόχος να αγοράζει όλο και μεγαλύτερο μέρος των εισαγωγών της από τη χώρα - εισβολέα και μάλιστα αρκετές φορές να εισάγει και προϊόντα, που δεν της είναι χρήσιμα.

· η οικονομία της χώρα - στόχου να εξαρτάται τεχνολογικά όλο και περισσότερο από τη χώρα - εισβολέα, με συνέπεια τη μονοπωλιακή της εξάρτηση απ’ αυτήν.

ΜΕΛΕΤΗ ΠΕΡΙΠΤΩΣΕΩΝ

ΝΑΖΙΣΤΙΚΗ ΓΕΡΜΑΝΙΑ: Οικονομική Διείσδυση στα Βαλκάνια  
Η Ναζιστική Γερμανία του 1930, η οποία δεν ήθελε να εξαρτάται από τις αναπτυγμένες βιομηχανικά χώρες της Ευρώπης ακολούθησε την πολιτική της οικονομική διείσδυσης με τις Βαλκανικές χώρες και τις χώρες της Ανατολικής Ευρώπης. 

Πρόσφερε υψηλότερες τιμές από τις διεθνείς αγορές, που μερικές φορές έφθαναν το 30%. Έτσι το 1938, η Γερμανία απορροφούσε περισσότερο από το 45% των εξαγωγών της Γιουγκοσλαβίας, Ουγγαρίας και Ρουμανίας και το 58% της Βουλγαρίας.

Το 1938, περίπου το 50% των εισαγωγών της Γιουγκοσλαβίας, Ουγγαρίας και Ρουμανίας προερχόταν από τη Γερμανία, ενώ το αντίστοιχο ποσοστό για την Βουλγαρία ήταν 63%. 

Ενώ το 1939, η παραγωγή της Ρουμανίας, και ειδικά αυτή του πετρελαίου, είχε προσαρμοσθεί στην εξυπηρέτηση των αναγκών της Γερμανίας, χάρη στην οποία (προσαρμογή) η Ρουμανία πολέμησε στο πλευρό της Γερμανίας στον Β’ Π.Π.

Η πολιτική της οικονομικής διείσδυσης έχει ως αποτέλεσμα τη συρρίκνωση της ισχύος της χώρας – στόχου με συνέπεια την άμεση εξάρτησή της (το μόνο που λείπει είναι η προσάρτηση). 

Επειδή αυτό καμιά χώρα στον κόσμο δεν το επιθυμεί αναζητά εναλλακτικές λύσεις, τις οποίες βρίσκει χάρη στον διεθνή ανταγωνισμό. 

Έτσι, τη θέση αυτής της τεχνικής, μετά το τέλος του Β΄Π.Π., άρχισε να παίρνει η δημιουργία των οικονομικών και τελωνειακών ενώσεων, οι οποίες εμφανίζουν σημαντικά πλεονεκτήματα και για τις δύο πλευρές: 

1. Οι οικονομικά αδύνατες χώρες λαμβάνουν οικονομική βοήθεια από το κοινό ταμείο της ένωσης με σκοπό την οικονομική τους ανάπτυξη. 

Αποτέλεσμα αυτής της πολιτικής είναι όλο και περισσότερες χώρες να επιθυμούν την είσοδό τους στην ένωση. 

Αυτές οι χώρες, αν και διαμορφώνουν την οικονομία τους σύμφωνα με τις κατευθύνσεις της ένωσης κι έτσι εξαρτώνται οικονομικά απ’ αυτήν, ωστόσο επιθυμούν αυτήν την εξάρτηση για τρεις λόγους: Πρώτον, επειδή ως ένα βαθμό επηρεάζουν την πολιτική της ένωσης. Δεύτερον, επειδή δεν εξαρτώνται από μία μόνο χώρα, αλλά από μία ομάδα χωρών και τρίτον, επειδή αναπτύσσονται οικονομικά. 

Βεβαίως, από απόψεως οικονομικής ισχύος  είναι ισχυρές στα πλαίσια της ένωσης κι εφόσον ακολουθούν τις αποφάσεις της, ενώ ως ανεξάρτητες χώρες καθίστανται όλο και πιο ανίσχυρες. 

2. Οι οικονομικά ισχυρές χώρες με την είσοδο νέων χωρών στην ένωση διευρύνουν την αγορά για τα προϊόντα τους και ταυτόχρονα παίζοντας  καθοριστικό ρόλο στη λήψη των αποφάσεων έχουν τη δυνατότητα να εκμεταλλεύονται για ίδιον όφελος την ισχύ της ένωσης. 

Έτσι, η οικονομική τους ανάπτυξη είναι πολύ μεγαλύτερη από αυτήν των οικονομικά αδύνατων χωρών, ενώ η εξάρτησή τους από την ένωση δεν αποτελεί ανασταλτικό παράγοντα, επειδή κατά μεγάλο μέρος η ένωση διευθύνεται απ’ αυτές. 

19.4. Οικονομική βοήθεια 

Η οικονομική βοήθεια είναι ένα από τα πιο αποτελεσματικά οικονομικά μέσα για την επίτευξη των στόχων της εξωτερικής πολιτικής ενός κράτους, αρκεί βεβαίως να εντάσσεται μέσα σε συγκεκριμένο πλαίσιο δράσης.

19.4.1. Διακρίσεις ξένης βοήθειας

Η οικονομική βοήθεια διακρίνεται σε:

· Στρατιωτική. Ο δωρητής παρέχει τα χρήματα και το στρατιωτικό υλικό και ο αποδέκτης της βοήθειας το ανθρώπινο δυναμικό. 

Αντικειμενικός σκοπός της είναι η αύξηση της ασφάλειας του δωρητή μέσω της αύξησης της στρατιωτικής ισχύος του αποδέκτη. 

Ο δωρητής ελέγχει τη στρατιωτική ισχύ του αποδέκτη μέσω των ανταλλακτικών, της τεχνικής υποστήριξης και της υλικών συντήρησης, ενώ ως αντάλλαγμα λαμβάνει, συνήθως, στρατιωτικές διευκολύνσεις στο έδαφος του αποδέκτη (στρατιωτικές βάσεις)

· Τεχνική. Πρόκειται για τη λιγότερο δαπανηρή μορφή βοήθειας. Ο δωρητής αποστέλλει εξειδικευμένο προσωπικό στη χώρα - αποδέκτη, το οποίο προσφέρει τις γνώσεις του για την υλοποίηση μιας σειράς αναπτυξιακών προγραμμάτων. 

· Οικονομική. Πρόκειται για δάνεια, πιστώσεις, επιδοτήσεις κοκ, που χορηγούνται σε φιλικά προς τον δωρητή πολιτικά καθεστώτα κι αποσκοπούν στην μακροχρόνια οικονομική ανάπτυξη του αποδέκτη.  

Βεβαίως, οικονομική βοήθεια χορηγείται και σε μη φιλικά προς τον δωρητή καθεστώτα για την κάλυψη εκτάκτων αναγκών (καταστροφές) του αποδέκτη, με τη διαφορά ότι σ’ αυτήν την περίπτωση είναι περιορισμένου ύψους και σκοπό έχουν τη βελτίωση της εικόνας του δωρητή. 

19.4.2. Στόχοι της Ξένης Βοήθειας

Όπως οι άνθρωποι, στην προσωπική τους ζωή, έτσι και τα κράτη όταν χορηγούν κάποια βοήθεια σ’ ένα άλλο κράτος το κάνουν για κάποιο λόγο. Οι στόχοι της ξένης βοήθειας είναι: 

1. Η Δημιουργία Πολιτικής Σταθερότητας στο κράτος – αποδέκτη. 
Η ξένη βοήθεια συχνά χρησιμοποιείται για να σταθεροποιηθεί μία φιλική προς τον δωρητή κυβέρνηση κι έτσι να εξασφαλισθούν τα συμφέροντα του. 

Η στρατιωτική βοήθεια δημιουργεί αξιόλογες ένοπλες δυνάμεις ικανές όχι μόνο να αποκρούσουν μία εξωτερική απειλή, αλλά και να καταστείλουν εσωτερικές επαναστάσεις. Ενώ πολιτικά ενισχύουν την εικόνα του καθεστώτος και της στρατιωτικής ελίτ. 

Η οικονομική βοήθεια ενισχύει το καθεστώς μιας χώρας τόσο στο εσωτερικό, όσο και στο εξωτερικό δίνοντας την εντύπωση ότι επιχειρείται η οικονομική αναδιοργάνωση της χώρας, ανεξάρτητα από την πραγματικότητα. 

Χαρακτηριστικά παραδείγματα αυτής της περίπτωσης αποτελούν κράτη, όπως η Ιορδανία, το Νεπάλ, το Βόρειο Βιετνάμ, τα οποία στην πραγματικότητα ή δεν αποτελούν ιδιαίτερες εθνικές οντότητες ή αποτελούν μέρος ενός άλλου ευρύτερου έθνους.

2. Η Αλλαγή της Εσωτερικής ή Εξωτερικής Πολιτικής του κράτους – αποδέκτη. 
Για το σκοπό αυτό χρησιμοποιείται συνήθως η οικονομική βοήθεια (έναρξη ή διακοπή) – μερικές φορές και η στρατιωτική - για να παροτρύνει ένα καθεστώς να προχωρήσει σε πολιτικές αλλαγές στο εσωτερικό της χώρας, να επηρεάσει το αποτέλεσμα των εκλογών ή να αλλάξει την εξωτερική πολιτική του κράτους – αποδέκτη. 

3. Η Απόκτηση Συμμάχου. Ο δωρητής χορηγεί τόσο οικονομική, όσο και στρατιωτική βοήθεια στον αποδέκτη, με την προϋπόθεση ότι αυτός θα χρησιμοποιήσει τόσο τις πηγές, όσο και το ανθρώπινο δυναμικό του εναντίον του αντιπάλου του δωρητή.

4. Η Επιτυχία των Εξωτερικών Στόχων του κράτους – αποδέκτη. 
Χορήγηση οικονομικής και στρατιωτικής βοήθειας στον αποδέκτη, ώστε αυτός να πραγματοποιήσει τους στόχους της εξωτερικής πολιτικής του, οι οποίοι (στόχοι) είναι συνήθως εναντίον του αντιπάλου του δωρητή.

5. Η Οικονομική Ανάπτυξη. Αποτελεί τον μοναδικό μη πολιτικό λόγο της ξένης βοήθειας. Όλοι οι υπόλοιποι λόγοι ακόμα κι αν έχουν στόχο την οικονομική ανάπτυξη του κράτους - αποδέκτη, αυτή αποτελεί μέσο για την επίτευξη των πολιτικών στόχων του δωρητή. 
Η μοναδική περίπτωση που η οικονομική ανάπτυξη του κράτους – αποδέκτη είναι στόχος κι όχι μέσο για τον δωρητή είναι στην περίπτωση που δωρητής είναι μία οικονομική και τελωνειακή ένωση, που ως σκοπό έχει την αύξηση της οικονομικής ισχύος της μέσω της οικονομικής ανάπτυξης των κρατών – μελών της. 

Σ’ αυτήν την περίπτωση η βοήθεια είναι, συνήθως, οικονομική, έχει τη μορφή πιστώσεων από το Κοινό Ταμείο της ένωσης. 
Αν και από πρώτη άποψη, η ξένη βοήθεια θα μπορούσε να θεωρηθεί ως μονοσήμαντη επιρροή του δωρητή στον αποδέκτη, ωστόσο δεν είναι έτσι.

Η ύπαρξη εναλλακτικών αγορών, πηγών προμηθειών, αλλά και δυνάμεων μετατρέπει τη βοήθεια σε μία αμφίδρομη σχέση, στην οποία επιρροή δεν ασκεί μόνο ο δωρητής, αλλά και ο αποδέκτης. 

Έτσι όποιοι κι αν είναι οι λόγοι που ο δωρητής χορηγεί τη βοήθεια, τελικά αναγκάζεται, σχεδόν πάντα, να χορηγήσει πρόσθετη βοήθεια χωρίς καμία σαφή δέσμευση του αποδέκτη ότι θα εκπληρώσει τους όρους του δωρητή.

19.5. Οικονομικός Πόλεμος 

Η έννοια του οικονομικού πολέμου αναφέρεται σ’ εκείνες τις οικονομικές ενέργειες που γίνονται παράλληλα με τις στρατιωτικές κατά τη διάρκεια του πολέμου. 

Ο σκοπός του οικονομικού πολέμου είναι ο έλεγχος των στρατηγικών πόρων με στόχο την αύξηση της ισχύος των φίλιων στρατιωτικών δυνάμεων ή τη μείωση της ισχύος των δυνάμεων του αντιπάλου.

Αν και πρόκειται για τα οικονομικά μέσα στην υπηρεσία του πολέμου, ωστόσο μπορεί να εφαρμοσθούν και σε περίοδο ειρήνης ως προοίμιο του πολέμου που θα ακολουθήσει (πχ. Ευρώπη δεκαετία του 1930) ή ως μία διαρκής «εμπόλεμη» κατάσταση, που για διαφόρους λόγους δεν εξελίσσεται σε στρατιωτικές επιχειρήσεις. (πχ. ΗΠΑ – Κούβα).

Οι τεχνικές του οικονομικού πολέμου είναι:

19.5.1. Αποκλεισμός (Blockade)

Στόχος αυτής της τεχνικής είναι ο αποκλεισμός του αντιπάλου από τις πηγές πρώτων υλών, που είναι απαραίτητες για τη συνέχιση του πολέμου. 

Αν και υπάρχουν διεθνείς κανόνες που καθορίζουν τη φύση και την έκταση των επιτρεπομένων  εμπορικών εμποδίων, ωστόσο σε κατάσταση πολέμου συχνά αυτοί οι κανόνες παραβιάζονται και εμπόδια τίθενται ακόμη και μη στρατιωτικά αγαθά ουδέτερων χωρών.

19.5.2. Μαύρη Λίστα (Blacklist).

Η Μαύρη Λίστα αποτελεί ένα μέτρο που χρησιμοποιείται τόσο σε καιρό ειρήνης, όσο και σε καιρό πολέμου. 

Στη λίστα αυτή περιλαμβάνονται όχι μόνον πράκτορες ή πολίτες της αντίπαλης χώρας, που ζουν έξω απ’ αυτήν, αλλά και πολίτες ουδέτερων ή συμμαχικών χωρών που συναλλάσσονται με τον αντίπαλο. 

Τα άτομα, που συμπεριλαμβάνονται στη Μαύρη Λίστα θεωρούνται εχθροί της χώρας, η περιουσία τους υπόκειται σε κατάσχεση και απαγορεύονται οι συναλλαγές μαζί τους.

19.5.3. Αγορά Αποκλεισμού (Preemptive Buying).

Μέτρο που χρησιμοποιείται στις ουδέτερες χώρες, στις περιπτώσεις εκείνες που τα παραπάνω μέτρα δεν έχουν πετύχει. 

Πρόκειται για προσφορά υψηλότερης τιμής από τον αντίπαλο, έτσι ώστε αυτός να μην μπορέσει να αποκτήσει τις πρώτες ύλες και τα αγαθά, που έχει ανάγκη για να συνεχίσει τον πόλεμο. 

Στην πραγματικότητα το μέτρο αυτό δεν περιλαμβάνει μόνο πλειοδοσία στην τιμή, αλλά και άλλες μεθόδους, όπως λαθρεμπόριο, ληστεία, καταστροφή των αγαθών κοκ

19.5.4. Ανταλλάγματα (Rewards)

Μέτρο που χρησιμοποιείται στις ουδέτερες χώρες για τη συνεργασία τους στην επιχείρηση αποκλεισμού του αντιπάλου. 

Αυτά τα ανταλλάγματα μπορεί να είναι πολλών ειδών. Από οικονομική βοήθεια μέχρι εξασφάλιση προϊόντων που έχει ανάγκη η ουδέτερη χώρα και προμηθεύεται από τον αντίπαλο. 

Γενικά η φύση και η έκταση των ανταλλαγμάτων δεν είναι εκ των προτέρων καθορισμένη. Εξαρτάται από την κατάσταση στην οποία βρίσκεται η συγκεκριμένη ουδέτερη χώρα, από τις ανάγκες της και από τις δυνατότητες κι ανάγκες των αντιπάλων. 

20. Αντί ανακεφαλαίωσης

«…. Η ισχύς είναι με τον ισχυρό. Δεν είναι ούτε με το καλό, ούτε με το κακό, ούτε με το δίκαιο, ούτε με το άδικο. Δεν υπάρχει στόχος δυνατός ή αδύνατος, αλλά κράτος ισχυρό ή ανίσχυρο….»

«….Μπορεί ένα κράτος στις σχέσεις του με τα άλλα κράτη να μη χρησιμοποιεί ανοικτά τη στρατιωτική ισχύ του όμως, αυτή πάντα υπάρχει στο παρασκήνιο των διεθνών σχέσεων λειτουργώντας αποτρεπτικά σε οποιαδήποτε εκτροπή των διεθνών σχέσεων προς την κατεύθυνση της στρατιωτικής σύγκρουσης. Ενώ, άλλες φορές, μπορεί ένα κράτος να επιδεικνύει την πολιτικοστρατιωτική του ισχύ, όμως τελικά είναι και η οικονομική ισχύς που θα επηρεάσει την έκβαση των γεγονότων….»

«….Η έρευνα 18 περιπτώσεων επιβολής οικονομικών κυρώσεων, μεταξύ 1930 – 1970, έδειξε ότι μόνο σε δύο (2) περιπτώσεις οι οικονομικές κυρώσεις είχαν το επιθυμητό αποτέλεσμα για τα κράτη που τις επέβαλαν. Στις υπόλοιπες τα αποτελέσματα, στην καλύτερη περίπτωση, ήταν μικτά….»

«….Το χαρακτηριστικό αυτής της κατηγορίας κυρώσεων (χρηματοοικονομικών) είναι ότι εφαρμόζονται αποτελεσματικά μόνο στα πλαίσια της Διεθνούς Κοινότητας….»

«….τη θέση αυτής της τεχνικής (οικονομικής διείσδυσης), μετά το τέλος του Β΄Π.Π., άρχισε να παίρνει η δημιουργία των οικονομικών και τελωνειακών ενώσεων, οι οποίες εμφανίζουν σημαντικά πλεονεκτήματα και για τις δύο πλευρές….»

«…. όποιοι κι αν είναι οι λόγοι που ο δωρητής χορηγεί τη βοήθεια, τελικά αναγκάζεται, σχεδόν πάντα, να χορηγήσει πρόσθετη βοήθεια χωρίς καμία σαφή δέσμευση του αποδέκτη ότι θα εκπληρώσει τους όρους του δωρητή…..»

«….. (ο οικονομικός πόλεμος) Αν και πρόκειται για τα οικονομικά μέσα στην υπηρεσία του πολέμου, ωστόσο μπορεί να εφαρμοσθούν και σε περίοδο ειρήνης ως προοίμιο του πολέμου που θα ακολουθήσει ή ως μία διαρκής «εμπόλεμη» κατάσταση, που για διαφόρους λόγους δεν εξελίσσεται σε στρατιωτικές επιχειρήσεις….»

21. Ερωτήσεις

1. Τι είναι Ισχύς και τι Οικονομική Ισχύς;

2. Πόση βαρύτητα έχει το Διεθνές Δίκαιο στην εκπλήρωση των επιδιώξεων ενός κράτους και γιατί;

3. Η απόκτηση μόνον πυρηνικών όπλων από ένα κράτος, το καθιστά ισχυρό;

4. Κατά τη γνώμη σας, ποια τα πλεονεκτήματα και μειονεκτήματα της Τουρκίας έναντι της Ελλάδος;   

5. Το Τουρκενιστάν είναι οικονομικά ισχυρή χώρα; Ναι ή όχι και γιατί; 

6. Από τους δασμούς που επιβάλλουν οι ΗΠΑ στα ευρωπαϊκά προϊόντα, ποιες χώρες της ΕΕ βλάπτονται περισσότερο και γιατί;

7. Ποια η διαφορά μεταξύ εμπάργκο και μποϋκοτάζ; 

8. Για ποιους λόγους οι οικονομικά αδύνατες χώρες προτιμούν τις οικονομικές και τελωνειακές ενώσεις;

9. Για ποιο λόγο οι ΗΠΑ δεν έχουν καταφέρει μέχρι σήμερα, παρά τις αυστηρές οικονομικές κυρώσεις κατά του Ιράκ, ν’ ανατρέψουν τον Σαντάμ ΧουσεΪν;

10. Ποια ή ποιες χώρες της ΕΕ είναι ιδιαίτερα εκτεθειμένες στους εμπορικούς τους εταίρους; 





























































Το σύστημα του Bretton Woods














� Από τις ιταλικές λέξεις Mercante (=έμπορος) και Mercantile (=εμπορικός).


� Τα κυριότερα από τα προβλήματα που δημιουργεί ο προστατευτισμός είναι πρώτον η χαμηλή ποιότητα και η υψηλή τιμή των προϊόντων που προστατεύονται και δεύτερον η κοινωνική ανισότητα που δημιουργείται, επειδή ένας κλάδος της βιομηχανίας προστατεύεται, ενώ ένας άλλος όχι. 


� Από τα αρχικά των αγγλικών λέξεων General Agreement on Tariffs and Trade. 


� Οι ΗΠΑ ζητούσαν το άνοιγμα όλων των αγορών, οι αναπτυσσόμενες χώρες την προστασία της «νηπιακής» τους βιομηχανίας και οι ευρωπαϊκές χώρες προτιμησιακές σχέσεις με τις πρώην αποικίες τους.


� Ως συναίνεση ορίζεται η κατάσταση, όπου μία απόφαση λαμβάνεται και «κανένα παρόν μέλος δεν αντιτίθεται τυπικά στην προτεινόμενη απόφαση». Δηλ. εφόσον ούτε συμφωνεί, ούτε διαφωνεί πλήρως μπορεί να παραμείνει σιωπηλό ή να απόσχει από την ψηφοφορία. Αντίθετα στην ομοφωνία απαιτείται και παρουσία στην ψηφοφορία και θετική ψήφος.


� Σύμφωνα με τη ρήτρα του πλέον ευνοούμενο κράτους, ένα προνόμιο που δίνεται σε μία χώρα πρέπει να επεκταθεί και στις υπόλοιπες χώρες. 


� Dumping καλείται η τακτική μίας χώρας να πουλά τα προϊόντά της στο εξωτερικό σε χαμηλότερες τιμές απ’ ότι στο εσωτερικό. Μέτρα anti-dumping καλούνται τα μέτρα που μπορεί να πάρει μια χώρα για ν’ αποφύγει το dumping μίας άλλης χώρας. 


� Η ΕΟΚ με την Κοινή Αγροτική Πολιτική, η Ιαπωνία με τον αυστηρό κρατικό έλεγχο του αγροτικού τομέα και οι ΗΠΑ με το σύστημα των εξαιρέσεων των προϊόντων τους (waiver) από τις διατάξεις της GATT.


� Καναδάς, Αργεντινή, Βραζιλία, Κολομβία, Παραγουάη, Ουρουγουάη, Χιλή, Αυστραλία, Νέα Ζηλανδία, Φίτζι, Ινδονησία, Μαλαισία, Ταϊλάνδη, Φιλιππίνες, Νότιος Αφρική


� Μία ουγκιά = 31,1 γραμμάρια περίπου, δηλ. η ισοτιμία 1 δολάριο =  1,504596 γραμ. χρυσού, που ίσχυε περίπου για έναν αιώνα, έγινε 1 δολάριο = 0,888671 γραμ. χρυσού


� Πρόκειται για την αμερικανική βοήθεια προς τις ευρωπαϊκές χώρες, που εισηγήθηκε ο υπουργός George Marshall. Το ύψος της ανήλθε σε 14 δις δολαρίων και χορηγήθηκε από το 1947 μέχρι το 1952 σε 16 χώρες της Δυτικής Ευρώπης (οι χώρες που άνηκαν στη σοβιετική σφαίρα επιρροής δεν αποδέχθηκαν την προσφορά). 


Στην Ελλάδα, η αμερικανική βοήθεια ανήλθε σε ένα (1) δις δολάρια και το μεγαλύτερο μέρος της χρηματοδότησε τις στρατιωτικές επιχειρήσεις του εμφυλίου πολέμου και το υπόλοιπο διατέθηκε από το μετεμφυλιοπολεμικό καθεστώς σε μη παραγωγικές δραστηριότητες, με αποτέλεσμα τη στρεβλή ανάπτυξη της ελληνικής οικονομίας.


� Το 1965, ο Πρόεδρος της Γαλλίας Charles de Gaulle, σε συνέντευξη τύπου, αμφισβήτησε το σύστημα του δολαρίου ως παγκόσμιου μέσου συναλλαγών, επειδή οι ΗΠΑ εξέδιδαν νόμισμα κατά βούληση για να καλύψουν τα ελλείμματά τους, δημιουργώντας έτσι πληθωριστικές πιέσεις. Έτσι, η Γαλλία ζήτησε την επάνοδο στον Χρυσό Κανόνα και προχώρησε σε μετατροπή ενός σημαντικού ποσού δολαρίων σε χρυσό. Όμως, αυτήν την ενέργεια της Γαλλίας δεν ακολούθησαν οι άλλες χώρες.


� Ενδεικτική του «κλίματος συναίνεσης κι αλληλοκατανόησης» δεν είναι τόσο η συμπεριφορά της Ρωσίας στον πόλεμο του Κοσσυφοπεδίου (περίπου ένα μήνα πριν τη σύνοδο κορυφής του 1999), που λειτούργησε ως «δούρειος ίππος» για μία χώρα που ανήκει στη ζώνη επιρροής της, τη Σερβία, ούτε τόσο η συμμόρφωση του Καναδά, της Βρετανίας και της Γερμανίας σε θέματα Διεθνούς Εμπορίου κι Ενέργειας. Ιδιαιτέρως ενδεικτική είναι η στάση της Ιαπωνίας, η οποία, στη σύνοδο κορυφής του Κελν στη Γερμανία το 1999, δέχθηκε πρόθυμα τη χρηματοδότηση της Ρωσίας, αν και τα ρωσικά στρατεύματα δεν έχουν αποχωρήσει από τα ιαπωνικά εδάφη που κατέλαβαν μετά τον Β’ Π.Π. 


� Στην πραγματικότητα, ο διαμοιρασμός του κόσμου έγινε μεταξύ ΗΠΑ και ΕΣΣΔ. Η συμμετοχή της Βρετανίας και είχε την έννοια της παραχώρησης των «δικών» της χωρών στη νέα υπερδύναμη τις ΗΠΑ. 


Με τη Συμφωνία αυτή, η Ελλάδα, παραδοσιακά βρετανικός χώρος, παραχωρήθηκε στο Δυτικό Ημισφαίριο και η προέλαση του Κόκκινου Στρατού σταμάτησε στην Βουλγαρία, παρά το γεγονός ότι ο Συμμαχικός Στρατός αποβιβάσθηκε στην Ιταλία. 


Ο εμφύλιος πόλεμος που ακολούθησε ήταν καθαρά ελληνικό «προϊόν», γιατί η έκβασή του, σε παγκόσμιο επίπεδο, ήταν προκαθορισμένη. Σ’ αυτόν δεν συμμετείχε ενεργά καμία από τις παγκόσμιες δυνάμεις. Είναι χαρακτηριστικό ότι ελάχιστοι βρετανοί στρατιώτες έχασαν τη ζωή τους κατά τη διάρκεια του εμφυλίου πολέμου, σε αντίθεση με τους Έλληνες. 


Όμως, αιτία της στρεβλής οικονομικής ανάπτυξης της χώρας, που συνέπειές της αντιμετωπίζουμε μέχρι σήμερα, δεν ήταν τόσο ο εμφύλιος πόλεμος, όσο το μετεμφυλιοπολεμικό καθεστώς που με τις διάφορες πολιτικοοικονομικές εκφάνσεις του διήρκησε περίπου τριάντα έτη. Περιθωριοποίησε ένα μεγάλο μέρος του πληθυσμού, το οποίο όταν τελικά ανέλαβε την εξουσία για να εξισορροπήσει την χρόνια κοινωνική και οικονομική ανισότητα έλαβε μέτρα που επιδείνωσαν τη στρεβλή ανάπτυξη της ελληνικής οικονομίας.  


� Οι πολεμικές επιχειρήσεις (βομβαρδισμοί) εναντίον του Ιράκ συνεχίζονταν όλη τη διάρκεια της δεκαετίας, γεγονός φυσιολογικό, λαμβάνοντας υπόψη ότι το συγκεκριμένο κράτος έχει τη δυνατότητα μέσω του πετρελαίου να προκαλέσει κρίση στο παγκόσμιο οικονομικό σύστημα. 


� Οι εργαζόμενοι θεωρούν την εταιρία ως δική τους οικογενειακή εταιρία και τον ιδιοκτήτη της ως «πατέρα» τους. Ο Ιάπωνας έχει προσωπικότητα (αποκτά οντότητα) μέσω της κοινωνικής αποδοχής που απολαμβάνει από την εργασία του. Δεν είναι πχ. ο κύριος Κέιζο, αλλά ο ειδικευμένος τεχνίτης στα στερεοφωνικά Sanyo, που «τυχαίνει» να ονομάζεται Κέιζο και ο οποίος κάνει αυτή την εργασία όχι χάρη στις ικανότητές του, αλλά επειδή η κοινωνία τον «έφτιαξε» γι’ αυτό. Έτσι, απόλυση από την εργασία του σημαίνει γι’ αυτόν απόρριψη από την «οικογένειά» του, «καταστροφή» του είναι του και συχνά έχει ως αποτέλεσμα την αυτοκτονία. Η αυτοκτονία, στην ιαπωνική κοινωνία, δεν κατακρίνεται, αλλά θεωρείται ως η τελευταία έντιμη πράξη που μπορεί να κάνει ένας «ατιμασμένος». 


� Πρόκειται για τα λεγόμενα «κεϊρέτσου», τα οποία ουσιαστικά διευθύνουν την ιαπωνική οικονομία, παράγουν το 25% του ιαπωνικού ΑΕΠ και είναι αυτά που εμποδίζουν την είσοδο των ξένων εταιριών στην ιαπωνική αγορά. 


� Το δεύτερο μεγαλύτερο ετήσιο ρυθμό αύξησης του ΑΕΠ είχε η Ελλάδα με 8%, η οποία «τσιμέντωνε» τη χώρα, ενώ η Ιαπωνία έφτιαχνε βιομηχανίες. 


� Για παράδειγμα, η Ελλάδα που δαπανά ένα ιδιαίτερα μεγάλο μέρος του ΑΕΠ για εξοπλισμούς δεν ακολουθεί αυτήν την τακτική. Ένα ελάχιστο μόνο μέρος των στρατιωτικών δαπανών απορροφάται από την ελληνική αγορά. Το υπόλοιπο κατευθύνεται στις στρατιωτικές βιομηχανίες κυρίως των ΗΠΑ. 


� Απτό παράδειγμα της δανειακής υπερχρέωσης και ταυτόχρονα οικονομικής υπανάπτυξης αποτελούσε η Ελλάδα από την Επανάσταση του 1821 μέχρι τα μέσα της δεκαετίας του 1990, με αποτέλεσμα η χώρα να κηρύξει τέσσερις φορές πτώχευση στη νεότερη ιστορία της (1827, 1843, 1893, 1930). 


Αν και στις αρχές του 1990, το εξωτερικό χρέος της χώρας ανερχόταν περίπου στο 120% του ΑΕΠ, ωστόσο το επίπεδο οικονομικής ανάπτυξής της υστερούσε κατά πολύ απ’ αυτό των υπολοίπων ευρωπαϊκών χωρών με πολύ μικρότερο εξωτερικό χρέος. 


Αυτή η τακτική των ελληνικών κυβερνήσεων άλλαξε στα μέσα της δεκαετίας του 1990, όταν αναγκάστηκαν, προκειμένου η χώρα να συμμετάσχει στην Οικονομική και Νομισματική Ένωση της Ευρώπης, να ακολουθήσουν οικονομικά κριτήρια στην άσκηση της πολιτικής τους.


� Πολύ χρήμα στην αγορά, άρα φθηνό χρήμα, άρα φθηνό και το «ενοίκιο» του χρήματος δηλ. το επιτόκιο, όμως ακριβά τα αγαθά δηλ. πληθωρισμός. Λίγο χρήμα στην αγορά, άρα ακριβό χρήμα, άρα ακριβό και το «ενοίκιο» του χρήματος δηλ. το επιτόκιο, όμως φθηνά τα αγαθά.


� Ο λόγος που επιλέγονται οι ΑΞΕ για τη μελέτη των πολυεθνικών είναι ο μεγάλος και συνεχώς μεταβαλλόμενος αριθμός εταιριών που υπάρχει στον κόσμο, που καθιστά αδύνατη τη διερεύνηση των σχέσεων μεταξύ τους και τη μέτρηση των μεγεθών τους. 


� Σε προηγούμενες εποχές, κυρίως τις δεκαετίες του 1950 και 1960, αρκετές από τις γνωστές σήμερα μεγάλες πολυεθνικές επιδίδονταν στην «ευγενή άμιλλα» της ανατροπής των εκλεγμένων κυβερνήσεων των χωρών του Τρίτου Κόσμου. Βεβαίως, οι πολυεθνικές του 20ου αιώνα, αν συγκριθούν με τη μεσαιωνική, κυριολεκτικά και μεταφορικά, βρετανική East India Company, άνετα θα μπορούσαν να χαρακτηρισθούν ως «ευαγή ιδρύματα». 


� Integration = Ολοκλήρωση, Unification = Ενοποίηση, Union = Ένωση. 


� Το ECU ήταν ένα τεχνητό νόμισμα. Η τιμή του καθορίσθηκε εφάπαξ ως ο σταθμικός μέσος των νομισμάτων που μετέχουν σ’ αυτό αντανακλώντας την οικονομική ισχύ τους (Μάρκο 30,4%, Φράγκο 19,3%, Στερλίνα 12,6% κοκ). Έτσι, τα νομίσματα των κρατών – μελών απέκτησαν μια επιπλέον ισοτιμία, αυτή με το ECU. Αν η διακύμανση ενός κοινοτικού νομίσματος υπερέβαινε το προκαθορισμένο όριο (αρχικά ( 2,25%, το 1993 ( 15%), τότε οι Κεντρικές Τράπεζες ήταν υποχρεωμένες να επέμβουν και με αγοραπωλησίες νομισμάτων να εξουδετερώσουν τη διακύμανση του. 


� Η λέξη boycottage προέρχεται από το όνομα του Ιρλανδού αγρότη C.C. Boycott (1832 – 1897), τα προϊόντα του οποίου η κυβέρνηση δεν επέτρεπε ν’ αγοραστούν, επειδή αυτός διαφωνούσε μ’ έναν αγροτικό νόμο


� Η λέξη embargo, προέρχεται από το ισπανικό ρήμα embargar σημαίνει παρεμποδίζω
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